
资本加持+热度攀升 口腔医疗市场将迎来爆发式增长
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前瞻产业研究院报告指出，口腔疾病属于我国高发性病种之一，受口腔卫生及饮食习惯等因素影响，我国的口腔疾病患者居高不
下，且随人口数量增长而不断增长，这也意味着口腔医疗行业发展有着足够的基础空间。 同时，消费水平的上升也推动着我国口腔医
疗行业市场规模不断发展。 从市场结构来看，种植和正畸占据了口腔医疗项目主要地位。 报告预测，未来随着口腔疾病就诊患者数量
的增加，到了 2024 年我国口腔医疗行业市场规模将会超过 1700 亿元。

资本面临激烈角逐
未来连锁门诊份额将有所提升

在这样一个市场背景之下， 国家政策也在鼓励社会资
本积极进入， 民营医疗机构面临着前所未有的政策机遇。
2017-2018 年，我国推出多项政策，覆盖公立医院口腔科、
口腔专科医院、 口腔门诊、 患者教育及口腔防治等多个方
面。政策多数着重强调口腔健康和口腔医疗的重要性，在加
强口腔医疗行业监管的同时， 大力推动口腔医疗行业的发
展。 同时，大量资本开始布局。 2018 年 -2019 年 1 月，我国
口腔医疗行业融资事件共 21 起， 融资金额超过 40 亿元人
民币。

从 2018 年的融资结构可以看出，口腔医疗行业正面临
着激烈的资本角逐。 准备阶段的天使轮、种子轮、Pre-A 轮
共有 3 次，仅占全部融资事件的 14.29%。 而 A 轮和 B 轮相
对在融资事件中占绝对地位， 分别占全部融资事件的
28.57%和 38.10%。 其中正方形口腔、极橙齿科、优仕美地医
疗及北极星儿童医院在一年内累计融资两次， 而拜博口腔
的融资金额最高，获得战略投资高达 20.62 亿元人民币。

报告指出， 结合目前我国口腔医疗行业市场及行业发
展环境，未来我国口腔医疗行业发展可能呈现以下趋势：一
方面，由于消费观念的升级，口腔医疗机构的客户群体由拔
牙、补牙的低净值一次性客户，升级为洁牙美白、缺牙修复、
牙周疾病防治的高净值高黏性客户， 单客价值大幅提升促
进市场扩容；另一方面，由于受患者就近就医观念、诊疗地
域空间限制及国家医保体系引导的原因， 口腔医疗存在一
定的服务半径， 连锁经营模式成为口腔医疗机构扩大服务
人群的最佳选择，因此未来连锁门诊份额将持续提升。

种植牙渗透率低
但热度在不断攀升

资料显示，目前常用的缺牙修复方式主要有 3 种，分别
是活动义齿、 固定义齿和种植牙。 种植牙与前两种方式相
比，不损伤正常牙齿，咀嚼功能类似天然牙，舒适美观，使用
周期长，是目前效果最好的缺牙修复方式。但种植手术相对
复杂，种植牙费用高。 从全球市场份额看，目前种植牙在我
国的渗透率还很低，只占约 1%。 不过近年来，在消费升级趋
势的大背景下，口腔医疗细分领域朝着数字化方向发展，种
植牙热度也在持续提升。

记者在某论坛讨论组中发现， 选择种植牙项目的消费
者不在少数，且覆盖了不同年龄层。不少人表示在缺牙的情
况下自己会首先考虑到牙齿种植技术， 不过要慎重选择有
技术保障的医院及诊所。同时，也有一些人因担心种植牙的
疼痛感太强以及治疗流程需要耗费不少时间， 对该项目正
在持观望状态。 不过最近，“数字化种植牙技术”凭借其“精
确、高效、舒适”的特点备受公众关注。据广州德伦口腔连锁
方面介绍，该技术在提高种植手术效率的同时，还能极大地
降低手术的风险并大幅提升了美学修复效果。 种植数字化
设计对于种植手术中难度较高的引导骨再生 GRB 技术、前
牙即刻种植和即刻修复技术、上颌窦提升植骨技术、游离骨
块移植技术、无牙颌患者的 ALL-ON-4 等先进临床治疗技
术都能起到很好的协同作用。

通过查阅相关诊疗案例也发现，尽管与其它项目相比，
目前数字化的种植技术尚未得到大规模的普及， 但也有在
德伦口腔连锁接受过该技术治疗的消费者认为， 与传统种
植牙技术相比，数字化种植牙的过程是采用微创手法，安全
性和恢复速度都有了很大的提升。“考虑到种植牙的使用寿
命和价值，性价比还是很高的。 ” 数据显示，在 2018 年，全
国种植牙数量达到约 240 万颗。 可见我国的口腔种植市场
有着极大的潜力， 同时数字化种植牙技术的发展也将对其
起到一定的推动作用。


