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复工进行时，广州百多个楼盘重启售楼部
这几天，复工成为了房产行业的高频

词。 碧桂园、雅居乐、富力、华润、凯德等房
企的广州多个项目都已重新开放售楼部。
据克而瑞统计的广州超 300 个在售楼盘
中，截至 2 月 19 日，有 136 个项目售楼
部已经进入复工状态，主要集中在外围区
域， 其中增城共有 26 个楼盘已正常开放
售楼部， 花都与南沙也各有 22 个楼盘售
楼部正常开放。 此外，中心五区也有共计
25 个楼盘正常复工。

■新快报记者 何璐诗

百多个项目售楼部重新开放
“强制停市”的寒冬，随着各售楼部的相继复工，按下了房

产市场的重启键。 据克而瑞的广州复工项目统计显示，广州已
有 10 多个楼盘于 2 月 10 日重新开放售楼部。 到 2 月 19 日为
止，增城、南沙、花都各区各有超过 20 个楼盘重新对外开放，全
市有 136 个项目售楼部复工， 但部分售楼部需要提前预约参
观。

包括科慧花园、广州碧桂园樾时光、碧桂园中心、碧桂园凤
凰城云顶、思科智慧城、碧桂园朝花等项目在内的碧桂园广清
区域各项目营销中心目前已复工； 华润置地在广州的润府、润
悦以及天合项目也已开放售楼部开放；雅居乐海珠小雅、雅居
乐新地、 美的雅居乐旭辉常乐府等广佛项目同样正式迎客；佳
兆业天墅和未来城日前已复工。

与 2 月初近乎停摆的楼市相比，复工后上周广州楼市稍有
起色。来自克而瑞的数据显示，2 月 10 日-2 月 16 日，全市商品
住宅库存面积为 751.2 万㎡，消化周期为 10.19 个月。 上周广州
一手住宅共成交 186 套， 成交面积为 1.95 万㎡， 环比增加
571%。

上周成交主要来自花都区，上周成交 46 套单位，成交 0.49
万㎡，占比 25%；其次为南沙区，上周成交 41 套，成交 0.41 万
㎡，占比 21%。 不过，供应方面，自进入 1 月下半旬以来，已连续
3 周“0 供应”，上周（2 月 10 日-2 月 16 日）无楼盘入市。

大湾区楼市有望率先回暖
疫情阻击战打响后，在长达半个多月的“真空”期中，直接

给开发商带来的是一系列的经营、债务、违约风险。亿翰智库统
计数据显示，截至 2 月 3 日，全国已有 110 个城市的房协、住建
局倡议或直接发文要求暂停开放售楼部， 其中有 40 个城市明
确要求房企暂停开放售楼部。据广东省房协向会员单位摸查结
果显示，受大部分行业延迟复工影响，直接或间接给房地产企
业带来了用工、建材采购、物流供应、资金流转等多方困难。

用工方面，广东房地产企业的建筑工人来源以湖北及疫区
附近为主，农民工返工数量减少、时间延迟，导致项目开发节点
延误，开发进度减缓。同时，疫情令绝大部分房产上下游生产厂
家不能按时恢复生产，导致建材采购困难，对房地产的建筑进
度和建安成本产生巨大影响。此外，延迟复工更影响报建取证，
影响开发贷融资，导致现金流紧张。

复工代表房产市场复活？ 不少业内人士指出，一季度房企
的销售数字会较难看，上半年市场恢复元气也有难度。 不过中
指研究院认为，一二线和城市群强三四线城市，市场需求旺盛，
短期置业需求或会延缓入市。 克而瑞广州区域首席分析师肖
文晓表示，“广东是全国首批启动疫情一级响应的省份，大湾区
相信是全国战疫成功后楼市率先回暖的地方。 该买的还是会
买。 经过这次疫情，大家会发现：遇到非常时期，如果不是自己
的房子，租客都有可能回不了家。如果有能力，中国人还是会倾
向自己先买一套自住房。 ”

复工后“防疫”又添新战场
房企开工的同时，各地重新开放的售楼部，也成了防疫新

战场。各售楼部与疫前相比，明显更注重防护消毒及通风，保卫
措施更加严格。 客户从进门到看房动线设有多重防疫举措，口
罩、手套、消毒酒精是必备品，对于热销项目，会启动“1 对 1 预
约看房”，“限人数错峰看房”等避免人流过度聚集的措施。为了
让客户更放心地看房，不少项目要求销售人员与客人保持 1 米
以上的沟通距离。也有部分项目，客户前往售楼部看房，需要提
供身份证，确认身份是否湖北人。而在开放时间方面，部分楼盘
相较正常开放时间有所缩短，开放时间改为 10 时到 17 时。

广东中原地产项目部总经理黄韬表示，线上售楼能有一定
的蓄客作用，但目前还是无法代替线下交易，除了将来线上看
房能百分百做到身临其境，此外，线上交易也需要一定的法律
法规的支持。

链接

2 月 17 日，政府相关管理部门宣布禁令解封，
房产中介机构可以结合实际情况自行决定恢复营
业时间。 中原地产、合富置业等大型房产中介机构
在海珠区的线下门店也将相继恢复营业。 此前，受
保利天悦疫情影响，海珠区发布中介地铺暂缓营业
的通知。

中原地产相关负责人表示，“海珠区店铺目前

已恢复营业，为了防疫安全，按照相关规定，店铺采
用轮班制，每天大概 2~3 中介‘坐镇’值班，并一对
一接待。不过，目前营销主要转战‘线上’，疫情中需
要减少接触，包括看房、签约等所有操作尽可能线
上完成。 除了直接来到店铺，客户还可以选择 C 管
家分享盘、视频看房、3D VR 线上看房，以及直聊
等形式了解房源。 ”

海珠房产中介本周恢复线下营业

在防控疫情的当下，多数实体企业线下经营处
于停摆状态， 作为房地产上下游企业的家装行业，
为了加快产业链企业的复工速度， 近日推出一系列
“无接触”措施，借助技术的创新来实现施工工地的
“线下复工”。 互联网家装平台土巴兔提出了“无接
触量房”政策，装企无需与业主见面就能为房间做
装修规划。 视频直播精准量房专业测评，一对一与业

主线上沟通设计方案，平台会为签约升级版付费质检
服务的业主工地安装监控设备，全方位覆盖常规区
域和施工项目区域，令业主无需去到现场就能实时
了解自家装修的进度变化。此外，平台还制定了《装
修工地防控新型冠状病毒管理标准》，严格要求所有出
入工地人员均需要佩戴口罩，确保工地卫生安全。 目前，
广州、深圳等多个城市已经开始提供此项服务。

“无接触”实现家装施工“线下复工”

华润 营销中心 360°深度清洁消毒
在增城的华润置地润悦、在白云的润府、以及

在天河的华润天合项目目前都已开放售楼部。
其中润悦营销中心于 2 月 17 日重新开放，营

销中心采取消毒喷雾器进行全方位消毒、 定时通
风，客户从进门到看房动线设有多重防疫举措。 每
日早上开工前，对门口、前台、沙盘、洽谈区、会议
室、卫生间、儿童区、园林、板房等，每一个展示区及
服务区、办公区进行升级防护消毒及通风工作。 并
针对园林、楼梯通道、样板房门把柄、客餐厅餐具、
台面等软装逐一清洁、消毒。 此外，工作人员上岗
前，会进行测量体温、人员登记、喷洒消毒等，确保
安全迎客。

碧桂园 广清项目全面复工
2 月 17 日， 碧桂园广清区域各项目营销中心

正式复工开放。包括增城的科慧花园、碧桂园中心、
碧桂园凤凰城云顶， 番禺的广州碧桂园樾时光、思

科智慧城，荔湾的碧桂园朝花等多个区域的项目。

凯德 启动预约看房
凯德在广州的 3 个项目全面复工，包括荔湾的

凯德·双桥 8 号、番禺的凯德·山海连城，以及增城
的凯德·万黛。

其中，凯德·山海连城采取了预约看房制度，并
建议不超过两人参观到访，客户需要主动配合体温
检测、手部消毒并佩戴口罩方可进入。

凯德采用了标准化消毒流程，营销中心、会客
厅、样板房、卫生间等每日 2 次整体消毒；门把手、
楼梯扶手、 电梯按键等常触部件每日 4 次细节消
毒； 采用有效氯浓度为 250-2000mg/L 的消毒液；
并设置专门的“口罩收集容器”。现场员工每日 2 次
体温测量，统一佩戴口罩、手套等防护用具，并 4 小
时一换，与客人保持 1 米以上的沟通距离。

在施工工地，除了工地全面消毒，工人需通过
防疫教育及考试方可进场。

广州部分项目线下售楼部复工


