
“广州绿标”
即将全面推广

新快报讯 记者许莉芸报道 广
州市加码绿色金融发展。近日，新快报
记者从广东绿色金融专业委员会获
悉， 在花都区绿色企业和绿色项目的
认定机制建设的基础上， 广州市将把
花都区绿色认定机制推广应用至全广
州，“广州绿标”即将问世。

绿色企业和绿色项目戴上“绿标”
之后，将优先获得绿色金融支持。据兴
业银行广州分行绿色金融部总经理潘
兆钏透露，截至目前，兴业银行广州分
行累计投放绿色金融融资已近 1500
亿元，融资余额突破 600 亿元。未来五
年， 该行在大湾区累计提供绿色金融
融资规模预计不低于 1000 亿元，

绿色金融一直都是兴业银行发力
重点， 以往投放绿色金融融资主要集
中在绿色交通、水资源、绿色建筑、清
洁能源四大重点领域。 以绿色交通为
例， 兴业银行广州分行为此类项目和
企业提供了包括节能减排项目贷款、绿
色债券、绿色资产支持票据、绿色租赁
融资、绿色环保股权投资等多样化的绿
色融资产品，2019 年成功支持广州地
铁集团发行市场首单 50 亿元客票收益
权“三绿”资产支持票据（ABN）。
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财眼

■新快报记者 郑志辉

4 月 26 日，东莞市人民政府与拼多
多签署战略合作协议，联合推出“东莞
优品·直播嗨购”系列活动。 双方将依托
东莞产业特点和拼多多平台优势，围绕
帮扶企业拓订单、稳产能、稳就业，以及
推动外向产能转内需市场等目标，展开
全方位、深层次的合作。

拼多多将联合东莞市引入超过
10000 家优质东莞企业和品牌， 打造面
向平台 6 亿消费者的“东莞优品馆”，商
品覆盖东莞实力雄厚的制造业和丰富
的产业带资源。 同时，借助直播等新型
数字化展销技术，双方将推动东莞制造
的消费品全链条， 在线上冲击 1000 亿
元年销售额的目标。

东莞市副市长万卓培在签约仪式
上表示：“我们高度重视与拼多多公司
开展深度交流与合作，双方将携手打造
好东莞优品馆，策划好品牌活动，培育
好特色产业，树立好标杆企业，实现政
府、平台、企业‘三赢’局面。 双方将以今
天的签约仪式为起点，不断推动合作登
上新台阶。 ”

优质东莞企业和品牌
面向 6 亿消费者

东莞市国民生产总值在 2019 年达
到近万亿元，作为“世界制造业之都”，
东莞拥有纺织服装、家居制造、玩具制
造、 电子工业等各种消费品的产业带，
经过四十多年的发展，东莞将加工贸易
和外向型经济做到极致。

自拼多多成立的近五年来，东莞的
经济发展也与这家高速成长的中国年

轻电商巨头，持续融合共进。 截至 2019
年底，拼多多已经拥有近 6 亿的年活跃
买家， 年成交额同比增长 113%， 达到
10066 亿元。 随着拼多多成为国内用户
数量众多的电商平台之一，东莞制造也
在拼多多上开拓出新的市场。

随着近期疫情在全球范围内暴发，
东莞外贸企业和产业在遭遇了严峻挑
战后，东莞与拼多多之间也开始新的深
度融合发展。

在签署全面战略合作协议后，拼多
多将联合东莞市引入超过 10000 家优质
东莞企业和品牌， 共同打造面向全国消
费者的“东莞优品馆”，通过技术研发、流
量支持和数据倾斜等资源支持，加速“东
莞制造”和“东莞智造”产品上行，打造贯
通线上全链条消费品供应链的生态体
系，推动东莞制造业与互联网融合发展。

“东莞市政府和拼多多签订战略合
作框架协议，同时上线‘东莞优品馆’，
开展家具产业直播等活动，可以说打出
了一套组合拳，” 东莞市副市长万卓培
在签约现场表示，“双方携手合作恰逢
其时。 ”

“一镇一品”线上直播展销
助推东莞线上 1000 亿年销售额

因为疫情期间特殊的需求，拼多多
打造了线上“拼交会” “产业带复工大
联播”，首站均落地东莞，分别透过大朗
镇与虎门镇， 通过直播等展销形式，直
接拉动大朗镇的毛织产业带各类产品
累计成交额达 1820 万元， 以及虎门镇
女装职业套装产业带累计成交额超过
1600 万元。

此次达成全面战略合作协议后，东

莞市政府与拼多多强强联合，依托大朗
镇、虎门镇的成功经验，根据东莞的“一
镇一品”等特点，结合直播、C2M 等电
商模式，以服装为起点，把系列活动推
广到家具、鞋包、玩具等东莞各镇极具
优势的产品类目和地方产业带。

4 月 26 日， 东莞市厚街镇打响了
“东莞优品·直播嗨购”系列活动的头一
枪。 东莞市副市长万卓培在签约仪式
结束后， 也走进了厚街镇家具产业带
现场设立的直播间。 万卓培对于东莞
家具如数家珍，先后走进城市之窗、拉
帕·拉尼等 10 家品牌的展场， 吸引了
近 110 万拼多多网友围观。 总计 10 个
直播间的产业带展销会，共吸引 560 万
人观看。

除了充分利用电商直播，打造“一
镇一品”专属直播展厅，拼多多还将在
智能化生产方面，通过“新品牌计划”等
活动， 向东莞企业全面开放数据支持、
研发建议以及流量资源等帮扶措施，并
联合东莞外向型企业探索 C2M 定制化
生产，帮助企业开拓内需市场，以最低
成本培育新品牌，进一步扩大内需市场
占有率和品牌认知度。

拼多多副总裁陈秋介绍说，通过双
方的深入合作， 借助直播、C2M 等新型
展销形式，预计未来一年内将带动东莞
的轻工消费品、农产品，在拼多多的平
台年销售额突破 1000 亿元。

“过去四十多年，以创新为基因的
‘东莞模式’，缔造了一个个经济和产业
奇迹，而过去 5 年，依靠‘拼’的精神，拼
多多也实现了跨越式发展。 ”陈秋表示，
拼多多和东莞的融合创新，将释放巨大
的产业动能，为内需市场的增长创造强
劲势能。

新快报讯 记者郑志辉报道 4 月 26
日，当当网创始人李国庆与其妻子俞渝
（当当网现任董事长兼 CEO） 争夺当当
网经营权、管理权的闹剧再出续集。 今
年初李国庆方面与当当公司达成和解
后，当当网的“庆渝年”宫斗戏“停更”了
一段时间， 未料到前日突然再出 “新
番”，当当网控制权的争夺再升级！

李国庆上门“拿章夺权”
根据网上流传的图文消息及视频，4

月 26 日上午， 李国庆偕同数名黑衣人突
然来到当当网北京办公室，要求“接管”并
成功取走当当网公章、财务章，并在公司
内部张贴《告当当全体员工书》。 在告知
书中，李国庆指责俞渝多种不恰当行为，
包括逼走自己，拒绝披露财务状况，拒绝
股东分红，不合理裁员等多项“罪名”。

告知书又称，李国庆已经于 4 月 24
日 “依法召开 ”临时股东会 ，并作出决
议：公司成立董事会，选举李国庆为董
事长与总经理，将全面接管公司，负责
公司经营管理。

26 日深夜，当当网发布声明以及内
部信，称李国庆在“现场保安阻拦不及”
情况下，“动手抢走”几十枚公章、财务

章，当当“已经对李国庆的野蛮行为，采
取法律行动，公章也正在挂失中”。

当当网又称，李国庆所称临时股东
会，俞渝本人、当当网其他管理层股东
都不知道， 李国庆的决议所说事项，涉
及修改章程，根据《公司法》第 43 条规
定，表决权不足 2/3，因此“决议”无效。

李国庆昨日中午在其微博发文回
应称， 俞渝和他共占公司 91.71%股份，
“这本是家事”， 尊重其他 8.39%的小股
东才召集股东会议，并赢得会议投票选
自己做董事长兼总经理，“持股东会决
议和董事会决议，接管公章、财务章，并
给原保管者写了收条。 前后 15 分钟，没
有任何撕扯，何来抢？ ”他还语带调侃
称，将“独自保管这些章，白天绑在裤腰
带，晚上放被窝里”，当当工作需要使用
印章，可以联系他。

当当网陷入被动局面
这次的“拿章夺权”冲突事件，双方

争夺的核心在于谁能合法掌握当当网
的公司控制权。

公开资料显示，从美国完成私有化
后，俞渝持有当当网股权 52.23%，李国庆
为 22.38%， 二人的孩子持有 18.65%（由

父母持有）。 而据天眼查信息显示，目前俞
渝持有当当网运营实体当当科文 64.2%的
股份，李国庆持有 27.51%的股份。

从该持股比例而言， 如果俞渝不同
意， 没有办法做出成立董事会的股东会
决议。 但李国庆认为，他和俞渝所持股权
均为夫妻共同财产， 李实际应持有的股
权比例是 45.85%，李再联合其他股东，持
股比例过半， 因此可以做出成立董事会
的决议。

知名 IT 行业律师赵占领分析认为，
从当当公司角度来看，情况非常被动。 现
在的关键问题取决于股东会决议是否合
法有效。 虽然根据婚姻法，两人的股权应
为夫妻共同财产， 但就公司事务的管理
方面，如表决权，因不属于财产范围，应
由公司法调整。 当当公司或俞渝对此有
异议，可以依法向法院起诉，要求撤销该
股东会决议。

但是，该诉讼耗时较长 ，而且诉讼
结果存在着不确定性 。 这就意味着 ，在
撤销股东会决议的诉讼结束之前 ，当
当公司将因没有控制公章而受严重影
响，甚至难以正常经营。 短期内，李国庆
掌握了主动权。 可能双方最后还得坐下
来再谈判。

东莞市政府与拼多多达成全面战略合作
引进 10000家优质企业推动东莞“智造”产品上行
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当当网上演“庆渝年”宫斗戏
李国庆率黑衣人突袭当当“拿章夺权”


