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去年，中山投入 400
万元专项帮扶资金，入股
封开县杏花鸡省级现代
农业产业园，以“本地龙
头企业 +帮扶资金 +农
户”脱贫模式为贫困村集
体和贫困户带来固定资
产收益。同时，通过电商、
产销对接、直接采购等方
式，驻县组扶持的多项特
色产业销售额飘红，带动
贫困村和贫困人口增收
885.3 万元。

截至 2019 年底，中
山市对口帮扶封开、德庆
两县的 41 条省定贫困
村，村集体经济收入达到
243.55 万元， 比 2016
年增长 249.58%； 有劳
动力贫困户家庭人均可
支配收入 1.42 万元，同
比增长 15.45%，为稳定
脱贫提供了坚实支撑。

■采写：新快报记者 李斯璐
■图片：受访者提供

中山驻肇庆市封开（德庆）县工作组 积极发挥龙头企业效应和致富带头人作用

产业振兴 龙头企业带动长效发展1

特色产业销售飘红 脱贫户不忘“反哺”乡村
一群杏花鸡在大旺村贫困户李海林眼前扇动翅膀， 生猛得正如他如日中天

的养鸡事业；“原籍” 中山市的地理名标神湾菠萝即将收成， 江川镇裕丰村 150
亩的种植基地今年将现“菠萝的海”的壮观场面……近 4 年时间，杏花鸡、神湾菠
萝、富硒米、红心番石榴等特色农产品在肇庆市封开县、德庆县多点开花，产业一
兴，百家兴旺。

当年封开、德庆的省定贫困村，如今处处透出新气象，捏指细数，皆是中山市
帮扶两县的累累硕果。 中山市驻封开（德庆）县扶贫工作组积极探索“本地龙头企
业+帮扶资金+农户”的脱贫模式，持续以龙头效应撬动社会力量推动精准扶贫。

产业兴旺是乡村振兴的物质基
础。 一直以来，中山驻县组将产业发展
视作脱贫攻坚的加速器。 中山驻县组
不仅牵住发展产业的“牛鼻子”，还用
好当地龙头企业做“火车头”，扶持产
业长效发展。

以杏花鸡为例， 拥有国家地理标
志的封开县特产杏花鸡， 品质优良且
市场需求量大，早在 2016 年中山驻县
组开展扶贫工作之初， 便被定为扶贫
支柱产业。 2019 年，中山投入 400 万元
专项帮扶资金， 入股封开县杏花鸡省
级现代农业产业园，以“本地龙头企业
+ 帮扶资金 + 农户” 脱贫模式为贫困
村集体和贫困户带来固定资产收益。
“龙头效应” 往贫困村纵深伸入，25 条
中山帮扶的省定贫困村与封开县杏花
鸡省级现代农业产业园公司合作，利
用“公司 + 农户”的模式，不断推动公
司与贫困户紧密合作，带动创益增收，
卓有成效。

除了杏花鸡产业园， 驻县工作组
还依托龙头企业的千亩蔬菜基地、百
亩菠萝产业基地、富硒米基地等，累计
开展产业项目 591 个， 推动“一镇一
业，一村一品”建设，形成了杏花鸡、桂
香米、富硒米、丑番薯、福林西瓜、神湾
菠萝等拳头农业产品。

更重要的是， 围绕产业的田间地
头上，创造了不少劳动岗位，带动有劳

动力贫困户 2686 人次增收，身体力行
用双手致富。

受惠的贫困户当中， 要数大旺村
的李海林让人印象深刻。 去年，中山市
南朗镇驻封开镇大旺村第一书记冯锦
标常常看见李海林愁眉苦脸地数着为
数不多的钞票：父亲治病、孩子上学、
吃穿开支，处处皆是让人苦恼的开销。
当时， 能否在 2020 年底顺利脱贫，李
海林对自己毫无信心。

冯锦标见状， 及时说服他加入杏
花鸡养殖计划，又为他出谋划策，搭建
销路。 半年过去，随着一批批杏花鸡被
购走， 李海林一家的钱袋子终于鼓了
起来。 冯锦标见到李海林一家起早贪
黑打理鸡棚， 足见其脱贫致富信心回
来了。

今年疫情期间， 杏花鸡的销售受
到短暂影响， 之后李海林养的鸡很快
就恢复到市场价格，复工复产后，他饲
养的 200 只杏花鸡以每只 90 元售罄，
喜得全家笑逐颜开。

最近， 李海林时常拉着冯锦标商
讨“养鸡大计”，他已经大胆地卖掉家
里的水牛，用滚动资金购入鸡苗，扩大
养殖数量， 还提出要向龙头企业的专
家取经，学习饲养技巧。“听到海林的
想法后，真为他高兴。 我已经感觉到他
明显变了，变得更努力更积极。 ”李海
林的变化让冯锦标备感欣慰。

如果说，产业打通了贫困户、贫困
村脱贫致富的神经末梢，那么帮农产品
对接市场，以消费促扶贫，便是持久稳
定的造血。 一直以来，中山驻县组将消
费促扶贫作为主要攻坚任务之一，利用
电商、微信群、展销会等平台，搭建线上
线下消费渠道，让贫困户种植的特色农
产品“不愁卖”。

“福林西瓜、富硒大米、生态玉米、
红心番石榴等，都是扶贫产业产出的优
质产品。 酒香也怕巷子深，产品卖得出
才能成为动力， 驱动帮扶对象自主脱
贫。 ”封开县委常委、驻县工作组组长冯
欣荣表示。

他表示，正因如此，驻县组、各驻村
队一直努力打造消费扶贫平台，挖掘扶
贫微商城、专业市场的潜力，促进扶贫
产品销售。

去年，通过电商、产销对接、直接采
购等方式，驻县组扶持的多项特色产业
销售额飘红，带动贫困村和贫困人口增
收 885.3 万元。 其中，洞寮村的红心番
石榴畅销市场，收入近 20 万元；大林村

的福林西瓜和生态玉米被购销一空，为
贫困户增益创收 8 万元。

冯欣荣驻县多年，深刻感受到贫困
户在消费动力推动下，发展产业的积极
性逐年提高， 就连部分一直不肯劳作，
不愿发展种养的“脱贫困难户”，在看到
其他乡亲们纷纷卖出自家农产品脱贫
致富之后，也变得不甘其后，产生了“我
要脱贫”的动力。

“帮扶对象支持产业发展，作为扶
贫干部， 也不能辜负乡亲们的厚望，这
些年，驻县组一直动用全部资源，搭建
消费平台，就连今年疫情期间，也没有
松懈。 ”2020 年春节，新冠病毒肆虐，影
响各行各业，部分贫困地区的农产品成
了滞销品，帮扶对象的焦灼，扶贫干部
感同身受。春节期间冯欣荣到村里走访
防疫和脱贫工作期间，不少贫困户都向
他倾诉困难：“冯常委，今年我的杏花鸡
受疫情影响，卖不出去，你们能不能帮
忙找人来买？ ”

“行，我们全力以赴。 ”冯欣荣和驻
县组其他 4 位同志担起责任， 紧密协

调，拨通无数电话，为贫困户的农产品
找买家。 他们还和各村的第一书记们，
利用电商平台、微信朋友圈等，为贫困
户的农产品卖广告、搭销路，发动中山
市各帮扶单位通过微信认购。

因中山各帮扶单位给力，仅用 2周时
间，贫困户家中积压的 2000斤富硒大米、
9000 只肉鸽、5200 斤蜜枣、6000 多只杏
花鸡，一箱箱、一袋袋运送出村，在扶贫干
部亲自运送下卖往中山，贫困户燃眉之急
迎刃而解。此后，中山市公检法系统、人社
局、卫健局、审计局等单位的工会还主动
发起第二次、第三次消费小高潮……

“通过这次疫情，驻县组意识到扶
贫产品销售渠道的重要性。为了更好解
决扶贫产品的销售问题， 今年 4 月，驻
县组出台了《中山市帮扶封开（德庆）县
消费促扶贫实施方案》， 先以行政手段
为支点，链接各单位工会与中山专业市
场，最终推动产业扶贫和市场消费相结
合，建立‘以购代捐、以买代帮’的长效
消费模式，推动贫困群众增收，确保打
赢打好脱贫攻坚战。 ”

产销对接 打通“血管”持久“造血”2

■村里建起了小广场， 成为村民日常休
闲好去处。

■驻村扶贫干部为福林西瓜代言 ，销
售扶贫农产品。

■记者在封开县杏花镇凤楼村杏花鸡产业扶
贫基地看到， 一只只散养的杏花鸡在树下踱
步、在草地上觅食。 随着饲养员一声呼唤，分散
在四处的杏花鸡飞快地聚集过来。

■冯欣荣（左三）带队督战危房改造，“要让帮
扶对象吃得饱穿得暖，也要住得好”。


