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财眼

代理人掀起“炒停售”热潮
6 月 1 日，中国保险行业协会宣布，

对此前在业内征求意见的 《重大疾病保
险的疾病定义使用规范修订版 （征求意
见稿）》再次进行修订，并形成《重大疾病
保险的疾病定义使用规范修订版 （公开
征求意见稿 ）》（下简称 《新版重疾定
义》），现正式向社会公开征求意见，意见
反馈时间截止到 7 月 1 日。

与此同时， 中国精算师协会发布了
《中国人身保险业重大疾病经验发生率
表 （2020）（征求意见稿）》（下简称《2020
年版重疾表》）， 这是新重疾险疾病定义
规范的相关配套文件。 而此次重大疾病
经验发生率的调整， 也将直接影响重大
疾病保险产品的定价和准备金评估。 对
于消费者而言， 最关心的就是产品价格
是否会受到影响。

新版重疾定义和 2020 年版重疾表
尚在征求意见中，“炒停售”这一传统“促
销”方式就已经开始。 新快报记者发现，
去年就已有保险代理人在微信朋友圈向
客户灌输 “新规实施之前是购买重疾险
产品的最佳时机”等信息，甚至一些大型
寿险公司在公司内部培训会上， 也会宣
导这些信息，对相关内容进行片面解读。
还有保险公司的重疾险产品， 开始比较
密集出现取消不含身故、取消定期、下调
可投保保额等现象。如横琴人寿的“无忧
人生 2020 版”于 4 月 30 日下架“70 岁
和 80 岁”的版本；复星联合保险的“妈咪
宝贝”自 5 月 14 日之后，最高可投保额
由 80 万-100 万下调至 50 万-60 万。

“此次重疾险产品的革新升级，是中

国保险业自 2013 年人身险费率改革施
行以来的一次全行业的重大调整， 在售
重疾险将会陆续停售， 新重疾险的定价、
现金价值、疾病定义、产品形态等方面也都
会出现较大的变化。”香港保险精算视觉保
险学会会长牟剑群告诉新快报记者， 每当
保险产品停售之时，市场上都会出现各种
各样的“花式炒作”，大多都是销售人员
为了“炒停售”而进行的片面解读。

方正证券也在研报指出， 保险行业
或迎老重疾险炒作停售。 目前新规修订
仍是征求意见稿， 预计正式文件下半年
出台，为险企带来一段“炒停售”时间。

拟对甲状腺癌实行“分级赔付”
“随着医学临床诊断标准和医疗技

术的不断发展和革新， 现行规范中的部
分内容已不能满足当前行业发展和消费
者的需求，需要加以修订和完善。 ”中国
保险行业协会相关负责人指出， 重新修
订重疾险疾病定义， 是为了促进重大疾
病保险快速发展， 提升消费者对重大疾
病保险的认识、保护消费者权益。

据了解，目前正在征求意见的《新版
重疾定义》 所调整的一个变化是增加了
病种数量，将原有 25 种重疾定义完善扩
展为 28 种重度疾病和 3 种轻度疾病，并
适度扩展保障范围。 并根据最新医学进
展，扩展对重大器官移植术、冠状动脉搭
桥术、心脏瓣膜手术、主动脉手术 4 种疾
病的保障范围， 完善优化了严重慢性肾
功能衰竭等疾病定义。如对“心脏瓣膜手
术”，取消了原定义规定的必须“实施了
开胸”这一限定条件，代之以“实施切开

心脏”，切实提升了消费者的保障权益。
关于甲状腺癌的问题， 此次修订没

有剔除甲状腺癌， 而是将其根据疾病严
重程度进行了分级， 并按照轻重程度进
行分级赔付。“在现行规范中属于除外责
任不予赔付的部分早期恶性肿瘤， 本次
也是依据分级原则， 纳入了规范修订版
轻度恶性肿瘤， 如包括黑色素瘤以外的
未发生淋巴结和远处转移的皮肤恶性肿
瘤、TNM 分期为 T1N0M0 的前列腺癌
等疾病。 ”上述负责人表示，合理区分重
度疾病与轻度疾病， 使赔付更加精准合
理，是本次修订工作的一个重要突破。

新快报记者了解到， 根据新版重疾
定义的调整，《2020 年版重疾表》在更新
旧版重疾表的基础上， 由 4 张表增加到
9 张表，包括 6+28 重疾表、大湾区专属
6+28 重疾表、2 种老年人代表重疾表、
严重恶性肿瘤发生率表等。 其中 CI3、
CI4、CI7 是根据新版重疾定义调整的经
验发生率， 分别为 6 种重度疾病、28 种
重度疾病和严重恶性肿瘤的经验发生
率，主要是为了以后新产品定价。

“重疾险产品的价格水平主要由市
场供给和需求决定， 其影响因素是多方
面的，包括利率、费用率、风险发生率等。 ”
中国精算师协会有关负责人也表示， 此次
重疾表修订在曲线形态和发生率水平上较
现行重疾表均发生了一定变化， 对风险边
际进行了科学优化， 只是有利于促进重疾
险产品的定价更加科学合理。

新旧用户投保差异不大
“公司近期确实是有根据新的政策

调整了重疾险产品的保障范围， 但从产
品定位上来说， 都是主打健康保障的产
品。”某大型险企的代理人马先生向新快
报记者表示，虽然重疾定义修改后，投保
的新旧用户差异无法避免， 难免会存在
理赔差异，但总体来讲影响不大，不会影
响客户获得保障的初衷。

该代理人认为， 此轮重新修订重疾
险疾病定义和重疾表后， 各家保险公司
肯定会根据新定义不断推出新产品，而
新产品运行一段时间后， 同样会出现新
的问题， 保险消费者没必要因此而受影
响，应该认真研读产品条款，选择最适合
自己的保险产品。

需要提醒的是， 为了获得消费者青
睐，保险公司在开发重疾险产品时，普遍遵
循“病种越多越好”的做法，可保 100 种以
上重大疾病， 已经成为重疾险市场上的主
力，但重疾险的保障病种并不是越多越好。

“实际上，银保监会规定的 25 种重
疾病种基本上覆盖了 95%的理赔。 市面
上众多重疾险所含的 80 种或者 100 种
疾病实际上发生率较低。”上述代理人建
议，消费者选购产品时无须过于“纠结”
病种的数量问题。 而是根据自身需求来
判断，若预算充足且寻求更全面的保障，
消费者可选择更多疾病数量的产品，相
应花费的投保金额也会较高。

此外， 很多保险产品主险还会搭售
附加险， 但实际上部分附加险性价比较
低，保障低保费高，且只要主险赔付后，
许多附加险也随即终止责任。因此，消费
者需时刻谨记自身需求是什么， 才可以
有效避免不必要的费用支出。

新快报讯 记者郑栩彤报道 由于国
内航班回暖及航空货运逆势增长， 多个
航空企业已逐步走出低谷， 股价多日飘
红。 6 月 2 日，国家发改委及交通运输部
提出降低航空货运收费。 政策利好和疫
情“倒逼”下，多家航空物流企业持续加码
航空货运。 其中，南方航空、顺丰航空等扩
展货机机队或进行“客改货”，东航物流加
快上市步伐， 京东物流则加码航空枢纽建
设。 有分析称，多重利好下，目前航空货运
加快摆脱客运航线网络的限制。

东航物流一季度逆势盈利
据多个航司的经营数据显示， 中国

国航、南方航空、东方航空、春秋航空和
吉祥航空 4 月份旅客周转量同比下降均
过半，但客座率等数据环比已有改善。航

空货运数据则是出现逆势增长， 其中东
方航空、南方航空、吉祥航空和春秋航空
货邮运载率分别同比增长了 2.17% 、
8.86%、21.8%和 69.02%。在航空货运带动
下，部分航司业绩和股价也有所支撑。

据东航物流近日更新的招股书显
示， 今年一季度东航物流营收 25 亿元，
净利润为 1.72 亿元。 与此形成对比的
是， 今年一季度多个航空公司因客运量
下滑等因素影响而普遍陷入亏损。 东航
物流表示， 推动发行全货机运输周转量
及运价水平上升， 已对其经营业绩产生
积极影响。 5 月底，东航物流还与跨越速
运合作，探索“客改货”“客货融合”的航
空货运模式。南方航空、顺丰航空则分别
新增了 2 架和 1 架全货机。

据新快报记者梳理，5 月底至今，交

通运输部等部委多次出台支持航空货运
的政策。 5 月 26 日，财政部和民航局提
出，资金支持国际航空货运，最高每架飞
机补助 145 万元。 5 月 29 日，交通运输
部表示将鼓励航司开展货运包机等方
式。随后，国家发改委和交通运输部提出
降低航空货运收费。 5 月底起， 中国国
航、东方航空和春秋航空连续飘红，6 月
1 日至昨日股价分别累计上涨 4.79%、
1.92%和 3.96%。

顺丰、京东等快递企业增设航线
政策利好下， 快递企业也在加快扩

展货运航线。 今年 2-4 月，顺丰航空布
局了 13 条国际货运航线。 5 月份，顺丰
航空又开通了山东临沂至深圳的 “樱桃
航线”。 顺丰方面向记者表示，全货机的

优势明显，除载量空间更大外，全货机可
相对自主安排起运时间，保障时效性。此
后， 顺丰航空还将重点开拓亚太和欧美
国际航线。

圆通速递和京东快递也频频加码航
空货运。 圆通速 5 月新开通 2 条国际航
线， 京东快递近日则在苏南硕放机场投
运两条货机航线。 5 月初，京东快递新增
1 架全货机， 使粤港澳大湾区和长三角
经济带之间快递次日达常态化。近日，南
通机场集团还入股京东货运航空公司，
京东加快布局物流航空枢纽。 国金证券
分析师徐君指出，与传统货运航司相比，
已有地面运输和销售网络的快递企业发
展航空货运能拥有更强的议价能力。 而
随着制造业升级和跨境电商需求增长，
未来航空货运需求还将继续提升。

重疾险疾病定义正在“大修订”
谨防保险代理人贩卖焦虑“炒停售”

重疾险疾病定义迎来“大修订”！近日，中国保险行业
协会将“重疾险疾病定义使用规范”面向社会公开征求
意见。 然而，新快报记者留意到，新版重疾险疾病定义和
2020 年版重疾表尚在征求意见中，“炒停售” 这一保险
代理人的传统“促销”方式就已经开始上演了。 “剔除甲
状腺癌、原位癌不保了，轻症只赔保额的 20%，新重疾的
理赔条件变得更加苛刻了……”有保险代理人开始贩卖
焦虑，忽悠客户“在新规实施之前是购买重疾险产品的
最佳时机”。 实际上，未来的风险是不确定的，保险新老
客户之间难免会存在理赔差异， 但总体来讲影响不大，
不会影响客户获得保障的初衷。

■新快报记者 刘威魁

航空物流企业加码货运带动股价连涨
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