
新快报讯 记者陈焕钊 通讯员蔡
君 陈小花报道 10 月 25 日，广东省产
教融合促进会（简称“促进会”）网络安
全及信息化专业委员会 （简称 “专委
会”） 成立会议暨粤港澳网络安全前沿
技术高峰论坛在广东技术师范大学东
校区召开。 中国工程院院士、广师大双
聘院士沈昌祥教授等知名学者和行业
专家出席了会议，来自国内网络空间安
全和通信产业领域的企业高层和 17 所
应用型高校的专家学者齐聚一堂，见证
了专委会的正式揭牌，这对广东省网络
安全及信息化行业的发展具有里程碑
意义。

在成立会议上，广东省产教融合促
进会会长、 广师大党委书记凌靖波表
示，专委会的成立对粤港澳大湾区建设
培养网络安全技术专业人才以及促进
网络安全成果转化具有重要的意义。为

化解网络安全专业人才需求缺口较大
的难题， 他对专委会提出三点应对建
议：一是推动高校人才培养与企业需求
对接，形成产教融合的人才培养长效机
制。二是推动网络安全核心关键技术的
攻关与成果转化，构建产业科技创新体
系。三是推动构建产教融合信息服务平
台，实现教育链、人才链与产业链、创新
链有机衔接。

据了解， 专委会的重要成员可谓
“优中选优”， 其中大部分为基础较好、
具有行业话语权的龙头企业，一部分为
开设或即将开设网络安全相关专业的
应用型高校。 专委会主任、广东技术师
范大学网络空间安全学院院长蔡君表
示，为加强网络安全及信息化产业的人
才培养，专委会将充分发挥在产教融合
中的桥梁作用，全面推进和深化高校与
各业界企业间的多元化合作。

网络安全前沿技术高峰论坛上，沈
昌祥院士、国防科技大学“网络技术”国
家级创新团队带头人苏金树教授、国家
工信安全中心何小龙副主任、奇安信集
团左英男副总裁、北京工业大学计算机

学院公备教授分别作了精彩报告，就国
内外网络空间安全技术的前沿发展、加
快推进网络空间安全学科建设和人才
培养、落实产教深度融合相关制度等方
面作了详细介绍。
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■今年 6月转设更名的广州理工学院以广东一流应用型民办本科高校为愿景。

资讯

培训机构课程挑花眼
“选课师”能帮家长决断吗

新快报记者采访发现，“选课师”的服务
内容与主创人的经历密切相关。 曾在 BAT
任职的悠悠爸与两位同事组建了测评小团
队，并在有赞开设小程序店铺，测评维度包
括课程售价、内容、授课形式、教材、家长投
诉、教师来源及流动率等；此外，还会帮助家
长争取合理的课程售价， 分享社群学习资
源。 不过，他们的收入来源主要为机构课程
分销及广告推广，选课咨询服务收入较小。

有六年机构测评、选课经验的可乐妈以
选课咨询服务为主要收入来源，作为全职妈
妈，为自己的孩子挑选合适的课程是她研究

选课的初衷。 每门课程咨询单价 10
元左右， 每月约有七八十单咨询。
在试听初选课程后，还将根据反馈
的视频做学情分析，包括师资质量、
互动效果、教学内容、教学流程和孩
子状态，确定课程适合做提升、常规

学习或查漏补缺。 还将为家长评估机构安全

性，及正课选择老师的技巧。 在家长希望请
假调课或退费时，可乐妈也会提供后续咨询
服务，节省家长与机构沟通的成本。 此外，她
也会针对幼升小、小升初做杭州当地的政策
解读并帮孩子针对升学做配课。

也有针对海外国际学校的入学选课咨
询服务。 上海的甜心爸告诉记者，他有主业，
因为想送孩子入读海外的国际幼儿园而搜
集资料、实地考察、综合比拼花费近一年时
间，发现这一领域的缺口，因此作为副业发
展，后来在家长之间口口相传，即使疫情期
间咨询量也相对平稳。 他会免费定期举办升
学路演及学情分析，为家长提供自己梳理的
数百所海外国际学校测评及特色资料，分析
申请条件、孩子适应性、教育金分配等，从而
确定孩子需要学习哪些课程做背景提升。 如
家长有心仪的学校，则收取家庭赴海外国际
学校考察的签证费用，孩子成功入学后的医
疗保险、车险等代理费用。

天眼查数据显示，从事在线教育行业
相关企业超过 23 万家，其中有 6 万家是
2019 年新成立的企业，在近 1~5 年内成
立的企业超过 13 万家， 占比约 57.6%。
数量激增的教育相关企业涌入同一赛道，
家长们每天都可能在社群里、网络上育儿
博主发帖中遇到新的课程推广，但选择更
多意味着选择更难。 针对这一细分需求，
一种新的职业———“选课师” 应运而生 。
“选课师” 的出现解决了部分家长对培训
机构、课程选择和使用的难题，但也有家
长持观望态度，更愿意自己和孩子共同探
索适合的学习路径。

■新快报记者 陈思陶
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暨粤港澳网络安全前沿技术高峰论坛成功举办

发挥产教融合桥梁作用 培养网络安全专业人才
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对于“选课师”这一职业，聚师教育课程
顾问陈老师表示， 其工作内容并不新鲜，一
些机构的课程顾问也会根据学员的情况、认
知的测评、 学习的目标及时间进行课程搭
配。 但机构课程顾问由销售驱动，佣金在其
收入占比极高，有的机构可达课程售价三分
之一左右，因此难免会有失公允。 一般来说，
“选课师”是第三方独立组织，由咨询服务驱
动，不依从于某家机构，或者服务于所有机
构而达成另一种形式上的“平等”，评课、选
课及配课的客观性更强。

多位“选课师 ”表示 ，希望家长找到合
适自己孩子的课程 ，不要被机构制造的需
求或焦虑裹挟。 但部分家长对“选课师”认
可度有限 ， 对其资质和能力持观望态度 。
历经广州小升初公民同招的蔡爸爸认为 ，
培训机构相关企业有教育属性 ，也有商业
属性 ， 且归根结底作为盈利的商业机构 ，
商业属性会更浓 ，如果将 “选课师 ”视为课
程与家长间的中介 ，其门槛标准 、行业准
则并不完备 ，“如果希望 “选课师 ”退费怎

么处理？ 选课服务在退费政策上写得是虚
拟服务不支持退款。 ”

小学三年级家长王妈妈更关注评课模
型的合理性，“家长自己才是最了解孩子的
人，陌生的“选课师”凭借自己搭建的测评维
度或者直观的感受选课 ， 很可能判断错
误。 家长又如何判断“选课师”和机构之间
的关系， 不信任机构课程销售而找 “选课
师”，但“选课师”的专业又如何判断呢？ ”

对此，教培运营专家 Frankie 表示，如果
“选课师”的测评判断本身基于事实 、科学 ，
对于孩子有普适性 ，对学习有指导效果 ，
与课程和时代需求同步升级 ， 则能够帮
助家长和孩子选择到合适的课程 。 但相
比于追赶科学选课的潮流 、 盲目信任测
评系统 ，目前家长更需要的是回看孩子 ，
听一听孩子的需求 ，了解孩子到底是怎样
的人，有怎样的兴趣和理想，有哪些优势和
弱点，需要家长和老师怎样的帮助。 要将孩
子作为独立的人去培养， 不要陷入考试-升
学-工作的功利性学习路径。

家长为孩子选课后发现商机

有家长不埋单，“行业准则并不完备”


