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数字营销环境加速变化，精准投放、直播带
货、品效广告等新营销模式层出不穷，广告主需
求不断升级， 广告服务商需要不断引入专业营
销人才提升服务能力。然而对于服务商来说，社
招竞争激烈，优秀的目标人才难吸引也难留住，
而校招又面临培养成本高等问题。

为此， 巨量引擎旗下的巨量大学凭借知识建
设、人才培育和资源互通等优势，以聚创联盟联动
高等院校和客户营销服务商打造人才共育计划，推
动产学共建模式落地，全面助力代理商转型升级。

一方面联盟聚焦全链路人才培养， 补齐行
业人才空缺。巨量大学充分考虑行业人才需求，
聚焦品效协同、内容营销、短视频创意和抖音电
商四大方向， 打造出一套 “双线学习＋综合实
训＋学练考核”一体化的培训闭环，以行业成熟
营销课程体系培养全链路人才。

比如在上海剧星传媒股份有限公司和深圳
大学传播学院的产学共建项目中， 三方共同规
划了以短视频营销为核心的人才共育方案，整

个培训课程设计覆盖了短视频创意营销全链路
的技能体系。 线上自学课程帮助同学们构建了
完整的理论知识体系， 加深了学生对于短视频
创意营销的理解。 线下研修课则由巨量大学讲
师结合实践授课， 使同学们参与到广告创意营
销的实践应用中。培训结束后，剧星传媒还为表
现优异的同学提供了企业参访和实习就业的机
会，提升了同学们的就业能力，并在一定程度上
解决了大学生就业问题。

另一方面联盟以“合作班”模式为服务商输
送实践型人才，提升其综合实力。根据代理商的
不同业务和人才需求， 联盟发挥资源优势连接
相匹配的高校，通过三方共同制定培育方案，以
高校“合作班”的形式为服务商培养并输送“定
制化”专业人才，提升其综合实力。

在巨量引擎的连接下， 河北聚冀广告有限
公司与河北科技大学形成产学共建关系， 河北
聚冀总经理李丽娟表示，“以往进入河北聚冀的
毕业生经常会出现专业与工作需求脱节的情
况，此次产学共建可以定向培养企业适配人才，
减少了企业的人才培养成本。 ”

截至目前，包括河北科技大学、安徽艺术学
院、深圳大学传播学院、兰州文理学院、西安培
华学院在内的五家高校产学共建已落地， 覆盖
500 余名高校大学生。

新 快 报 讯 互 联
网经济是国家经济发
展的新动能， 数字营
销作为其中的重要一
环迎来飞速发展 ，但
专业人才匮乏限制了
产业的发展速度。 据
《2020 中国数字营销
人才发展报告》显示，
认为行业人才 “严重
匮乏” 的代理商和广
告 主 分 别 达 到
66.7%和 84.6%。

深化产学合作是
改变人才供给侧与产
业需求侧不平衡问题
的关键， 这也是巨量
引擎深化产学共建的
初衷。 作为巨量引擎
旗下一站式数字营销
培训和认证平台 ，巨
量大学此次推出行业
首 个 人 才 共 育 联
盟———“数字营销聚
创联盟 ” （以下简称
“聚创联盟”），携手十
余家全渠道优质客户
营销服务商和六所高
校开展产学共建 ，探
索可持续循环人才共
育新模式， 不仅助力
了广告服务商业务转
型升级， 更推动了高
校教育和区域经济的
发展。

行业发展离不开人才驱动， 高校教育改
革也要以产业和技术发展为方向。 今年《政
府工作报告》再次把人才培养放到了重要位
置，明确提出要“增强职业教育”，“深化产教
融合、校企合作”。

然而现状是“产学研”脱节问题仍未得到
有效解决。 高校作为输送行业人才的源头，
人才培养机制却很难跟得上行业发展的脚
步，缺少实践环节的课程设计，造成高校人
才与行业人才需求之间严重脱节，大学生就
业压力骤增。 对于企业而言，面对行业人才
的高流动率，毕业生因学习能力强和企业忠
诚度高而受到青睐，但校园培养与企业需求
之间的差距同样成为企业招贤纳士的阻碍。

巨量引擎通过输送行业前沿的广告营销
技术和理念，以产业发展的最新需求推动高
校人才培养模式改革， 助推区域经济发展。
以聚创联盟产学共建落地甘肃为例，作为参
与其中的代理商，兰州宣天下文化传媒有限
公司为兰州文理学院提供了大量实习和就
业的机会，董事长白霄燕表示，面对甘肃人
才流失的现状，校企共建不仅能为公司培养
理论实践兼备的适配营销人才，也能为甘肃
新媒体行业储备优质人才，把甘肃人留在甘
肃，为甘肃建设发展贡献力量。

巨量引擎产学共建搭建起了高校教育改
革和行业需求、就业要求之间的“立交桥”，
有效促进了教育链、人才链和产业链的有机
衔接，真正实现人才培养供给侧的全链路贯
穿，促进了人才发展的可持续循环，为行业
健康发展提供源源不断的动能，推动了区域
经济快速发展。 （陈思陶）

巨量引擎深化产学共建 推动人才与区域产业高质量发展

创新产学共建模式
为大学生就业“加码”

助力广告服务商转型升级

输送行业前沿理念技术
助力高校人才培养改革

推动区域经济发展

受新冠肺炎疫情的影响，民营企业、
小微企业发展面临困难， 金融保障作用
显得尤为重要。 华夏银行强化组织领导，
全面落实各项惠企融资政策， 实施延期
还本付息、展期及让利降费政策，推动网
贷业务合规发展， 多措并举推动各项贷
款有效增长， 持续服务实体经济主动融
入新发展格局，为企业发展壮大护航。

支持疫情防控及复工复产
一是政策落实“到位”。 华夏银行为抗

疫重点企业珠海港股份有限公司发行 2020
年度第一期超短期融资券 5 亿元。 该笔业
务特事特办、绿色通行，突破困难，助力珠
海港保证防控疫情应急物资的运输工作。
全年为普惠金融条线授信客户延期还本
付息累计 435户，涉及业务金额 14.63亿元。

二是信贷支撑“及时”。 主动对接客
户，开辟授信审批绿色通道，支持受困企
业渡过难关，确保支持力度、投放速度、
服务温度“三到位”。

三是流程优化“快速”。 优先受理抗疫
企业、受困企业授信申报业务，采用阶段
性简化材料、专人审批、远程面谈、资料线
上化等多种方式，提高审批工作效率。

四是定制产品“好用”。 推出多项专属
产品，多渠道为企业提供信贷支持。 如：针
对疫情防控下非接触式业务办理的需要，
充分利用现有线上贷款业务渠道，高效助
力企业复工复产，不断丰富线上化业务产
品，拓展线上化服务渠道，推出“龙 E 贷”，
在线为小微客户提供融资支持。

积极支持粤港澳大湾区建设
一是积极服务湾区基础建设及重点

行业。 针对湾区建设的重点支持行业如
基础设施建设、建筑、制造等投放占比不
断增加。 截至 2020 年末，该行新增 77 户
涉及湾区发展授信客户，梳理了一批 5G
建设相关的优质企业， 并对该类企业在
信贷资源方面作相应的倾斜。

二是积极融入湾区主流经济。 持续
贯彻商行+投行战略，积极响应总行投承
联动工作要求， 通过公开市场产品对大
湾区建设输送金融支持。

积极服务实体经济
一是金融让利服务实体经济。 持续

打造“中小企业金融服务商”战略重点，
把小微企业业务放到更加突出的位置。
2020 年， 普惠金融条线累计为小微企业
减免各类服务收费和有关融资费用 250
万元。

二是持续做好民营企业金融服务。 坚
持分类指导和差异化政策， 通过顶层设
计、专项资源、专项产品和审批绿色通道
等措施， 加大对行业龙头等优质民营企
业的支持力度。 截至 2020 年 12 月末，共
向民营企业发放贷款 371.06 亿元。

三是落实房地产贷款相关要求。 坚
持“房住不炒”原则，严控新增房地产贷
款，严格落实国家房地产监管政策，根据
房地产贷款调控要求， 控制房地产贷款
增速和余额实行总量控制， 严格按要求
做好管控工作。

华夏银行广州分行将继续坚持产品
创新和科技创新的步伐， 积极助力粤港
澳大湾区发展， 为粤港澳大湾区的发展
提供全方位综合金融服务支持。

华夏银行：
持续服务实体经济主动融入新发展格局


