
11 投机者怀揣一夜暴富梦
有玩家称花了2000多块，一个月赚了差不多6万元

“牛回！速归！”“起飞！”“抄底！”……在

一个数字藏品微信社群内，新快报记者注意

到，伴随着每日数字藏品发售资讯的发布，玩

家们时常讨论得热火朝天，谈话间颇有投资

平台股民的架势。

数字藏品是基于区块链技术进行唯一标

识的数字化产品，内容形式涵盖图片、音频、

视频等，属于具有现实资产属性的数字资

产。在近年国内元宇宙、区块链发展的热潮

下，作为“舶来品”的数字藏品顺势走上“快

车道”。

在许多玩家眼里，数字藏品是投资工具，

相当于“国内的NFT（非同质化代币）”。2021

年4月发售的无聊猿NFT在国外最初每个售

价约合200美元，今年4月的地板价（最便宜

的市场交易价格）即涨到了约合42.9万美元。

不少玩家带着一夜暴富的梦想进入国内

的数字藏品市场。一直有进行股票、基金投

资的95后青年马真（化名）在2021年末进场，

至今投资了约10万元。“因为我进场的时间较

早，整体下来还是小赚的，出售单个藏品曾经

最高赚了近80倍。”马真说。

“我是今年 5 月进场的，当时是牛市，入

手哪个（数字藏品）都能赚。”肖寒（化名）说：

“花了2000多块，一个月赚了差不多6万元。”

彼时业内有玩家声称，通过投资数字藏品月

赚10万元，甚至赚到房子的首付。

多位玩家告诉新快报记者，市场购买的

主力是年轻人，当中多数属于激进型投资者，

也少数是单纯图新鲜的佛系玩家。有玩家坦

言，最初买数字藏品更像赌博，不管数字藏品

本身的艺术价值高低、平台是否合规，就赌买

到的数字藏品能进入二级市场，再通过炒作

把价格抬高。玩家杨心湛（化名）还向记者传

授业内“箴言”：“大跌不出，慢跌要出……”

好景不长，疯狂的投资之路碰壁连连。
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业内说法

近日，新快报记者在多个数字藏品社群

中看到，仍有许多玩家沉浸于数字藏品拉

新、合成、赋能。但同时，已有老玩家呈现疲

态。“数字藏品现在都不怎么看了，‘躺平’

了。”马真表示在经历行情起落后，现持有的

数字藏品放着不动，等待利好消息。肖寒亦

称，从7月份开始已经没再玩数字藏品了，现

有部分持仓数字藏品被“套”。杨心湛则称，

仍会定时查看市场行情，选择性购入有发展

前景的新平台的藏品，“注意分散投资”。

实际上，市场的迷茫早有苗头。6 月，

“卖得出去叫NFT，卖不出去叫JPG”的观点

在业内流传。有玩家发文称，从幻核滞销和

鲸探滥发看到了行业的希望，“数字藏品本

就不该是炒作之物，因喜欢而购买，因热爱

而收藏才应该是数字藏品发行的初衷。”市

场对此反应两极分化，赞同的人表示，数字

藏品2.0不是短期的炒作牟利；反对的人称，

没有流动性的东西，没人会埋单。

广州胜维科技有限公司为七级宇宙平

台的运营公司。该公司CEO程庆华向新快

报记者表示，数字藏品行业作为一个新兴业

态，市场对于新生事物存在一定的认知差异

和争论，这是可以理解的。就单个数字藏品

而言，其价值在于权威机构和知名IP创作者

对单个作品或文物，进行有限授权，使得文

物或文化艺术作品的二次创作在区块链技

术的保证，获得有限的稀缺性，并有可能成

为未来元宇宙世界的价值标的。

深圳市律师协会区块链法律专业委员

会主任文婷告诉新快报记者，依据规则，玩

家在不同平台购买数字藏品所获得的权益

是不同的，在有些平台玩家仅获得藏品的所

有权，但并未获得任何著作权，如鲸探，在有

些平台可获得藏品的部分或全部版权中的

财产权。

张天圆指出，目前我国未明确禁止数字

藏品二次交易，但严格监管数字藏品炒价。

二级市场对于平台而言是一把可怕的双刃

剑，它在给平台带来用户爆炸性增长的同

时，也在大幅透支平台的增长潜能。过热的

二级市场让平台和早期参与者赚得盆满钵

满，也大大增加了数字藏品真实藏家的入手

难度与后期购入者的风险，带来更大的监管

风险和更高的监管义务。张天圆认为，在今

后一段时间内有关部门对开放二级市场还

是持有比较谨慎的态度。

文婷进一步指出，数字藏品二级市场容

易导致炒作的风险，无序放开二级市场，实

质上不利于整个行业的良性发展。零壹研

究院院长于百程告诉新快报记者，从监管方

向看，数字藏品市场并不是一个投机市场，

监管风险也一直存在。不建议投机者将数

字藏品当成主要市场参与，购买也要基于其

本身的价值理性判断，不要对其交易价值抱

有太大期望。

二级市场于平台而言是双刃剑

中国移动通信联合会元宇宙产业委员

会常务委员张烽向新快报记者表示，数字藏

品应当具有使用价值，即其实际给用户带来

的权益是最关键的。境内外在这方面都有

了一些探索，比如含版权授权的产品如无聊

猿，或含其他权益如门票甚至实物商品等。

市场现已有越来越多数字藏品“链上”

实体。以广州东方博物馆为例，与陕西博骏

文化控股公司合作，在数字藏品平台上线文

物系列藏品。广州东方博物馆馆长张斌向

新快报记者表示，博物馆布局数字藏品，主

要是想利用新技术、新概念展现文物的价

值，让更多文物藏品“线下线上”都活起来。

广东省博物馆（广州鲁迅纪念馆）副馆

长陈邵峰也持同样态度。该馆以馆藏文物

为原型，在鲸探上推出了三款数字藏品，限

量发售8000份，每份售价为25元。陈邵峰告

诉新快报记者，未来数字藏品更应看重本身

的收藏价值，通过收藏了解文化、了解世界。

陈邵峰表示，藏品首发的价格以及数量

是鲸探方面根据商业的逻辑确定的，博物馆

作为公益文化机构，发行数字藏品的主要目

的不是营利。在数字藏品原型选择上会倾

向于对非遗文化、岭南文化和博物馆文化传

播有帮助的藏品，“数字藏品相当于文化和

艺术的载体，通过发行数字藏品将馆内藏品

和展览更加广泛传播，将购买（收藏）者吸引

到博物馆来”。程庆华介绍，数字藏品价格

和发行量一般根据不同的IP来定，为了让数

字藏品受众更广，发行价一般比较低。

陈邵峰说，在数字藏品推出后接收到文

博爱好者的正向反馈，未来会考虑对数字藏

品作进一步的赋能，如购买数字藏品获得优

先的预约参观权等优惠措施。

“有一些数字藏品把一件艺术品分成好

几块来卖，我们不会采取这种方式。”陈邵峰

认为，虽然文化传播和商业发展都是通过发

行数字藏品的方式，但二者的目的不同、逻辑

不同。从监管层面来看，应该对二者进行相

应的区分和规范，“不能因为商业操作的问

题，影响了以数字藏品为手段的文化传播”。

陕西博骏文化控股公司有关负责人向

记者坦言，目前数字藏品行业存在行业主管

部门不清晰，数字藏品定位不明确，文化 IP

授权流程不严格，产品质量标准和发行管理

办法缺失，平台上线无须资质审查，导致平

台鱼龙混杂、产品质量参差不齐等问题，规

范亟需进一步完善。

陈邵峰进一步指出，在发行数字藏品热

潮下，较多平台想通过与文博馆合作分一杯

羹。部分中小文博馆切不可盲目跟风，要综

合考虑本身藏品的知名度、二创是否符合大

众审美和文化品味，以及平台的可信度与可

持续性等风险因素。

行业出路

“链上”实体，更看重收藏价值

玩家亏本、头部平台受挫、于违法边缘试探……

投机火热的数字藏品结束野蛮生长 链上实体或是出路
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鱼龙混杂的数字藏品市场是玩家们面对

的第一道坎。8月13日晚，数字藏品平台“八

蛇文创”的预热宣传文章被转发至社群内，社

群并未有明显回应。多位玩家表示，他们对

于数字藏品平台的进场早已司空见惯。

资料显示，“八蛇文创”的账号主体为广

西广奥投资有限责任公司。天眼查显示，该

公司成立于今年5月6日，注册资本为200万

元，但实缴资本暂无信息，无融资历程。共有

两名股东——虎飞和严子豪。值得注意的

是，两人分别在59家和213家企业担任股东，

而这272家企业均是在今年4-5月成立的，多

数缺少实缴资本信息，且“公司发展”和“经营

状况”项目均为空白。综合以上情况，马真并

不看好该平台的发展前景。

今年5月以来，多个数字藏品平台“戏剧

性”关停，部分玩家的投资打了水漂。如“TT

数字藏品”公众号5月发布公告称，因老板未

能抵制诱惑，挪用平台启动资金投资iBOX数

字藏品导致巨额亏损，平台已无法运营，技术

团队也同样被遣散。新快报记者留意到，用

户在数字藏品平台无法提现的投诉至今仍在

网络涌现，部分平台被质疑圈钱跑路。

数字藏品平台的资金池风险一直是玩家

们关注的焦点，具体体现为提现延迟到账、卷款

跑路、资金挪用等。今年3月，头部平台“唯一艺

术”因不发货也不退款遭投诉。当月，唯一艺术

方面称，其不触碰用户支付的结算资金，所有资

金通过持牌机构来进行支付和存管。

记者发现，目前不少支持二级市场交易

的数字藏品平台通过接入第三方支付公司搭

建支付结算系统，接入的支付公司包括易宝

支付、杉德支付等。有业内人士分析指出，作

为最优的支付途径，大型和中型银行内控机

制和合规要求高，不会冒险参与这类具有炒

作嫌疑的业务。

根据中国数字文化集团等单位于今年7

月上旬发布的《数字藏品应用参考》，数字藏品

于国内的探索起源于2021年5月。去年以来

国内平台数量激增，截至发布时，国内数字藏

品平台已超过700家。其中，7家有央媒背景，

超过20家具有国资背景，超过25家具有国资

背景。

数字藏品平台如雨后春笋般冒出，玩家进

场越来越谨慎。公司的融资情况、股东背景、

发展路径……玩家在平台注册前进行背调已

是常规操作。杨心湛将其与炒股类比，“买入

股票前需要通读财报，同行间对比分析”。

22 市场鱼龙混杂，或血本无归
提现延迟到账、卷款跑路……资金池风险受玩家关注

“千藏大战”打响，数字藏品平台

多种多样的营销手段可能将玩家和

平台推向违法的边缘。以“八蛇文

创”为例，该平台宣称“目前已对接

多家机构以及正在与数字藏品圈知

名大佬洽谈站台合作”“首发只占一

点点，没有100倍绝不二期”。对此，

马真的观点是：“平台画饼是惯用手

段，但正常的（平台）不可能说涨多

少的”。

“还要看发售价是多少，如果

是一块钱的话，（藏品涨价 100 倍

目标达成）随随便便。”杨心湛说：

“市场曾存在‘老鼠仓’操作，之前

发行的 1 块钱的藏品现在市场行

情 7000 多元。”多个玩家表示，平

台或许与持仓的大庄家有合作关

系，两者可通过控制藏品流通量、

左手换右手等方式使得其于二级

市场的价格走高。

除了市场炒作，数字藏品平台

组织的拉新比赛也在业内频频出

圈。作为拉新活动的主导者，数字

藏品平台一开始动辄派送现金、手

机或价值较高的藏品，后来豪车相

赠也不在话下。

今年5月，数字藏品平台“艺藏”

称，拉新第一名可获特斯拉。彼

时，已有玩家认为平台营销无下

限。8 月 14 日，“元游数字藏品”公

众号发文称，平台拉新活动圆满结

束。其公布的拉新排行榜显示，前

三名均拉新超 2000 人。奖励情况

显示，有效邀请 300 人以上的位列

前三，分别获得 88888 元、66666 元

和38888 元红包。

受平台激励驱动，玩家们各出

奇招。多数玩家以发小额红包为

手段，每个红包金额从几分到几元

不等；部分玩家画起饼来，承诺帮

助拉新能获得相应福利；还有玩家

全靠“兄弟情”，话术如“布局兄弟

们”等。

在许多玩家看来，上述拉新的举

措不足为奇。新用户进场意味着平

台将增加流量，不仅自己持仓的藏品

将有人“接盘”，而且行情会愈加火

热。“都是为自己寻找后路。”有玩家

直言：“本来就是击鼓传花，就看花落

谁家而已。”

北京德和衡（济南）律师事务所

合伙人张天圆向新快报记者指出上

述拉新行为中的各方面临的风险。

对于平台方，通过这样的拉新激励

活动，数字藏品价格将被一步步拉

高，只要有后续进场的接盘者，这一

击鼓传花的游戏将一直持续，在很

大程度上助涨了炒作热度以及投机

之风，涉嫌违反价格法相关规定。

平台经营方如存在相互串通，操纵

市场价格，哄抬价格，推动商品价格

过高上涨的，将被依法处以罚款，如

其行为严重，还有可能构成非法经

营罪。对于旧用户，最大的风险就

是拉新后平台跑路所带来的风险，

旧用户将来可能会面临和平台一起

承担连带责任的相关法律风险，其

中不仅仅涉及民事方面的连带赔偿

责任，可能还有被认定为刑事犯罪

帮助犯的风险。

事实上，今年以来数字藏品

市场乱象不止，监管已频频出

手，行业得以降温。今年4月，中

国互联网金融协会等三协会联

合发布《关于防范NFT相关金融

风险的倡议》提出，坚持守正创

新，赋能实体经济，坚守行为底

线，防范金融风险。6月30日，在

中国文化产业协会牵头下，百

度、腾讯、蚂蚁、京东等近30家机

构联合发起《数字藏品行业自律

发展倡议》，反对二次交易和炒

作、提高准入标准成为行业高质

量发展的核心共识。

鲸探是较早遭遇危机的数

字藏品头部平台。背靠阿里，鲸

探发售的藏品常一件难求，在二

级市场曾获得超十倍的溢价。

今年5月，鲸探“滥发”的传言在

社群中流传。8 月 2 日，鲸探对

当天发售的两款名为“奔向幸

福”和“桃花运TAO”的藏品进行

了下架处理，截至下架前，两款

藏品均未售完。当时有消息指，

鲸探用户量在减少。日前，新快

报记者就鲸探藏品滥发、滞销的

传言以及用户量情况联系鲸探

方面，至截稿前，记者尚未得到

回应。

在关停消息不断传出之际，

腾讯旗下的幻核也难逃劫数。

8 月 16 日，上线刚过一年的幻

核公告称，即日起停止数字藏

品发行，所有通过其平台购买

过数字藏品的用户可自行选择

继续持有或发起退款申请。在

幻核得以全身而退，有玩家戏

称“回了本”。对于关停的原

因，幻核称系基于公司聚焦核

心战略的考量。记者梳理发

现，幻核的关停有迹可循。今

年 6 月，幻核曾出现产品滞销

的情况，7 月 8 日后幻核再无新

藏品发售。

讨论和争议接踵而来。“赚

快钱的时代过去了。”“幻核还是

那个幻核，市场不再是那个市

场。”“不开二级终究没出路。”

“行业将告别纯‘收藏家’模式。”

记者了解到，与国外的NFT

不同，国内数字藏品的二级流通

限制因平台而异。不少头部数

字藏品平台有着较严格的流通

限制，如幻核不开放二级流转，

鲸探仅支持转赠,且每次具有较

长的“锁定期”。多数中小平台

流通机制较宽松，通常支持直

接二级交易。但在 7 月，部分

中小平台先后宣布，接政府相

关部门通知，关闭二级市场，只

启用转赠功能，有平台甚至关

闭转赠功能。

多位玩家表示，买数字藏品

实质上是“买平台”。平台本身

的背景、其未来二级交易的前景

都会让玩家用脚投票。过去，不

少玩家寄望于鲸探、幻核能进一

步放开二级市场交易的限制，带

动新玩家进场，从而大赚一笔。

就目前来看，事与愿违。

8月16日，幻核关停的传
言坐实。作为国内首家数字藏品

平台，幻核此时才刚满一周岁。平台关
停，于腾讯，是聚焦核心战略的考量；于数字

藏品行业，是打击信号的再次响起。
今年上半年，数字藏品投机行情几度火热，用

户和企业竞相入局。然而，准入门槛未明使得市场
鱼龙混杂，平台突然跑路、肆意营销在业内更是见
惯不怪。虽然相关法规尚未完善，但监管已明确
叫停恶意炒作。于是，有的玩家亏本离场，头
部平台罕见滞销，尽管如此，数字藏品的

入局者仍源源不断。局中者不禁反
思：数字藏品价值何在？未

来何在？

33 无下限的营销行走在违法边缘
通过控制藏品流通量、左手换右手等，带高二级市场价格 44 强监管频频，大厂都在放弃

赚快钱的时代过去了，行业将告别纯“收藏家”模式


