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开奖信息

快乐8 第105期（每日开奖）

中奖号码
11 14 17 20 24
27 39 42 43 44
46 47 53 57 59
64 67 70 79 80

广东省福利彩票发
行中心公众号

以上开奖彩种的兑奖期限为：
自开奖之日起60个自然日内。

好彩奖等 中奖注数 单注奖金
好彩2 262 ￥68
好彩3 320 ￥767

中奖号码23 02 31 11 27 33特10

投注金额：297546元
奖池金额：2021455元

奖 等 中奖条件 中奖注数 单注奖金
一等奖 ○○○○○○● 0
二等奖 ○○○○○○ 0
三等奖 ○○○○○● 6 ￥1667
四等奖 ○○○○○ 36 ￥500
五等奖 ○○○○● 93 ￥100
六等奖 ○○○○○○○● 1847 ￥10
○代表基本号码 ●代表特别号码

中奖号码 8 8 4

奖等 中奖注数 单注奖金
数字 17298 ￥46
生肖 1299 ￥15
季节 109 ￥5
方位 301 ￥5
投注金额：475362元

南粤风采36选7 第105期

好彩

好彩1 符号：10 鸡 夏 南

福彩3D 第105期

中奖号码06 08 17 25 26 28 蓝03

双色球 第046期

今晚南粤36选7奖池2021455元
预计头奖奖金500万元

中国福利彩票发行中心官方网站
www.cwl.gov.cn
广东省福利彩票发行中心官方网站
www.gdfc.org.cn

今晚开奖彩种
快乐8、南粤36选7、福彩3D

R

邱雪杏的夫妻档福彩店位于惠城

区的闹市之中。店铺东、北两个门，一

边对着惠州大道三新公交站，一边与三

新集贸市场相邻；距其不远处的马路斜

对面，就是惠州义乌小商品批发城。优

越的地理位置，让这个销售网点拥有天

然的人气优势。

从早上 8时开门营业，进店购彩的

彩民便络绎不绝。有手里拎着大包小

包蔬菜鱼肉的年轻妈妈，也有特意进店

研究走势图买几注双色球的阿公阿婆，

有戴着头盔或系着腰包行色匆匆的中

年男子，也有买几张刮刮乐坐下来碰碰

运气的人……

“我们拿到过好几次全市销售冠

军，现在也常年保持在前五名。”在邱雪

杏看来，比起区位优势，用心经营才是

他们的“流量密码”。从 1999年照相馆

角落里的一台代售打票机，到如今40多

平方米、满载荣誉的福彩专营店，这背

后离不开她推动彩票“出圈”的努力。

出圈的契机出现在2010年4月。当

时，福彩店中出刮刮乐30万元大奖，邱雪

杏就在店内店外张贴中奖的横幅和喜报，

向彩民推销宣传即开型彩票“刮刮乐”。

大奖效应下，越来越多彩民购买刮刮乐，

如果遇上双色球开奖的日子，销售台前常

常挤作一团。为了方便彩民购彩，她决定

把刮刮乐销售搬到户外：在门口摆了一张

桌子、几把椅子，一个篮子装着刮刮乐。

“没想到一个下午就卖了几千块

钱。”不经意间，邱雪杏抓住了刮刮乐的

销售诀窍。她发现只要有人坐在桌前

刮彩票，不一会儿就会聚集一群人围

观，很多围观的人都愿意买几张碰碰运

气。于是从那之后，只要不下雨，每天

下午的买菜高峰期，他们都会在福彩店

外摆摊卖刮刮乐。

2010年，44080133销售网点的刮刮

乐销量直线上升，一年卖出208万元，比

上一年翻了几倍。2021 年春节前后，

“辛丑牛”2亿元大派奖活动，又掀起了

一波刮刮乐销售热潮。邱雪杏在门口

搭起了帐篷，向过往市民推荐刮刮乐，

不少彩民更是整本购买。两个月的时

间，她就卖出 80多万元的刮刮乐，全年

的刮刮乐销量更是达到240多万元。

“2010年之前，销量是几十万、一百

多万到两三百万；2010年之后，销量高

的时候能达到五百万到一千万元。”对

邱雪杏而言，探索刮刮乐户外销售，是

福彩店积极改善购彩环境，拓展销售路

径的重要转折。找对了销售路子，彩票

销售量也一路“狂飙”。

■新快报记者 陆妍思 通讯员 于蕾 梁维春

惠州44080133销售网点邱雪杏：

在惠州福彩行业，提起邱雪杏，几乎无人不知。
这位“75后”两孩妈妈，不仅是福彩44080133销售网点的业主，曾多次带领

网点夺得全市销售冠军，销售成绩令同行称羡；还是一名广东省福彩系统内训师，
通过开展“线上+线下”培训，将24年的从业经验分享给同行。

“最开始仅仅是把它当做谋生的工具，但是经过这么多年，我觉得卖彩票更重
要的是可以给那些困难无助的人带来希望。”邱雪杏说，只要自己精力和时间允
许，她就会一直把福彩店经营下去，继续承担“为社会造福，为生活添彩”的使命。

广东省福彩系统中，有这样一群福彩人，他们凭着对工作的热爱和执着，在平凡的岗位上默默奉献，为福彩事业添砖加瓦，

展现着福彩从业者的风采，近年在“最美中国福彩人”活动评选中，更有不少广东销售网点业主获得“最美福彩站主”称号。本报

将陆续推出相关系列报道，挖掘身边“最美福彩人”。

24年公益成长路

引
言

成为销售冠军的密码

年年获评“惠州市福利彩票销售综

合评比先进投注站”，连续六年摘得“广

东省福利彩票优秀投注站”，此外还获

得“广东省双色球百佳销售之星”“广东

福彩五星级销售场所”“全国快乐8游戏

销售之星”……

这一个个沉甸甸的荣誉，不仅得益于

不断创新的福彩销售手段，更离不开福彩

店的优质服务。不管是最初只有邱雪杏

和丈夫两个人，还是后来聘请了两名专职

销售员，对彩民的贴心服务始终如一。

坚守是做好服务的第一步。早上8
时开门，晚上 10 时收档，8700 多个日

夜，除了春节、国庆期间全国统一休市，

邱雪杏几乎从未在正常营业时间停止

过销售彩票。她希望彩民只要来到自

己的福彩店，就能买到彩票，不会因为

“没开门”而错过大奖。

“没多少人像我们这样坚守的。”邱

雪杏深知数十年如一日坚持的不易。

她记得，大概十几年前，店里还没配备

发电机，有一天店里停电，夫妻俩儿就

带大儿子出去玩。当时还在读小学的

孩子问她：“妈妈，今天是又过年了吗？”

邱雪杏至今对这句话记忆犹新，因为平

时要顾店，一般只有过年，她和丈夫才

有机会一起带孩子出门。

不过，经过长时间的坚守与付出，

邱雪杏慢慢赢得了彩民的信赖。不少

彩民选择以预存的形式在店里长期购

彩，时间最久的一位已经16年了。

时间回溯到2007年，当时一位开货

车的中年男性偶尔会到邱雪杏的店里

买彩票。他每次都拿着 5 张 10 元单式

的双色球兑奖，然后再照打。但有一次

因为工作太忙，他错过了兑奖时间。“万

一中了大奖过期了，那就太亏了。”听到

他的担忧，邱雪杏主动提出可以提供预

存代打彩票的服务。

“要不您把彩票放到我店里，预存一

些钱，我每期帮您照打。开奖后，小奖我

帮您兑，大奖通知您过来拿票去中心兑

奖？”邱雪杏也没想到，她随口多说的一句

话，留住了一位老彩民。虽然这位彩民每

期购彩金额不大，但16年下来，他与福彩

同行，为公益慈善事业贡献了不少力量。

回顾20多年的福彩从业路，邱雪杏

觉得，成功的关键是要多为彩民想一

步。“客人有什么需求，我们尽量去帮他

解决。多为他们想一步，就可能收获你

想象不到的一些东西。”她说。

为了更好地服务彩民，去年3月，邱

雪杏在福彩店开辟了一个单独的空间

作为“爱心福站”。福站不仅可以为彩

民提供歇脚、喝茶、聊天的场所，还配备

了应急医疗用品、口罩、雨伞、微波炉等

服务设施，为周边市民提供便民服务。

“没多少人像我们这样坚守”

快乐8游戏网点如何营销？双色球

12亿大派奖活动怎么推广？每当福彩有

新玩法上市，或是开展大型营销活动，邱

雪杏就会出现在惠州福彩同行的手机里。

作为全省福彩系统首批内训师，她

依托惠州市福利彩票发行中心的线上

课堂，为同行讲解各款游戏玩法、各种

营销活动规则，并将自己20多年的销售

经验分享给其他业主，共同推动福彩事

业越来越好。

“之前因为疫情，培训以线上为主，线

下人数都控制在五六十人。”邱雪杏说，针

对销售业绩相对落后的网点，市福彩中心

会组织专门的培训活动，内训师会就业主

的实际困难给予更具体的经验指导。

“老板，今天双色球也有开奖，要不

要买几注碰碰运气？”“老板，今天刮刮

乐有新票上市，要不要试试看？”邱雪杏

将自己的经验和盘托出。从不同类型

彩民适合的玩法，到推荐玩法的表述口

径，她都毫无保留地传授给同行。

事实上，在 2021 年 11 月邱雪杏获

得广东省内训师资格证前夕，她已经作

为培训师参加了市福彩中心组织开展

的培训会。迄今为止，她一共开展了30
余场培训，服务福彩业主 8000多人次；

此外还去到河源，为当地 100多位同行

分享惠州福彩的经验方法。

“我想用自己成功的经验告诉更多

业主，只要不断学习福彩知识，抓住机

遇，勇于创新，福彩网点发展一定会越

来越好。”对邱雪杏来说，销售福彩早已

不再只是带来安稳生活的谋生工具，而

是凝聚着公益情怀的事业。

“做得动的话，我还想一直做下

去。”邱雪杏从未考虑过“退休”，只要身

体和精力允许，她希望可以继续把福彩

店经营好，用实际行动践行福彩“扶老、

助残、救孤、济困”发行宗旨。

将成功经验分享给更多业主


