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网约车平台
打起“价格战”

乘客可选车型和价格区
间更多选择了

网约车平台不断增加，打车车型

有更多选择，车比单多的状况使一些

平台打起“价格战”，以低价引客，让

普通市民也有感觉：“打车有了更多

选择，有的车型同样的里程，会更便

宜了。”

6月29日，新快报记者发出天河

太古汇到羊城创意园的订单，全程8

公里，滴滴平台显示，一口价特惠快

车 15.6 元，快车 24.25 元，特快 25.95

元，出租车预估 26.18 元，专车 36.96

元，豪华车 92.56 元。不过记者注意

到，滴滴作为目前国内最大的打车服

务商，该平台也提供第三方服务，例

如该订单，还能在滴滴平台选择如祺

出行、享道出行等第三方车辆，价格

19.32～24.62元。

当然，有的市民也会选择百度、

高德、T3、如祺出行、曹操出行等平台

打车。以太古汇到羊城创意园订单

为例，记者在百度小程序打车时发

现，曹操出行报价 15 元，同港出行

15.4 元，哈啰特惠 16 元，花小猪特价

16.2元，蜂派出行16.2元，哎呦喂用车

17.3 元，麦田商旅 17.3 元，首汽舒适

35.7元……提供的25款经济车型中，

价格在15～20.5元之间。当然，也能

在这些平台打滴滴车辆。综合各平

台价格来计算，每公里司机收入最低

能有2元左右。

网约车市场运力接近饱和，多地网约车按下“暂停键”
广州网约车司机感叹：

如今是僧多粥少如今是僧多粥少如今是僧多粥少如今是僧多粥少

“早上 9 时出来，截至上午 10 时 21
分，一共接了 8 单，收入 100 多元……”

6 月 27 日，新快报记者打网约车从越

秀区中山一路到广东省中医院，接单

的是“享道舒享”平台的何师傅，行程

6 公 里 用 时 29 分 钟 ，记 者 支 付 费 用

21.49 元，何师傅收入 18.81 元，平台收

佣金 2.68 元，抽佣比例约 15%。对此，

何师傅笑称：“相对其他抽 20%～30%
佣金的网约车平台，这不算高，一公里

收入 3 元，此订单也算是优档的。”不

过何师傅告诉新快报记者，当时距离

接客地点 2.5 公里，加上这一段空载，

每公里收入约 2.2元。

何师傅告诉记者，来广州二十多

年，之前开过货车和出租车，三年前

改开网约车，“车是租的电车，每月月

租 4000 多元，订单每公里平均 1.5～2
元收入，油车司机接单就是赔本，电

车 成 本 低 ，每 公 里 电 费 一 两 毛 钱 成

本 ，所 以 ，即 使 是 1.5 元 一 公 里 的 订

单，仍然能接。”孙师傅透露，一天出

车 14 小时，每月的净收入能有六七千

元。

对于有些城市发布的网约车饱和

预警以及司机收入下降等情况，孙师傅

表示，有感觉接单难了一些，但他坦承

自己进入网约车行业较晚，“没有试过

收入很夸张的时候，所以对比不明显，

对现状还较满意。”

■采写：新快报记者 黎秋玲
■摄影：新快报记者 毕志毅

网约车单车日均接单量不足 10单，驾

驶员小时流水约 20元，部分时段 200 多辆

车竞争8个订单……近段时间，临沂、长沙、

济南、东莞、温州、三亚等市发布网约车行

业风险预警称，网约车市场运力接近饱和，

有的城市已暂停受理网约车运输证。

车辆和司机都增加了，广州的市场运

营状况又是如何？我们先来看一组数据

——

广州市交通运输局公布的数据显示，

2023年4月，广州市网约车单车日均订单量

约 14.11单，单车日均运营里程约 115.74公

里、单车日均营收约 323.24 元。2021 年 4
月，全市网约车单车日均订单量约10.92单，

单车日均运营里程约100.01公里、单车日均

营收约369.16元。

按此数据推算，目前广州网约车单车的

每公里营收是2.8元左右；而三年前，每公里

的收入是 3.69元。所以，数据印证了一些网

约车司机的感受：接单里程数增加，但收入

却有些下降。“跑得更多，但到手的钱并未增

加。”采访中，广州不少网约车司机如是告诉

新快报记者。

广州的网约车司机生存状况如何？听听他们的故事

“2013 年考了驾照，2015 年网约车

刚兴起时，我在郑州买了辆车跑单，收

入很好，月月过万……”王师傅告诉记

者，2017年他来到广州，曾在滴滴、易到

（已倒闭）、曹操出行、T3等平台接单，以

滴滴为主其他为辅。

他告诉记者，一般只跑晚班，下午

五六点出来，跑到第二天上午 10 点左

右回家。“不跑时间长一点，挣不到钱，

这样的工作强度，出次车能拿到 500 元

左右流水，扣除油钱 150 元，吃饭喝水

50 元，拿到手 300 多元。一个月休息

五六天。”王师傅表示，23 岁结婚的他，

目前有两个孩子，一家人在广州生活，

这一辆车是全家的“口粮”。刚来广州

时，他“以租代购”方式，用这辆油电混

动车接网约车单，每月月供 4300 元左

右，月供三年，车便成了自己的。“当初

跑时，根本接不过来，一单没完成，可

能下一单就等着了，日日爆单。”但他

发现，近年来确实司机越来越多，竞争

越来越激烈。 6 月 25 日上午 9 时 30
分，他打开接单页面说：“你看，现在这

个点，300 多个司机在线，发单量才 50

多单，司乘比 6:1，有时候转几十公里

都没有单。”

王师傅进一步告诉记者说，2018年

之前，同样的时长能接 40多单，现在最

高只能接到20多单，之前日流水轻松过

千，现在要突破五六百，真的很难。用

他的话说是：“确实僧多粥少了。”

他认为，现在广州网约车行业，已

经不像之前那么高收入。不过他认为

收入降低，但这行门槛低、工作时间比

较自由。他还是会继续坚守，“吃得苦，

跑得多，就能赚到钱。”

“我来自三大渔港之一的博贺港，曾在

老家开大货车，高峰时购入2辆车，月入三

四万元，25岁的儿子来到广州发展，我们跟

着过来，闲着没事，开开车，没那么无聊，还

能有点收入。”6月26日，新快报记者在“曹

操出行”打车，接单的是谢师傅，从中山一

路梅花村到羊城创意园，全程9公里，17分

钟，起步费11.2元，里程费10.13元，时长费

3.15元，记者应当支付24.48元，不过平台

各项优惠7元左右，记者最后仅支付17.55
元。谢师傅收入19.5元左右。

采访中，记者了解到，网约车司机以

中年人居多，这点谢师傅也表示认同。

他自诩“老头”，转行学其他技术不太现

实，去打工也基本没有单位能接收，于是

买了辆电车跑网约车。他告诉记者，趁

身体还硬朗，有开大货车的经验，每天也

很拼，经常开10来个小时没问题，每月休

息 2～3 天，月流水有 12000～13000 元，

扣除每月1200元左右充电费用，车险、停

车费等，收入尚能接受。

年龄：43岁 开网约车：3年
月收入：6000～7000元（扣除月租车费4000元） 一天出车14小时，每月净收入六七千元孙师傅

年龄：58岁 开网约车：6年 月收入：流水12000元左右 自诩“老头”干其他已不现实谢师傅

年龄：42岁 开网约车：8年 月收入：7000多元 有时候转几十公里都没有单王师傅

过去日日爆单流水过千

一些网约

车司机表示：接

单里程数增加，

但收入却有些

下降。
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