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上市公司CSR观察

“拿到订单不仅能申请贷款，还能通

过网银自助提款，实在太方便了。”近日，

种植企业广州市三兴农业发展有限公司

负责人表示，他们通过中信银行“订单 e
贷”产品顺利获批贷款额度，并成功提款

用于农资采购。

广州市三兴农业发展有限公司是

广州某农业科技有限公司（下称“农科

公司”）的上游供应商，由于农业种植的

特殊属性，存在用款频次高、时效要求

高、单次用款金额小、支付农资采购款

项分散等用款特点，传统的授信流程和

提款方式难以满足该类种植企业的融

资需求。中信银行广州分行获悉该情

况后迅速响应，通过实地走访，了解到

农科公司是目前国内数字农业领域多

项核心技术领跑的科技型企业，其自主

开发的平台打通了从种子下行到农产

品上行的全链条服务。根据数字化平

台运行模式，中信银行广州分行为其提

供“订单 e贷”产品服务方案，依托种植

企业订单场景，整合历史合作数据以及

小微企业的法人税务、工商、征信等数

据，构建大数据风控模型，叠加资金流

管控，为种植企业提供纯线上、纯信用

的数据融资服务，企业从申请到资金到

账仅需几分钟，有效提升了客户体验，

大幅降低了操作成本。

近年来，中信银行积极响应政府部

门“创新供应链金融服务模式”的号召，

将供应链向上下游的延伸拓展作为数字

普惠金融产品体系构建主线，创设“中信

易贷”数字化供应链金融产品体系，为小

微企业提供便捷高效的金融服务，并通

过金融服务变现核心企业产业链生态系

统价值，实现合作共赢。

下一步，中信银行广州分行将持

续深耕区域链式生态，将核心企业供

应链上的“大数据”盘活成为小微企业

的“好信用”，灵活运用供应链产品注

入金融活水，切实解决小微企业融资

难问题，助推实体经济发展，助力乡村

振兴，为区域经济高质量发展贡献力

量！

招股书显示，2020年—2022年，澜沧古

茶分别实现营收 4.05 亿元、5.59 亿元、4.63
亿元，分别实现年内利润 1.23亿元、1.29亿

元、0.7亿元。在上版招股书中，澜沧古茶曾

表示，2022年业绩下滑主要系疫情反复，导

致受影响地区的门店营运中断。

然而，新快报记者注意到，尽管 2023
年上半年消费市场逐渐复苏，但澜沧古茶

业绩并未得到明显改善。上半年澜沧古

茶实现营收 2.32 亿元，同比增长仅 1.65%，

期内利润 2356.8万元，同比下滑 22.37%；与

此同时，其毛利率也较去年同期出现轻微

下滑。

从收入结构来看，虽然经典普洱产品线

“1966”仍是其主要收入来源，但今年上半年

营收占比从去年同期的72.7%下降至66.9%，

而价格较为亲民的消费类产品线“茶妈妈”

则从去年同期的23.1%上升至30.1%。

而在销售渠道方面，经销商仍是澜沧古

茶主要销售渠道，今年上半年澜沧古茶来自

经销商的收益在 75.7%，但需指出的是，尽

管澜沧古茶的自身存货周转日数从去年的

1641 日减少至今年上半年的 1588 日，但同

期其经销商的存货周转日数却从 375 日上

升至 537 日。对此澜沧古茶在招股书中表

示，若经销商无法有效管理其存货，经销网

络的稳定性可能会受损。

上半年虾类市场行情下降
国联水产财报显示，公司 2023 年

上 半 年 总 营 收 27 亿 元 ，同 比 增 加

11.69%；归母净利润报亏1.9亿元，同比

下降 667.67%。国联水产表示，主要原

因是 2023年上半年虾类市场行情整体

呈现下降趋势，导致存货资产减值损失

有较大幅度增加。从利润表看，国联水

产上半年资产减值损失达 2.1亿元，是

除营业成本外利润表最大减项。

从过往财务数据看，国联水产总营

收近几年较为平稳，但净利润自 2019
年始终为负值，大幅计提的存货减值始

终是业绩报亏的主因，其中 2019 年的

资产减值损失达到 5.6亿元。当时，国

联水产对此的解释为受全球疫情影响，

公司存货可变现净值下降。不过随后

至 2022 年，国联水产资产减值损失不

断下降，公司亏损面亦不断收窄，2022
年该公司亏损收窄至 757.68万元。从

中报角度看，公司中期业绩已经连续两

年回正。

高存货为行业特性
资料显示，国联水产为一家主营水

产品开发、加工和销售的公司，其中对

虾产品为公司的主力产品。作为一家

水产品公司，存货价值变动存季节性，

而存货占比越高越会对公司的损益产

生影响。近几年，国联水产的存货占总

资产的比重长期徘徊在50%左右。

如此高的存货比例隐藏的风险也

引发投资者关注。此前在 2022年业绩

说明会上，国联水产表示，公司存货保

持较高水平主要系由于行业特性，公司

属于以水产品和预制菜品加工制造为

主的生产型企业，考虑进口原料采购周

期较长且存在较强季节性，公司综合考

虑财务风险与经营风险，设置合理的原

材料、在产品安全库存保障持续稳定的

生产。

此前受到日本排放核污水事件影

响，有投资者疑虑公司原材料是否会受

波及，国联水产称公司国际采购的原料

主要以南美白对虾为主，采购地区主要

以南亚、中东地区为主，近年来，公司太

平洋沿岸地区采购逐步减少。公司牛

蛙、鱼类、小龙虾等预制菜产品均为淡

水产品。沙特目前是公司原料进口地。

“受益”于日本排放核污水，国联水

产曾获股价大涨，上周该公司股价涨

37.11%，而上周深证成指跌 3.14%。8
月 28 日，国联水产继续涨 4.56%，报收

7.34元/股。

广州发布12条提示
严管校外培训广告

新快报讯 记者张晓菡报道 广州市市

场监管局昨日发布通知，对校外培训广告发

布及宣传活动作出 12 条提示，以防范化解

各类风险。

《通知》中明确了一系列对校外培训广告

发布及宣传活动的要求，首先，不得在主流媒

体、新媒体、网络平台以及公共场所、居民区

等线上线下空间刊登、播发面向中小学（含幼

儿园）的所有校外培训广告，涵盖学科类和非

学科类。其次，各类培训广告不得夸大培训

效果、误导公众教育观念、制造家长焦虑。

此外，《通知》还对广告中的保证性承诺、虚

构原价、虚假折扣等行为作出了明确限制。

《通知》强调，禁止发布含有危害未成年

人身心健康内容的广告，不得在校园内进行

商业广告活动，不得以各类学校教材、教具

等为媒介发布商业广告。同时，《通知》也明

确了对于未取得相关许可或审批的校外培

训机构以及超范围广告的禁止。

对于在线教育网络产品和服务，《通知》

禁止插入网络游戏链接和推送与教学无关

的信息，旨在保障学习环境的纯净性。此

外，《通知》也明确了不得发布面向 3至 6岁

学龄前儿童的线上培训广告以及对学龄前

儿童的线下学科类培训广告的限制。

澜沧古茶三闯港交所
上半年业绩未现明显改善

中信银行广州分行深耕链式生态 助力乡村振兴

报亏1.9亿 国联水产交付最差中期业绩

通过证监会境外
上市备案后，近日，澜
沧古茶第三次递表港
交所，拟冲刺港交所主
板。据悉，澜沧古茶是
中国第三大普洱茶公
司，2022年，受疫情冲
击，澜沧古茶业绩出现
下滑，然而，2023年上
半年业绩数据显示，尽
管市场逐渐复苏，但其
业绩仍未得到明显改
善。与此同时，中国茶
叶市场竞争激烈，茶企
普遍面临“上市难”问
题。

虽然中国茶叶市场在市场规模和增长

速度方面都表现出积极的趋势，但产业集中

度较低，茶企存在“小而散”的情况。据弗若

斯特沙利文报告，按 2022 年普洱茶产品产

生的收益计算，澜沧古茶是中国第三大普洱

茶公司，但其市占率仅为2.4%。

新快报记者注意到，除了澜沧古茶外，

中国茶叶和八马茶业近年来也在争夺“茶企

第一股”的头衔。不过，此前这三家公司冲

击A股 IPO时，证监会反馈意见分别高达50
条、69条和 46条，问题涵盖了诸多方面，均

包括“关联交易”“经销模式”“原材料采购”

以及“存货问题”等。值得注意的是，澜沧古

茶曾在A股上会前夜撤回 IPO，后选择“弃

A赴港”，而另外两家茶企也在A股多次碰

壁。

市场认为，监管层提出的一些相关问题

一直以来都是行业顽疾，不易得到改善，上

市路坎坷也成了茶企共同面临的挑战。

IPG中国区首席经济学家柏文喜就对新快

报记者表示，茶企上市难有多个因素，首先，

茶青往往来自茶农而无法取得相关票据，造

成企业成本溯源困难和业绩确认难题；其

次，茶叶市场竞争激烈，品牌效应较差，茶企

需要具备稳定的供应链和市场营销能力，而

茶叶行业特点决定了其需具备高质量产品

与独特的品牌形象；此外，茶企还需应对政

策法规的变化以及市场风险的挑战。

柏文喜指出，对于投资者而言，风险方

面，茶叶市场竞争激烈，市场需求不稳定，茶

企可能面临市场份额下降和销售额下滑的

风险，茶企的财务状况和管理能力也是投资

者需要考虑的因素。而机会方面，茶叶市场

潜力巨大，茶企有机会通过上市获得更多资

金支持和市场认可，进一步扩大市场份额和

提升品牌价值。

■新快报记者 张晓菡

经销商存货周转日数升高

收益第三市占率却仅2.4%

受日本排放核污水利好的国联水产，昨日发布一份巨亏的业绩中报，今年上半
年公司归母净利润报亏1.9亿元，这是其上市以来最差中期业绩，大额计提的资产
减值损失是业绩大跌的主因。记者注意到，存货减值始终困扰国联水产，公司已经
因此连亏4年。 ■新快报记者 刘艳爽
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