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财金

近日，新华保险重磅推出增额终

身寿险最新力作“荣耀鑫享庆典版终

身寿险”。据悉，这是一款利益明确、

保障稳健增长的终身寿险产品，可满

足投保者身故保障、资金安全性需

求。

荣耀鑫享庆典版终身寿险具有

三大特色：

一、稳：利益明确，稳健增长
18 周岁（含）后且交费期间届满

后，身故或身体全残保险金不低于基

本保额×（1+3%）̂（n-1）（n为身故或身

体全残时的保单年度数）。保单利益

稳健增长、保单利益金额确定、保单利

益载入合同、保单利益锁定终身，四重

保单利益保障齐心守卫财富安全。

注：1.“稳健增长”为合同生效

180 日（不含）后身故或身体全残保

险金的保险责任，个别年龄被保险

人身故或身体全残保险金在部分保

单年度可能存在例外情况，具体以

条款和正式合同为准。

2.“周岁”指周岁保单周年日。

3.“交费期间届满”指交费期间届

满后的首个保单周年日（含）。

二、传：定向给付，爱有传承
明确指定身故保险金受益人且

支持变更，让爱传承。人寿保险在

财富传承上的优势就在于：指定受

益人，定向给付。在确定的时间，用

确定的方式，把确定的财富，给到确

定的人，完成确定的事，让财富传

承、风险规划尽在掌握。

三、活：灵活周转，以备急需
支持保单贷款，满足灵活周转

需求。贷款金额不得超过申请贷款

时合同现金价值的 80%扣除各项欠

款后的余额。

支持减保，以备急需。每个保单

年度累计申请减少的基本保险金额

之和不超过合同生效时基本保险金

额的20%。

据了解，荣耀鑫享庆典版终身寿

险，是规划财富的工具，更是规划幸

福的蓝图，提供财富规划优质解决方

案，科学匹配子女教育、晚年生活规

划、财富传承、家庭资产配置等不同

人生阶段的不同财富需求。

注：1. 经被保险人书面同意，您

可申请使用保单贷款功能。在合

同有效期内，经我们审核同意后您

可在犹豫期后办理保单贷款。贷

款金额不得超过申请贷款时合同

现金价值的 80%扣除各项欠款后的

余额，每次贷款期限最长不超过 6
个月，贷款利率按您与我们约定的

利率执行。我们会在保单贷款到

期前向您发送还款通知，您应在贷

款到期时一并归还贷款本息。若

您到期未能足额偿还贷款本息，则

您所欠的贷款本金及利息将作为

新的贷款本金计息。当未偿还贷

款本金及利息之和加上其他未还

款项达到合同现金价值时，合同的

效力中止。

注 1中的“您”指投保人，“我们”

指新华人寿保险股份有限公司。

以上保险责任需满足合同约定

的给付条件，产品责任、责任免除等

内容以条款和正式保险合同为准。

新快报讯 近日在东莞市保险行业

协会组织驻莞主流媒体走进太平人寿

开展2023年“走基层”互动交流活动。

太平人寿保险有限公司东莞中心

支公司在东莞市已走过二十载。近年

来，太平人寿东莞中支依托太平人寿医

康养生态联盟，持续推动高质量组织建

设，着力打造一支职业化、专业化的从

业队伍，以专业优势和创新服务把太平

打造成消费者信任和依赖的保险品牌。

据了解，拓展保险产业链条、完善

医康养生态圈建设是中国太平集团的

重要战略之一。中国太平保险集团在

2021-2025年的发展规划中明确提出，

要打造“保险+”现代客户服务生态圈，

其中：

“保险+大养老”方面，在形态上采

用“重中轻”相结合，布局上“东西南北

中”广覆盖，功能上“医养、康养、旅养”

差异化，初步形成“乐享家”“乐享游”

“乐享居”三大养老服务业务。

“保险+大健康”方面，坚持自建、参

股与合作相结合，通过布局“医、药、康、

养”全产业链，搭建线上线下融合、境内

境外融通、覆盖客户全生命周期的健康

管理服务平台。

经过近些年的探索积累，太平人寿

医康养生态建设赋能保险主业的成效

不断显现，对太平人寿高质量组织建设

的推动效果也十分明显。目前太平人

寿推出的“医康养经理人”代理人招募

计划，正是依托集团医康养生态圈建

设，大力培养集风险管理、资产管理、健

康管理、养老管理能力于一体的全能

“医康养经理人”，围绕客户全生命周期

提供“保障计划、医养服务、子女教育、

资产规划”等一站式金融服务，做客户

美好生活的建设者。 （田晓霞）
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太平人寿深耕医康养 做客户美好生活的建设者


