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在营收、利润、股价均跌的环境下，众多

IVD企业不得不考虑转型。新冠检测以外的

增长点在哪，成为市场关注焦点。

据了解，我国已有大批体外诊断企业正

在通过加大分子诊断投入。分子诊断行业

起步较晚，如今迎来爆发期，而高通量全自

动化仪器和 POCT（现场即时检测）分子诊

断设备将成为近几年技术创新的焦点。华

鑫证券指出，目前国内市场POCT在 IVD中

的占比在 11%左右，与发达国家 30%左右的

占比有着较大差距。快速便捷的特点使得

POCT 产品能够广泛应用于基层医疗和危

急重症等多个场景，分级诊疗的持续推进将

不断提高 POCT 在基层市场的渗透率。圣

湘生物早在2022年年报中提出开启“二次创

业”新征程，重兵深耕分子诊断领域，在此基

础上向外延展打造体外诊断全生态战略。

多元布局、平台化发展成为不少 IVD企

业的计划。2022 年 11 月，达安基因就对外

宣称已由分子诊断全面进入 IVD 全领域。

圣湘生物则在一次接受投资者调研时称，

公司将加速从分子诊断龙头企业转向体外

诊断领域多元化平台型企业。安旭生物在

2023 年半年报中写道，其正在全面布局化

学发光、精准检测及生物制药平台领域，相

关技术、产品已有一定储备，将逐步实现产

业化。九安医疗称，公司将转为围绕爆款

产品和加速推广糖尿病诊疗照护“O+O”新

模式在中国、美国的落地两大核心战略布

局。在美国已在慢病管理领域与五十多家

诊所进行合作，在国内仍处于积累用户阶

段，规模化尚需一定时间。

很多 IVD 企业有丰富公司产品线的规

划。圣湘生物在2022年报中提出培育“第二

增长曲线”，寻找可以替代疫情防控类产品

和服务为公司业绩“供血”的业务。安旭生

物则瞄准了宠物行业里医疗细分赛道这块

蓝海市场，并在去年 4月推出了宠物检测产

品，提供宠物健康检测的综合解决方案。

“出海”成为越来越多企业的选择。诺

唯赞表示，2022 年起，国际业务重点推进优

势常规产品线“出海”，已在中国香港、美国、

新加坡、英国、澳大利亚等设立子公司。东

方生物的境外业务占比一直较高，其在半年

报表示，要加快国内外产品注册和研发进

程，尤其重点规划和执行北美和中国市场的

产品注册短板。

有的企业干脆开始“买买买”。安旭生

物董秘表示，将通过合作和并购等方式开拓

国内营销网络。东方生物表示，继续加快已

投入产业的效益转化和收购兼并业务的融

合过程，适度开展对外投资业务。

行业观察人士认为，尽管目前体外诊断企

业过去几年间产业的发展逻辑已被改变，但未

来市场仍然可观。是危

机也是机遇，疫情退场

后，人们越来越关注疾病

防控。如何把握当下机

遇，需要放下对过去“风

光”的沉溺，运用自身优

势，创造新的增长点，值

得业界持续关注。

正成为体外诊断企业必修课转型

IVD 企业财报不再亮眼。

多家 A 股上市公司 2023 年度业

绩预告显示，由于新冠相关检测

需求在2023年大幅下滑，企业收

入、利润同比收缩。

以前几年 IVD“销冠”九安

医疗为例。其 1 月 29 日晚间披

露 2023 年业绩预告，预计 2023
年归母净利润为 11 亿元-13 亿

元，同比下降 91.89%-93.14%。

2020 年至 2022 年，九安医疗营

收一路暴涨，三年合计营收破

300 亿 元 ，超 过 了 2007 年 至

2019 年 13 年的总和。疫情期

间 ，由 于 新 冠 试 剂 盒 产 品

iHealth 在美国销量大，九安医

疗股价一路攀升，历史最高点

近 100 元/股，今年 2 月 5 日跌至

32.56 元/股。

当年的抗疫明星股之江生

物、诺唯赞的利润下降更为显

著。之江生物 2023 年营收约

2.74 亿元，同比减少 88.21%；归

母净利润亏损约 1.3 亿元，同比

下降117.05%。诺唯赞2023年营

收 约 12.87 亿 元 ，同 比 下 降

63.94%；归母净利润亏损7069.74

万元，同比下降111.9%。

2020 年才上市的东方生物

遭遇业绩股价双杀。其日前发

布的2023年业绩快报显示，2023
年实现营业总收入 8.24亿元，同

比下降 90.60%；归属于母公司所

有者的净利润-3.72 亿元，同比

下降 117.99%。2 月 29 日收盘，

东方生物股价报 32.15 元，距离

历史高点跌幅近九成。

安旭生物 2 月 28 日晚披露

的2023年度业绩快报公告显示，

2023年营收、净利均同比降超九

成。公司实现营业收入50829.98
万元，较上年同期下降 91.76%；

实现归属于母公司所有者的净

利润 14197.41万元，较上年同期

下降 95.34%；实现归属于母公司

所有者的扣除非经常性损益的

净利润 5244.88 万元，较上年同

期下降98.24%。

圣湘生物2020年8月才登陆

A股，其于日前披露 2023年度业

绩快报显示：报告期内，公司实现

营业总收入10.06亿元，同比减少

84.4%；归属于母公司所有者的净

利润3.6亿元，同比减少81.4%。

由于疫情期间新冠检测激

增的市场需求，业绩突飞猛进给

了不少 IVD企业“底气”，IVD企

业成为疫情期间深交所、上交所

IPO 审核队列里的“常客”。多

家 IVD 企业赶集般地在 2020 年

至 2022 年之间上市。据时代财

经不完全统计，2020年初至2023
年 2月底，有 30余家 IVD企业顺

利上市，占 IVD上市企业总数的

近一半，包括东方生物、圣湘生

物、之江生物、亚辉龙、诺唯赞、

兰卫医学、安旭生物、新产业等。

东方生物、圣湘生物等甫一

上市随即迎来业绩“狂飙”的三

年。2020年末，圣湘生物交出了

夸张的成绩单：营收 47.63亿元，

同比增长 1203.53%；归母净利润

26.17亿元，同比增长 6527.90%。

但是，疫情过后的2023年财报数

据显示，“后疫情时代”，没有收入

的可持续性，业绩惨不忍睹。

同时，IVD企业轰轰烈烈的

“上市潮”也正在退去。2022 年

11 月，上交所和深交所先后表

态称，将会高度关注涉核酸检

测 企 业 的 上 市 申 请 ，从 严 审

核，尤其是企业的科创属性和

可持续经营能力，其中包括剔

除该等业务收入后公司是否仍

满足发行上市条件等。据统计，

2023 年上半年，IVD 行业仅有 1
家企业上市，中翰盛泰生物、雅

睿生物、硕华生命科学、联川生

物、致善生物等多家 IVD 企业

终止 IPO进程。

IVD企业的业绩下降都在预料之内。

在解释原因时，东方生物、圣湘生物、

安旭生物、诺唯赞等企业均在 2023 年业绩

快报披露时表示，营收利润大幅减少，主要

系全球性呼吸道传染病结束，导致公司相

关检测产品市场需求大幅度减少，销售收

入大幅减少所致。

此外，部分企业一边出现新冠检测试剂

相关业务收入大幅度下降，另一边还处于新

业务投入期、研发大量投入，导致入不敷

出。东方生物表示，原有核心业务遭遇重

创，新布局业务正值投入期，研发、管理费用

高增也是业绩大幅变动原因之一，最终影响

了当期利润。此外，公司进一步优化新老产

品、丰富产品线、加快产品临床注册，使得研

发投入支出较高，利润降低。

对部分 IVD 企业来说，过度依赖单一

产品，导致需求降低后，业绩一落千丈难以

翻身。iHealth 系列产品是九安医疗最依赖

的 产 品 ，也 是 它 第 一 大 收 入 来 源 ，占 比

93.92%。业内分析人士分析称，九安医疗

过度依赖单一产品，且需求情况与美国市

场需求情况直接相关，同时受到当地政策

和市场竞争环境等情况影响，容易被掣肘。

新冠检测需求骤降
致相关企业业绩下跌

扎堆上市疯狂不再
多家IVD企业终止IPO

大环境变化，新业务尚在投入期

企业谋求转型，寻求新的增长点
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一批医械企业正在
承受昔日机遇消退后带来的

影响。随着新冠疫情红利逐渐消
退，一些体外诊断、疫苗、新冠药物的

公司业绩发生了变化。日前，多家 IVD
（体外诊断）企业披露 2023年业绩预告，
营收、净利润多出现下跌。业内人士认
为，IVD行业整体下跌均在预料之中，
企业更应考虑如何转型，寻求更多发

展空间。

■新快报记者 梁瑜
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