
112024年8月29日 星期四 责编：杨升华 美编：梁瑛 校对：吴习

独家自研情景流内容算法
当下，消费需求的多样性以及动态

性让资深的营销人无法完全根据经验

和感觉去判断消费需求，更不能盲目地

为新产品作决策，而通过“AI+”技术的

加持，不仅可以及时捕捉到用户痛点，

还可以为新产品开发提供真实准确的

需求洞察。

“我们在营销领域拥有逾20年专家

经验”，杜卫告诉记者，公司的双博士专

研团队，对AI大模型的深度应用场景、

市场数据效果反馈等进行系统化探索，

独家自研了“情景流 TM”内容算法，打造

了一系列营销科技产品贯穿整个品牌营

销服务的全流程。

在策略前，公司团队通过品牌心智

率 TM技术对客户品牌进行诊断，从行业

整体趋势、竞品整合打法、单品种草等多

维度挖掘营销机会点，并通过品牌内容

营销效果的预判系统“前成”能从内容心

智率、人群资产价值、热议度、舆情表现、

转化效果五个方面综合预测创意文案的

投放效果。与此同时，基于情景流 TM技

术的达人量化分析投放工具“Yes 达

人”，在云智“品牌心智率 TM”洞察的基础

上，锁定第一情绪+心智场景推演品牌

情景流，凝练品牌力+产品力二合一，引

爆兴趣营销动能。

2024年，云智科技以传承非遗扎染

之名成功为维达品牌客户打造“扎染纸

巾婚纱”，以扎染纸巾婚纱作品展+明星

和达人带头参与挑战卷入互动+明星空

降品牌直播间，品牌在活动期间占据纸

品行业销售榜 TOP1；主推明星爆款销

售同比提升400%，让品牌“韧”的心智得

到了大曝光和强化，也提升了对核心人

群的渗透。

解决营销增长中面临的关键挑战
“传统的信息流算法主要基于历史

数据进行分析，比较静态，虽然也能够帮

助品牌回顾和评估过去的营销效果，但

对复杂、多变的市场环境反应不够灵活，

对预判未来的营销表现上存在明显的局

限性。”杜卫介绍道，云智科技以“AI 大
模型的底座技术思维”驱动的情景流内

容算法不仅集成了多模态数据处理能力，

还能够实时捕捉和分析用户行为及相关

情景，在内容投放前可准确预估其传播价

值，从而制定最优的内容策略，确保内容

的精准投放和最大化的触达效果。

在自创的一套“算法+算力+应用+
年轻”的模式下，云智科技成功解决了在

营销增长中面临的关键挑战，使得公司

客户在日益复杂的市场环境中保持竞争

优势，实现品效合一的目标的同时，形成

了掷地有声的“云智新质生产力”进一步

推动营销行业的变革。

计划在2025年进行首轮股权融资
随着公司上市的步伐的加快及研发

需求的增加，特别是近期公司着力于研

发全新 AI 垂类大模型 MaaS，使公司对

研发资金的需求增大，“公司有计划在

2025 年进行首轮股权融资”，杜卫向记

者透露，募集的资金及与投资人的战略

合作将为公司晋级国家级小巨人和进军

创业板提供强力的支持。

未来，云智科技将以致力实现“AI
算法+内容创意”为客户提供品牌数智

化营销解决方案的愿景，将AI应用营销

产品作为提升品牌心智的关键，通过内

容算法为品牌引爆有效增长，致力将“AI
重塑营销规则”作为长期发展目标，拓展

营销垂类大模型解决方案的边界，提升

多模态大模型驱动营销策划、评估、预测

的能力，为品牌客户的营销增长痛点提

供数智化解决方案。

新快报讯 记者张晓菡报道 消费金

融公司“期中考”成绩单陆续公布。数据显

示，今年上半年，兴业消金、招联消金、锦程

消金均出现了业绩下滑，其中兴业消金利

润暴跌78%，锦程消金利润近乎腰斩。蚂

蚁消金和南银法巴消金实现了业绩增

长。南银法巴消金虽然实现了利润增长，

但净利率却很低。整体来看，消费金融行

业仍然处于激烈的竞争和洗牌阶段。

8月 27日，成都银行发布了 2024年

半年报，截至今年上半年，锦程消金总

资产为 124.41 亿元，净资产 18.1 亿元。

报告期内实现营收 5.3 亿元，净利润为

8022.55万元，同比出现双降，其中净利

润降幅达到了49.62%，近乎腰斩。

事实上，即便是头部消金企业，也

未能躲过业绩下滑的压力。8月 22日，

兴业银行发布的半年报显示，截至报告

期末，兴业消金总资产 726.51 亿元，所

有者权益 115.62 亿元，实现营收 51.88
亿元，净利润 2.77 亿元，同比也是出现

双下滑，其中净利暴跌78%。

“消金一哥”招联消金也出现了营

收净利同比双下滑的情况。中国联通

半年报显示，今年上半年招联消金总资

产为 578.01 亿元，净资产 220.91 亿元，

营收92.68亿元，净利润17.24亿元。

萨摩耶云科技集团首席经济学家郑

磊分析认为，头部消费金融公司业绩下滑

的主要原因是市场竞争加剧和息费水平

下降，大量同业竞争使行业整体的资金成

本、风险成本等费用水平有所上升。随着

消费走低，市场也在萎缩，客户群体的风

险变大，导致公司盈利能力下降。

也有实现业绩增长的公司，8月 26
日，传化智联发布的 2024 年半年报显

示，今年上半年，蚂蚁消金实现营收

59.85亿元，净利润 9.25亿元，同比大幅

增长 107.87%。有业内人士分析称，利

润数据增幅较大或与蚂蚁去年增资后

一次性拨备计提有关。

南京银行发布的半年报显示，上半

年南银法巴消金总资产达到 461.10 亿

元，净资产为51.60亿元；营业收入20.49
亿元，净利润 0.72亿元。虽然与去年同

期数据相比，今年业绩有了全面增长，

且净利润同比增长54.38%，但需指出的

是，南银法巴消金净利率仅为3.51%，还

低于前述业绩下滑的公司。

郑磊表示，目前，消金行业合规经

营的要求越来越高，公司需要不断调整

业务模式和风险管理策略，以适应新的

监管要求。在市场竞争的加剧、合规要

求变高的情况下，公司需要不断创新产

品和服务，提升用户体验和风控水平，

以保持竞争力。

新快报讯 记者林广豪报道 近日，

房屋养老金话题引发广泛关注，被视作

“房子意外险”的家财险也成为焦点。

有业内人士指出，传统家财险同质化严

重，客户感知度低。近年来，在“保险+
服务”的趋势下，增值服务成为普惠型

家财险的卖点。

8月 23日，住房和城乡建设部副部

长董建国表示，研究建立房屋体检、房

屋养老金、房屋保险制度，构建全生命

周期房屋安全管理长效机制。据了解，

这三项制度目的是给房屋提供全生命

周期安全保障。

一时间，关于房子维修养护的话题

火热，被视作“房子意外险”的家财险也

成为焦点。资料显示，家财险全称为家

庭财产保险，主要保障房屋主体、室内装

修及附属设备、室内财产，产品多为保障

一年，保费从数十元到数百元不等。常

见的理赔事项包括燃气意外泄漏引起火

灾、台风造成房屋损坏等。有险企介绍

称，考虑到老房子的安全隐患，部分产品

要求房龄小于20年或30年。

以某款家财险为例，选择房屋主

体、房屋装修、室内财产三项保障分别

为300万元、30万元、10万元，保障一年，

保费为187元。

记者注意到，多数家财险仅保障钢

混或砖混结构住宅或实用性质为住宅

的商住两用房，自建房、小产权房通常

不在承保范围内。有业内人士表示，若

房屋遭受损失，商品房定损可以参考交

易价格，自建房较难定损，所以一般家

财险不保后者。

作为非车险的财险险种之一，家财

险的发展缓慢。2022年，家财险原保险

保费收入 164亿元，同比增长 67%，保费

占比为1.1%。

业内有研究指出，家财险“井喷式

增长”背后，可能是监管新规调整造成

的客户资源重新分配。考虑家财险保

费口径里包含近几年快速发展的非传

统互联网业务（如退货运费险、宠物医

疗险）、政府统保业务和巨灾项目，因

此，单纯城市住房家财险近年来并没有

实质性增长。该研究还提到，传统型家

财险同质化严重，续保率低。

一位保险经纪人向记者表示，由于

国内房子多为钢混结构，出险概率不

高，多数消费者对传统家财险的投保意

识不强。相较之下，增值服务成为城市

定制普惠型家财险的卖点之一，有利于

提高消费者的获得感。

记者注意到，近年来上海、浙江等

地纷纷推出普惠型家财险，提供上门开

锁、家电清洗等增值服务。

用新技术重做旧行业

云智科技“AI+”算法重塑营销规则
“公司自创立起，就锚定‘最优秀的AI系统+最优

秀专家’智能与专家的交互战略，专注成为一家为快
消领导品牌服务的品牌科技公司”，近日，新快报携手
广东省人工智能产业协会、农行广州分行策划的“穗
启未来 问计湾区新质生产力”系列调研活动走进云
智科技集团（以下简称“云智科技”），该公司CEO杜卫
表示，成立短短四年，云智科技已经成为快消品领域
科技专利软著最多的品牌集团，同时也是获得快消品
领域品牌营销奖项最多的科技集团。作为“用新技术
重做旧行业的先行者”，云智科技正在率先享受AI浪
潮中的时代红利，在传统中求变，在变革中驭势。

■新快报记者 范昊怡

房屋养老金引爆房屋保险话题
家财险保房产也保生活

消金公司业绩分化明显
行业洗牌仍在继续

■调研活动走进云智科技集团。黄家健/图

建立科技金融专营机制，创建科技

金融专属评价体系，构建科技金融服务

生态……近年来，农业银行积极布局，一

张围绕科技金融赋能新质生产力的蓝图

渐次展开。

为满足科技型企业全生命周期、各

类型资金需求，农业银行为科技型企业

量身打造了专属客群、投贷联动、线上场

景、政府增信、公私联动等五大类专属信

贷产品。同时，农业银行面向科技型小

微企业提供低准入门槛的“科技e贷”产

品，客户可采用风险补偿基金、知识产权

质押和信用等方式办理业务，贷款期限

最长不超过 10 年、单期还款压力小，单

户贷款额度最高可达3000万元、信用方

式贷款额度最高可达2000万元。

该行2023年年报数据显示，农业银

行战略性新兴产业贷款规模突破2万亿

元，切切实实做到了用“真金白银”支持

科技型企业高质量发展。

农行广州分行：真金白银支持科技型企业高质量发展


