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2月27日晚间，东方雨虹发布了2024年

年度报告。在过去一年，该公司实现营业收

入280.56亿元，比上年同期下降14.52%；归

属于上市公司股东的净利润（即“归母净利

润”）为1.08亿元，同比下降95.24%。

自2008年上市以来，东方雨虹的盈利

曾一路走高，并于 2021 年达到高峰，彼时

其归母净利润为 42.05亿元。但进入 2022
年后，该公司首次出现营收、净利双降。这

一年，公司实现营业收入312.14亿元，同比

下降 2.26%；归母净利润 21.20 亿元，同比

下降 49.57%。虽然在 2023 年，公司营收、

净利重回增长轨道，但其当年归母净利润

只有22.73亿元，同比微增7.22%。

2024年的业绩则进一步下滑，创下近

年新低。其中，2024 年前三季度，东方雨

虹的归母净利润尚有12.77亿元，但在第四

季度净利润大幅下降并出现亏损，亏损金

额高达11.69亿元。

在业绩如此惨淡的情况下，东方雨虹分

红额度远超市场预期。根据年报披露，公司

拟向全体股东每10股派发现金红利18.5元，

共计派发现金红利44.19亿元。在此之前，

东方雨虹已于2024年9月实施了每10股派

现 6元（含税）的中期分红方案，合计分红

14.62亿元。加上此次分红预案，东方雨虹

在2024年的分红已达58.81亿元。

回顾近10年分红情况，东方雨虹2024年

的现金分红额度远超过去9年分红的总和，该

公司于2015年至2023年的累计现金分红总

额为44.9亿元。即使在业绩表现最亮眼的

2021年度，其现金分红总额也仅有7.53亿元。

无独有偶，新快报记者留意到，富森

美、美克家居、箭牌家居等企业都曾在业绩

下滑甚至亏损时进行大手笔分红。以西南

家居卖场龙头富森美为例，该企业2024年

营收、净利双降，营业收入14.30亿元，同比

下降 6.18%；归母净利润 6.9 亿元，同比下

降14.39%。

与东方雨虹做法相似的是，富森美在

一年之内也进行了两次分红。年报显示，

富森美拟向全体股东每 10股派发现金红

利6.8元(含税)。在2024年半年报中，富森

美就已经向股东每10股派发现金红利4元

（含税），两次分红合计超8亿元。

一周资讯

2024年净利润由盈转亏

悦心健康原总裁
任职两月后离职

2月 27 日，悦心健康发布

2024年年度报告。报告显示，

该公司去年实现营业总收入

12.04 亿元，同比下降 5.79%；

归母净利润亏损 1.47 亿元，由

盈转亏。该公司同日发布公

告称，由于个人原因，丁晖向

公司董事会申请辞去总裁职

务，同时公司聘任董事长李

慈 雄 担 任 公 司 总 裁 。 据 介

绍，丁晖担任总裁职位距今

仅 2个月。

2024年期末净资产预
计为负值

东易日盛或被
实施退市风险警示

2 月 27 日晚间，东易日盛

发布公告，提示公司股票可能

被实施退市风险警示。此前 1
月 24 日，东易日盛披露《2024
年度业绩预告》，预计 2024 年

度期末净资产为负值。依据

《深圳证券交易所股票上市规

则（2024 年修订）》，若上市公

司出现最近一个会计年度经

审计的期末净资产为负值情

形，股票交易将被实施退市风

险警示。

（梁茹欣 据公开信息整理）

赚 亿分红逾

营收、净利双降的情况下，部分家居企业大手笔分红惹争议

■新快报记者 梁茹欣

随着年报季到来，各大上市家居企业的年度分红方案陆续出
炉。在2024年，受房地产持续调整、家居消费需求收缩等

多重因素影响，家居公司出现普遍性亏损或盈利承压的情况。不过，
尽管营收、净利齐下滑，东方雨虹、富森美等企业对股东却是“慷慨解
囊”。其中，东方雨虹在盈利仅1.08亿元的情况下，推出高达58.81
亿元的分红方案，让外界咋舌。由于家居企业中实控人控股比例高
的现象普遍，市场人士怀疑这些高额分红大多落入公司大股东囊中。

2024年度业绩下滑，东方雨虹一年分红近60亿元

作为上市公司回报投资者的重要途

径，各家企业选择现金分红的理由大多相

似，即认为分红多寡反映了企业对自身盈

利表现与未来长期发展的信心。然而，在

行业景气度下行以及自身营收、净利双降

的情况下，仍坚持大手笔分红是否真的在

回馈股东，是否会影响公司的经营和发展？

“坚持持续高比例分红是公司回报投

资者的重要体现。”富森美证券部相关工作

人员向新快报记者表示，该公司经营基本

稳定、经营活动现金流量净额超过净利润，

现金流充足、累计未分配利润超过 30 亿

元，且短期内没有确定的大额资本化支出，

具备现金分红的基础和条件。

据富森美披露，该公司自2016年上市

以来，每一会计年度都实施了现金分红，截

至目前累计现金分红总额超 42亿元。近

三年累计分红金额超22亿元，占公司三年

累计净利润的88%。

但从股东层面来看，家居企业中实控

人控股比例高的现象普遍，这些高额分红

往往落入公司大股东囊中。比如，富森美

是一家典型的家族企业，刘兵等兄妹三人

合计持股比例高达八成。

财经评论员郭施亮告诉新快报记者，

上市公司大股东如果持股比例高，达到绝

对控盘状态，大额分红或有利益输送、刻意

分红之嫌。公司手头紧，如果本身现金流

不佳，或不足以满足当前分红需求，却采取

强制大额分红的行为，容易加剧公司现金

流压力，对公司正常经营、扩大生产构成较

大的影响。

大材研究首席分析师邓超明表示，目

前进行大额分红的公司里，相互之间的净

利润、资金储备等指标存在较大的差别。

部分企业热衷于高比例分红，背后动机或

有这些：一是让投资者拿到回报，增强公司

的吸引力，有助于稳定公司股价，避免下降

幅度过大导致各种风险的发生；二是向市

场传递积极进取的信号，展示公司的盈利

能力与现金流，传递管理层对未来的信心，

这种信心不仅影响资本市场，而且会增强

客户对企业的认可；三是大股东缓解质押

风险，或者兑现员工持股方面的承诺等。

东方雨虹近日发布的一份投资者关系

活动记录表也印证了这一点，即借助大手

笔分红为公司大股东“解压”。据披露，截

至2024年年末，公司第一大股东李卫国的

持股比例为 21.79%，持股数量约为 5.31亿

股，其中约4.22亿股处于质押状态，占比约

79.58%。按照其一年两次的分红方案，李

卫国至少收获10亿元，主要用于偿还其股

票质押融资，从而化解实控人因质押率过

高而带来的质押风险。

慷慨分红谁受益？公司控股大股东或成赢家

值得注意的是，高额分红带来的负面

影响也不小。邓超明表示，在净利润规模

相对较小的情况下，分红额度过高，尤其是

占货币资金的比例较高，就存在一定的风

险。因为高额分红之后，企业的现金储备

会下降，一旦后续业绩出现大幅下滑，经营

恶化，很有可能导致资金紧张甚至短缺的

问题。

从财务数据看，截至 2024 年底，东方

雨虹的货币资金为 72.59 亿元，在进行

44.19 亿元的分红后，难以覆盖公司高达

46.12亿元的短期借款。

更为重要的是，当前家居建材行业正

处于深度调整期，企业迫切需要在市场份

额维护、财务稳健性以及未来业绩预期等

关键因素中寻求平衡。东方雨虹方面表

示，公司在近三年来客户结构优化、业务模

式转型过程中，主动放弃了一些地产大客

户业务、施工业务等直销业务，这些业务收

入规模的快速下降，对公司的收入规模、利

润规模造成了冲击。

具体到产品业务上，2024年作为该公

司基本盘的防水材料实现营收 206.08 亿

元，同比下滑 10.40%；以砂浆粉料为代表

的 新 品 类 营 收 41.52 亿 元 ，同 比 下 降

1.06%。被寄予厚望的海外业务，收入仅

8.77 亿元。即使如此，东方雨虹仍提出

2025年收入预算目标为 300亿元，较 2024
年有所提升。

新快报记者注意到，即便实施高分红，

部分家居企业也没有打动投资者，在资本

市场反响平平。截至3月6日收盘，东方雨

虹报 13.18 元/股，总市值 321.11 亿元。将

2024年初至年末的市值进行对比，其总市

值已缩水超三成。相较 2021 年高峰时期

的1500亿元市值，更是相差甚远。而囿于

家居公司业绩与房地产行业高度捆绑，企

业高分红举措的市场效应及后续经营表

现，仍待时间观察。

净利润较少的情况下，高额分红或带来一定风险

？东方雨虹对谁慷慨
58亿

▶东方雨虹 2024年度

的现金分红金额远超过

去九年总和。

（图片源自其官网）
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