
◀驻大洞镇工作队在调研洞茶公司土特产

销售情况。 新快报记者 王飞/摄
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成立强村公司辐射全镇农特产品销售；后方组团单位积极消费帮扶；签约334亩耕地派种保收，提升农民
种粮积极性；注册商标，开发标准化产品；签约第三方公司合作拓宽销路……

自2024年10月底以来，广州市增城区驻清远英德市大洞镇帮镇扶村工作队（下称“驻大洞镇工作队”）从
激活消费端这一关键环节入手，成立强村公司，不断推动大洞山茶、即食笋、丝苗米等农特产品“出山入湾”，间
接促进一二三产融合，千方百计闯出一条“农业增效益、农村增活力、农民增收入”的乡村全面振兴大道。

■新快报记者 曾贵真

▲驻大洞镇工作
队组织技术下乡，
守护粮食安全。

▶驻大洞镇工作队
组织开展电商直播
带货培训。

省会带地市，广清起新篇。
2021年7月，广州130名援派干部肩负重托，奔赴清远24个镇，投身乡村振兴驻镇帮镇扶村工作。2024年7月，广州新一轮98名援派

干部接力前行，推动“百千万工程”在清远走深走实。几年来，广州援派干部，以脚踏实地干事创业的干劲、敢于突破创新的闯劲和持之以恒的
韧劲，一茬接着一茬干，与清远当地干部群众共同奏响了一曲和美乡村协奏曲。今年是实现巩固拓展脱贫攻坚成果同乡村振兴有效衔接五年
过渡期的最后一年，也是实现“百千万工程”三年初见成效的关键之年，新快报特推出“广清驻镇帮镇扶村”系列报道，敬请关注。
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成立强村公司
搭建起产销一体平台

增强市场适应能力 提高“造血”功能

驻清远英德市大洞镇工作队：

强村公司启动消费引擎 特产加快“出山入湾”

新快报记者了解到，除了发动组团单

位积极消费帮扶之外，短短大半年来，驻

大洞镇工作队围绕扶稳强村公司平台、推

动村强民富做了大量工作，旨在增强其市

场适应能力和内生“造血”功能。

今年，驻大洞镇工作队会同镇政府出

台了早稻奖补方案，以“强村公司＋村集

体＋农户”的模式，在全镇首批签约 334

亩耕地，由强村公司免费发种、统一收购，

既给村集体和农户放手种粮吃下“定心

丸”，又以产量定补贴，促进了农户精耕细

作、提高粮食亩产，还推动当地政府撂荒

地整治和耕地保护，形成了一举多得的良

好局面。

驻大洞镇工作队意识到，只有进行

质量认证、标准化生产，才能打响品牌，

将当地的农特产品推向更广阔的市场，

为此，今年驻大洞镇工作队围绕洞茶公

司发展，助其注册了自有商标，开发了大

洞山茶、即食笋、丝苗米等产品，“如今，

这些农特产品都有质量认证和规范包

装，可以进入大型超市等地方售卖，对

提高农特产品竞争力意义重大。”马跃

表示。

▶在工作队的牵
线搭桥下，洞茶
公司与第三方公
司签订销售合作
协议。

6月11日，驻大洞镇工作队会同大洞

镇党委负责人前往广州市增城区，先后

走访增城区宁西街道办事处、新塘镇政

府、区市场监督管理局以及中新镇政

府。在会谈中，增城区几大组团单位明

确表示，将在消费帮扶方面给予强力支

持，多方位利用自身资源与渠道优势，线

上线下协同发力，助力大洞山茶、即食

笋、番薯、大洞丝苗米等农特产品拓展销

路、提升品牌影响力。

新快报记者了解到，这只是驻大洞

镇工作队加快“产加销”一体化发展，间

接推动产业振兴的一个缩影。

大洞镇位于英德市西南部，大部分

属高丘陵地貌，因地处山坑谷地，当地人

称“山坑谷地”为“洞”，故有“大洞”之

称。第二轮驻大洞镇工作队进驻后发

现，由于当地青壮年人口长期外流和发

展条件较弱，大洞的镇村经济基础十分

薄弱，要推动乡村发展，短期内关键还是

要抓住消费帮扶和产业振兴，长期发展

则要依靠教育和人才培育。

2024年10月底，驻大洞镇工作队牵

头成立了大洞镇第一家强村公司——英

德市洞茶农业发展有限公司（下称“洞茶

公司”），通过建立市场主体，统筹全镇农

产品的种植、加工、销售，搭建起大洞山

货走向大湾区的平台，去年底刚成立不

久，洞茶公司就通过组团单位等消费帮

扶40多万元。

“成立强村公司的目的，就是要把它

打造成集体增收、村民共富的示范标杆，

探索出一条发展新型农村集体经济的有

效路径。”驻大洞镇工作队队长马跃表

示，通过“强村公司”平台，整合全镇农产

品资源，推动农产品进入大湾区，加快构

建“产加销”一体化发展模式，擦亮“大洞

品牌”。

加大科技赋能力度 做大做强土特产
常言道，酒香也怕巷子深，销路不畅是

乡村农特产品普遍存在的一大短板。为了

帮助洞茶公司拓展销路，今年4月23日，驻

大洞镇工作队邀请广州市两山稼缘科技产

业有限公司（下简称“两山稼缘公司”）专业

讲师团队来到大洞镇，为洞茶公司以及大

洞镇众多对电商直播感兴趣的村干部、有

志青年进行直播。结合大洞镇的实际情

况，讲师团队深入浅出地讲解了电商直播

的基础知识、操作技巧以及如何通过直播

平台推广和销售农产品等实用知识，大大

增强了大家的电商直播实操能力和技能。

当天，洞茶公司还与两山稼缘公司签

订了销售合作协议。两山稼缘公司将帮

助大洞镇把农特产品销售到大湾区更广

阔的市场，双方根据协议进行利润分成。

为了做大做强大洞镇的土特产，驻大

洞镇工作队还积极联系科技力量进入田

间地头助农，以科技赋能解决农户存在的

实际困难。

3月13日，时值春茶萌发关键期，为保

障茶叶产量及质量安全，驻大洞镇工作队

联系农村科技特派员团队和广东省茶叶特

色气象中心专家，深入大洞镇开展春茶生

产技术指导服务。针对部分茶农反映的

“今春气温波动大、春茶萌发偏晚”等问题，

工作队与特派员团队特邀省级茶叶气象专

家，实地走访大洞社区山茶种植示范基地、

黄沙村大勇茶场及龙潭村建兴茶场，开展

春茶生产管理技术指导，并向当地茶农赠

送1吨茶叶专用有机肥。

3月20日，驻大洞镇工作队主办了一

场水稻种植管理技术培训，特别邀请了广

州市增城区农业科学研究所的专家，开展

为期两天的现场授课。专家围绕水稻种

植的各个关键环节，从整地、播种，到除草

拉梗、施肥管理，再到田间调查，进行了深

入浅出的讲解。专家们用通俗易懂的语

言，将复杂的科学化栽培技术娓娓道来，

让种植户们听得明白、记得清楚。专家们

不但现场解答农户存在的问题，还组建一

个交流群，方便向专家请教。“以前种植水

稻都是凭经验，产量总是不太稳定。这次

听了专家的讲解，才知道原来里面有这么

多科学门道。”一名种植户说。

覆盖全镇 联农带农取得明显效果
“从销售端、生产端等各环节入手，

多措并举做强当地农特产品，我们的目

的就是为了促进农业增效益、农村增活

力、农民增收入。”马跃表示，洞茶公司立

足大洞社区，覆盖大洞全镇，通过提高特

色产业的高质量发展、畅通农产品销售

渠道，把全镇农户的利益联结起来，联农

带农发展，取得了明显的效果，“我们目

前主推的是大洞山茶、即食笋、丝苗米等

产品，下半年还要大力推广大洞的红薯

产品，今年强村公司目标营业额要达到

200万元。”他充满信心地对记者说。

在“强村公司+科技赋能+消费帮扶”

的多维驱动下，大洞镇的乡村振兴之路越

走越宽。从 334 亩耕地的“派种保收”到

直播电商的“云端拓市”，从山茶飘香到丝

苗米满仓，驻大洞镇工作队以市场思维激

活了沉睡的乡土资源，更以联农带农的机

制让增收致富的种子扎根田间。如今的

洞茶公司，不仅是农产品“出山入湾”的桥

梁，更成为集体增收、村民共富的“强引

擎”。展望未来，随着品牌化、标准化、电

商化的持续深化，大洞镇的土特产正从深

山走向更广阔的舞台，书写着“一片叶子、

一粒米、一根笋”背后的振兴新篇章。

▼驻大洞镇工作队组织
科技服务团队，扶持茶叶
产业发展。

■■大洞镇强村大洞镇强村
公司跟农户收公司跟农户收
茶青茶青，，联农带联农带
农发展农发展。。


