
麻六记酸辣粉发霉一事持续发酵。7月27日、7月28日，四川白家阿宽食品产业股份有限公司（下称
“白家阿宽”）、北京食通达科技发展有限公司（下称“麻六记”）相继发布声明，称已启动产品召回程序，全力
推进退货及妥善的补偿方案。不过由于麻六记晚于代工厂白家阿宽回应引发网友质疑，“麻六记别躲白家
阿宽后装无辜”“麻六记无事自产自控出事甩锅代工”等词条相继登上热搜。
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代工厂率先发声且向品牌方致歉
近日，深圳、上海、宁波等地的消

费者陆续在社交平台发帖投诉，在开

市客买到了发霉的麻六记酸辣粉。随

后多地开市客超市下架麻六记酸辣

粉，并做出召回处理，同时开市客App
目前也检索不到麻六记的相关产品。

针对门店下架麻六记，开市客相关负

责人表示，是在近期例行商品品质巡

检中，发现该产品存在质量波动。出

于商品质量管控要求，主动暂停该产

品销售。麻六记酸辣粉在开市客目前

没有明确重新上架时间。

7月27日，麻六记酸辣粉代工厂白

家阿宽发布声明称，问题集中在2025年

6月16日、6月18日生产的、规格为270
克的两个批次产品，已发出召回通知，主

要原因是生产过程中消杀环节存在不

足，可能导致部分产品受环境细菌污染，

出现湿粉饼保质期缩短或霉变。最后更

强调向所有消费者及麻六记企业致歉。

7 月 28 日，麻六记随后也发布声

明，称正积极与相关消费者沟通，全力

推进退货及妥善的补偿方案。

不过，在过往食品安全事件中，一

般是由品牌方出面回应，代工厂率先

发声且向品牌方致歉的操作非常罕

见，麻六记嫌疑“甩锅”的声音也在网

上发酵。

麻六记酸辣粉是“租的流水线”
天眼查显示，麻六记关联公司北

京麻六记餐饮管理有限公司成立于

2020年 8月，法定代表人为宋娜，注册

资本 800万元人民币，由宋娜、北京食

通 达 科 技 发 展 有 限 公 司 分 别 持 股

64%、36%。

2020年 12月，麻六记首家门店在

北京国贸开业，由于其创始人汪小菲

及其母亲张兰的巨大流量，麻六记很

快就爆火，成为风头一时无两的网红

川菜品牌。

2023 年底中国企业领袖年会上，

汪小菲谈及公司成长时表示，母亲张

兰在抖音帮忙带货，意外地打开了麻

六记速食业务的线上销售大门。此前

其接受采访时曾透露，麻六记线上业

务营收约为线下门店营收的 3到 5倍，

酸辣粉正是当中占据销售头牌的明星

产品。2025年1月，麻六记工作人员曾

发布视频作品，称麻六记酸辣粉正式

入驻开市客。

麻六记的速食业务高度依赖代工

模式。张兰此前在谈到代工问题时曾

表示，因为建造工厂的成本非常高，所

以“大公司都是租流水线”。虽然麻六

记酸辣粉是“租的流水线”，但是“材

料、配方以及流水线上的工人都是麻

六记自己的人”。

代工模式容易面临品控失控
公开资料显示，白家阿宽 2016 年

12月成立，主打新型方便食品的研发、

生产和销售，自有品牌有“阿宽”和“白

家陈记”。此外，其还通过“定制销售

模式”，为麻六记、百草味、李子柒等提

供贴牌代工服务。据其递交的上市申

请书和财报，麻六记从 2022年起跃升

为其第一大客户，2022年至2024年，麻

六记向阿宽食品采购方便食品的金额

分别为5034.51万元、1.74亿元、2.01亿

元，两年间翻了近3番。

由于在降低成本、提升效率上的

显著优势，代工模式在食品行业非常

普遍，但这种模式容易面临品控失控

的问题，给企业供应链管理带来挑

战。在麻六记的抖音官方商城中，酸

辣粉产品差评达 6842条，差评反映内

容包括“碗边有红油印”“面饼有头发”

“配料表添加剂太多”“有一股塑料怪

味”等。

如何完善质量内控体系成关键
食品产业分析师朱丹蓬接受新快

报记者采访时表示，从整个工艺流程来

说，湿粉饼的食品安全比干面饼更难控

制，从这次事故可以看出白家阿宽作为

多个知名品牌的代工厂，质量内控体系

存在纰漏，目前白家阿宽及麻六记均道

歉并召回产品，但关键问题是后续如何

完善整个质量内控体系。

在声明中，麻六记承诺加强供应

链管理，深化驻厂监督机制，提升审核

标准和频次，完善质量风险预警机制，

加速建设和加强自有供应链体系，系

统性提升供应链管理水平。

新快报讯 记者涂波报道 徐翔家族股

份被拍卖。上海泽熙投资原总经理徐翔母

亲郑素贞持有文峰股份 1.24 亿股股份，因

涉及徐翔操纵证券市场案，7月 29日，文峰

股份公告，该股份被司法变卖。加上此前

两次拍卖，目前郑素贞对文峰股份的持股

比例由 14.88%下降至 6.07%。此外，7月 25
日，大恒科技公告控股股东、实控人郑素贞

所持有的约1.3亿股被司法拍卖，拍竞价阶

段已经结束。记者注意到，截至目前，徐翔

及其关联方持有的股票主要包括大恒科

技、宁波中百、文峰股份等，这些股权因司

法拍卖面临实控人变更风险，此外历史持

仓还涉及华丽家族、精艺股份等。

徐翔家族关联公司高达九家
资料显示，徐翔曾被称为“私募一哥”

“宁波涨停板敢死队”总舵主，2009年成立

泽熙投资，旗下产品多次获得私募冠军。

2015年，徐翔因涉嫌操纵证券市场和内幕

交易被依法逮捕，一审被判五年六个月，此

前徐翔妻子应莹在个人微博透露，徐翔被

处罚金 110亿元，同时约 210亿元家庭财产

被司法机关查封、扣押和冻结。2021 年 7
月，徐翔刑满出狱。

昨日，记者通过天眼查获悉，目前徐翔

家族投资参股的公司包括其母郑素贞和其

父徐柏良涉及的“上海泽熙资产管理中心”

“上海泽熙股权投资”“天津鼎晖嘉悦股权

投资”“西藏泽添投资”（吊销）”“深圳市铭

利达精密技术”等9家公司。

家族持仓面临实控人变更风险
如今徐翔家族持仓A股上市公司的版

图情况如何呢？同花顺显示，截至2025年3
月31日，泽熙投资旗下上海泽熙增煦投资，

为华丽家族第二大流通股股东，持股 9000
万，占流通股比例 5.62%。2014 年 9 月，上

海泽熙以 3.67元/股的价格定增华丽家族，

约合计3.3亿元。2015年5月华丽家族高调

跨界复牌后股价迎来大爆发，当年按上海

泽熙参与定增的价格计算，收益率超 7倍，

所持股份市值高达 27.8亿元。今年 5月 21
日，华丽家族公告上海泽熙增煦投资的

9000万股被司法拍卖成交，股份已完成过

户登记。近年来，华丽家族业绩持续承压，

公司营收从2020年的10.8亿元一路下降到

2024 年 3.53 亿元，2025 年最新中报预计净

利润亏损 1250万元。昨日，华丽家族报收

2.69元/股与 5月 21日收盘价相同，以此估

算，上海泽熙所持股份市值 2.42亿元，浮亏

约8800万元。

主营从事百货、超市等连锁经营业务

的文峰股份，昨日公告郑素贞对其持股比

例降至 6.07%，持股约 1.12 亿元，按昨日收

盘价 2.6 元/股计算，目前郑素贞持仓市值

约2.91亿元。

宁波中百也是徐翔及其关联方持有的

个股，截至2025年3月31日，西藏泽添投资

为宁波中百的控股股东，持有 3540.53 万

股，占流通股比例15.78%，徐翔父亲徐柏良

为实控人。郑素娥（徐翔姨妈）持股3.57%，

位列第四大股东。记者注意到，昨日天眼

查显示，“西藏泽添投资营业执照 2017年 6
月被吊销，企业主体资格依然存在，但经营

资格已取消”。7月 29日，宁波中百股价收

报 12.46 元，按最新价计算，西藏泽添投资

持股市值约4.41亿元。

新快报讯 记者张晓菡报道 近

日，浙江省市场监管局披露了 2024年

流通领域第六期产品质量监督抽查结

果，老牌女鞋公司达芙妮（Daphne）因

旗下产品“勾心长度下限值”不合格被

列入不合格名单。

作为曾经的“国民女鞋”代表，达

芙妮一度风光无限，公司年营收曾突

破百亿港元，然而，在电商冲击加剧和

消费者观念变化下，公司开始陷入亏

损，近年来，达芙妮也在轻资产转型中

逐步放弃自产，尽管去年实现了盈利

回暖，但产品质量问题也频频遭到市

场质疑。

勾心不合格成质量短板
根据通报，浙江省市场监管局在

抽检中发现，由达芙妮投资（集团）有

限公司上海分公司生产的一款女士皮

鞋勾心长度下限值存在不合格的情

况。

公开资料显示，“勾心”是嵌在鞋底

中腰部位的一块硬质支撑件，起到支撑

足弓、连接鞋前后掌、维持鞋底结构稳

定的作用。若勾心长度低于标准下限，

说明其过短，无法覆盖关键受力区域，

难以提供足够的支撑和平衡性能，可能

增加穿着者摔倒或扭伤的风险。

公开资料显示，达芙妮投资（集

团）有限公司上海分公司为港股上市

公司达芙妮国际旗下分支机构，而近

年来，达芙妮旗下产品曾多次在抽检

中被判定不合格。

例如，2022年 1月，广州市市场监

管局发布了2021年广州市鞋产品质量

监督抽查结果，该次抽检中，达芙妮旗

下女鞋因“勾心纵向刚度”和“勾心硬

度”不合格被点名；2021 年，浙江省市

场监管局也曾披露，达芙妮旗下女鞋

存在勾心不合格的情况。

而从消费者反馈来看，达芙妮产

品质量问题投诉同样并不少见。截至

7月29日，黑猫投诉平台上关于达芙妮

的投诉已达 408 条，涉及鞋跟高低不

一、卡扣损坏、鞋子掉色、断底等问题，

且不少消费者表示维权过程困难。

品牌授权收入撑起营收
质量风险频发的背后，与达芙妮

近年来的转型策略有一定关系。公开

资料显示，达芙妮1987年成立于香港，

早在 1995年就登陆了港交所，是国内

最早进入资本市场的女鞋品牌之一。

凭借精准的市场定位，达芙妮业绩

在2012年达到巅峰，当年公司营收突破

105亿港元，净利润达9.56亿港元，截至

当年年底，公司核心品牌销售点高达

6369个，与百丽并称为“女鞋双雄”。

然而，随着电商冲击加剧及消费

者消费偏好转变，自2013年起，达芙妮

业绩开始下滑，2015年，公司营收跌至

83.79 亿港元，录得净亏损 3.79 亿港

元。到了 2019年，公司业绩进一步下

滑至 21.26亿港元，亏损扩大至 10.7亿

港元。至 2020年底，达芙妮持续进行

大规模结构性调整，店铺网络规模缩

减至242家。

在大幅收缩门店网络的同时，达

芙妮也开始向轻资产运营模式转型，

主要负责“管品牌、管设计，定标准”，

加盟商和授权商则可自行决定生产订

单的款式、数量和面市时间，最终委托

外部进行生产。

在该模式下，2024 年达芙妮实现

营收约 3.22亿元，同比增长 23%；净利

润为 1.07亿元，同比增长 71%。其中，

品牌许可权费收入达 1.27 亿元，占总

营收近四成，成为主要盈利来源。

不过，尽管转型在一定程度上提

升了盈利能力，却也削弱了公司对生

产环节的控制，质量风险随之上升。

此外，达芙妮当前的整体业绩仍远低

于巅峰时期，公司或正面临新一轮的

市场考验。
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徐翔母亲所持股份股票
继续被司法拍卖

粉饼发霉遭开市客下架，代工厂率先发声

麻六记被指“躲在背后装无辜”
“私募一哥”徐翔操纵证

券市场一案后续：

■新快报记者 陆妍思

达芙妮旗下女鞋再现抽检不合格
轻资产转型下产品质量成隐忧


