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当中国民企走到
“四十不惑”, 创一代
开始进入交班季 ,创
二代渐次登场。 在民
企传承过程中 , 创二
代与父辈有什么样的
冲突? 遭遇过哪些困
惑? 他们展现出怎样
的个性? 羊城晚报联
合广东省青年企业家
联合会、 广东粤财信
托有限公司、 广州工
业经济联合会、 广州
市企业联合会和广州
市企业家协会深入调
研,推出《经济新动能
民企新力量 创二代
来啦!》,与您一起探寻
答案。

“我的成长轨迹从来没有
按照家人设定的方向走。 ”———
出生于1989年的王梦云自认是
个“叛逆”女生：父亲希望她去美
国留学，她选择去了法国；父亲
想让她读完会计后继续深造金
融专业，她转而跑去读风牛不相
及的消费者行为学；父亲想让她
进入一家体面稳定的大公司工
作，她却选择了创业，从一名小
小的花艺师成长为一个花店供
应链项目的负责人。

而这份所谓“任性”背后的
底气，是王梦云始终坚持自我的
“主见”，也源自于她与父亲在传
承问题上最终形成之间的“共
识”———不一定要回到父辈的企
业才叫传承，能够将上一代人拼
搏奋斗的精神融入到让自己两
眼放光、 为之振奋的事业上去，
就是另外一种传承。

从父亲身上
习得创业的“荣誉感”

刚步入大学时，王梦云就开
始拉着同学鼓捣着开起淘宝小
店，现在又一头扎进了旁人看来
又苦又累的花卉物流供应链，为
重新定义花店而努力。这种敢于
折腾的创业基因，或许就遗传自
父亲王发廷。

1997年，王发廷不顾亲戚朋
友的劝阻，放弃了副科级的公务
员铁饭碗，南下来到了人生地不
熟的广东，加入了当时只有五个
人、成立一年多的小企业广东顺
水工程建设监理有限公司，一干
就是二十多年。

经过多年的发展，广东顺水
工程建设监理有限公司从当时
的5人发展到现在的260多人的

工程技术服务类公司。 业务范围
从最初仅在顺德逐步走向全省，目
前已遍布全国70%以上的省份。

其中， 最让王发廷骄傲的
是，他曾负责监理东深供水改造
工程等重大工程项目， 为香港及
工程沿线社会经济可持续发展提
供水资源安全保障， 在改革开放
波澜壮阔的时代蓝图中书写下一
抹亮丽颜色，“我们年轻时所追求
的自我价值和理想， 也算是实现
了。 ”回顾创业以来的峥嵘岁月，
王发廷不无感慨地表示。

“我小时候跟着爸爸去了好
几次工地，每次他都会非常骄傲
跟我介绍项目的新突破。 ”聊起
父亲的创业故事，王梦云觉得既
钦佩又光荣，“父亲很忙，经常每两
月才能回一次家，但他为了让香港
市民能喝上干净的水，全身心投身
事业那种劲，让我印象深刻。 ”

王梦云表示， 自己从父亲身
上学到的最宝贵的创业经验就是

“荣誉感”，“荣誉感在创业过程中
很重要， 就是你做的事情是有价
值的，能去帮助别人，我觉得这个
过程是特别难能可贵的。 ”

从不认可
到主动出谋划策
为什么毕业后不回到父亲

的公司？ 王梦云坦言，自己对水
利工程兴趣不大，所以回父亲的
企业接班一直没有在她的考虑
范围内，但父亲创业的“荣誉感”
却延续到了她的创业中。

刚创业时，王梦云的理想是
做一个有影响力的花艺品牌，她
和几个朋友一起开了花店。但在
创业过程中，她得以深入接触到
花卉行业，慢慢把目光投向了以

往常被忽视的供应链上，“如果
能改变传统的花卉供应模式，结
合电子商务等打造新兴的供应
链，为花店提供更直接的产品供
应，可以跳出小我，赋能整个花
卉行业，也帮助到更多的人。 ”

2015年起，王梦云正式从花
卉师转身到了花卉供应链中，在
培育了自己的物流小团队之后，
于2017年成立了一个专门服务
于批发商、花店线上交易的花卉
电子商务平台“城市花巴士”，目
前，已实现生产商、批发商、经销
商、消费者的无缝链接，更顺利
找到了盈利模式，现阶段，"城市
花巴士 ” 在广佛地区可触达
3000+个花店个体。

对于女儿的创业， 王发廷一
开始是不太支持的。 原本，他给
女儿规划的路径是，大学修读金
融专业，毕业后进入金融机构工
作，但读完四年会计专业，顺利
拿到汇丰银行offer的王梦云却
放弃了这条路。“也许我在我爸
爸心中，是一个比较叛逆的女儿
吧。 ”王梦云半开玩笑地表示。

王梦云告诉记者，花卉行业
表面上看很光鲜，但从事供应链
却很辛苦，项目刚开始时基本上
都是自己跟， 早上5点起床开车
到仓库，期间要跟车和司机到每
一家花店送货，和花店老板了解
经营状况，等晚上回到家也差不
多凌晨了。更不用说到了用花高
峰期，可能连续两三天都没办法
睡上一个完整的觉。“夏天岭南
花卉市场棚内体感温度超过
43℃，我和我的团队依旧要走遍
每一个档口去做回访，这些辛苦
我爸都看在眼里。 ”

王梦云很快用努力和决心
打破了父亲的不认可。“创业前
两年，我爸还经常会随口问我要

不要转去四大行
工作， 后面就很
少 跟 我 说 这 些
了， 反而会主动
打电话来问创业
过程会有没遇到
什么困难， 要不
要他帮忙。 ”

而对于女儿
的选择， 王发廷
表示，自己是既“欣
慰”又“心疼”。 尽
管心疼女儿创业的
艰辛，但看到孩子乐此
不疲投身到感兴趣的
事业中，更多的还是欣慰。

精神的传递
也是一种代际传承
谈到传承， 在这对父女的选

择中，似乎都没有“回归父亲企业”
这个选项。 王梦云坦然表示，“我
从没有过回父亲的企业去接班的
想法，这不是一件会让我眼睛放光
的事业。 我希望自己所从事的行
业，除了要感兴趣，更重要的是要
能够给我力量和源源不断的自信
心，能够让我燃烧我的光和热。 ”

对于这个想法，身为父亲的
王发廷也深以为然，“家族传承
应该是家族文化精神和物质财富
的传承， 而不是仅仅物质财富的
传承”，在王发廷看来，作为家族
里的一员，把一生辛苦、坎坷和成
功的感悟和思考， 通过多沟通交
流、相互尊重的方式，传递给下一
代，能够为其所用，必将对其成长
和事业的成功有益。代代的积淀，
就是一笔很重要的精神财富。 物
质财富的传承，应有一个度，要很
清楚地看到和平衡其利弊。

尽管王梦云创业的方向与
自己所处的行业不是同一个领
域，但作为过来人，王发廷也并
未置身事外，而是经常跟女儿交
流。“经常有意识把看到、听到和
想到的一些问题、现象或事件与
女儿交流， 从而训练她在经济、
管理和宏观、技术等不同层面的
观察和思考。 ”

“如果没有父亲，创业的过
程可能会吃力很多。 ”对于父亲
的指导，王梦云很感恩。“他领导
的公司有几百人，我自己的公司
则是从两三个人到现在二十个
人，在扩充过程中会有很多管理
上的不适应，比如，如何平衡员
工之间的利益， 如何传递目标，
如何把我们的愿景分割成不同
的目标模块，发现不同人的闪光
点， 父亲都给了我很多的建议，
对我帮助很大。 ”

对话

不像父女更像师徒加朋友
羊城晚报： 您对女儿的培养有

怎样的规划和思路？
王发廷：在女儿上学期间，由于

我工作地域的关系， 在一起的机会
比较少。 但她进入大学以后，我

们通过电话、 视频聊天或者
在假期， 经常会一起讨论各
种问题。现在想想，我们之间
的关系，有点不像是父女，更
像是师徒加朋友的关系。 在
生活方面， 我关心她的太少
了，总觉得这是她妈的事。

羊城晚报： 你是从何时
开始有创业的想法？

王梦云：我高中的时候就
有了创业的想法。我爸爸就是创业
者，平时我们更喜欢去讨论经济方
面的事情，为什么这个人他做这件
事能成功，为什么这个产品这么受
欢迎，这是我们平时比较关注的。

给女儿创业打80分
羊城晚报： 你们觉得一代创

业者和二代创业者有哪些特质上

的差别和各自的优劣势？
王发廷： 老一代创业者都经

历了磨砺， 有着比较强的责任感
和坚忍不拔的意志，抗压能力强；
年轻一代的创业者， 有着更宽广
的视野，对商机敏感，有着较强的
创新意识和新知识、高科技基础。

一代和二代创业者各有优劣
势，这是由时代和阅历的不同所产
生的。 未来必将是二代、三代创业
者的时代。成功的一代和二代创业
者， 更多是应该是寻找共同点，相
互沟通交流、取长补短很重要。

羊城晚报： 女儿创业过程中
哪个时刻让你觉得很骄傲 ， 现阶
段可以给她打多少分？

王发廷： 当她决定通过互联
网平台来扩大业务的时候， 我就
觉得非常骄傲 。 她的想法和思
路， 比起我们年轻时， 想的要大
得多， 也长远得多。 现阶段要打
分的话，至少80分吧。

创业竞争更激烈
两代人须取长补短

不回父亲公司接班
也能做出让他骄傲的事业
任性背后有底气， 看这位“叛逆”女生如何传承创业精神

“我的成长轨迹从来没有
按照家人设定的方向走。 ”———
出生于1989年的王梦云自认是
个“叛逆”女生：父亲希望她去美
国留学，她选择去了法国；父亲
想让她读完会计后继续深造金
融专业，她转而跑去读风牛不相
及的消费者行为学；父亲想让她
进入一家体面稳定的大公司工
作，她却选择了创业，从一名小
小的花艺师成长为一个花店供
应链项目的负责人。

而这份所谓“任性”背后的
底气，是王梦云始终坚持自我的
“主见”，也源自于她与父亲在传
承问题上最终形成之间的“共
识”———不一定要回到父辈的企
业才叫传承，能够将上一代人拼
搏奋斗的精神融入到让自己两
眼放光、 为之振奋的事业上去，
就是另外一种传承。

从父亲身上
习得创业的“荣誉感”

刚步入大学时，王梦云就开
始拉着同学鼓捣着开起淘宝小
店，现在又一头扎进了旁人看来
又苦又累的花卉物流供应链，为
重新定义花店而努力。这种敢于
折腾的创业基因，或许就遗传自
父亲王发廷。

1997年，王发廷不顾亲戚朋
友的劝阻，放弃了副科级的公务
员铁饭碗，南下来到了人生地不
熟的广东，加入了当时只有五个
人、成立一年多的小企业广东顺
水工程建设监理有限公司，一干
就是二十多年。

经过多年的发展，广东顺水
工程建设监理有限公司从当时
的5人发展到现在的260多人的

工程技术服务类公司。 业务范围
从最初仅在顺德逐步走向全省，目
前已遍布全国70%以上的省份。

其中， 最让王发廷骄傲的
是，他曾负责监理东深供水改造
工程等重大工程项目， 为香港及
工程沿线社会经济可持续发展提
供水资源安全保障， 在改革开放
波澜壮阔的时代蓝图中书写下一
抹亮丽颜色，“我们年轻时所追求
的自我价值和理想， 也算是实现
了。 ”回顾创业以来的峥嵘岁月，
王发廷不无感慨地表示。

“我小时候跟着爸爸去了好
几次工地，每次他都会非常骄傲
跟我介绍项目的新突破。 ”聊起
父亲的创业故事，王梦云觉得既
钦佩又光荣，“父亲很忙，经常每两
月才能回一次家，但他为了让香港
市民能喝上干净的水，全身心投身
事业那种劲，让我印象深刻。 ”

王梦云表示， 自己从父亲身
上学到的最宝贵的创业经验就是

“荣誉感”，“荣誉感在创业过程中
很重要， 就是你做的事情是有价
值的，能去帮助别人，我觉得这个
过程是特别难能可贵的。 ”

从不认可
到主动出谋划策
为什么毕业后不回到父亲

的公司？ 王梦云坦言，自己对水
利工程兴趣不大，所以回父亲的
企业接班一直没有在她的考虑
范围内，但父亲创业的“荣誉感”
却延续到了她的创业中。

刚创业时，王梦云的理想是
做一个有影响力的花艺品牌，她
和几个朋友一起开了花店。但在
创业过程中，她得以深入接触到
花卉行业，慢慢把目光投向了以

往常被忽视的供应链上，“如果
能改变传统的花卉供应模式，结
合电子商务等打造新兴的供应
链，为花店提供更直接的产品供
应，可以跳出小我，赋能整个花
卉行业，也帮助到更多的人。 ”

2015年起，王梦云正式从花
卉师转身到了花卉供应链中，在
培育了自己的物流小团队之后，
于2017年成立了一个专门服务
于批发商、花店线上交易的花卉
电子商务平台“城市花巴士”，目
前，已实现生产商、批发商、经销
商、消费者的无缝链接，更顺利
找到了盈利模式，现阶段，"城市
花巴士 ” 在广佛地区可触达
3000+个花店个体。

对于女儿的创业， 王发廷一
开始是不太支持的。 原本，他给
女儿规划的路径是，大学修读金
融专业，毕业后进入金融机构工
作，但读完四年会计专业，顺利
拿到汇丰银行offer的王梦云却
放弃了这条路。“也许我在我爸
爸心中，是一个比较叛逆的女儿
吧。 ”王梦云半开玩笑地表示。

王梦云告诉记者，花卉行业
表面上看很光鲜，但从事供应链
却很辛苦，项目刚开始时基本上
都是自己跟， 早上5点起床开车
到仓库，期间要跟车和司机到每
一家花店送货，和花店老板了解
经营状况，等晚上回到家也差不
多凌晨了。更不用说到了用花高
峰期，可能连续两三天都没办法
睡上一个完整的觉。“夏天岭南
花卉市场棚内体感温度超过
43℃，我和我的团队依旧要走遍
每一个档口去做回访，这些辛苦
我爸都看在眼里。 ”

王梦云很快用努力和决心
打破了父亲的不认可。“创业前
两年，我爸还经常会随口问我要

不要转去四大行
工作， 后面就很
少 跟 我 说 这 些
了， 反而会主动
打电话来问创业
过程会有没遇到
什么困难， 要不
要他帮忙。 ”

而对于女儿
的选择， 王发廷
表示，自己是既“欣
慰”又“心疼”。 尽
管心疼女儿创业的
艰辛，但看到孩子乐此
不疲投身到感兴趣的
事业中，更多的还是欣慰。

精神的传递
也是一种代际传承
谈到传承， 在这对父女的选

择中，似乎都没有“回归父亲企业”
这个选项。 王梦云坦然表示，“我
从没有过回父亲的企业去接班的
想法，这不是一件会让我眼睛放光
的事业。 我希望自己所从事的行
业，除了要感兴趣，更重要的是要
能够给我力量和源源不断的自信
心，能够让我燃烧我的光和热。 ”

对于这个想法，身为父亲的
王发廷也深以为然，“家族传承
应该是家族文化精神和物质财富
的传承， 而不是仅仅物质财富的
传承”，在王发廷看来，作为家族
里的一员，把一生辛苦、坎坷和成
功的感悟和思考， 通过多沟通交
流、相互尊重的方式，传递给下一
代，能够为其所用，必将对其成长
和事业的成功有益。代代的积淀，
就是一笔很重要的精神财富。 物
质财富的传承，应有一个度，要很
清楚地看到和平衡其利弊。

尽管王梦云创业的方向与
自己所处的行业不是同一个领
域，但作为过来人，王发廷也并
未置身事外，而是经常跟女儿交
流。“经常有意识把看到、听到和
想到的一些问题、现象或事件与
女儿交流， 从而训练她在经济、
管理和宏观、技术等不同层面的
观察和思考。 ”

“如果没有父亲，创业的过
程可能会吃力很多。 ”对于父亲
的指导，王梦云很感恩。“他领导
的公司有几百人，我自己的公司
则是从两三个人到现在二十个
人，在扩充过程中会有很多管理
上的不适应，比如，如何平衡员
工之间的利益， 如何传递目标，
如何把我们的愿景分割成不同
的目标模块，发现不同人的闪光
点， 父亲都给了我很多的建议，
对我帮助很大。 ”

“我的成长轨迹从来没有
按照家人设定的方向走。 ”———
出生于1989年的王梦云自认是
个“叛逆”女生：父亲希望她去美
国留学，她选择去了法国；父亲
想让她读完会计后继续深造金
融专业，她转而跑去读风牛不相
及的消费者行为学；父亲想让她
进入一家体面稳定的大公司工
作，她却选择了创业，从一名小
小的花艺师成长为一个花店供
应链项目的负责人。

而这份所谓“任性”背后的
底气，是王梦云始终坚持自我的
“主见”，也源自于她与父亲在传
承问题上最终形成之间的“共
识”———不一定要回到父辈的企
业才叫传承，能够将上一代人拼
搏奋斗的精神融入到让自己两
眼放光、 为之振奋的事业上去，
就是另外一种传承。

从父亲身上
习得创业的“荣誉感”

刚步入大学时，王梦云就开
始拉着同学鼓捣着开起淘宝小
店，现在又一头扎进了旁人看来
又苦又累的花卉物流供应链，为
重新定义花店而努力。这种敢于
折腾的创业基因，或许就遗传自
父亲王发廷。

1997年，王发廷不顾亲戚朋
友的劝阻，放弃了副科级的公务
员铁饭碗，南下来到了人生地不
熟的广东，加入了当时只有五个
人、成立一年多的小企业广东顺
水工程建设监理有限公司，一干
就是二十多年。

经过多年的发展，广东顺水
工程建设监理有限公司从当时
的5人发展到现在的260多人的

工程技术服务类公司。 业务范围
从最初仅在顺德逐步走向全省，目
前已遍布全国70%以上的省份。

其中， 最让王发廷骄傲的
是，他曾负责监理东深供水改造
工程等重大工程项目， 为香港及
工程沿线社会经济可持续发展提
供水资源安全保障， 在改革开放
波澜壮阔的时代蓝图中书写下一
抹亮丽颜色，“我们年轻时所追求
的自我价值和理想， 也算是实现
了。 ”回顾创业以来的峥嵘岁月，
王发廷不无感慨地表示。

“我小时候跟着爸爸去了好
几次工地，每次他都会非常骄傲
跟我介绍项目的新突破。 ”聊起
父亲的创业故事，王梦云觉得既
钦佩又光荣，“父亲很忙，经常每两
月才能回一次家，但他为了让香港
市民能喝上干净的水，全身心投身
事业那种劲，让我印象深刻。 ”

王梦云表示， 自己从父亲身
上学到的最宝贵的创业经验就是

“荣誉感”，“荣誉感在创业过程中
很重要， 就是你做的事情是有价
值的，能去帮助别人，我觉得这个
过程是特别难能可贵的。 ”

从不认可
到主动出谋划策
为什么毕业后不回到父亲

的公司？ 王梦云坦言，自己对水
利工程兴趣不大，所以回父亲的
企业接班一直没有在她的考虑
范围内，但父亲创业的“荣誉感”
却延续到了她的创业中。

刚创业时，王梦云的理想是
做一个有影响力的花艺品牌，她
和几个朋友一起开了花店。但在
创业过程中，她得以深入接触到
花卉行业，慢慢把目光投向了以

往常被忽视的供应链上，“如果
能改变传统的花卉供应模式，结
合电子商务等打造新兴的供应
链，为花店提供更直接的产品供
应，可以跳出小我，赋能整个花
卉行业，也帮助到更多的人。 ”

2015年起，王梦云正式从花
卉师转身到了花卉供应链中，在
培育了自己的物流小团队之后，
于2017年成立了一个专门服务
于批发商、花店线上交易的花卉
电子商务平台“城市花巴士”，目
前，已实现生产商、批发商、经销
商、消费者的无缝链接，更顺利
找到了盈利模式，现阶段，"城市
花巴士 ” 在广佛地区可触达
3000+个花店个体。

对于女儿的创业， 王发廷一
开始是不太支持的。 原本，他给
女儿规划的路径是，大学修读金
融专业，毕业后进入金融机构工
作，但读完四年会计专业，顺利
拿到汇丰银行offer的王梦云却
放弃了这条路。“也许我在我爸
爸心中，是一个比较叛逆的女儿
吧。 ”王梦云半开玩笑地表示。

王梦云告诉记者，花卉行业
表面上看很光鲜，但从事供应链
却很辛苦，项目刚开始时基本上
都是自己跟， 早上5点起床开车
到仓库，期间要跟车和司机到每
一家花店送货，和花店老板了解
经营状况，等晚上回到家也差不
多凌晨了。更不用说到了用花高
峰期，可能连续两三天都没办法
睡上一个完整的觉。“夏天岭南
花卉市场棚内体感温度超过
43℃，我和我的团队依旧要走遍
每一个档口去做回访，这些辛苦
我爸都看在眼里。 ”

王梦云很快用努力和决心
打破了父亲的不认可。“创业前
两年，我爸还经常会随口问我要

不要转去四大行
工作， 后面就很
少 跟 我 说 这 些
了， 反而会主动
打电话来问创业
过程会有没遇到
什么困难， 要不
要他帮忙。 ”

而对于女儿
的选择， 王发廷
表示，自己是既“欣
慰”又“心疼”。 尽
管心疼女儿创业的
艰辛，但看到孩子乐此
不疲投身到感兴趣的
事业中，更多的还是欣慰。

精神的传递
也是一种代际传承
谈到传承， 在这对父女的选

择中，似乎都没有“回归父亲企业”
这个选项。 王梦云坦然表示，“我
从没有过回父亲的企业去接班的
想法，这不是一件会让我眼睛放光
的事业。 我希望自己所从事的行
业，除了要感兴趣，更重要的是要
能够给我力量和源源不断的自信
心，能够让我燃烧我的光和热。 ”

对于这个想法，身为父亲的
王发廷也深以为然，“家族传承
应该是家族文化精神和物质财富
的传承， 而不是仅仅物质财富的
传承”，在王发廷看来，作为家族
里的一员，把一生辛苦、坎坷和成
功的感悟和思考， 通过多沟通交
流、相互尊重的方式，传递给下一
代，能够为其所用，必将对其成长
和事业的成功有益。代代的积淀，
就是一笔很重要的精神财富。 物
质财富的传承，应有一个度，要很
清楚地看到和平衡其利弊。

尽管王梦云创业的方向与
自己所处的行业不是同一个领
域，但作为过来人，王发廷也并
未置身事外，而是经常跟女儿交
流。“经常有意识把看到、听到和
想到的一些问题、现象或事件与
女儿交流， 从而训练她在经济、
管理和宏观、技术等不同层面的
观察和思考。 ”

“如果没有父亲，创业的过
程可能会吃力很多。 ”对于父亲
的指导，王梦云很感恩。“他领导
的公司有几百人，我自己的公司
则是从两三个人到现在二十个
人，在扩充过程中会有很多管理
上的不适应，比如，如何平衡员
工之间的利益， 如何传递目标，
如何把我们的愿景分割成不同
的目标模块，发现不同人的闪光
点， 父亲都给了我很多的建议，
对我帮助很大。 ”

▲传承不一定非要回到
父亲的企业，王发廷（左）和王
梦云这对父女对传承有共识
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9 月 1 日晚， 双色球第 2019102
期开奖， 开奖号码为红球 ：03、08、
12、16、20、32，蓝球：12。 当期，全国
共开出 18 注一等奖 ， 单注奖金为
578 万元。 广东省中山市揽得其中的
1 注头奖，这注头奖出自位于东区朗
晴假日五栋 11 卡的 44110473 福彩
投注站，这是中山彩民今年中出的第
10 个 500 万元以上福彩大奖。

9 月 3 日上午，大奖得主陈先生
和家人一同来到中山市福彩中心办
理验票兑奖手续，并分享了他的中奖
经历。据了解，陈先生是中山本地人，
今年 40 多岁， 就职于中山一家家装
公司，他购买彩票已有 20 年了。

陈先生的中奖彩票是一张 14 元
的“7+1”复式彩票，除中得 1 注一等
奖外，还中得 6 注三等奖，合计总奖

金为 580 万元。
据陈先生透露，这张彩票是临时改

号得来的，9 月 1 日开奖当天下午，他
先在站点准备机选 2 注“7+1”彩票，因
为感觉当晚蓝球会开两位数， 就临时
把 2 注号码的蓝球分别修改成了“12”
和“13”，没想到这一改竟碰上了大奖。
当晚 10 点钟左右，陈先生拿手机查看
开奖号码，发现跟其中一张彩票上的号
码完全一致，反复核对无误后把喜讯告
诉家人，一家人都喜出望外。

关于中奖以后的打算，陈先生说
道：“主要会花在两个还在读书的孩
子身上，希望他们学有所成吧，还有
拿出一部分奖金来改善一下生活条
件就可以了。 ”

因为陈先生的中奖彩票是一张
“7+1”复式彩票，符合中山“福彩双

色球，欢乐大派送”促销活动的参与
条件， 所以陈先生可额外获得 14 元
的购彩本金，相当于免费中得这次大
奖。“福彩双色球，欢乐大派送”促销
活动的具体参与方式为：在中山市范
围 内 采 用 “7+1”、“7+2”、“8+1”、
“8+2”、“9+1”、“10+1” 复式投注购
买双色球彩票且中奖的，兑奖时返还
等额购彩金或等值彩票。

今日吉时：申时、酉时、戌时
今日吉数：11、23、32
今日吉肖：鼠、牛、蛇、猴、鸡、狗

（风信子）

老 方 从 此 迷 上 了 彩
票， 退休后更是将此当成
了一个重要的娱乐。 每天
早上八点钟， 投注站一开
门，老方就跑过去了，一边
研究，一边和彩迷们聊天。
中午回家吃饭。吃完饭又跑
过去。 傍晚时分，用选好的
号买上几注彩票再回家。

多年来，从无间断。 只
是运气不怎么好，除了第一
次中了三等奖外，再没中过
像样的奖了。 老方的妻子也
渐渐由支持变成了反对。 老
方只好用他每天 10 元的零
花钱购买彩票。 为此，他戒
了烟，戒了酒，为了省钱，连
公交车也不坐了。 由于每天

步行，几年下来，老方的“三
高”全部降下来了。

老方买彩票有一个习
惯， 买的彩票从来不舍得
扔，多年下来，竟然积攒了
满满一箱。 转眼，中秋节又
到了。 那天，老方笑嘻嘻地
对妻子说：“现在超市里有
好多种香甜可口的月饼 。
今年中秋节，咱们的‘月饼
宴’是不是改善改善？ ”

妻子指着老方那一箱
旧彩票说：“行呀， 你在里
面抽一种去买， 想买什么
味就买什么味。 ”老方嘿嘿
一笑，说：“买就买。 ”真抽
了一张旧彩票来到投注
站， 让工作人员照旧彩票

上的号码打一注。
晚上，正看彩票开奖直

播的老方突然哈哈大笑，笑
得腰都直不起来。 妻子吓一
跳，掰开老方手心，拿出老方
攥在手心的彩票一看， 也笑
起来。福从天降，老方这次竟
然中了二等奖。 （熊燕）

中山彩民临时改号
喜中 580 万元双色球大奖

老方买彩票
插图 采采
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大小均衡 偶数强势
———析福彩玩法走势

36 选 7：05、10、13、
16、21、24、28

双 色 球 ：09、15、20、24、27、29、32
后区 :02、04、09。

福彩 3D：02、06、08。 （安颖）
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