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A15汽走
羊城马

为了提升儿童及社会民众的交通安全意
识，构建对儿童友好的交通环境，9 月 24 日，在
广州市番禺区文明办、 广州番禺交警、 广汽丰
田、石楼镇、亚运城社区、广州利合物业等社会
各界力量共同推动下，交通安全示范道路“幸福
同行路” 在广州番禺亚运城社区正式落地。 当
天，200 名各单位代表、社区居民代表和学生参
与“幸福同行路”启动仪式。

据介绍，“幸福同行路” 是以广汽丰田发行
的《幸福小镇系列绘本》为原型，将绘本里交通
安全相关的美好童话故事， 搬进现实居民的日
常生活中。历时五个月的策划、设计、改造，在广
汽丰田、番禺交警、利合物业、镇街各方合力推
进下，3D 版幸福小镇在广州番禺亚运城运动员
村社区诞生。

交通安全关乎人民群众生命财产安全和千
家万户幸福安康，据调查数据显示，每年我国约
有 10000 名儿童受到道路交通事故的伤害，车
辆道路违停，斑马线模糊不清，人行道被杂物占
用， 这些社区交通安全隐患在我们身边时有发
生， 如何提升民众的道路交通安全意识和儿童
安全危险防范认知， 目前已经成为社会各界共
同关注的焦点问题。

“幸福同行路”项目深入群众之中，从交通
安全社会议题入手， 对影响儿童出行安全的道
路设施进行改造、 升级， 解决群众所关心的问
题，不仅为儿童出行保驾护航，更影响人们规范
自身的出行行为， 提升社会大众交通安全的意
识。

通过硬件改造后的亚运城街道， 焕发全新
的道路风貌，呈现出更强的交通秩序感。《幸福
斑马线上》 绘本中高大可靠的杰杰警官和牛爸
爸在人行道上和斑马线旁提醒居民自觉遵守交
通规则；社区道路硬件设施也得到了创意改造，
道路两边增设绿道护栏，维护交通秩序，防止车
辆乱停； 广汽丰田联动周边学校开展创新交通
安全教育，让孩子们走上马路、观察交通、记录
安全隐患、绘画安全地图，通过潜移默化的趣味
教育，提升儿童的安全意识，打造安全幸福的社
区体验。 （刘佳宁）

10 万元作为车市的一个分水岭， 这
个级别的车型在合资品牌领域属于入门
级，其中 10 万元以内更是属于代步车的范
畴，车型以轿车为主。 当下虽说消费升级，
但 10 万元以内依然有大量且稳定的需求，
让各大合资品牌不可忽视， 可选轿车车型
也是越来越丰富。 记者走马羊城车市了解
到，踏进“金九银十”的销售旺季，这一区间
家轿车型的优惠力度也颇让人惊喜， 可以
说价格很“笋”，有意向的消费者可以出手
了！

10 万元级别车市竞争多
近年来，随着自主品牌崛起，中国车市

竞争不断炽热化。 面对自主品牌产品线的
丰富，合资品牌为了既有的市场份额，也在
努力进行改款换代以此来满足消费者的需
求。哪怕在 10 万元以内的入门级代步车范
畴，合资品牌在这个级别也从没有忽视，从
很久很久以前只有一款别克赛欧， 到广汽
本田飞度的出现， 再到现在各大合资品牌
不断进化升级，投放越来越多的 10 万元内
家轿车型加入到市场的竞争当中， 这一细
分市场也是如火如荼。

从事汽车销售的李小姐告诉记者，预
算 10 万元以内的城市消费者，他们用于购
车的资金并不是特别充裕， 但他们购车目
标更倾向于考虑合资品牌的轿车。 因为他
们想入手的主要就是一辆上下班、 接送孩
子的家用代步车， 另外每逢节假日的时候

还可以搭上家人或朋友一起出行，品
牌和质量可靠性方面都是他们看重
的。

据了解， 以前价格在 10 万元以
内可选择的合资轿车车型不多，但随
着汽车市场竞争激烈，不少质量更好
的合资车型整体售价都已经变得很
低，有不少车型从进入中国市场之初
就是冲着 10 万元以内这一细分市场
而来。 像本田锋范、丰田致享、大众捷
达 、桑塔纳 、斯柯达昕锐 、福特福睿
斯、雪佛兰科沃兹、现代悦动等纷纷
想分一杯羹，它们也成为合资品牌销
售量的重点板块。

十万元内车价优惠“笋”

当今汽车市场竞争激烈， 不少合资车
型整体售价都很低。 而面对家用 SUV 对合
资品牌 A 级车市场的冲击，不少大家耳熟
能详的合资品牌“国民家轿” 价格大降之
余，在 10 万元左右就可以买到顶级配置车
型，不少品牌还会附送众多优惠购车礼包。

据记者了解， 优惠幅度大的要数东风
日产旗下的骊威、骐达、蓝鸟，部分车型可
优惠 2 万元。 而广汽本田锋范限时优惠
8000 元， 而全系热销中的飞度优惠仅有
3000 元。 至于广汽丰田， 丰田 YARiS� L�
致享、致炫的优惠有 8000 元。

德系当中， 一汽大众的价格优惠空间
历来很大，目前捷达限时优惠高达 2.78 万
元，顶配仅需 7.90 万元；高了一个等级的
宝来，其限时优惠更是达到了 4.2 万元，绝
大部分车型裸车价已下探到 10 万元以内。
而上汽大众桑塔纳则是维持平价， 暂时没
有优惠。 至于斯柯达旗下的昕锐促销优惠
有 1.2 万元，昕动促销优惠有 1 万元。

要说合资品牌降价空间谁家大， 那么
别克一直榜上有名。 目前旗下定位精品家
轿的英朗国六现车现金直降 4.8 万元，售
价 7.53 万元起， 旗舰车型也仅仅 9.59 万
元；而凯越目前倒是价格稳定，购车暂无优
惠。 同是上汽通用旗下的雪佛兰优惠也可
观，科沃兹购车优惠 2.1 万元；科鲁泽则可
优惠 2.50 万元，售价 6.49 万元起。 而长安
福特旗下的福睿斯， 目直降 1 万元， 顶配
10.68 万元。

买车上牌一站办理
部分4S店还未开展
文 / 图 羊城晚报记者 刘佳宁

近期公安部召开新闻发布会， 公布了于 9
月 20 日起推行公安交管 6 项新措施， 包括 3
项便捷快办服务、3 项网上交管服务。 对于广大
购车一族来说， 这些举措在购车用车等环节提
供了极大的便利。

与广大车主相关的两项服务， 一是购车上
牌一站办结，在机动车销售企业提供购买车辆、
购置保险、选号登记等全流程服务，群众购车后
无需前往车管所办理登记， 变群众多头奔波为
在销售企业一站办结， 变群众长时间等候为现
场立等可办。 二是精简环节服务提速。 将查验、
审核工作前置化，实行销售前车辆预查验、资料
预审核、 信息预录入， 群众购车后直接选号办
牌，当场领取行驶证、登记证书、临时号牌，正
式号牌邮寄到家，变多个环节为一个环节，最大
限度压缩等待时间，实现登记上牌更高效率、更
优体验。 该措施将自 9 月 20 日起在直辖市、省
会市、自治区首府市、计划单列市等大中城市率
先推行，今年年底前在全国全面推行，逐步增加
机动车销售企业代办网点数量， 实现服务全覆
盖。

记者采访中发现，目前部分 4S 店销售人员
对该项新举措尚不了解。 某日系 4S 店销售张
先生称，目前店内尚未收到相关通知，亦未知何
时可以开展该项服务。由于覆盖尚需时日，消费
者在购车时， 不妨咨询店内工作人员以了解是
否可以提供相应服务。

记者了解到，其实店内买车，店内上牌等服

务并非新鲜事， 目前广州部分
4S 店内开设了机动车登记服务
站，提供购车一站式代办服务。
以位于广州白云区的广物汽贸
车城为例， 该园区内有数十家
汽车销售商家， 园区内就开设
了相应的服务站， 消费者购车
后， 可直接在园区服务站进行
相关业务的办理。

走访市场了解到，市内并非
每个汽车销售网点都配套了机
动车登记服务， 大部分网点仅
提供汽车销售等前端服务。 同
时，目前车主选择代办业务，也
仅是由商家进行上牌等手续代
办，如果是个人办理上牌业务，
仍少不了跑车管所提交资料及
办理后续手续。

据公安交管部门数据显示，目前，全国已有
8800 余家汽车销售商、二手车市场，1100 余个
保险公司网点，5700 余个邮政网点代办交管业
务，城市交管服务覆盖半径由 10 余公里缩短至
3 公里以内。 今年上半年，公安部推出实施深化
公安交管“放管服”改革 10 项便民利民服务措
施， 推进在机动车销售企业设立交通管理服务
站，发放临时行驶车号牌，方便群众购车、领取
临牌后即可上路行驶。新政实施以来，交通管理
服务站共发放临时行驶车号牌 230 余万副。

消费者陈先生近期正准备购买新车， 由于
日常工作繁忙， 购车所需手续准备交托车商代
办。一站办结的新措施出台，陈先生表示此项服
务极大地便利了车主， 未来购车就像买一个日
常物件一样方便， 再也无需为了办理选号上牌
而奔波。

落地不超十万元
合资家轿笋货不少
文 / 羊城晚报记者 黎存根

广汽丰田
助力打造

“幸福同行路”
交通安全示范道路

店内开展一站式服务后，以后买车上牌更方便

购车上牌一站办结服务陆续铺开

合资品牌家用轿车在十万元区间内选择丰富

“幸福同行路”活动启动现场
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