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羊城晚报记者 戴曼曼

1A 股创业板指涨幅全球第
今年大涨超四成

2019 年即将挥手离去，2020 年招手而来。 2019 年
的财经大事即将装订成册，辞旧迎新之际，羊城晚报记
者尝试用 123456 串起一年的财经风云，同时管窥未来。
回顾过往是为了更好地走向未来， 开往 2020 年的发动
机即将启动，一路前行，未来可期，让我们一起迎接新年
新“钱景”。今年领涨了！ 曾经压抑的 A

股今年扬眉吐气大翻身。 羊城晚
报记者对比今年全球主要股指表
现发现，截至 12 月 25 日，创业板
收于 1784.39 点，今年以来累计涨
幅达到 42.69%，成为全球主要股
票市场指数中的涨幅冠军。

据不完全统计，今年同期，全
球主要市场指数涨幅大部分在
20%-30%之间，截至 12 月 25 日
16:00， 道琼斯工业指数涨幅为
22.24% ， 标 准 普 尔 涨 幅 为
28.58% ， 德国 dax 指数涨幅为
25.97% ， 日经 255 指数涨幅为
18.83% ， 法 国 CAC40 涨 幅 为
27.46%，均低于创业板指数涨幅。

记者注意到， 除了创业板指领
跑全球主要股指之外，A 股其他指
数 2019 年的表现也相当不错：截
至 12 月 25 日， 上证指数涨幅为
19.57%，深成指涨幅为 41.30%，中
小板指涨幅为 38.31%。

业绩的改善是支撑创业板今
年跑赢全球的基础。 当前科技创
新潮流下， 创业板集中了不少各
类科技公司， 表现亮眼并不令人
意外。 数据显示，前三季度创业板
公司业绩持续改善， 平均每家公

司实现营业收入 13.80 亿元、营业
利润 1.47 亿元， 同比分别增长
10.01%、9.76%。

创业板改革预期的不断强化
也是重要原因。 就在 12 月 22 日，
《中共中央 国务院关于营造更好
发展环境 支持民营企业改革发
展的意见》印发，意见指出，鼓励
符合条件的民营企业在科创板上
市。 深化创业板、新三板改革，服
务民营企业持续发展。

作为继科创板后下一个注册
改革的领头兵， 如何把握创业板
改革带来的政策红利， 可以作为
明年投资者重点关注的方向。

创业板年内的表现只是 A 股
今年市场的一个“缩影”，A 股市
场也成为近年来全球表现最好的
一个资本市场。 前海开源基金董
事总经理杨德龙就断言， 未来十
年将是我国资本市场大发展的十
年，A 股市场将迎来“黄金十年”
的机会。

年末， 作为投资者的根本大
法，证券法修订草案迎来四审，业
内人士认为， 证券法修订将优化
制度供给， 进一步明确资本市场
改革发展方向。

羊城晚报记者 沈钊

双 11 淘宝直播成交近
“全民直播”时代到来

200亿

分钱的医保“灵魂砍价”刷屏
让老百姓用得起药 用上好药

羊城晚报记者 陈泽云
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G 落地 万物互联将启
商机无限广东发力领跑

5

在 2019 的科技界，5G 当仁不
让是最大的热点。 2019 年是 5G 元
年， 随着 10 月 31 日我国 5G 正式
商用， 越来越多的 5G 应用场景落
地在人们身边。

对于广大老百姓来说， 买一部
5G 手机是最直接体验 5G 的路径。
工信部 11 月的数据显示， 目前我
国 5G 套餐签约用户已达 87 万户。
5G 手机的价格也随着 5G 手机出
货量的增长而日渐“平价”。 有业内
人士指出， 到明年，5G 手机的大部
分机型将在 2000-3000 元。

5G 带来商机无限， 广东在 5G
落地方面堪称领跑。 近日， 广东省
工信厅公布的最新数据显示， 预计
今年年底 ， 广东 5G 基站将达到
3.48 万座。 截至 11 月底，全省已建
成 5G 基站 32285 座，居全国第一，
其中，广州建成 14716 座，深圳建
成 13488 座。

激动人心的 5G 应用场景也相
继落地。 12 月 14 日， 全球首场 5G

沉浸式音乐盛典———神武第十三届
音乐盛典咪咕汇在广州唱响。 全球
24 小时 5G 直播，现场的 20 多台 4K
高清摄像头、VR 全景摄像头将台前
幕后种种细节捕捉下来，通过 5G 网
络传输至云端。 现场坐在 5G 沉浸体
验区的观众再也不用担心距离舞台
太远， 戴上专属 VR 眼镜和配备 5G
手机，瞬间拉近和明星的距离。

而此前在 12 月 8 日的 2019 广
州马拉松上， 广东移动与广州广播
电视台合作，运用 5G+4K+AI 等新
技术对广州马拉松赛事进行直播，
首次完成了 5G 与广马两大热门 IP
的激情碰撞。

5G 是万物互联的全新时代，也
是数字经济转型升级的全新机遇。
12 月 23 日， 全国工业和信息化工
作会议在京召开。会议指出，今年网
络强国建设取得扎实进展， 正式启
动 5G 商用，全国开通 5G 基站 12.6
万个，并力争 2020 年年底实现全国
所有地级市覆盖 5G 网络。

6消费下沉用户规模超 亿
小镇青年消费大爆发

羊城晚报记者 沈钊

羊城晚报记者 戴曼曼

资管新规出台后，理财子公
司正在以加速度迈进。 去年 12
月 26 日， 银保监会正式批准建
设银行、中国银行设立理财子公
司申请，银行理财子公司开始进
入公众视野。 截至目前，据羊城
晚报记者不完全统计， 已有 30
多家银行发布公告成立理财子
公司，其中开业的有 9 家，因此
2019 年也被称为理财子公司元
年。

包括工农中建交以及邮储 6
家国有银行的理财子公司已“到
齐”开业，招行、光大银行、兴业
银行等股份行的理财子公司也
已开业。

据悉，已开业的理财子公司
的部门设置、产品体系、高管配
置、人员配备逐渐披露，银行理
财子公司的“面纱”逐渐揭开。

对于普通投资者来说，最关
心的是，银行的理财子公司到底
提供什么类型的产品？ 应该如何
购买？ 从统计数据来看，其产品
依然是固收类为主， 银行 APP
依然是购买的主力渠道。

根据普益标准的统计，截至
12 月 19 日发行的理财子公司产
品， 仍以固定收益类产品为主，
固收类产品已发行 221 款，占比
达 66%。 从产品期限来看，相较
于传统银行理财产品，理财子公
司产品期限普遍偏长，1 年以上
期限的产品占比达到 68%。

10 月 21 日， 工商银行发布

公告，从 10 月 19 日至 11 月 23
日期间，将 182 款由工行发行运
作的产品分批迁移至工银理财；
11 月 25 日， 交通银行也发布公
告，将于 12 月 22 日将交通银行
发行的部分理财产品交由交银
理财管理，两行移交的均为符合
资管新规的净值型理财产品。

在不少业内人士看来，2019
年是资管新规发布之后中国资
产管理行业转型和过渡的关键
一年， 是理财时代承前启后、继
往开来的重要节点。 行业净值转
型加速推进， 理财子公司批复，
都意味着资产管理行业正式进
入了新时代。

近期，理财子公司的筹建和
开业开始“加速度”。 20 日，金
融对外开放再落一子———第一
家外资控股的理财子公司来了。
中国银保监会在官网宣布，批准
东方汇理资产管理公司和中银
理财有限责任公司在上海合资
设立理财公司，东方汇理资管出
资比例为 55%，中银理财出资比
例为 45%，这也是第一家由外方
控股的理财公司。

银保监会透露， 目前还有其
他国际资管机构正在与有关银行
理财子公司沟通， 协商合资设立
外资控股的理财公司。 有消息显
示，全球最大资管公司贝莱德、新
加坡主权财富基金淡马锡将与建
设银行在中国组建一家资管合资
公司，开展资产管理业务。

0多家银行理财子公司跑步入场
资管业进入承前启后时代
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“4.4 元的话，4 太多，中国人觉
得难听， 再降 4 分钱，4.36， 行不
行?”———2019 年年底，一段“灵魂
砍价”视频在网上流传，视频里的砍
价金句来自全国人大会议中心的医
保价格谈判现场，锱铢必较、分毫必
争的双方， 分别是国家医保局组建
的医保专家团和药企的谈判代表。

这场“圈粉无数”的谈判是我国
建立医疗保险制度 30 年以来最大
规模的一次“对战”：150 个谈判药
品中，共有 97 个药品谈判成功，价
格平均降幅达 60.7%，其中包括 22
个抗癌药，7 个罕见病用药，14 个
糖尿病、乙肝、丙肝、风湿性关节炎
等慢性病用药，4 个儿童用药。

上述价格谈判的最终目的正在
于让老百姓用上好药、 用得起药。
羊城晚报记者注意到， 今年以来，
国家各部门推行一系列政策， 如实
施仿制药一致性评价、 推进药品集
中招标采购、 将用量大的药品纳入
重点监控， 以及创新药物的医保价
格谈判， 实现了大刀阔斧“砍药
价”。

其中， 今年 4 月， 首轮带量采
购在广州等 11 个城市落地， 共涉
及 25 个药品，包括 22 个通过了一
致性评价的仿制药和 3 个原研药，
这 25 个 药 品 的 平 均 降 价 幅 度
52%；今年 9 月，药品集中采购在全
国迎来全面扩容，25 个试点药品在
原来的中标价基础上降 25%，患者

无须再到 11 个试点市买药； 今年
12 月， 第三轮医保谈判结果出炉，
在一次次“灵魂砍价”交锋中，97 个
药品谈判成功……

药品降价给老百姓带来了哪些
实在的好处？ 以免疫治疗药物修美
乐为例（适应症包括类风湿关节炎、
强直性脊柱炎、银屑病、多关节型幼
年特发性关节炎）， 该药品从 2012
年开始， 连续 7 年位居全球销售额
榜单首位，被称为“药王”。

以两周一支的用量计算， 降价
前， 一支修美乐价格在 7600 元以
上， 患者年需花费近 20 万元左右。
经过此次谈判， 其成功以低价进入
医保药品准入名单 ， 最后价格为
1290 元，降幅高达 83%。

实际上， 在业内看来，“降药价”
已成此轮深化医改的突破口。随着此
前两年取消药品加成和推行流通领
域两票制落地，步入 2019 年以来，降
药价的重心已经转向药企端，带量采
购和国家医保准入谈判，成为降低药
企出厂价的重要政策手段。

药价明年还会怎么走？ 粤开证
券分析认为， 在带量采购与医保谈
判下，药企销售端以价换量、以量补
价，弱化销售，更聚焦创新研发；国
家医保局作为医疗最大支付方的身
份得到彰显，医保基金腾笼换鸟，为
医保药品结构调整打开腾挪空间；
而患者作为医疗最终需求方， 受益
最大，药价长期下降趋势已经形成。

“下沉市场”究竟有多大？ 中国
大约有 300 个“市 ”，2800 多 个

“县”，约 40000 个“乡镇”。 除了少
数一二线城市， 剩下的均被称为
“下沉市场”。 根据 Mob 研究院日
前发布的《2019“下沉市场”图鉴》，
下沉市场用户规模达到 6.7 亿，用
户体量占据超过一半的市场规模，
可以说，“下沉市场” 既是增量市
场，也是大众市场。

“下沉市场” 用户每天平均使
用手机时间达到 5 个小时，足以扛
起流量增长的大旗。 最为重要的
是，“下沉市场”的目标用户，虽然
月入普遍低于 5000 元， 但往往有
车有房，每年实际可支配收入达四
五万元，妥妥完胜一二线城市中的
“假中产”。

羊城晚报记者梳理发现，2019
年以来，各大互联网巨头对下沉市
场的竞争愈演愈烈，其中“百亿元
补贴”一词就是各方真金白银抢夺
用户的直接表现。 今年 5 月份，拼
多多率先开启百亿补贴。 百亿元补
贴上线三个月后， 拼多多公布 Q2
财报数据，其月活用户数量达 3.66
亿， 年活跃用户更是增至 4.483 亿

人，增速惊人让行业为之侧目。
此后，京东、聚划算等也纷纷开

启百亿补贴。 在双 12 当天，刚刚上
线的聚划算百亿补贴吸引了超过
500 万人次的访问， 其中“下沉市
场”用户同比成交增速高达 41%。

“京东围绕下沉用户上线社交
电商‘京喜’，主打性价比，聚焦下
沉市场； 苏宁小店和零售云业态在
快速覆盖社区和乡镇两个下沉的消
费场景， 覆盖更多人群； 在过去的
两年中， 淘宝新增用户超过 2 亿，
其中超过 70%来自下沉市场。 ”网
经社电子商务研究中心网络零售部
主任、 高级分析师莫岱青在接受羊
城晚报记者采访时表示， 低线城市
的消费场景和下沉人群已经成为部
分电商甚至电商巨头的重要消费增
长点，“下沉市场”在未来还有很大
的开拓空间。

有专家认为， 争夺下沉市场已
经成为了各互联网巨头的必然选
择， 也催生出了一批前景可观的创
业公司，未来保险、教育、娱乐等服
务领域都将是下沉市场新的挖掘
点， 可能成为未来经济更稳定的、
新的增长点。

羊城晚报记者 林曦
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直播带货在 2019 年究竟
有多火？ 直播带货含金量有几
何？在今年的天猫双 11，淘宝直
播的爆发成为品牌最大增长
点：开场 63 分钟，淘宝直播引
导的成交额就超过去年双 11
全天；8 小时 55 分，淘宝直播引
导成交已破 100 亿元；双 11 全
天， 淘宝直播带动成交近 200
亿元， 超过 50%的品牌商家都
抓住淘宝直播的新风口， 以数
字化方式迈上增长的快车道。

直播技术的创新， 使传统
“货对人” 的销售模式变成了
“人对人”，商家可以即时与用
户互动、 在线答疑， 全面展示
商品， 甚至在线试用， 购物形
式和体验都变得空前丰富和有
趣， 给电商企业带来新的流量
入口的同时， 解决了电商企业
用户沉淀难、 粉丝黏性不高等
问题， 这使得直播带货日渐火
爆。

而随着如“口红一哥”李佳
琦直播 5 分钟卖出 15000 支口
红、“带货女王” 薇娅直播 2 小
时销售额超 2.67 亿元等直播带
货“神话”诞生，越来越多的行
业开始想在直播带货热潮中分
一杯羹。 除了美妆、服饰、食品
等行业，家电、汽车等几乎所有
行业都用上直播， 江西会昌县
副县长直播销售当地的脐橙、

桔柚、南瓜等农特产品，当场成
交 13381 单 ， 销售额超 65 万
元； 宁波市中级人民法院与线
上拍卖平台联合开展司法网拍
直播活动， 仅 1 小时成交额便
破亿元……

而与直播带货交易火爆的
场景相对应的， 却是网红与平
台规则意识的普遍缺失， 因直
播带货导致产品存在严重质量
问题，售假、刷量而引发关注的
事情时有发生。 有行业专家指
出， 监管部门要针对电商制定
相应条例， 推出专门针对于短
视频或者直播的法律法规 ，对
直播平台或者购物平台起到监
督监管责任。

网经社电子商务研究中心
网络零售部主任、 高级分析师
莫岱青在接受羊城晚报记者采
访时表示， 直播电商已走过之
前的“野蛮”生长时期，进入到
现在的重塑的阶段，主播、产业
链上下游的资源有待进一步整
合， 需要有通过相对统一的标
准，协调产业角色之间的分工、
衔接， 从而规范行业以及提高
整体效率和品质。

莫岱青认为，电商直播成为
淘宝、京东、蘑菇街、快手、抖音
等各大平台角逐的新方式 ，未
来会因为流量的驱动越来越分
化，走出各自特有的模式。

羊城晚报
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