
羊城晚报讯 记者秦小辉报
道：近期，东莞市部分区域商品
住房供需矛盾突出、房价涨幅较
大的问题备受关注。 7 月 2 日，
东莞市住房和城乡建设局等四
部门发布通知，进一步加强商品
住房预（销）售管理。

根据通知，从 2020 年 8 月 1
日起， 东莞将加快在建商品住房
入市销售，其中，对申请预售的商
品住房项目、 总建筑面积 30000
平方米及以下的， 实施一次性申
请预售。 同时，通知还要求，即日
起，新建商品住房项目以幢（栋 ）
为单位申报销售价格的， 同一幢
（栋）每套住宅均价相差幅度不宜
超过 20%。 对此，东莞市住房和

城乡建设局房管科负责人表示，
此举意在堵塞开发商“高低价搭
配”报价的漏洞。 比如说，同一栋
楼，为了实施预期价格，开发商拿
几套出来销售， 并用极低价来对
冲均价， 而这些低价房又是通过
拆合同的方式来实现的。

通知还明确， 新建商品住房
项目实行精装修交付的， 住宅户
内精装修工程每平方米造价原则
上不超过 2000 元 / 平方米，超过
以上标准的须提交第三方工程造
价咨询机构的评估报告， 并在销
售现场向购房人进行公示。

此外，根据通知，东莞市将
加大力度打击捂盘惜售行为、严
格规范商品住房认购行为。
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“我们水口镇这里，是全国三大水暖卫浴产业集群地之
一，相关的企业和个体经营户超过了 2000 家。 ”江门开平
市水口水暖卫浴行业协会秘书长司徒广鹏语带骄傲地介
绍。经过三十多年的发展壮大，水口水暖卫浴产业链不断延
伸和完善，形成了一个集生产、研发、销售为一体的庞大产
业基地。

记者行走在水口镇的大街小巷，随处都可以见到销售
水暖卫浴的店铺， 店铺里摆满了琳琅满目的卫浴产品。
可以说，水口镇是一个名副其实的“卫浴王国”，可以
一站式采购到各式各样的水暖卫浴产品和零配
件。 据了解， 开平水口与其相邻的鹤山市址山
镇，形成了江门市水暖卫浴产业聚集高地，

每年产值已经超过 300亿元。

小小水龙头撑起超三百亿元产业群
江门水暖卫浴产业集群庞大完善，吸引外迁企业回流

文 / 羊城晚报记者 陈强 马勇 彭纪宁 陈卓栋
通讯员 谭耀广

羊城晚报：您是浙江人 ，为什么
到开平水口来创业办厂？

冯继君：1995年，听说开平水口
这里有很多水暖卫浴方面的五金
厂， 而我家乡浙江台州那边生产水
龙头的铜配件，于是就来到这里了。
一待就25年了， 记得刚来时兜里只
有2000元。刚来的前几年，一直在销
售铜配件， 然后1999年决定在这边
开厂自己生产， 主要是让产品质量
有保障。 从做铜配件加工起家，企业
慢慢发展壮大，现在每年营业额超2
个亿。

羊城晚报：您在这里办厂，感觉
这里最大的优势是什么？

冯继君： 最大优势就是这里的
产业链非常完善。 我自己公司主打
的花洒零配件有40多个供应商，在
水口这里很快都可以找到， 非常方

便。 这几年，因为各种制造成本尤其
是人工成本越来越高， 我自己也去
印度、泰国、缅甸等地考察过，最后
还是决定留在这里发展。 一个完整
的产业链， 不是一两天就能建起来
的，这是中国制造的优势所在。

羊城晚报： 您觉得水口水暖卫
浴如何进一步做大做强？

冯继君：水口以前以承接贴牌、
加工业务为主， 但是近几年市场发
生了巨大变化， 创新是必须要走的
路。 不单单是款式创新，而且更看重
实用型专利发明、核心技术研发。 六
七年前，我就看到了这个问题，开始
组建自己的研发团队， 企业在销售
策略上也应进行相应调整， 不要把
“鸡蛋”都放在某一个特定市场区域
中，而应该积极开发新兴市场，而且
应更加重视国内市场、网络市场。

改革开放以来 ， 大量迅猛崛起
的专业镇及产业集群 ， 成为广东产
业发展的一大特色 ， 也成就了广东
特别是珠三角地区的快速发展 。 中
山大学港澳珠三角研究中心教授毛
艳华告诉记者 ， 广东尤其是珠三角
地区的集聚经济优势 ， 一直成为吸
引外商投资和国内配套产业跟进的
重要动因。

在开平水口 ， 产业集聚的优势
就体现得淋漓尽致。 据了解，除了当
地成长起来的大大小小卫浴企业
外，水口近年来还引进了西班牙赛道
阀芯、韩国韩洋卫浴、美国凯勒斯等

80 多家外资公司和中外合资企业落
户，一些世界名牌的水暖卫浴产品也
选择在水口进行代工生产（OEM）乃
至委托设计与制造(ODM）。

水口水暖卫浴企业出口占了大
头。 今年以来，受疫情影响 ，当地水
暖卫浴行业受到一定冲击 ， 不过当
地企业正积极谋求转型升级 ， 寻求
突围之路。这再次说明，面对瞬息万
变的市场，产业要想往前发展 ，必须
走创新发展的路子，进行产品创新 ，
增强核心竞争力 ， 同时也需要打造
品牌，这样才能在市场上有话语权 ，
才能化被动为主动。
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开平市水口水暖卫浴行业协会
常务副会长、开平市瑞霖淋浴科技有
限公司冯继君：

“产业集群式发展
是中国制造的优势所在”

创新发展产业集群
记
者
手
记

1997年，湖南人李建海南下
广东，来到水口镇一家企业担任
经理，做业务。2002年，他去英国
读书进修，3年后回国在佛山工
作，5年后又回到开平创业，创办
了开平市汉玛克卫浴有限公司。
短短12年，他创办的公司，已经
成长为一家国家级高新技术企
业。

当记者问他为何选择回到
水口创业时， 他向记者分析道，
做水暖卫浴这一行到水口镇最
适合，这里有全中国最完善的五
金水暖卫浴产业链。

他指着一套最新研发的恒
温式大淋浴设备说，一套大淋浴
设备就涉及大大小小70多个零
配件，需要找40多家供应商来配
套。“水口很多企业都是做水龙
头起家的，而一个小小的水龙头
也有多个相关配件，而设计出一
款全新的水龙头，在这里能很快
地组装出来，保证不出两个小时

就能找到不同的零配件厂家送
来所需要的配件。 ”

司徒广鹏告诉记者，水口已
形成从原材料供应、零部件和专
业配套加工、成品装配，到技术
研发、产品设计、质量检测、物流
配送、进出口代理、金融服务、电
子商务等集生产、 研发、 销售为
一体的庞大产业集群。“我们这
里聚集的相关企业1300多家、个
体经营户600多家， 年产值超亿
元的有10多家， 从业人员6万多
人，其中专业人才4000多名。 ”

完善的产业链，成为水口镇
发展水暖卫 浴 的 重 要 优 势 所
在。 李建海告诉记者一个真实
案例：当地有一家外资企业，前
几年考虑到制造成本尤其是工
人成本的增加， 把企业转移到
海外，但是转了一圈，后来又回
来了。“海外配套太差了，找一
个水龙头塑料圈都还得回水口
找。 ”

产业链完善，外迁企业又回来了
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华艺卫浴拥有先进的生产线 水口生产的水暖卫浴产品琳琅满目

“我们公司是1991年成立
的，跟水口镇很多水暖卫浴企业
一样，也是做水龙头起家。 但是
经过近30年的发展， 我们建成
了水暖卫浴全品类的生产线，包
括陶瓷生产、低压铸造、数控加
工、自动抛光等先进生产线以及
标准产品检测实验中心。 ”华艺
卫浴品牌总监宋剑波告诉记者，
目前公司的定位是向用户提供
整体卫浴解决方案。

以前， 华艺卫浴跟水口镇
很多水暖卫浴生产企业一样，
以代工、贴牌生产为主。 但是，
因应市场变化， 近年来华艺卫
浴加大了自主品牌打造力度。
“主要是加强产品研发和品牌
营销。 ”宋剑波告诉记者，公司
产品已涵盖陶瓷洁具、 浴室家

具、浴室五金、淋浴房等，研发
团队已有200多人，还大力开展
产学研合作， 成为国内重点院
校博士后、研究生实习基地。

据了解， 水口水暖卫浴产
品在长时期内主要以出口为
主，产品出口到200多个国家和
地区， 其中水龙头出口额约占
全国的30%， 是国内三大水暖
卫浴生产基地中外销比例最高
的。但是，水口出口产品多以贴
牌为主， 对外缺乏与世界知名
品牌竞争的实力。为此，当地政
府和行业组织积极引导企业树
立品牌意识， 鼓励打造自主品
牌，以品牌强工业。

目前， 当地越来越多的企
业， 像华艺卫浴一样都拥有自
主品牌。 开平金牌（澳斯曼）洁

具有限公司有关负责人告诉记
者， 如果企业仅仅是生产能力
强，研发、营销能力偏弱，会让
企业处于价值链的低端， 企业
必须把具有高附加值的研发创
新、 品牌营销这两个环节做大
做强，才能长远稳健发展。

据了解，受全球疫情影响，
当地企业遭遇新挑战。 为了应
对疫情对传统贸易造成的冲
击，企业转变思维方式，着力发
展“云”上经济。 司徒广鹏介绍
道，华艺、希恩、彩洲、伟祥等卫
浴企业在3月份就早早开始着
手筹备线上广交会， 近两个月
辖区大大小小的水暖卫浴企业
也纷纷开始试水国内外的网络
直播，针对性研发新产品，寻求
突围之路。

B 从代工到品牌，传统产业集群升级

位于水口的卫浴博览城举办活动（受访者供图）

羊城晚报讯 记者秦小辉报
道：进入7月，东莞上半年楼市划
上句号。 记者走访东莞市多个楼
盘销售现场获悉， 各个楼盘现场
人气回归， 成交情况已经恢复到
常态水平。 合富大数据显示，1-6
月全市新建商品住宅网签面积约
244.2万平方米，创下近四年最高，
但上涨幅度不大。

今年新冠肺炎疫情对上半年
楼市的影响有限。 大数据显示，
1-3月份东莞新建商品住宅成交
量同比萎缩三成， 但随着疫情得
到控制，4月后成交持续向好，5月
保持增长，到6月加速增长，实现
反超。 6月当月网签面积达到83万
平方米，创2016年底以来最高，同
比增长五成，环比增长六成。

上半年一手住宅
网签面积创近 4 年新高

特殊人群优先也服
务普通市民

随着此次投放， 深圳市无障
碍出租车正式落地运营。 据悉，
深圳市深港汽车出租有限公司、
深圳市运发出租小汽车有限公
司各运营 50 辆。 因受新冠肺炎
疫情影响，本次首批投放 20 辆，
后续将尽快陆续完成全部车辆
的投放运营。

无障碍出租车的优先服务对
象是深圳市的残障人士、老年人、
孕妇、病患者等行动不便、需借助
轮椅出行的特殊人群。 在满足特
殊人群出行预约服务的情况下，
可作为普通出租车为市民提供服
务。 无障碍出租车的收费标准与
其他巡游出租车一致。 运营初期
阶段，特殊人群可在用车前 12 小
时至 48 小时内进行预约，预约可
拨打 12385 或者通过微信公众号

“深圳残疾人服务号”进行。 另外，

路遇无障碍出租车招手停靠，同
样将获得优质出行服务。

无障碍出租车服务
有深圳标准

深圳首批无障碍出租车选用
比亚迪 M3 改装纯电动车型，新
车续航里程为 360km， 电池续航
里程最低保障标准为 250km。 结
合无障碍服务需求， 市交通运输
局会同市残联协调厂商对照国际

标准匠心打磨上下车辅助电动踏
板、折叠式轮椅坡板、轮椅固定装
置、 轮椅扶手、 轮椅防滑控制开
关、 车门内置防侧撞安全保护杆
等无障碍附属设施， 充分考虑残
障人士的用户体验， 保障乘车便
捷、安全。

据了解， 所有无障碍出租车
驾驶员上岗前均须接受专业培
训， 打造无障碍出租车服务深圳
标准，确保为残障人士提供优质、
便捷、高效的出行服务。

纯电动无障碍出租车深圳上路
全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全全国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国国首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首首批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批批 优先服务行动不便、需借助轮椅出行的特殊人群，也作为普通

出租车为市民提供服务

羊城晚报讯 记者李天
军报道：7 月 2 日 ， 深圳市
交通运输局联合深圳市残
疾人联合会在市民中心 B
区多功能厅举办了主题为
“大爱深圳 无碍出行”的无
障碍出租车投放仪式 ，100
辆纯电动无障碍出租车在
全国率先投入营运服务。
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深度隐藏，银商狂揽赌徒

2019 年 10 月 16 日， 茂名警方
在工作中发现电白区有人利用手机
在“久久玩棋牌”平台上进行网络赌
博，经过进一步侦查，发现赌徒以游
戏金币为“筹码”，未见人民币交易。
茂名警方继续排查追踪， 发现金币
代理 （圈内称为银商 ）存在，赌徒向
其购买金币， 一般 100 元人民币值
165 万金币，如果赌徒赢了金币则需
要 175 万金币才可换成 100 元人民
币。 而银商的金币来源于平台“进
货”，想成为银商，需一次性花费 50
万元人民币购买。

“该平台有 600 多名银商，平台
会对拥有金币数量的银商进行排名，
前一百名则可以上排行榜，排行榜越
靠前、信任度越高，吸引更多赌徒购
买，所以想进排行榜的银商就要不断
投钱，争取排名靠前。 ”茂名市公安局
网警支队五大队大队长李福华说道。

除此之外，银商赚钱最重要手段是通
过在微信、 QQ 群及朋友圈里发布
赌博宣传消息，招揽赌徒。

据介绍， 该赌博平台 IP 在境外，
50 多个工作人员在境外运营，分为技
术组、群控组、财务组、商务客服组等。
同时， 该团伙还在境外组建了洗钱平
台，专门为该赌博平台提供洗钱服务，
通过地下钱庄渠道转移到国内。

茂名市公安局治安巡逻警察支
队副支队长车洪波说， 该平台赌徒
遍布全国 17 个省市，高峰期有两千
多人同时上线。 平台上有十多种赌
博方式，且平台可调控输赢概率、稳
住赌徒，使他们越陷越深，平台就成
为最大的赢家。

同步收网，发动全链条打击
2020 年 3 月， 通过大半年的侦

查， 茂名警方梳理出了整个赌博团
伙的层级、分工、运作，赌博团伙的
幕后老板汪某 （浙江人 ，36 岁 ）也渐

渐浮出水面。
据茂名市公安局网警支队五大

队教导员梁瑛琳介绍， 汪某早些年
在境外从事酒店及娱乐场所的生
意，2018 年在朋友的介绍下便在境
外开始了网络赌博。 如今，他表面上
是一名合法商人，在当地小有名气，
有时会从事一些公益项目， 来提高
自己的名气和社会地位。

5 月 13 日至 18 日，茂名警方派
出 200 多名警力， 先后到达浙江台
州，福建宁德 、福清 ，江西吉安 、景
德，广东深圳、江门、梅州、东莞、茂
名等 4 省 10 市进行同步收网抓捕
行动。 行动中，汪某等重点人员相继
落网， 共抓获网络赌博犯罪嫌疑人
53 名（30 名是骨干成员 ），捣毁网络
赌博工作窝点 7 处、 技术工作室 1
处， 扣押含劳斯莱斯在内的涉案车
辆 6 台，缴获作案电脑 21 台、手机
203 部，缴获银行卡 182 张，现金人
民币 100 多万元， 冻结涉赌账户
2200 个，涉案金额 1.7 亿元。

文 / 图 羊城晚报记者 全良波 通讯员 李仁娟 麦田田

网络赌博平台IP在境外，团伙工作人员运营在境
外，24小时值班服务，2000多台手机不停群发短信
宣传，在国内不断发展游戏金币代理和赌博对象，致
使涉赌人员越聚越多，遍布全国17个省市，2018年至
今涉赌金额达26亿元。 2日，茂名警方通报称，在广
东省公安厅协调指挥下， 茂名警方分赴4省10市对

“飓风61号” 特大跨境网络赌博案开展收网行动，抓
获53名涉案人员，扣押含劳斯莱斯在内的涉案车辆6
台，冻结涉案账户2200个，金额1.7亿元。
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东莞出台政策缓解商品住房供需矛盾，加强商品住
房销售价格指导

同幢住宅每套均价
相差不宜超 20%

东
莞

羊城晚报讯 记者李晓旭报
道： 6 月深圳楼市成交数据出
炉， 记者了解到， 上月深圳新
房住宅成交 3343 套， 环比上升
6.4% ； 二手住宅成交套数为
10594 套， 环比上升 23.9%。

6 月份， 深圳共有 9 个项目
开盘。 在供应增长下， 成交套数
与面积皆有回升。

从过户数据来看， 6 月深圳
二手住宅成交套数为 10594 套，
环比上升 23.9% ； 成交面积为
90.6 万 平 方 米 ， 环 比 上 升
28.0%。 6 月为 2016 年 4 月以
来首个成交套数破万的月份 。
2020 年上半年， 深圳全市二手
住宅成交套数为 44000 套， 占
去年全年的 57%。

6 月二手住宅成交套数
4 年来首次破万

深
圳


