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广州要撬动氢能时代
此次广州氢能产业《规划》明确

将广州建成我国南部地区氢能枢纽。
到 2030 年，建成集制取、储运、交易、
应用一体化的氢能产业体系，实现产
值超 2000 亿元。 在具体氢能发展路
径上， 广州市南沙区副区长孙勇表
示，建成广州氢能产业发展枢纽的规
划将由近期的政策驱动向中期的技
术驱动转变，最终实现具备国际领先
水平的氢能产业高地。

《规划》提出，在广州终端能源消
费结构中，交通领域占比最大，以柴
油为主要燃料的交通工具排放严重。
结合广州公交领域已全面实现电动
化的发展现状，政策提出氢燃料电池
汽车与纯电动汽车错位发展，共同解
决城市交通污染的难题。到 2025 年，
预计公交、环卫领域燃料电池汽车占
比不低于 30%，燃料电池乘用车实现
千辆级规模的商业化推广应用。

广汽成重要参与者
此次氢燃料电池产业将由龙头

车企引领。 根据《规划》中的明确指
示，广汽集团成为“三基地”的重要参
与者，以广汽集团番禺新能源智能生
态工厂为依托，参与打造番禺燃料电
池乘用车研发制造基地。

在 7 月 28 日广汽集团举办的
“感·创未来” 2020 科技日上， 广汽
率先发布了旗下首款氢燃料电池乘
用车———Aion� LX� Fuel� Cell，展现
了作为我国车企龙头在氢燃料汽车
上的前瞻性布局与示范作用。

Aion� LX� Fuel� Cell 基于广汽
GEP� 2.0 平台开发，搭载了广汽自主
集成开发的氢燃料电池系统，该车搭
载的燃料电池系统额定功率超过
68kW，最高效率达 62.2%，加满氢气
NEDC 工况续航里程超过 650km，在
零下 30℃环境中， 整车无需外部热
源即可实现一键冷启动，续航里程不

缩水。 此款车型奠定了广汽氢燃料电
池汽车持续发展与投放的基础。 据广
汽集团总经理冯兴亚表示，广汽氢能
源车将于今年年内开始示范运行。

商业化迎来发展机遇
目前，我国氢能发展以交通领域

应用为引领，带动产业链逐步延伸到
制氢、储氢、运氢、加氢、燃料电池及
配套产业环节， 走过了基础研究、推
广示范等多个阶段。 无论是从行业发
展因素还是政策因素来看，广汽在氢
燃料电池的研发与商业化上都迎来
关键发展机遇。

广汽方面表示，在这场氢能变革
浪潮中，广汽集团不仅是政策红利的
受益对象，也是其中重要的建设参与
者。 广汽集团将利用自身在造车、氢
燃料电池汽车与纯电动汽车研发的
经验优势，为推动广州氢能产业发展
与终端能源消费结构改善发挥引领
作用。

7 月 27 日，随着一辆 2021 款雷
凌驶下生产线， 广汽丰田累计产量
达到 500 万台； 截至 7 月 29 日，广
汽丰田累计销量达到 5001546 台，
达成 500 万台产销规模。 从 0 到第
一个 100 万台，广汽丰田用时 63 个
月， 从 400 万台到突破 500 万台大
关， 广汽丰田仅仅用了 18 个月，持
续高质量增长演绎“广丰加速度”。

数据显示，2018 年，广汽丰田年
度销量突破 58 万台，2019 年突破
68 万台， 今年 6 月广汽丰田实现销
量 7.4 万台，比去年同期增长 44%，
连续第二个月创历史单月销量新纪
录，上半年累计销量 32.4 万台，比去
年同期增长 6%。 细分车型方面，今

年上半年， 广汽丰田 TNGA 家族累
计 销 量 22.2 万 台 ， 占 整 体 销 量
69%，同比增长 82%。 TNGA 车型均
呈现高配更热销的特点， 第八代凯
美瑞 2.5L 和混合动力车型累计销量
占比达到 55%， 威兰达豪华版及以
上 中 高 配 车 型 累 计 销 量 占 比 达
97%，雷凌豪华版及以上中高配车型
累计销量占比 85%。

为回馈 500 万顾客的信赖 ，广
汽丰田推出“质造 500 万台，感谢有
你”6 大礼遇活动， 包括：1、2000 元
汽车消费券；2、无本贷；3、0 首付用
车；4、金融 0 息优惠；5、最高 8000
元高额置换礼；6、50 元 2 天 TNGA
车型体验抵扣券。 （张爱丽）

广丰品牌深入人心
广汽丰田在广东人心目中

可谓家喻户晓， 是美誉度最高
的车企品牌之一。 记者在金和
镇看到，日系车随处可见，而广
汽丰田车的曝光率更高。

根据广东省汽车下乡推广
车型名单， 广汽丰田旗下凯美
瑞全系、 雷凌全系、 威兰达全
系、 致炫 、 致享 、C-HR 以及
C-HR� EV 均上榜。 其中，雷凌
双擎 E+ 和 C-HR� EV 属于新
能源车， 可享受高达 1 万元政
府补贴，其他车型享受 5000 元
政府补贴。 在政府补贴的基础
上，广汽丰田再加码，推出了置
换新车补贴、减税补贴、金融补
贴、购置税减半补贴、县域居民
购车补贴等一系列的优惠措施
来回馈消费者。

在晚会上，村民除了近距离
看车，不少人还详细地问价格，
试坐感受。 一位村民表示，山湖
村的交通已经非常便利， 所以
也有意向尽快购车， 正在物色
和比较。 这次广汽丰田进入山
湖村，确实让自己大开眼界，如
果购车会首选这个品牌。 经销
商反映， 经过积极的推广已经
达成多项购车意向。

“网红村”热捧汽车下乡
这次汽车下乡的所在地山

湖村， 是当地近年来兴起的网
红旅游打卡地。 它的面貌能发
生翻天覆地的变化， 离不开广
东省交通集团。 广东省交通集
团扶贫驻村工作队从 2016 年 4
月起驻点揭阳市揭西县金和镇
山湖村， 全力推进贫困村基础
设施建设和人居环境改善。 作

为主要成员的郑锦龙，在带动村
容村貌方面，也是下了多年的功
夫才有了现在的新气象。

记者在山湖村看到，这里的
传统房屋保留了将近八成，整整
齐齐、鳞次栉比的潮汕民居蔚为
大观。 村道宽敞平整，都是优质
的柏油路。 至于旅游配套、宣传
和指引，也已经初见规模。 在此
环岛行车，是一件非常舒适的事
情。村民对于汽车下乡纷纷表示
欢迎。

去年国庆期间，该村吸纳游
客逾 1 万人次。 同时还通过产
业“造血”方式帮扶山湖村发展
苗木种植主导产业，贫困户通过
种植苗木年增收 3 倍， 成功脱
贫。 今天的山湖村，已成为全省
重点旅游扶贫村和广东美丽乡
村特色村，接下来还将规划建成
3A 景区，打造乡村生态旅游。

成都车展期间， 广汽集团和菲
亚特克莱斯勒汽车公司在成都正式
签署战略合作备忘录，双方拟在现有
基础和各自优势上，进一步加强在中
国的合作，并深入探讨新合作机遇。

根据备忘录， 双方将通过一系
列措施共同优化广汽菲克业务，强
化 Jeep 品牌优势，包括加快新产品
和电动车产品的导入。

2020 年是广汽菲克成立十周
年， 双方已经在本地开发和生产了
超过 70 万辆车。 目前，广汽菲克主
要生产 4 款 Jeep 车型， 包括 Jeep

历史上第一款电动化车型———大指
挥官混动版 。 过去两年， 在 J.D.
Power 中 国 汽 车 可 靠 性 调 查 中 ，
Jeep 在大众市场品牌中名列前茅。

谈到广汽菲克未来发展，广汽集
团董事长曾庆洪表示：“很高兴和菲
克集团的合作伙伴关系提升到了新
高度， 期待也能挖掘国际合作机遇，
并持续提高客户满意度。 ”菲克集团
首席执行官麦明凯表示：“作为全球
最大也是发展最快的汽车市场，中国
展现了重大机遇，我们也非常期待能
和广汽一起继续开拓中国市场。 ”

近日，由中国汽车金融暨保值率
研究委员会和蓝本价汽车评估网联
合正式发布了 2020 上半年《中国汽
车保值率报告》。

在榜单中，雅阁与飞度夺细分榜
单中第一名， 飞度更是以 3 年保值
率 71.32%的优势成为细分榜单的领
跑者。

中型轿车保值率榜单中，雅阁以
66.23%的高保值率获第一名。 作为
国内中高级轿车领军车型， 第十代
雅阁上半年累计销量达 81447 辆，
在 B 级轿车市场累计市场份额中夺
得冠军宝座。

小型轿车保值率榜单中，在 A0
级市场中的飞度以 71.32%优异成绩

称霸榜单。飞度在国内已收获超 120
万粉丝， 备受关注的第四代飞度即
将上市。

上半年，广汽本田更迎来了新款
冠道、2020 款新缤智的焕新，以及新
一代凌派（CRIDER）产品矩阵的扩
充。 完善的产品矩阵，展现其强大的
产品战略体系。

据国家相关部门统计， 截至
2020 年 6 月 30 日，全国机动车保有
量达 3.6 亿辆， 其中汽车 2.7 亿辆，
市场保有量基础庞大。《中国汽车保
值率报告》迄今已连续发布了九年，
真实、 客观地呈现了中国汽车市场
特点与变化， 已成为汽车行业的风
向标。

值得关注的是，电动自行车新
国标的出台，助推了电动车在安全
层面技术与产品的提升。 据了解，
这一号称最严新国标的电动自行
车新国标增加了防篡改、 防火性
能、阻燃性能、充电器保护等技术
指标，调整完善了车速限值、整车
质量、 脚踏骑行能力等技术指标，
原来的部分条款强制，全面升级为
全部条款强制执行，这意味着电动
车行业开启了新的篇章。

以爱玛为例， 整个华南展现
场，爱玛“豪华锂电”新品类正式
亮相， 这也意味着作为行业领军
的爱玛科技已率先完成锂电升
级， 在电动自行车行业升级换代
的锂电大趋势下， 率先抢占了品
类竞争的高地。

锂电升级，不仅是电动自行车

新国标推动的结果，更是用户需要
与体验带动下的升级。 在新国标的
指导下，55 公斤限定车身重量难
以容纳常规的铅酸电池承载，在不
牺牲续航里程的情况下，锂电池以
更小体积释放更多动能而胜出。

毫无疑问，锂电革命成为电动
车升级换代的必然。 同样，出于更
高安全性的考量，锂电电动车需要
对续航稳定性、安全性等方面进行
反复测试，防火、阻燃、充电器保护
等基础指标需要得到划时代的提
升，才是重构出行方式、保障安全
的基石。

新升级换代的格局下，如何以
全新品类改写竞争格局？ 爱玛以

“豪华锂电”的全新定义作答，占据
行业发展新高地。 据了解，锂电是
电动车发展的趋势，爱玛的豪华锂

电车，搭载的锰酸锂，锰酸锂的安
全性要更高， 有超强的耐高温，耐
低温的优势，同时，稳定性好，更耐
用，电池可以 5 年质保。 充电一次
可跑一周。

华南展现场，爱玛负责人表示，
在电动自行车新国标出台后， 如何
兼顾电动自行车的轻便， 又能兼顾
电摩电轻摩的舒适感， 这是消费者
关注的“痛点”。 爱玛在产品设计
上，大胆创新，开创出豪华锂电车这
一新品类。豪华锂电新品类的诞生，
也就意味着， 爱玛在产品战略上更
以用户需求为基本点， 让用户在骑
行过程中，既能跑得远又舒服，还能
轻便灵活好驾驭。 爱玛负责人认为
这一品类，在今年，必定迎来爆发式
增长，促使电动车升级换代，为用户
带来新的出行解决方案。

文 / 羊城晚报记者 刘佳宁

豪华锂电的大势所趋， 源自爱玛硬
核的创新技术。 从便捷化走向品质化，
新国标的实施不仅推动城市交通秩序
水平的飞跃提升，也推动了电动车行业
的整体产业升级。

电池的突破革命、 城镇化进程以及
消费者出行观念的变革，共同驱动了爱
玛豪华锂电系列电动车发展新方向。

爱玛负责人向记者表示， 新国标的
出台，加速了电动车整个行业的大变革
和洗牌。 爱玛积极拥抱新国标，靠技术
驱动电动车升级。 电动车除了速度的安
全性，我们爱玛深入研究电动车安全之
本，研发出 AIS 防火墙技术，让用户即
使在静止状态，也能防止电动车线路打
火，让技术促使电动车升级换代。

区别于传统锂电池，爱玛“豪华锂
电” 系列采用了安全性更高的锰系多

元复合锂做正极材料， 更耐
用、更稳定、更节能。 同时，利
用方形层叠式电芯工艺增加电
池稳定。 安全配置方面，“豪华
锂电” 系列更开启了安心用车
的全场景保护： 配合爱玛专利
AIS 防火墙技术拥有四重安全
防护 ，车辆静置 、骑行 、充电、

启动、反接 、上电六重安全保护 ，让用
户在骑乘全场景下都做到安全无忧 ；

“零火花”瞬态阻断实现了毫秒级瞬态
响应， 在火花产生前， 电路就已被阻
断；5 秒自动复电功能， 让电路在恢复
正常后 5 秒内自动复电， 无须任何复
电操作。

长里程技术使得远程出行成为可
能。 同时，骑行速度做到了更快，同样百
里早到半小时；电池性能也更为卓越和
节能，充满电跑一周，同样电量跑得更
远。

豪华锂电系列升级了一系列智能功
能， 让人人都能享受智能带来的便利，
让用户感受到全新的用车体验。 PKE 近
场解锁，用户在 3 米内靠近车辆即自动
解锁；蓝牙防盗在车辆被异常挪动的情
况下，实现 3 秒自动报警；一键寻车更
实现了停车场场景下，轻松找到车辆的
功能。

诸多硬核技术和数字指标，让“豪
华锂电”在茫茫车海中脱颖而出，成为
行业引领的标杆车型。事实上，豪华锂
电更成为一道分水岭， 揭开了电动车
竞争从产品竞争， 跨越到品类竞争的
新时代。在统一的新国标监管下，豪华
锂电的品类创新， 昭示了行业的未来
趋势， 更让消费者在升级换代的选择
题面前，不再犹豫 ，轻松选择 ，出行也
更加省心。

ZDC 互联网消费调研中心发布的
《2019 年中国电动车产业发展白皮书》
显示，2018 年全年电动自行车销量 400
万台以上的仅有两家，其中爱玛位列其
中，行业第三名和前两名相差较大。 销
量排名前十的品牌销量占比达到了总
销量的约 58%，排名前五的品牌总销量
占比达到了约 44%。

研究报告分析认为，随着新国标的
落地，中国电动自行车行业迎来了一个
健康规范、蓬勃发展的时代。 尤其是在
疫情影响下，电动自行车市场规模仍在
有序扩大，新国标出台、消费者消费能
力提高和对品牌要求提升，将促使中国
电动自行车行业迎来新一轮调整，市场
份额将进一步向更有竞争优势的头部
企业集中。

电动自行车新国标落地，产业进行
整合升级时，电动出行行业的升级也在
进行中。 据了解，爱玛快速加快智能化、
科技化、生态化、全球化的产业布局，快
速推动智能出行时代的来临。 目前，爱

玛的智能钥匙、智能操控系统，已经应
用到越来越多的电动车上，爱玛将继续
加大科技技术的研发， 包括智能钥匙、
AIS 防火墙、大容量锰酸锂电池、防衰
石墨烯电池、双核长里程等计划相继发
布，为用户解决便捷 、安全、续航等问
题，获得市场的良好反映，获得消费者
的一致认可。

爱玛负责人在接受采访时表示，接
下来，在华南市场 ，爱玛将以广东 、广
西两大工厂为根据地，深耕华南，产品
布局上，更加注重精品、爆品、新品；渠
道布局上，以终端零售为中心，辅助深
分，在推广支持上，更加注重华南市场
的终端、培训、广告、宣传，以多品牌、
多场景、多渠道布局华南展，要在 1-3
年内， 实现华南两大工厂 500 万台的
产销量； 将扶持一批年销量 10 万辆，
甚至以上的核心代理商， 以共创、共
赢、共享为行动核心，和广大渠道商一
起抓住行业升级的时代机会， 赢战华
南市场。

安全为首，爱玛推“豪华锂电”战略

锂电战略背后凸显爱玛硬核技术积累

华南两大工厂目标：500 万辆产销量

科技 + 时尚深耕华南市场
爱玛

广汽丰田累计产量达到 500 万台

广汽菲克：将加快电动车产品的导入
文/羊城晚报记者 戚耀琪

广汽本田多车型领跑最新保值率排行
羊城晚报记者 戚耀琪

广汽丰田走入揭西山湖村：欢乐今宵购车夜

7 月 30 日， 广州市人民
政府新闻办公室召开《广州市
氢 能 产 业 发 展 规 划
（2019-2030）》（以 下 简 称
《规划》）发布会，正式提出打
造“一核、一枢纽、三基地”的
产业布局， 瞄准建设大湾
区氢能产业中心、 网络枢
纽和氢能交易中心的战略
定位。广汽集团近日也发
布了试制成功的首款氢
燃料电池乘用车———
Aion� LX� Fuel�
Cell，并将于年内
开始示范运行。

文 / 羊城晚报记者 戚耀琪

广广汽汽首首批氢能源车年内跑起来

7 月 31 日下午，羊城晚
报联手广汽丰田走入揭阳市
揭西县金和镇山湖村， 为当
地居民送去惠民福利， 助推
乡村振兴成果展示。 活动从
下午延续到晚上 9 点钟，尽
管天雨连绵， 但是当地村民
还是越聚越多。看车看演出，
抽奖答问题， 人气爆棚成为
乡间少有的夜景。

文/ 图 羊城晚报记者 戚耀琪

广州发布氢能产业规划

活动现场 ， 村民积极
参与活动和看车选车

战略出台

8 月 5 日，2020 第五
届华南国际电动车及零部
件展览会 (简称华南展)在
广州保利世贸博览馆举办。
本届会展上，电动自行车企
业爱玛举办“真正领先 赢
战华南———爱玛新技术 新
品类发布会”。 爱玛正式发
布豪锂产品与四大技术，带
来中国新出行的解决方案；
发布多个创新品牌，满足用
户个性化需求， 闪耀华南
展。

电动自行车因其便捷、
高效、灵活的出行方式而深
受不少用户的喜爱。 不过，
一直以来，电动自行车行业
良莠不齐，部分产品安全性
能存隐患，也为车主用户用
车带来潜在的风险。 记者了
解到，出于安全用车用电考
虑， 在不少住宅区或楼盘，
管理处禁止电动自行车上
楼或者明确要求电动自行
车需停放在户外指定地点。

为进一步规范电动自
行车生产、 销售和使用管
理，2019 年 4 月 15 日，电
动自行车新强制性国家标
准《电动自行车安全技术
规 范》（GB17761-2018）
（以下简称电动自行车新
国标） 正式实施。 实施年
余， 电动自行车市场及产
业有哪些变化， 电动自行
车产品和技术上有哪些提
升？


