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经济新动能 民企新力量
创二代来啦！

中 国 民 企 走 到
“四十不惑”, 创一代
开始进入交班季 ,创
二代渐次登场。 在民
企传承过程中 , 创二
代与父辈有什么样的
冲突? 他们展现出怎
样的个性? 新老两代
交接班有哪些经验和
智慧?《羊城晚报》联
合广东省工商联、广
东省青年企业家联合
会、 广东粤财信托有
限公司、广州“三会”、
广州市工商联继续深
入调研 ,《经济新动能
民企新力量 创二代
来啦 !》不断为您奉上
创二代接班新鲜热辣
的故事。
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从另一方面来说，近年来，文
化产业热潮兴起， 国内众多城市
围绕着文化产业升级与创新发展
的课题展开探索。 作为世界级的
历史文化名城， 广州同样在此进
行布局与发力，加速挖掘、开发与
整合独特的岭南文化资源， 这也
是苏仔看到的另一个机遇。

在众多朋友的支持下， 苏仔
成立了一个新公司“苏哥仔”，直
接朝着轻餐饮方向拉开战线。 他
制定了 “十年战略”， 计划把非

遗老字号、 广东名优产品全部组
合在一起，真正做到跨界创新，直
接打开轻餐饮的市场。 而首先试
水的， 便是他在疫情之后推出的
这款“苏哥仔蜂蜜柠檬茶”。

这杯茶把西关的铜壶、 鼎湖
山的水、 英德红茶以及广东本土
的柠檬和蜂蜜联系在一起， 成功
带动铜文化介入到餐饮行业中，
并在一定程度上反哺了西关打铜
业的发展。在采访过程中，他一直
强调， 这是一杯为自己亲人制作

的茶， 在这样的制作心态下只会
使用最好的原料。

“接下来，我会做一个广东小
吃美食城。”苏仔在谈到对未来的
设想时说道， 他要把自己喜欢吃
的东西，如绿豆沙、萝卜糕、马蹄
糕、煎饺、牛杂等等全部搬到美食
城去。

那么， 这个美食城将如何运
作呢？ 苏英敏表示，首先，他会选
择与非遗老字号以及广东名优产
品进行合作， 联名推出广府特色

小吃；其次，在食品的选材上，包
括油、盐、水等都要达到“做给亲
人吃的”标准。 此外，特色小吃的
制作会选择最先进的智能化厨房
设备，“我们期待传统的非遗美食
和先进的智能化设备碰出新的火
花来”。

据他介绍， 以前天程铜艺是
他们家100%占股的，而新公司苏
哥仔，他只占了10%的股份，剩下
的90%全部交由朋友去认股，苏
哥仔的股东最终将会达到200人。

羊城晚报讯 记者戴曼曼报
道：曾经“坚持不上市”的蓝月亮
在今年 6 月底向港交所提交申请
书。 而广州另一家日化巨头立白
旗下的朝云集团最近也开始冲击
资本市场，8 月的最后一天，朝云
集团正式提交港股说明书， 拟在
港股主板挂牌上市。

过去五年护理行业
位居第一

8 月 31 日晚，立白集团旗下
朝云集团在港交所递表， 摩根士
丹利和中金公司担任联席保荐
人。

招股书显示， 根据灼识咨询
的资料， 朝云集团在 2015 年至
2019 年年均在中国家居护理行
业国内企业中位列第一， 并在中
国家居护理行业全部公司中位列
第二， 以零售额计，2019 年的市
场份额为 9.4%，并快速地在个人
护理和宠物护理的多个细分品类
建立领导地位， 而杀虫驱蚊成为
盈利的重点。

财务方面，朝云集团在 2017
年 、2018 年 、2019 年以及 2020
年第一季度分别实现收入 13.46
亿元 、13.50 亿元 、13.83 亿元以
及 7.34 亿元。 从收入构成来看，
家居护理是朝云集团最倚赖的收
入来源，2017 年至 2019 年的收
入占比分别为 98.6% 、98.6%和
94.0%；2020 年第一季度的收入
占比则降低至 93.2%。

创二代陈丹霞执掌
朝云集团

与蓝月亮屡次在公开场合表
示“不上市”不同的是，从历年来
的公开报道中， 无论是立白集团
的创始人还是其主要对外新闻发
言人， 面对上市的问题的回答都
显得较为“顺其自然”。一直以来，

同样根植于广州， 蓝月亮与立白
被认为是竞争对手， 与蓝月亮主
攻洗涤产品不同的是， 立白非常
善于对于旗下品牌的孵化， 而朝
云集团在很多业内人士看来，从
成立开始就奔着独立上市去的。

招股书显示， 立白集团的创
始人陈凯旋、 陈凯臣以及二人配
偶 ， 四人总计共持有朝云集团
99%的股份， 而由一个人投资者
持有的 Bestart� BVI 则持有剩余
1%的股份。

天眼查资料显示， 担任朝云
集团董事长兼首席执行官一职的
则是陈凯臣之女、 高姿化妆品董
事长陈丹霞。目前，朝云集团的产
品已覆盖家居清洁、 家用杀虫驱
蚊、空气护理、消毒剂、家庭日用
品、护肤、头发和身体护理、花露
水到宠物护理等多个品类， 并设
有威王、超威、贝贝健、西兰、润之
素、倔强的尾巴和德是七大品牌。

与立白潜在重叠类
别不大

依托于立白集团成立的朝云
集团，“背靠大树好乘凉”的同时，
此次上市也引发市场关注， 到底
其与母集团立白是否存在竞争关
系？

招股书确认， 朝云集团通过
与立白集团建立长期的合作关系
实现协同增效的智慧合作 (Smart
Cooperation)。同时，通过立白集团
获得大客户和若干企业及团体客
户及海外经销商。

但其与控股股东立白之间是
否存在业务重合？对此，朝云集团
在招股书中回应称， 朝云集团业
务与控股股东拥有的消费分部的
遗留业务 （“保留业务 ”） 有所区
别， 与控股股东在保留业务各个
产品类别之间的重叠很小，因此，
控股股东的保留业务不会与公司
的核心业务构成竞争。

日前， 由上投摩根和独立基
金研究机构猫头鹰联合推出的节
目“Alpha� Talk”，再度迎来重量
级嘉宾，上投摩根基金副总经理、
投资总监杜猛，在本期节目中，围
绕“成长投资”进行全方位解读。

在杜猛看来， 成长投资第一
步是选择行业， 优先选择成长空

间较大的行业进行投资。 最终落
实到个股选择， 可以通过产业链
调研或产业的细分分析， 进行初
步筛选和鉴别。当然，在这个过程
中， 投资者不可能保证投资的公
司都是对的， 但应该尽量提高选
对公司的概率。

（杨广）

“西关打铜”复兴者苏英敏：
爱玩才能赢

苏英敏29岁才回到父亲身
边，接手“天程铜艺”。 在这之
前，他从未想过有朝一日要做这
一行，而他也是恩宁路有名的反
叛儿子， 14岁辍学在外浪荡 ，
洗过车、摆过地摊、卖过小人书，
干过不少辛苦活儿，按他的说法
最后“混不下去了”才回到父亲
的身边。

但仅仅一年，苏英敏大刀阔
斧地做了许多新尝试，其中包括
父子俩当起模特化身“铜人”拍
摄时尚大片；和流行歌手合作拍
摄MV；与各类奢侈品展、茶文
化展开展跨界合作；锁定年轻消
费者市场，推出创新铜制品铜麻
将、铜雀笼……苏英敏接手仅一
年，店铺营业额便达到了十多年
营业额总和的2倍，“天程铜艺”
扭亏为盈。

守业是不行的
羊城晚报：从父亲手里接过

“天程铜艺”，您做了很多创新改
进， 您父亲对此有什么看法 ，有
没有给您点赞？

苏英敏：我接手的第一天就
把他给炒了。 在这方面，我和他
没有太多的交流，也不打算和他
合作，打铜这门技艺只是坚守还
不够，更要根据时代变化，摸索
创新之道。 这么多年来，他没有
帮我点赞， 也没有机会骂我，因
为我跑得比他更快。虽然我们俩
并不交流，但目标是一致的。“天

程铜艺”是他的终生事业，也是
我的终生事业。 事实是，我天天
这么努力地往前奔跑，有时候我
静下来都会觉得我还是差点被
社会给淘汰了。

比如以前一个香港明星开演
唱会是很厉害的事情的， 现在一
个抖音上的小网红粉丝就能超越
这些前辈。 虽然“天程铜艺”是西
关打铜的复兴者， 但永远不能自
满。我是居安思危的人，但从来没
有感觉安全过。 我有个亲戚10年
前创业成功， 买了两栋别墅和豪
车，接下来就想守成，但危机一到
来就直接负债破产。 所以守业是
不行的，每一天我都是在创业，如
果我30岁破产，我可以重新创业，
如果我40岁破产，我也重新创业，
如果50岁破产，我还能重新创业。

玩着把手艺发扬光大
羊城晚报：您把铜艺这一门

手艺盘活了 ，您现在的打铜技术
如何？

苏英敏：我可能是打铜艺人
中手艺最差的一个。相对于打铜
技术，我更想用玩的方式把这门
手艺发扬光大，其实这其中涉及
到老字号的传承与发展关系。很
多老字号为什么越来越式微，然
后面临无人传承的地步？因为在
这里面赚不到钱，活不下去。 所
以， 一方面需要政府来进行扶
持，另一方面需要与现在的市场
接轨，要跨界，让年轻人喜欢，让

市场认可。
比如铜艺的发展，我每三个

月就会推出一个新产品，我会先
做好产品设计，包括锤印、工艺、
位置、 颜色各方面全定好之后，
就交给团队去制作，比如我做过
全手工铜艺打火机，在阿里巴巴
支持下打造的“铜灯”等等。 我
现在有15个团队，不同的团队做
不同的工艺， 现在时代不同了，
我们的铜艺必须要与其他各种
非遗技艺抱团取暖，做好资源整
合，这样传播非遗文化才能事半
功倍。

我每天都在奔跑
羊城晚报：作为 “天程铜艺 ”

的传人 ，您又不经常打铜 ，您打
算怎样把这块招牌传承下去？

苏英敏：天程铜艺是我和父
亲的终生事业，我肯定会守到最
后一刻。但是传承发扬不是靠一
把锤子每天敲敲打打就可以，还
要让产品不断适应变化着的市
场需求，这样才能在时代的变迁
中生存下去。传承父亲对铜的这
份信念，远比传承一门技艺更加
可贵。

我天天这么努力地往前奔
跑，有时候静下来还是会觉得差
点被社会给淘汰了，天程铜艺是
西关打铜业的复兴者，是整个非
遗行业的一个标杆，我的任务就
是要把天程铜艺传承下去，并使
它成为铜工艺的百科全书。

“西关打铜”非遗传承人苏英敏不做铜器了？
你没看错，广州塔下新增打卡胜地“潮墟”文

创集市上，被人亲切地称为“苏仔”的苏英敏有了
新事业———他设计推出的轻餐饮主打产品柠檬
茶上，挂着免费赠送的铜制小葫芦，一杯清爽甜
蜜的柠檬茶正吸引着更多的年轻消费群体，他进
驻的“非遗玩家”正把更多打铜元素与现代日用
生活品相结合，成为潮墟的打卡网红店。 “传承信念远比传承技艺更可贵”

传承发扬不是每天敲敲打打就可以，还要让产品不断适应市场需求

“我这杯柠檬茶可不是普通
的柠檬茶，因为这里的茶都是用
铜煲煮的， 铜有天然的抑菌性，
加热后会释出微量铜元素对身
体十分有益；茶叶用的是鼎湖山
的水冲泡英德特产的英九红茶，
放入的蜂蜜至少有 2 两，全部来
自老字号宝盛园，再加入广东本
土种植的柠檬，最后才做成这一
杯纯国字号的蜂蜜柠檬茶……”
在广州塔下的非遗玩家处，苏仔
正兴致勃勃地向记者介绍他刚
推出的新产品———苏哥仔蜂蜜柠
檬茶。

从铜器制作到轻餐饮， 中间
是一个跨业态的巨大改变。 而推
动这一跨越的，除了时刻产生的
危机感， 还有今年的新冠疫情。
“做了 13 年了，在铜艺上我已经
江郎才尽了，我已经知道继续这

样走下去 ， 都会完蛋
了，再多的想法和再多
的玩法，总会到达一个
瓶颈。 ”因此，这两年苏
仔一直在思考，能不能
在西关打铜这个行业
里面延伸出另外一个
产业出来？

“西关打铜做的究
竟是什么呢？ 是做厨房
里面、 家里面用的锅碗
瓢盆，用来煮粥、煲汤、
蒸萝卜糕、 打火锅、煮
水， 所以我在想它应该
跟轻餐饮有关。 ”这一思考其实在
两年前就已经萌芽。 而推动他马
上动手的，则是今年的新冠疫情。

“这是全世界迎来的一个大
的危机， 也是非遗行业的危机，
疫情导致普遍消费力的下降，很

多人可能不会花几千元去买个
铜壶去闲玩。 ”但是另一方面，对
饮食和健康轻餐饮的需求，却不
会随着危机到来而有所下降，于
是他立刻启动了非遗玩家的轻
餐饮项目。

“江郎才尽”下的危机感

跨界组合不离非遗根本

创新是社会保持活力的源
头之水，尽管中国 R&D 经费投
入连续增长，为激发社会创新热
情提供了重要支撑。在全球创新
指数排名中，中国排名第 14 位，
显示创新型国家建设取得重要
进展。

但值得注意的是， 当前，我
国 R&D 经费投入强度与美国
（2.83% ）、日本 （3.26% ）等科技
强国相比尚显不足，基础研究占
比与发达国家普遍 15%以上的
水平相比差距仍然较大 ，R&D
产出多而欠优的现象亟须改善。

如对于中国科技论文产出
世界第一， 有关专家就表示，需

要理性看待。中国学者发表的论
文数量上去了，但我们距离真正
的学术大国距离尚远。要重视论
文总量中的低端论文问题，只有
正视数量背后的问题，打破科研
评估以“SCI 至上”“论文数”等
数值指标单一评价方式的弊端，
才能让中国的科学研究走得更
远更好。

从创新能力来看，专家也提
示，在申请总量中，我们体现基
础性的、原创性创新的发明专利
仍比较少。 此外，科技成果转化
率低等问题也仍亟待破题。这些
都时刻提醒我们， 创新无止境，
建设创新型国家，一直在路上。

科技经费投入首破2万亿元背后
科研行业工资 金融业
文/图 羊城晚报记者 李卉

科技投入持续加大正不断激发社会创新活力。最新发布的《2019 年全
国科技经费投入统计公报》 显示， 我国科技经费投入总量首破 2 万亿元，
R&D 经费投入强度再创历史新高。羊城晚报记者梳理相关数据发现，受益
于科技经费连年增长，我国科技企业数量不断飙涨，从业人员待遇也在不
断提升。 20 年来，科研企业数量激增超过 60 倍。 2019 年，科学研究和技
术服务行业平均工资首超金融业， 在全社会 19 个行业平均工资排名中跃
居第二。与此同时，中国科学论文产出数量和专利申请突飞猛进，发明专利
申请量连续多年居世界首位。

国家统计局、 科学技术部和
财政部最新联合发布的《2019 年
全国科技经费投入统计公报》显
示，2019 年， 我国 R&D 经费投
入总量为 22143.6 亿元， 较上年
增长 12.5%，连续 4 年以两位数
增长；R&D 经费投入强度 （与
GDP 之比 ）为 2.23%，比上年提
高 0.09 个百分点，R&D 经费投
入强度再创历史新高。

科技是第一生产力， 对于一

个国家而言，对科研的重视除了
体现在费用的投入和强度提升
之外，更体现在科研人员收入变
化、 科研相关企业逐年增长、科
学论文产出突飞猛进等多方面。

羊城晚报记者梳理相关数据
发现，近20年来，我国科学研究和
技术服务类企业数量高速增长。
天眼查数据显示，自2000年以来，
我国科学研究和技术服务类企业
新增注册增速惊人，2000年新增

注册为10312家 ，2019年新增注
册企业达到619941家。 20年来，
新注册企业年增速基本都在20%
以上。 在2014-2019年，年增速更
超过26%。

数据显示， 经过 20 年的增
长， 企业状态为在业、 存续、迁
入、迁出的科学研究和技术服务
类相关企业总数， 也从 2000 年
的 45923 家 ， 飙 升 到 2019 的
2959035 家，增长超过 63 倍。

人才是第一资源。 相关从业
人员的待遇，直接关系到能否吸
引和稳定人才队伍。

近年来，科技人员的待遇如
何？ 在社会各行业中处于什么水
平？ 羊城晚报记者梳理国家统计
局数据发现，按照城镇非私营单
位行业平均工资计算 ，2010 年
-2018 年，科学研究和技术服务
行业一直在全社会 19 个行业中

排名第三。
2017 年，科学研究和技术服

务行业成为继 IT 和金融业后第
三个年平均工资超 10 万元的行
业。 到 2019 年，更以 133459 元
的年平均工资，首次超过金融业
的 131405 元，跃居第二。

统计 10 年来的科学研究和
技术服务行业工资，复合增长率
达到 10.05%。 显示了创新驱动

战略不断深入、以增加知识价值
为导向分配政策的逐步落实。

记者注意到，近年来成为科
技领域主战场之一的信息传输、
计算机服务和软件业行业，其平
均工资更长期占据行业工资榜
首或亚军， 从2010年的64436元
增长到2019年的161352元 。 在
2016年-2019年，连续四年位居
榜首。

科学论文产出数量是显示一
国研发活跃程度的最基本指标之
一。 羊城晚报记者查询世界银行
2000年以来的数据发现， 中国研
究人员在科技期刊产出的论文数
量也持续增长，2004年，中国成为
第二，在2016年超越美国，跃居世
界第一。 并在2017年、2018年继
续保持优势。 且中美两国产出的
科技论文数量远超其他国家 。
2018年， 中国达到528263篇，美

国为422808篇， 而排名第三的印
度为135788篇。

日本文部科学省科学技术和
学术政策研究所8月7日发布的
一份报告也证实了这一点，报告
显示：中国在自然科学领域发表
的研究论文数量超过美国，跃居
世界第一，中国研究论文的质量
也逼近美国：从被引用次数排名
前10%的论文所占份额来看，美
国占24.7%，位居世界第一；中国

占22%，居第二位。
专利申请的趋势， 也凸显了

中国科技事业发展和创新能力
的提升。

去年10月，世界知识产权组
织 （WIPO） 发布的报告显示 ，
2018年， 中国的专利申请量为
154万件，占全球46.4%，连续8年
位列世界第一。 今年5月，科学技
术部部长王志刚透露，2019年，中
国发明专利授权量居世界首位。

科技期刊论文、专利申请跃居世界第一

科研行业平均工资跑赢金融业

科研和技术服务类企业 20 年激增 63 倍

研发强度与科技强国仍有距离

立白旗下朝云集团拟赴港上市

又一广州日化巨头冲击资本市场

上投摩根杜猛：成长投资≠科技投资

相关企业数量
20年激增63倍首超


