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塞维利亚有望突围“死亡之组”

“家门口”场馆拉近爱好者距离A
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欧冠小组赛最后一轮将于明
晨进行第二个比赛日较量，“欧联
杯之王”塞维利亚和由埃梅里执教
的比利亚雷亚尔的表现格外引人
关注，这两支队都有机会以欧冠小
组第三的身份转战欧联杯赛场。

上周末在西甲，塞维利亚在
主场以 1 比 0 小胜比利亚雷亚
尔。目前在西甲积分榜，塞维利亚
排名第二，比利亚雷亚尔则跌到第
13位，“黄色潜水艇”只比降级区
高出4分。比利亚雷亚尔上赛季
排名西甲第七，本赛季以欧联杯冠
军的身份参加欧冠小组赛。

在欧冠 F 组，出线形势很明
朗。曼联积 10 分提前夺得小组
第一，比利亚雷亚尔积 7 分排名
第二，亚特兰大（6 分）和年轻人
（4 分）分列第三和第四。明晨，亚
特兰大主场迎战比利亚雷亚尔，
曼联主场对阵年轻人。比利亚雷
亚尔只需打平就能以小组第二的
身份晋级欧冠16强，输球就是亚
特兰大出线。就算曼联主场爆冷
输给年轻人，同时比利亚雷亚尔
输给亚特兰大，比利亚雷亚尔也
能获得小组第三，因为比利亚雷
亚尔对年轻人的交锋战绩以两连
胜占优。亚特兰大主场威力颇

强，目前阵容较为整齐，比利亚雷
亚尔此行难被看好。

欧冠 G 组是名副其实的“死
亡之组”，因为小组里的四支球队
积分自始至终咬得很紧。最后一
轮比赛开始前，里尔（8 分）、萨尔
茨堡（7 分）、塞维利亚（6 分）、沃
尔夫斯堡（5分）都有出线机会。

明晨，萨尔茨堡主场迎战塞
维利亚，沃尔夫斯堡主场迎战里
尔，获胜者铁定出线。本赛季在
欧冠小组赛，萨尔茨堡两个主场
全部获胜，先后以2比1的同样比
分击败上赛季法甲冠军里尔和上
赛季德甲第四名沃尔夫斯堡。塞
维利亚在两个欧冠客场表现平
平，先后以1比 1和 0比 0战平沃
尔夫斯堡和里尔。

如果塞维利亚再次战平，同时
里尔没有输给沃尔夫斯堡，那么塞
维利亚就会以小组第三的身份转
战欧联杯；但如果沃尔夫斯堡赢
了，塞维利亚就只能在本组垫底。

萨尔斯堡目前伤员较多，包
括主要得分手奥卡福和主力中卫
韦伯在内的七名球员都受到伤病
困扰。塞维利亚阵容更加整齐，
明晨有机会取得本赛季欧冠客场
首胜。 羊城晚报记者 刘毅

明晨，欧冠联赛小组赛 E 组
将迎来第六轮较量，巴塞罗那做
客挑战早已锁定小组头名的拜仁
慕尼黑。此役对拜仁而言只是

“例行公事”，因为他们此前五战
全胜积15分，比本组其他三队积
分之和还多；但对巴萨而言却是
生死战，他们只有赢球才能将出
线主动权掌握在手里。

目前，巴萨积 7 分列小组次
席，本菲卡以2分之差位列第三，
基辅迪纳摩积 1 分垫底，已提前
出局。因此最后一轮基辅迪纳摩
做客挑战本菲卡亦是“例行公
事”，后者赢球最终积8分的机会
很大。如果巴萨对拜仁之役战平
仅得 1分，其最终积分也是 8分。
按照规则，同分球队先比较双方
相互间的比赛积分，本菲卡此前
与巴萨交锋的战绩是 1胜 1平占
据上风，如果本菲卡与巴萨同分，
出局的将是巴萨。因此，本轮巴
萨必须要赢才能确保出线无忧。

不过，以巴萨目前的状态，面

对拜仁明显处于下风，首回合他
们在主场便以 0 比 3 惨败于对
手。再者，拜仁近10场各项赛事
的战绩是 8胜 2负，巴萨为 4胜 3
平 3负。上轮比赛，拜仁以3比 2
力挫多特蒙德，打赢了德甲榜首
大战，巴萨却以0比1不敌皇家贝
蒂斯。可见，拜仁的状态正处于
巅峰，而巴萨则较为低迷。

此役无论出现什么赛果，对
拜仁出线都无影响，他们大概率
会以第二套阵容出战。但即便如
此，以拜仁的“板凳深度”，其“二
队”也不是如今的巴萨惹得起
的。毕竟巴萨的佩德里、法蒂，阿
圭罗、阿尔维斯都有伤，能不能上
阵都成疑。目前，巴萨新帅哈维
只能将宝押在登贝莱身上。

过往巴萨三次在欧冠做客挑
战拜仁的战绩是1平2负，还未赢
过，目前又恰逢低谷，要想击败德
甲霸主很难。此役，很可能以巴
萨小负告终。

羊城晚报记者 徐扬扬

退役后，广东籍羽毛球奥运
冠军傅海峰一直定居在北京。日
前，他作为颁奖嘉宾，借一汽奔
腾·李宁“五羽轮比”羽毛球赛在
广州举行的机会，来到广州国际
羽毛球培训中心，和记者聊起中
国羽毛球队东京奥运会男双亚军
李俊慧退役一事，他用“非常可
惜”来表达自己的心情。

傅海峰是伦敦、里约两届奥
运会羽毛球男双冠军，上半年刚
刚入选世界羽联名人堂。近年
来，他作为专家组成员进驻国家
队，协助广东运动员以及中国男
双备战东京奥运会，帮助“双塔组
合”李俊慧、刘雨辰登上东京奥运
会男双亚军的领奖台。但不久
前，26岁的李俊慧宣布退役，对中
国男双是一个极大的打击。

“李俊慧选择退役真是很可
惜！毕竟现在世界男双并没有领
军人物，格局比较乱，没有特别强
的组合，他选择这个时候退出很
可惜。但没有办法，我知道他的
腰伤比较厉害，他的天份虽然不
错，但身体素质会差一点，做出这
个决定他也是考虑了很久。”傅海
峰表示，“双塔组合”被拆散后，目
前中国男双尽管暂时还看不到有
特点的男双，但并不代表在世界
羽坛没有争冠的机会。“苏卡穆
约/吉迪恩在东京奥运会前呼声很
高，大家都看好他们能拿冠军，结
果在东京表现不是很好，奥运会后
他们整个‘气’和打法都感觉不那
么巅峰了。中国台北组合李洋/王
齐麟这次东京能夺冠，反映世界男
双格局其实是挺乱的，没有‘霸
主’，中国男双并非没有机会。”

在傅海峰看来，奥运会后中
国男双回到了同一起跑线，可能
会面临较大的改革，会有一波拆
对重组，刘雨辰最终会和谁搭配
目前尚没有答案，必须通过选拔，
选出最强组合。“就像 2002 年汤
仙虎指导重新组建中国男双时那
样，通过大选拔，挑选最好的去备
战奥运会。目前时间很紧，两年
后就是巴黎奥运的积分赛，三年
后就是巴黎奥运会，所以这两年
很重要。”

本届全运会，广东也涌现出
不少好的双打苗子，比如男双的
任翔宇、梁伟铿，女双的冯雪颖
等，冯雪颖还获得征战世锦赛的
机会，这些球员傅海峰也看在眼
里，认为目前他们能够通过国内
比赛证明自己，但能否通过国际

比赛达到提升目标，还需要时间
去证明。“现在因为疫情，没有太
多国际比赛的机会，这也是一个
问题。”另外他还认为，过去中国
女双三、四对组合出征世界比赛
都有冲冠实力，如今的中国女双
需要把姿态放得更低去冲击冠
军：“冯雪颖、陈笑菲这些球员其
实都是不错的。”

目前傅海峰在国家队还有一
个重要任务，就是帮助东京奥运会
女双亚军陈清晨冲击巴黎奥运
会。对于这个小师妹，傅海峰寄予
厚望，也想到了过去的自己。“虽然
她这次只拿到亚军，但经过大赛的
历练，心态会更加成熟。就像
2008年北京奥运会我和蔡赟拿了
亚军一样，是一次很好的沉淀，三
年后我相信她能够证明自己。”

自从 2017 年退役后，傅海峰
的生活节奏发生了很大变化，相
对来说会变得更加轻松自由，但
时不时也会怀念过去的激情时
刻。“很怀念以前闹钟的声音。过
去每天早上六点闹钟开始响，会
响一整天，但现在已经很久没有
听到闹钟的声音了。其实会怀
念，看着运动员在场上飞奔、怒
吼、拥抱，我会非常羡慕！我不知
道有多热爱羽毛球！”

如今手痒的时候，傅海峰也
会找队里的年轻队员一起练练
球，甚至会让儿子陪自己练一练，
不过儿子对网球和篮球更感兴
趣，傅海峰也会尊重孩子的选择：

“现在他主要是练网球，毕竟还是
需要学一项运动。”

羊城晚报记者 苏荇

穿着时髦的滑雪服，拖着长
长的雪板，行李箱里装着雪靴，
如此装备的俊男美女出现在前
几年的广州或会让人感到违
和。但如今，站在广州花都融创
雪世界门口，人们对这样的场景
早已司空见惯。滑雪与这座南
方城市的适配度正在迅猛提升。

广东人对滑雪的热情有多
高，有几个数据很能说明问题：
中国人民大学在2018年发布的
《全国冰雪运动参与和消费报
告》里显示，我国南部省份民众
冰雪运动的参与率仅为 18%，
而该区域民众喜爱冰雪运动的
占比却高达 51%；广东一直是
我国冰雪游的客源大省，据最
新统计，在全国冰雪旅游二十
大客源城市中，广州排在第二
位；今年双 11预售期间，广东人
购买滑雪运动产品成交额同比
增长 87%；广州融创雪世界开
业三年来，接纳的滑雪人次达到
180万……

北京冬奥会申办成功后，
国家体育总局颁布了《“带动三
亿人参与冰雪运动”实施纲
要》，在全国范围内掀起一股冰
雪热潮，广东通过“引进来”和

“走出去”两种支柱模式，成为
冰雪游的“主力军”。其中“引
进来”指的是就地建造室内滑
雪滑冰场馆，“家门口”的冰雪
拉近了南方民众与冰雪的距
离，也培育了大批冰雪爱好者
和体验者。

广东室内滑雪市场有多火
爆？华南最大室内滑雪场——
广州融创雪世界负责人杨德明
向羊城晚报记者表示，这几年
雪场的管理措施一直在不断调
整，而各种措施围绕的目的只
有一个——缓解不断递增的人
流压力。

开业之初，雪场并没有专
门的排队区。旺季时，进场的
队伍从雪场门口排到所在商场
的二号门。为了缓解节假日时
日均五千人的进场压力，雪场
增设了排队区，路线改为往 4
号门方向排队。但最旺的时
候，等候的客人能把整个商场
一楼挤满。为此，雪场又采取

了一些应急措施，比如发放一
些饮品和小礼物，缓解客人焦
急等候的心情；进入雪场内，
对客人存取雪具、租赁雪具的
程序也进行了优化。

初时雪场并没有分时段入
场，随着客流增长，为了达到
增加轮转率的目的，雪场开始
将一天的进场时间设置为分场
次和分时段。另外，把单条

“魔毯（滑雪场传送设备）”增
设为两条，同步向上运输客
人；教练方面则增加一对多人
的课程，让每个教练可以面对
更多的客人……

“可以说，我们的实际运营
效果甚至超过了开业前的预
期。南方虽然缺乏冰雪运动的
群众基础，但正因为冰雪资源
的稀缺，南方群众的冰雪旅游
和冰雪运动的参与热情反而较
高，冰雪在广东的发展有着巨
大的市场，这也是我们打造这
座5万多平方米室内滑雪场的
底气。”杨德明说。

来广州前，杨德明曾是吉林
某雪场的负责人，那个雪场超过
一半的客源都是来自南方，这令
他对南方的市场非常看好。北

方雪场一年运营只能集中在冬
季四个月，而广州这边的室内雪
场一年四个季度都可以实现盈
利，反倒成为一种优势。

由于雪场投资体量巨大，
成本回收期较长，目前广州只
有融创雪世界一家在正常营
业，成为广东冰雪场地当仁不
让的流量担当。目前，广州融
创雪世界最大的客源地是广
东，占比约 6成，其次是湖南、
湖北、江西等周边省份，也有不
少来自北方的滑雪爱好者。甚
至有部分滑雪爱好者在夏天来
到雪场周边的酒店公寓长住几
个月，就为了提升自己的滑雪
水平。随着三年的市场培育，
雪场的用户粘度也在增加。

“随着国家和政府的支持
和一些利好的政策，各地都在
宣传冰雪运动，客流肯定呈上
升趋势。其实现在很多滑雪

‘大神’，都是从室内滑雪场练
出来的，因为一年四季都可以
练习，水平会上升很快。我们
雪场也做过一个大概的统计，
三年来 180 万人次里，复购率
大概在 30%左右，说明具备一
定的粘性。”

广东冰雪市场迅猛拓展，
也提供了就职的广阔空间，吸
引了全国各地的滑雪人才汇聚
而来。在雪场办公室见到董玉
龙时，他正处于授课的空档
期，非周末和节假日时段，他
会坐在电脑前，参与雪场的一
些管理工作。

董玉龙原先是一名物理老
师，寒假时在陕西的雪场当兼
职教练。2019 年初听说融创
雪世界即将在广州开业，尝试
投来简历后被录取。他开心地
辞职南下，当上了专职滑雪教
练。董玉龙坦言，到广州后一
切比预想的还要好，工作氛围
不错，更重要的是收入高。

收入提高，一是因为室内
雪场一年四季都可以运营，不
像北方雪季只有短短两三个
月；二是课时费要高很多。“当

时在陕西我们两个小时一节课
起步才300块。这边的中级教
练，双板一对一两个小时的话
是 558 元 ，是 比 较 可 观 的 收
入。对于当时的我来说，这种
感觉还是比较幸福的，住宿环
境、吃住行待遇都提高了。”

董玉龙也会介绍朋友过来
当教练：“收入稳定，而且广州
属于一线城市，整体工资水平
也要高于北方一些城市，旺季
的时候，（收入）比过去在陕西
时翻了三倍左右。”如今雪场
的教练团队从开业之初的五六
十人，扩大到现在的百人，另
外还有外面合作机构签约的教
练，数量还在增加，但董玉龙
表示自己的收入并没有降低，
这得益于广东滑雪市场的不断
扩大，雪场人流量大，对教练
的需求量也在直线上升。

在董玉龙的印象中，三年
前雪场的人流已经非常大了
——2019 年 7 月 1 日开始上
岗，正好赶上暑假，雪场里都
是人。“最忙的时候从早上9点
上课一直上到凌晨12点，游客
多我们也兴奋，忙起来的时候
这边11点刚下课，那边另一个
客人已经等着了，我们连吃饭
的功夫都没有，无缝对接，当
然这种强度下来也特别累。”

经过三年的市场培育，雪
场内外发生的变化董玉龙也看
在眼里。刚开业时雪场客人大
多是“菜鸟”，以体验为主。现
在有不少客人慢慢转成了对各
种技术动作的高追求，想要尝
试各种可能，学会更多的动
作。“2019年刚来的时候，中高
级雪道上、水平很高的南方客
人极少，很多都是从北方过来
的一些滑雪爱好者。但是现在
再去中高级道上看，反而是南
方客人比例占了很大。他们经
常一周来三四天，水平提升得
很快。水平高了，他们在冬天
的时候去北方的室外滑雪场就
会滑得很轻松。”

在南方，董玉龙还能看到
职业上升的更多可能性，除
了参与培训提高滑行水平和
授课水平、向高级教练方向发
展外，他还尝试参与一些管理
工作。雪场未来会举办一些滑
雪赛事，将来他也希望在赛事
组织方向有所发展。“南方滑
雪还是一个很大的市场，我很
看好未来自己在这边的职业发
展前景。”

伴随冰雪文化逐步在南
方生根发芽、冰雪人群不断
壮大，广东的滑雪产业发展
也驶入快车道，配套产业链
也日渐成熟。

走进雪世界所在的商
场，能看到六家做滑雪生意
的商铺，还有多家分布在商
场外的横街上。商场对面的
公寓一楼商铺更是形成一个
雪具店商业群，隔几步就能
看见一间雪具店、滑雪俱乐
部，这些都是三年来伴随雪
场一起发展起来的产业。

占据雪世界门口黄金位
置的一家雪具用品店店员告
诉记者，该店以租赁和存放
为主，雪具的租赁在周末和
节假日常常出现供不应求的
情况。

雪场内可供租赁的雪板
达到800块，但不少滑雪的客
人会有个性化的追求，会配
置自己的装备。长期以来，
在雪场消费的客人会选择把
雪板长期寄存在店铺里，一
天的存放费用是 30 元，包月
则是100元，存一年的长期用
户也不少。羊城晚报记者进
店时发现，地面上已经铺满
十几二十块客人存放的雪
板。店员说，旺季时地面全
部被铺满，连下脚的地方都
找不到，“其实大量的客人只
能算初学者或者爱好者，还远
称不上专业的程度，但他们也
会配置属于个人的装备，玩累
了不想拿回去就会寄存在我
们店里”。据该店员介绍，在
店里购置一套最便宜的装备，
全套费用也要达到一万四千
元左右。他对店铺未来的发
展前景比较乐观，“现在国家
号召3亿人上冰雪，这是一个
很好的政策，未来玩滑雪的
人只会越来越多。”

负责这家店铺配送工作

的李先生告诉羊城晚报记者，
自己每天会按照客户的预约，
把相应的雪板等装备运送到
店铺里，供客人提取。“今天非
周末，运过来的板是二十块左
右，周末、节假日，尤其6至 8
月的时候是旺季，租赁的板常
常不够用。”据他透露，仅他服
务的那家仓库内便存放了超
过三百块雪板。

在杨德明看来，随着滑
雪人群增加，相应的上下游
产业的销售额和利润比例都
会提升。“广东这边的消费能
力还是很强的。在东北雪
场，客人雪板的存量都没有
南方这边高。”滑雪市场的扩
大，除了能带动周边运动服
装、用品、器械为载体的实体
消费持续增加外，还能有效
拉动周边酒店住宿、餐饮、购
物等方面的消费。

正在雪场门口等候朋友
一起进场的罗小姐给羊城晚
报记者算了一笔账。家在广
州的她属于滑雪初学者，但
已经买了属于自己的雪具，每
个月她会到雪场附近的酒店
住上一晚，在雪场玩两天，酒
店附送一天三小时的滑雪券，
她还需要再购买费用为 400
元的一天不限时卡，每次请教
练上三个小时课的费用是
1500 元，再加上住宿和吃饭
的费用，一个月花在滑雪上的
消费已经接近4000元。另外
她在购置全套滑雪装备上花
了22000多元，在她看来还属
于比较低端的消费。这样的
消费对罗小姐来说还在可以
承受的范围内，滑雪过程的炫
酷让她深深着迷，她计划等自
己的技巧纯熟后，会到张家
口之类的北方室外雪场进行
挑战，接触真正的皑皑白雪，
届时罗小姐每年在冰雪项目
上的消费还会大幅提升。

拜仁风头正劲 巴萨小负难免

傅海峰：李俊慧退役非常可惜
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雪世界里在学滑行的孩子们
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广州融创雪世界负责人杨德明

“白色经济”的能量早已
在北美、欧洲、日韩等地得到
佐证，随着国内大众对滑雪
运动的认知与参与度快速提
升，南方地区冰雪运动进入
发展的黄金期，更多围绕冰
雪运动所开展的投资布局都
将逐步落地。比如融创在深
圳的雪场已经在规划与建造
中，万达集团在肇庆的山地
室内滑雪运动场馆也在打造
中。广东未来无论在雪场、
赛事、装备和培训等多个领
域都有巨大的潜力。

对于后奥运时代的滑雪
市场开发，杨德明持乐观态
度。他透露，目前国内滑雪
渗透率仅为1%左右，远远低
于欧美国家，国内滑雪产业
仍 有 非 常 广 阔 的 市 场 空
间。未来随着越来越多冰

雪运动场馆建成运营，后奥
运时代势必将面临一个较
为激烈的竞争状态，企业要
在品牌、内容、服务与管理
上面做整体性提升才能更好
地吸引游客。

杨德明透露，在拓展滑
雪人群基数、增加用户粘度
上，雪世界也做了不少努力，
比如建立自己的竞技梯队，
举办粤港澳大湾区滑雪精英
挑战赛，与 30 所学校联队发
展青少年滑雪竞技校队，未
来打造属于自己品牌的校际
联赛等。“我们希望通过冰雪
教育和冰雪赛事的结合，把
滑雪这项运动推广出去。比
如通过一个孩子的参与，可
能会带动一个家庭，助力实
现‘3 亿人参与冰雪运动’的
目标。”杨德明说。
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发展像海鲜一样
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