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“种植牙降价，对于老百
姓来说是一个利好。”在深圳
开个人牙科诊所的陈子文（化
名）医生告诉羊城晚报记者，

“去年我们都是建议患者可以
再观望一下，看看降价的结果
再做选择。”

在业内人士看来，随着种
植牙费用的大幅下调，将极大
地释放种牙需求。中泰证券
发布研报表示，种植牙市场需
求旺盛，2020年种植量约400
万颗 ( 约 每 万 人 种 植 牙 数 28
颗)，渗透率与发达国家相比
仍然较低。以国内存量市场
计算，种植牙潜在市场需求逾
2000万颗。

记者注意到，此次的《征
求意见稿》中的价格限制虽然
是针对公立医疗机构，但对民
营医疗机构提出，口腔种植牙
等服务价格实行市场调节，并
建议这些机构：“对比本地区
公立医疗机构，制定符合市场
竞争规律和群众预期的合理
价格；其中承诺响应单颗常规
种植牙全流程医疗服务价格
调控的应按相应公立医疗机
构的调控目标定价。”

“4500 元的价格，虽然是
针对公立医院的限价，但无形
中也是给民营医院也划了一
道天花板。”李涛告诉记者，对
于高度市场化、以民营企业为
主导的种植牙领域，4500 元
的医疗服务价格实际上成为

“最高限价”。在激烈的竞争
之下，民营医疗为了获客，从
来就没有停止过“价格战”厮
杀，用于引流的低价套餐不能
轻易提价，而中高价套餐价格
必须往下调，才能避免进一步
被公立医院分流。

实际上，无论是种植牙集
采还是服务价格限价，民营医
院均难以“置身事外”。此前，
广东省医保局发布种植牙集
采通知，就要求“请大型民营
连锁口腔医疗机构德伦口腔

和同步齿科总部所在地的广
州、深圳市医保部门切实负起
责任，全力动员协调上述两个
医疗机构参与集采并如实报
量。”可以说是直接点名了两
大民营机构。

对此，皓宸医疗就在投资
者关系互动中公开表示，旗下
德伦口腔是广东省《关于开展
口腔种植体集中带量采购工作
的预通知》中被提名机构，“公
司已对种植体集采带来的业务
影响进行充分论证，并按试点
价格对公司产品结构、营销渠
道及内容进行了相应调整”。

“未来的竞争只会越来越
激烈，我们只能应对，并寻找
新的利润突破点，比如提供更
舒适更全周期的服务。”李涛
表示。

而经营着私人牙科诊所
的陈子文 则表现得较为乐
观。他表示，医生个人诊所往
往依靠医生的口碑赢得市场，
客户的忠诚度较高，对于价格
并不会太敏感。

不过，值得注意的是，集
采及限价只是第一步，国内种
植牙行业仍需要一定的成长
时间。记者在采访中获悉，包
括陈子文在内的多位牙科医
生均指出，由于目前市面上的
种植牙体仍然是进口占主流，
而此次集采中，降幅较大的品
牌主要来自于国产和韩系品
牌，这也意味着，不少国产品
牌将借由此次集采进入到临
床，随着集采的落地，在带来
国产替代的同时，无论对于医
生还是患者，都有一个适应和
磨合的过程，这也需要政策制
定者强化监管。整体上，欧美
系、韩系拥有大量临床案例和
数据，长期随访数据展现出较
高的成功率，而国产种植体因
为上市时间短、总种植量小，
在临床数据上较为缺乏，未
来，补充临床数据为推广的必
经之路。

继口腔种植体集采价格“腰斩”后，
医疗服务费也有望下调！

近日，广东省医保局发布《关于做
好口腔种植医疗服务收费和耗材价格
专项治理有关工作的通知（征求意见
稿）》（简称《征求意见稿》），并已经在1
月11日至17日对外征求意见。《征求意
见稿》提出，将单颗常规种植牙按照“诊
查检查+种植体植入+牙冠置入”的医
疗服务价格实施整体调控，全流程收费
调整为政府指导价，最高价不超过
4500元，其中粤东、粤西和粤北 12个
地市最高价不超过4300元。

在医疗服务费限价之前，医保局已
经率先向种植体“砍价”。此前的 1月
11日，口腔种植体系统集中带量采购在
四川开标，拟中选产品平均中选价格降
至900余元，平均降幅达到55%，接近
腰斩。如今，随着医疗服务价格的进
一步调整，种植整体费用可以预
见地大幅降低，将极大减轻

患者医疗负担。

说起种植牙，很多人的
第 一 印 象 就 是“ 贵 ”。 那
么，种一颗牙到底需要花多
少钱，这笔费用的构成是怎
样的？

口腔种植的费用大致分
为种植体、牙冠和医疗服务
三个部分。“‘种一口牙相当
于买一辆宝马’，在十几年
前所言非虚，当时中国的
口腔种植行业刚刚起步，
进口的植体价值不菲，材
料本身贵，懂技术的医生
也很少，推高了服务价格，
种一个牙往往就要两三万
元。”来自某连锁口腔机构
的李涛（化名）告诉羊城晚
报记者，这些年，随着种植
行业逐渐发展壮大，民营机
构井喷，医生队伍壮大，整
体上，种植牙价格呈现逐渐

下调的趋势。
国海证券研报显示，民

营 口 腔 医 院 数 量 已 经 从
2011 年 的 149 家 上 升 至
2019 年 的 723 家 ，2016-
2019 年口腔医生数量复合
增速 13.6%，其中掌握种植
牙技能的约占 20%，基本
满足市场需求。

李涛表示，目前在公立
医院，包括服务费和牙体在
内，种一颗牙大概要花费万
元左右，在民营医院，由于议
价体系和渠道更灵活，往往
能拿到更便宜的进货价，定
价低于公立医院，一颗种植
牙花费普遍在5000元左右。

羊城晚报记者在第三方
平台搜索发现，广州地区提
供种植牙服务机构以民营口
腔机构为主，在价格上，以

套餐为主，有“单颗价”“半
口价”“一口价”，不同品牌
之间价位相差较大。其中，
第一档的主要是欧美系品
牌（德国、瑞士等）的品牌，
单颗花费在 6000-10000 元
不等，相比之下，韩系品牌
的价格则在 2000-3500 元
左右。

“我们机构主要是以韩
系产品为主，进货价其实就
几百元一颗，主要是贵在运
营成本上，包括医生的服
务成本、运营成本、营销成
本等。”李先生表示。根据
国海证券研报，种植体为
种植牙中的核心耗材，约
占 消 费 者 支 付 总 费 用 中
10.4% 。 整 体 来 看 ，手 术
费、诊疗费和服务费用占
比远高于耗材费用。

尽管价格对比以前有所
下降，但种一颗牙要大几千
甚至上万的价格，还是让不
少人望而却步。对此，去年
以来，关于种植牙的总价调
价频出文件，医保部门提出
了“技耗分离”，即通过耗材
集采和医疗服务“限价”两
个方面，双管齐下保障“种
牙自由”。

耗材方面，1 月 11 日，
被认为是“史上最难集采”
的种植牙国家集采在成都
举行开标。结果显示，本次
集采共有55家企业参与，其
中 39 家 拟 中 选 ，中 选 率
71%。集采前价格较高的进
口品牌士卓曼、登士柏、诺
保科种植体系统从原采购
中位价5000元降至 1850元
左右，市场需求量最大的奥
齿泰、登腾种植体系统从原
采购中位价 1500 元左右降
至770元左右。国产品牌方
面，杭州民生立德医疗科技

报出了全场最低价 548 元，
降幅约 77%。此外，威高、
百康特、创英等国产品牌也
进入拟中选行列。

而针对医疗服务价格，
去年 9 月 8 日，国家医保局
发布了《关于开展口腔种植
医疗服务收费和耗材价格专
项治理的通知》，明确三级公
立医院单颗常规种植牙医疗
服务价格全流程调控目标为
4500 元。多个省份迅速跟
进，1月20日，广东省医疗保
障局对外征求意见，拟将广
东省单颗常规种植牙按照

“诊查检查+种植体植入+牙
冠置入”的医疗服务价格实
施整体调控，单颗常规种植
牙医疗服务价格调控目标为
不超过4500元。

“经前期调查显示，以
全省公立医疗机构单颗常
规种植为例，医疗服务部分
平均费用超过6000元，成为
种牙贵的原因之一。”广东

省医保局指出，本次调控目
标的设置主要是针对公立
医疗机构单颗常规种植牙
全部费用中医疗服务的部
分，主要是引导医疗机构更
多的加强自我约束，通过对
各方预期的不断引导，共同
将种植牙医疗服务费用调
整至合理水平。

省医保局表示，待种植
体集采、牙冠联动价格的结
果产生后，将形成广东省种
植牙全流程价格总体调控
目标（包含种植体、牙冠、医
疗服务）。而根据国家医保
局相关消息，种植体集采结
果及竞价后的牙冠挂网价
格将于2023年 3月下旬到4
月中旬在各省陆续落地实
施，届时各地口腔种植医疗
服务价格也会调整到位，这
也意味着，今年上半年前，
广东患者有望在公立医疗
机构全面享受到降价后的
种植牙服务。
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要说种菜，老梁确实有一
套。他种的菜，色正，味纯，品
相好。他是农家出身，对于如何
种菜，小时候也曾耳濡目染过，
掌握了一些窍门。退休前，老梁
还是某单位的一把手。退休后，
从一把手，到一介朴实的菜农，
洒脱变身，堪称完美。那天，当
老梁把继任者阳丰“扶”上第一
把交椅时，他仿佛卸下了千斤重
担，身心感到无比轻松。现在的
老梁走在大街上，你根本看不出
他曾是一个单位的头儿。

老梁的老家在邻县、山脚下
的一个小村子，老宅子还在，稍一
修缮，又古朴又宜居。菜园子就在
村舍的不远处。每天，老梁头戴大
草帽，肩扛农具，雄赳赳地去往菜
地。老伴儿有时来陪他，收拾，洗
涮，还帮着侍弄菜蔬。儿子小谱抽
空也来看他。老梁高兴啊，耐心地
向老伴儿和儿子讲解有关种菜的
知识。尤其一些少见的菜，连他
自己都陶醉于自己的博闻强记。
老梁越发笑逐颜开。他种的菜，
自己和家人当然也吃，可大多数
都送给了乡亲，或者回城散给了朋
友和邻居，甚至仅见过一两面的、
能说得来的“熟人”，他也给。

初夏的一天，老梁因菜籽的
事回城了。由于邮寄延误，他只
能在家里耐心等待。闲来无事，
老伴儿安排他去打一桶山泉
水。老梁提上水桶，骑上电动
车，出了小区，这次老梁走的是
经过他原单位的那条道儿。退
休后，他一般是避开这条道的，
自己也说不出是啥原因。

真巧，走到单位门口，就碰
上了阳丰。阳丰身材细长、脸膛
上的酒糟鼻儿特别醒目。他正
指挥手下的人撤走巨大的横幅
和鲜艳的花篮，一转头，眼对上
了老梁，笑了。

老梁先开口，问是不是上面
来人了？阳丰苦笑一声，说是
啊，表情略带厌倦，补充说还是
老一套。老梁没吱声，点了点
头，心想，这老一套当然是从他
老梁那儿传承下来的啰。

阳丰立马转了话题，说，听
说老领导在老家种菜，好自在
啊！老梁竟略略有点儿羞涩，像
个怯场的小学生，说，也算有点
事儿干着，不至于在家闷得慌。
阳丰带点夸张地正了正容，说老
领导就是榜样，过两天，他要去
乡下看看老梁，顺便取取经，自

己退休后也要做个优哉游哉的
田舍翁。老梁连忙摆手，夸赞阳
丰年轻有为，前途无量，以后定
能高升。

老梁一听阳丰要去乡下看
他，还要取经，内心不免有点小激
动。返回乡下老家时，他直奔菜
地，像寻找什么东西似地转了起
来。哎哟！要干的活还真不少，修
小道，隆畦埂，除草，搭架子……赶
紧掏出手机，拨通了儿子的电话，
吩咐小谱，最近几天，务必抽出一
天的时间，来菜地干活。

第二天，刚吃罢早饭，小谱就
到了，还带来一个帮工的朋友。
老梁很高兴，安排下活儿，就回村
舍烧水去了。热茶水更解渴、祛
乏。菜园子里绿油油一片，各种
蔬菜长势喜人；各类青叶散发出
的芬芳气息，弥漫在园子的上
空。经过一整天的劳作，小道平
坦了；畦埂又凸又直；杂草拔除
了；秧架整齐划一，像等待检阅的
兵士。老梁十分满意，往回走了，
还恋恋回望他的园子。

可是，三天过去了，又是三
天过去了，一个礼拜过去了，一
直没有阳丰要来的消息。老梁
越来越失望，又不好意思主动邀
约。小谱起先根本没把阳丰不
来的事当回事，可听父亲左一个
阳丰右一个阳丰，他明白这事成
了父亲的一个心结。

小谱回到城里，直接去了阳
丰的单位。阳丰正坐在办公室
里喝茶，见是小谱，十分客气，
又递烟又让水。 小谱很有礼
貌，委婉地问阳丰是不是答应他
父亲要去看他。

阳丰一怔，笑了，说是，不过还
得等几天，他这些日子正忙着呢。

小谱摇摇头，带点自嘲的样
子，也咧嘴笑了，说老爷子为了
你去，把菜园子拾掇一新，路也
平了，草也拔了，就差铺红地毯
了。说完，笑得嘎嘎的，好像被
自己的俏皮话逗乐了。

这事整的，阳丰嘟哝道。他
拿起手机，费了小半晌工夫，才
搜到了号码，拨通了老梁的电
话。老梁接了，声音里竟透出微
微的战栗。

阳丰吐出一口烟，无意中形
成了半拉烟圈，然后说，自己准
备去看望老领导，是去学习的、
听教诲的，怎么倒整得像去视察
似的？还修了路，这谁担得起？
打死也不敢去了。

这是一间大约六百平方米
的办公大厅，东西长三十米，南
北宽二十米。大厅中间是一排
平柜，平柜上有几盆马蹄莲，两
边是两排格子间，平时约有三十
人在此办公。

他坐在南边东数第二格，她
坐在北边东数第三格。隔板不
是太高，身体坐直，目光就能越
过隔板上沿看到彼此。

那天，他无意中向对面望
去，目光正好与她的眼神相撞。
他大脑瞬间短路，低下头，闭上
眼，脑海里映射出一盆马蹄莲的
影像。此后，在无数个失眠孤寂
的夜晚，甚至无聊透顶的白天，
那盆马蹄莲总会不时地闯入他
脑海里，摇曳生姿。

马蹄莲养得极好，叶子碧绿

碧绿的。那天，他和她的目光就
在这盆马蹄莲宽大的叶子空隙
间撞上了，像两束激光在那碰撞
出绚丽的火花。

彼时，他刚离婚，她刚失恋。
他是公司里最有才华的男人，她
是公司里最漂亮的女子。他离婚
人人皆知，她失恋无人不晓。

他曾在无数场合中特别是
和小伙伴们聚餐时称赞她的
美，借着酒劲儿说了一句让公
司全体女性都极为嫉妒的话：

“她，是从我家到公司所经过的
五个街区方圆五十平方公里之
内所有女孩子中最美的一个，
没有之一。”更关键的是，公司
里的很多男士也这样认为，只
是不表露而已，见他说出口，也
跟着一起附和。当时，她并没

有在场。但是，他的话却传到
了她的耳朵里。

虽然都在一个大厅里办公，
却不是一个部门，工作毫无交
集，因而，每天相遇基本上是点
头之交。一次，他乘电梯时碰见
了她，电梯里恰巧就他们两个
人。他瞅着她笑了一下，她也笑
了一下，然后低下头，脸竟然红
了。他为那一抹红云痴迷得不
知所措……

后来，便是隔空相望了。尽
管，中间隔着一盆马蹄莲。马蹄
莲摆放的角度恰好，如果任意转
九十度，那宽大的叶片都不会给
他们留下一点空隙。

又过了几天，他突然发现，
那盆马蹄莲往东边挪了一点，
这样他和她的视线之间便毫无

阻挡，想必是保洁员在打扫卫
生时无意中移动的。于是，目
光欢畅地在空间穿梭猛烈地相
撞，却没有谁主动提出约会。
于他而言，喜欢这种朦朦胧胧
的感觉，就像初恋。于她来说，
则甘愿做一只沉默的羔羊，等
待着男人的猎取。

他对她依然只是欣赏，就像
是在看一幅名画，眼睛虽然放
光，却没有一丁点的亵渎。可
她，眼神里却渐渐失去了光华。

一年后，传来她要结婚的喜
讯。公司里的好友，陪着她给大
家发喜糖。他局促地站起来连
说“恭喜恭喜”，眼神又一次剧烈
相撞。那目光撞得他心疼。

他参加了她的婚礼。望着
台上的她，他仍然像从前一样大

度地赞美她，毫不避讳：“真美！”
公司的小伙伴便笑话他：“大才
子失落了吧。”他却摇摇头说：

“从来没奢望！”
他和她的人生都曾有过空

隙，但那空隙却永不重合，彼此
无法填充弥补。他比她整整大
了十八岁，这是他心中跨不过去
的一道鸿沟。

休完婚假，她上班。刚坐到
格子间，便抬头去望他，可是，那
盆马蹄莲横亘在他们视线中间，
而且还转了角度，几片肥大的叶
子组成一堵墙，一点空隙都没
有。

她盯着那碧绿碧绿的叶子，
愣住了。一年多以前，某个早到
的清晨，是她偷偷地把马蹄莲往
东边挪动了五公分。

在一环路高架桥下等红绿灯
时，他的电瓶车忽然断电无法启动
了。手机铃声又响起，他瞄一眼，
还是那个急等着要货的女货主。

他习惯地朝电瓶车坐垫处狠
拍几下，将左右手的挡位和刹把
旋几旋，依然一点反应都没有。

手机铃声刚停，紧接着又响
起。他无奈地腾出手，滑开绿色
接听键。

“师傅你到底怎么回事，二十
分钟可到的路程，这都快一个小
时了！”听得出，女货主的语调火
戳戳的，态度不那么友好。

“实在对不起，这闹心事都赶
到一块，我的电瓶车刚才又坏了，
正在想办法。”他用尽量平和的语
调解释。

“不会是又在扯吧？我之前
问你，你说货物拿错了，返回去调
换，大约迟十分钟送到。现在呢，
已迟半个小时还不见你人影，你
这一趟带多少家货我不管，可你
偏偏把我急着赶时间这单货一直
往后拖。这样吧，师傅，你电瓶车
不是坏了吗，你打个车过来，赶紧
将我那两箱货送到，我也不投诉
你了。”看样子，女货主是真着急。

等到绿灯了，他将电瓶车推到
对面一个单位门口，面向门口保
安：“大哥，我是‘同城急送’送货
的，我这车坏了，能不能推到你们
院子里放一放，我打车把客户的货
送过去，晚点再回来将车子推走？”

“电瓶车啊，在路边绿化带随
便找个空地一放不就行了，反正
是坏的，别人也开不走。”保安没
明说不同意，而是用调侃的语气
出主意。

他知道这不行。如果城管看
见，会被拖走的。

“大哥，这货主要得急，如果
只是被投诉我就认了，但万一误
了人家正事，毕竟心里过不去。”
他继续向保安央求。

“这样吧，你就将车靠到我们
单位围墙边，我这边捎带帮你瞅
着。七点之前能拿走吧？过了七
点我交班可就不管啦。”保安看到
他额上的汗，动了恻隐之心。

还好，出租车用了不到十分钟
时间便到达。他理亏地将两箱货搬
进女货主的后备箱，再将箱子打开，
让女货主查看。验完货，他问：要封
起来吗？女货主嗯了一声。于是，
他又将箱子搬出，拿后备箱里的胶
带，封严再搬进去，码放好。看到他
被汗珠浸潮的蓝色外衣，女货主噘
着的嘴努了几努，还是将想说的话
压下，发动油门走了。

他这才想起，自己预备换穿
的衣服还在电瓶车后座箱子里。
看一下手机时间，离女儿通知的
家长会时间已过去五分钟，现在
打车过去，怎么也得迟到二十分
钟。这是女儿上初中后的第一次
家长会，孩子要求一定要准时。
唉，本来他不打算接这趟单，可看
这路程与方位，依照通常派送时
间计算，基本不会耽误。谁料，提
货出来遇上这么些不顺利的事。

算了，就这身衣服吧，反正女
儿和她同学都提前放学了，一会教
室里都是家长，第一次家长会，熟
人不会太多。他将自己的上衣拍
打几下，拉链拉好，继续拦出租车。

没想到，他进教室时，班主任
老师还未到，家长们在低声交谈
着。他走向女儿的位子，看到课
桌上贴有女儿小名“小雅”字样的
心形纸片，他的心平静了许多。
坐定，他想起什么，赶紧掏出手

机，关了接单APP，又调成静音。
这时，他忽然看见，刚才收货

的女货主也走进教室，并径直走
向他的右边——这个教室里最后
一个空座位。

弯腰坐下那一瞬，女货主也认
出了他。他只好朝她尴尬地笑笑。

“这么巧？”女货主也轻轻嘀
咕一句。

班主任随后匆匆进来，对着
讲稿，依次将家长会各项事项按
部就班主持。一个半小时后，班
主任作总结：“……最后说个事，
有位不愿公开姓名的家长，想给
班上每位同学赠送一套文具。在
此，我代表本班所有老师和同学，
向这位爱心家长致以真诚的感
谢！”

他当即明白，那位家长正是
他身边这位女货主。那两箱文具
就是他刚刚送的货。他向她笑
笑，并投去敬佩、赞许的目光。

当大部分家长离开教室时，
他们才从座位上站起。

“谢谢您，没有给我差评和投
诉；谢谢您，给孩子们的……爱
心！”他轻声说。

“不，不，先前我脾气不好，还
请你别见怪。我得谢谢你和你家
小雅同学，我女儿因身体原因休
学过一年，学习上有很多地方跟
不上。她回家说，班上同学都很
关心她，特别是邻桌的小雅，总
是不厌其烦地给她讲解……这
也是我要给同学们赠送文具的
起因。这事还请你不要说出去，
我女儿也不知道是我买的。我
希望这个班级永远保持这种融
洽互助的美好氛围……我能加
你微信吗？”他腼腆地点点头，点
开自己的二维码。
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《天山共色》
（纸本设色） □王鲁湘

降价大戏连台 广东要对公立医院种植牙“砍价”
继口腔种植体集采价格“腰斩”后，医疗服务费也有望下调


