
诗短意深情谊长， 中华文化
永留芳！ 为提升全社会的文化自
信， 培养广大青少年学习中华经
典诗词的热情， 由招商银行东莞
分行独家冠名赞助， 东莞市语言
文字工作委员会、东莞市教育局、
东莞广播电视台联合主办的 2019
年东莞市“中华诗词大会”于 7 月
3 日正式启动，“诗词达人” 一较
高下。

据了解，2019 年东莞市“中华
诗词大会” 的比赛题库的题目以
语文教材为基础， 根据赛事进程
不同而有所变化，其中，预赛阶段
的题目内容 70%出自课本教材，
课外占 30%； 半决赛题目内容教
材占 60%，课外占 40%；总决赛难
度最大， 参考教材的内容仅占
30%，课外知识占了 70%。看来，参
赛选手想要杀出重围，不光要学好
课内知识，还要熟悉课外的诗词。

即日起至 8 月 31 日，是本次
诗词大会的报名时间， 参赛对象
为小学、初中、高中在校生，以学
校为单位组队参加，每队 4 人。 全
市分为 6 大片区， 每片区将选出
小学组 2 支队（共 12 支）、初中 1
支（共 6 支）、高中 1 支（共 6 支）
队伍进入半决赛， 今年的诗词大
会还特地增设了职业高中组。 根
据安排，初赛将于 9 月举行，总决
赛预计于 12 月 15 日举行。

作为本次活动的独家赞助商，
招商银行东莞分行今年迎来了 15
周岁生日。 据了解，招行自成立以
来就十分关注有关文化教育方面
的内容， 除了帮助客户实现家庭
财富的传承、资产的保值增值，还
不遗余力地打造系列品牌活动，
专注客户的子女教育，推出的“爱
成长” 系列活动伴随客户子女从
幼儿园，一直到毕业实习、社会实
践，活动涵盖“小小银行家”、“小
小理财家”、 金葵花杯钢琴大赛、
海外夏令营、出国留学、高考大讲
坛等。 人生百年，立于幼学。 招行
的“爱·成长”子女教育系列活动
正是传达这样一个理念， 让客户
子女从小培养财商，挥斥方遒，绽
放光芒。

(周晓玲 杨广）
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招商银行东莞分行独
家冠名赞助

2019年东莞
中华诗词大会

开始了

上半年洋房
“销冠”楼盘在高埗

第五城夺年中“销冠”

“环城路之内，单价最低的、社区最大的、万科
最具性价比的首付50万就可买三房两卫。 ”———
早在今年四月份，笔者在各种“靓盘”渠道中频频
见到该句宣传标语，并印象深刻。

公开资料显示，作为上半年东莞楼市住宅网签
成交套数、成交面积“双第一”的万科第五城项目位
于高埗镇东城中路与广场北路交界东南侧，往东经
梨川大桥与莞城万江一桥之隔， 快速到达城区各
地，交通便捷。 并且项目距离东城核心商圈仅5公
里，生活氛围浓厚；整体建筑面积36万平方米，是
东莞万科第五座万人大城，社区规划配套齐全。

这样的区位环境在目前城区价格相对较高，
楼盘稀少的现状下， 该项目成为不少“城区置业
梦” 的选择。 同时石碣、 高埗已经纳入东江滨水
区，该楼盘所处区域也属于是城区。

日前，笔者踩盘来到该项目，从南城行政中心
出发，走在学院路途经东城中路，沿着大王洲桥直
下很快就到了项目现场及安置在同富花园酒店旁

的营销中心。 销售人员告诉笔者，该盘于本月8日
已经加推3号和8号两栋洋房，户型为93-116平方
米的三四房，均价为17200元/平方米。“从面世就
备受置业者关注好评， 高性价比使得项目市场热
度依然不减。 ”该销售人员透露。

笔者了解到， 该项目户型主要为93平方米的
三房及116平方米的四房， 从参观样板房及沙盘
全景可以看到，产品采用十字单体4.0� 设计，基本
上户户朝南、 光线充足。 而该项目上半年热销的
1691套洋房中，三房产品大约占据了三分之二。

销售人员介绍说：“93平方米三房可满足年轻
人刚需的要求，建面不大但功能齐全，总价不会太
大，首付也较为合理。 ”抛除项目那些已经呈现出
来的各种销冠数据不说， 无论是从其项目体量来
讲，还是产品类型、交通区位上来讲，万科第五城
都可以说是为刚需人群准备的优质社区。

种种优势所趋，该项目也理所当然成为上半年
东莞楼市性价比最高的楼盘，不愧年中“销冠”。

据了解， 东莞城区洋房价格逐年攀升，自
2014年突破万元关口后， 洋房套均总价亦不断上
涨，平均高达222万元/套，购房成本高企。 另一方面，
目前城区刚需及首改产品为市场最为畅销产品，但
在售优质洋房产品寥寥无几，而且货量较少，价格相
对较高，加上在大户型产品库存量亦较多，但总价偏
高，高品质高价格是城区楼市新常态。

“城区新项目稀缺一直都是老生常谈的问题
了，所以在城区置业，无论一手新房还是二手商品

房，保值增值的空间依然很大”。 东莞市房地产业
协会秘书长陈骏良告诉笔者。 而东莞中原战略研
究中心总经理车德锐表示：“城区作为东莞发展最
为成熟、配套及交通最为完善的城中心，势必长期
成为人居置业选择。 ”

因此， 在中心城区楼盘少、 土地紧缺的前提
下，未来石碣镇、高埗镇承担城区客流外溢会愈加
明显，整体楼市发展也将促进镇街更新建设，值得
关注与期待。

城区依然为置业首选

自纳入城区片区以来， 石碣和高埗的发展红
利也在慢慢实现， 并出现了置业热潮。 近两年石
碣和高埗频出人气热盘，房价也上涨至目前的1.6
万元/平方米左右。

这两个镇街范围内也频出如万科第五城、阳
光城愉景湾、卓越弥敦道、碧桂园铂公馆等人气热
盘。 这些都离不开划入城区片区的利好、 主城区
需求外溢及交通的通达。

事实上 ，在踩盘之前笔者也了解到 ，在上
半年楼市总结的各项数据中， 除了万科第五
城外， 在高埗镇毗邻的石碣镇 ， 也有一个新
盘备受关注———那就是卓越·弥敦道项目，这
也是品牌开发商今年推出的一个高性价比的
项目。

与万科第五城项目类似， 卓越弥敦道也是主
打“价格牌”。 相较于南城、东城等中心城区房价

动辄单价3万元以上， 该项目15900元/平方米的
价格非常“亲民”。

业内人士表示， 中心城区的刚需住宅一直以
来都供不应求，购房者外溢至周边区域，而高埗
石碣则作为及时雨正好充当了承接购买力外溢
的角色。

但是，值得关注的是，石碣镇可供开发的土地
资源相当稀缺，商住地供应十分有限。 因此，在本
月8日编号为2019WG018的石碣商住地二次出
让， 被首次入莞的美的置业集团以总价12.8亿元
拍下，也是一时热议不断。

业内人士分析，这与今年以来中心城区购房
者外溢，石碣楼市升温有一定的关系。 而高埗镇
的楼市发展不充分， 目前供应以万科第五城一
家为主，整体开发强度较低，不过未来发展潜力
较大。

石碣高埗拥众多“人气盘”笔者查阅东莞中原战略研究中心数据发现，
2019年上半年东莞楼盘（洋房）网签套数独占鳌头的
是位于高埗镇的万科第五城项目———该盘被万科贴
上“年度最高性价比盘”标签，开盘时16000元/平方
米的推货价使之迅速走红，至今依然是城区购房热选。

数据显示， 万科第五城项目上半年共成交
1691套，成交面积为16.98万平方米。 单从套数成
交上看， 足足比占据第二位的海逸豪庭项目多出
了990套；而成交面积则比二、三位的海逸豪庭及
星河时代项目多了6.07万平方米。 上半年项目成

绩如此亮眼，使得业界颇为惊叹。
不仅单盘表现如此，上半年的东莞楼市，万科

可谓“一枝独秀”。 万科上半年有万科第五城、万科
首铸翡翠东望、 万科城市之光等37个在售项目发
力，签约量达53.45万平方米，同比上涨43.31%，占
了整个市场的17.18%，遥遥领先稳坐榜首。

数据显示，上半年万科以53.45万平方米的网
签量夺得东莞楼市榜首，与“亚军”碧桂园拉开了
29.69万平方米的差距，几乎与排行榜第二的碧桂
园、第三的恒大、第四的保利网签量总和持平。

上半年万科“一枝独秀”

没想到吧！
文/图 陈泽煌

不知不觉到了7月份
中旬， 但关于2019年上半
年东莞楼市热议的话题却
源源不断， 各家数据研究
中心的详尽解读亦在日前
纷纷出炉， 引发不少业内
人士讨论。

其中， 万科东莞以上
半年成交量第一、 成交面
积第一、市场占有率第一，
勇夺“三冠”，实力之强让
业界叹服； 且不得不关注
的是上半年全市洋房的
“销冠”， 也为该房企在高
埗的第五城项目所得。
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