
叶镇和在战场上是战斗英雄，退役后成长为东莞公共汽车行业的“尖兵”，
退休后他继续发挥余热，上党课、作报告，成为众多青少年的偶像
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退休后， 叶镇和退而不
休， 常常受邀参加各类主题
党日和爱国主义教育活动，
通过讲党课， 给青少年作报
告， 拍摄爱国宣传片等， 继
续在新的舞台上发挥余热。

近期， 叶镇和参与拍摄
由东莞市委宣传部制作的
《国歌》 宣传片， 引发东莞
市民强烈共鸣。 在拍摄现
场， 不少学生饶有兴致地询
问叶镇和当年打仗怕不怕，
为什么要去当兵等问题， 叶
镇和回答道： “打仗就会有
牺牲， 保家卫国是每个军人
的职责， 特别是当党和人民
需要时， 更要听从召唤。 ”
同样， 在中小学校园作报告

时， 叶镇和也常常用自己的
亲身经历告诉孩子们今天的
幸福生活是无数英烈用鲜血
换来的， 从而教育孩子们要
不忘本， 守初心。 让叶镇和
欣慰的是， 每次交流后， 孩
子们都会秒变“叶粉”， 争
着跟叶镇和合影照相。 孩子
们说： “希望长大后能像叶
爷爷一样， 报效祖国。”

当然， 受叶镇和影响最
大的要数他的外甥。 外甥从
小就喜欢听叶镇和讲他当兵
打仗的故事， 长大后慢慢产
生了“好男儿， 当参军” 的
念头。 2018 年， 叶镇和的外
甥终于圆梦， 成为一名军
人。
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致敬那些年那些人
东莞新闻

随着成都车展的落幕，车展的销
售旺季已经到来，多家车企都推出了
新车。尤其是全新或者换代车型的上
市，对市场的影响举足轻重，部分车
型对车市产生的作用甚至是颠覆性
的。 众多商家表示，众多重磅新车选
择这个时间节点上市， 无疑是看好

“金九银十”的消费市场。业内人士指
出，从市场格局而言，这些新车的上
市预计会对今年“金九银十”的汽车
消费产生重大影响，并吸引更多热衷
追逐新车的消费群体购买。

笔者在厚街国际车展组委会了
解到， 多款新车在国庆车展上亮相。
其中有玛莎拉蒂全球限量版、保时捷
Taycan、 奥迪 Q8、 全新雷克萨斯
RX/RX 加长版、林肯飞行家、全新梅
赛德斯 - 奔驰 GLS、 新一代梅赛德
斯 - 奔驰长轴距 GLC、 全新梅赛德
斯 - 奔驰 B 级运动旅行车、 沃尔沃
新款 XC90、 国产版凯迪拉克 CT5、
全 新 捷 豹 XEL、2020 款 捷 豹

F-PACE、2020 款路虎揽胜运动版、
2020 款路虎 SV、2020 款路虎揽胜
运动版 SVR 等

新 能 源 新 车 包 括 奥 迪 Q2L�
e-tron、 奔驰 EQC 纯电 SUV、 蔚来
ES6、 小鹏超长续航智能 SUV� G3�
2020 款、几何 A、启辰 D60� EV 纯电
版本、雷诺 e 诺、广汽丰田首款纯电动
轿车 iA5、 东风风神新能源车型 E70�
600、风神 EX1、欧拉 R1 青春版、欧拉
iQ、北京现代昂希诺纯电动、东风悦达
起亚全新一代 K3 插电混动。

自主 / 合资品牌新车有斯威
G05、全新一代捷途 X70、别克全新
一代昂科拉、奇瑞艾瑞泽 GX、奇瑞
艾瑞泽 5、一汽马自达全新一代阿特
兹、雷诺科雷缤、长安福特全新福克
斯 Active、长安福特全新金牛座、长
安福特新锐界 ST/ST-Line、 斯柯达
Vision� GT、雪佛兰创界、全新 MG�
ZS、荣威 RX5� MAX、广汽丰田汉兰
达骑士版、 广汽丰田 C-HR� EV、全

新第 12 代卡罗拉、 亚洲龙 AVAL-
ON、卡罗拉双擎 E+、全新 RAV4 荣
放、东风日产第十四代轩逸、广汽本
田皓影 BREEZE、 上汽大通国六版
G20、哈弗 F7� 2020 款、全新哈弗 H6
铂金版、 哈弗 H4� Pro、WEY� 2020
款 VV7、WEY� VV7� GT、 东风风神
奕炫、本田艾力绅混动、全新广汽传
祺 GA6、捷达 VS5、北京现代新一代
悦纳、昂希诺、ix25、东风标致 508L、
长安 CS75PLUS、吉利博越 pro、长安
马自达 CX-5、东风悦达起亚 SP2c。

业内人士分析称，进入 10 月，车
市也将迎来销售的旺季。 各大车企选
择在此时推新改款，势必对销量提升
起到积极推动作用。随着消费群体结
构的变化，车企也会顺势而为，以更
加年轻化、人性化的新产品来抢占先
机。此番新款车型的集中上市也会给
略显沉闷车市再添新柴，助力车企与
经销商大战黄金销售旺季。
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以“实力演绎魅力”为主题
的全新一代传祺 GA6 全民体验
季东莞站活动在道滘竞速赛车
会举行。

全新一代传祺 GA6 凝结了
广汽传祺最新、最尖端的技术与
研发实力，在外观、内饰、智联、
底盘、动力、安全六大方面升级，
可谓是广汽传祺的突破之作，集
大成之作。

新 车 4891 ×1850 ×
1505mm 车身尺寸，2815mm 的
轴距显得大气雅致，前脸采用家
族式全新“凌云翼 3.0”设计，复
以曲面多变的光影雕塑 3.0 造
型，辅以笔挺的上腰线。“一画开
天”科技尾灯，“回旋镖式”后视
镜转向灯与“锋锐机翼式”雾灯，
亦为新车增辉添彩。

内饰上， 全新 GA6 提供米
色和黑色两种配色。座椅为超广
角生态座舱 ，A 柱障碍角仅为
2.8 度， 成就人性化的超宽阔乘
坐视野。同时整个车厢也因为车
身尺寸的原因显得宽阔。中控台
上夺人眼球的连体双屏设计 ，
12.3 英寸液晶仪表显示效果细
腻， 将车内科技感进行一步提
高。 而同为 12.3 英寸的中控屏

则内置了传祺祺云智能系统作
为车机。 同时，搭载哈曼定制高
保真音响，专业调音实现 HI-FI
级别高保真音质。

在安全配置上，新车搭载了
最新研发的腾讯车联智慧系统，
通过深度定制 AI 服务、 智慧生
活、驾驶辅助等，让消费者尊享
更多智能礼遇，例如定制娱乐服
务、出行服务，以及全场景社交
出行服务。

同时，配备驾驶者专属 ID，
提供驾驶者记忆偏好自动设置、
多账号使用、生态应用一键关联
等应用。 全覆盖 L2 级自动驾驶
辅助系统， 提供自适应巡航、前
碰撞预警、盲区监测、全自动泊
车等全方位驾驶辅助。

值得一提的是，新车上市可
享受 6 大尊享政策：凡在 10 月
31 日前购买新车， 可享受 1
万元起首付 、 至高 1 万元贴
息 、 至高 5000 元置换补贴 、5
年免费无限流量 ， 以及 3 年
10 万公里质保 + 赠送 2 年 5
万公里延保，首任车主还享受
8 年免费代步车服 务 + 免费
道路救援。
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“金九”车市整体回暖增幅可期

参拍《国歌》快闪宣传片
退役老兵：内心无比激动

文/图 羊城晚报记者 秦小辉 通讯员 姚颖 陈嘉欣

全新一代广汽传祺 GA6
在东莞区域上市

据了解， 东莞车市进入 9 月
以来蓄势待发， 多个品牌提前备
战车市国庆黄金周传统旺季的到
来。各品牌纷纷推出营销活动，以
刺激购买者消费。

“上周末展厅人气就逐渐回
暖，订车的客户随之增多。 ”一汽
丰田 4S 店销售员小张对笔者说，
店内通过较大的优惠促销和举办
周年庆活动， 展厅客流量回升很
快，最近半个月时间，来店里看车
的人流量明显增加了不少， 销量
也开始上涨。 9 月 1 日至今，该店
已经售出新车 80 多辆。进入 9 月
底国庆节前， 店里每天的销量就
开始稳定起来， 估计销量会再度

上扬。
上汽大众 4S 店市

场部工作人员介绍，9 月
以来， 店里的客流量及
销量都开始往上走了。

“现在每天的客流量是之前的两
三倍， 相信接下来国庆黄金周的
销售会更好。 ”

“金九银十”的到来，经销商
们自然也做好了准备， 纷纷推出
给力的优惠促销备战东莞厚街国
际车展。 同时展厅里也举办限
时团购会、现金优惠、汽车置换等
各类优惠促销活动， 尤其一些即
将改款的车型，优惠幅度更大，超
过万元优惠比比皆是， 让不少市
民心动。“之前一直在观望，现在
促销活动多，天气也凉快了，就想
出来看看，合适就出手。 ”在南城
福特 4S 店展厅看车的王先生说。

随后，笔者走访通用别克、东
风日产、长城汽车、比亚迪、福特、
北京现代等 4S 店了解到，今年的

“金九”开头很好，到店的客人开
始明显增多， 相信销量较上个月
也会有一定的增长。

多款新车为国庆车展助阵

暖场活动丰富展厅人气回升

随着国庆节的临近， 一段由东
莞市委宣传部制作的《国歌》快闪宣
传片被广为传播。 视频中，四名东莞
籍退役老兵佩戴勋章， 与职员、保
安、学生等一起高唱国歌的画面，无
比让人心潮澎湃。“那一刻，我内心
无比激动。 ”近日，视频中的退役老
兵叶镇和接受羊城晚报记者采访时
表示，他希望通过此视频，教育青少
年，不忘初心，铭记历史。

通过采访，记者了解到，叶镇和
不仅在战场上是战斗英雄， 退役后
进入汽车运输企业后， 还是东莞公
共汽车行业的“尖兵”。 退休后，他退
而不休， 经常用自己亲身经历教育
青少年，成为众多青少年的偶
像。 受其影响，2018
年， 他的外甥毅然应
征入伍。

叶镇和 1957 年出生于东
莞石龙镇。 小时候的叶镇和经
常听老师给他讲战斗英雄的
故事， 让他对军人无比崇敬。
18 岁时， 他瞒着家人报名参
了军。 入伍后，叶镇和不怕苦，
不怕累， 日夜苦练射击技术，
成为连队里有名的神枪手。

在一次战斗中，叶镇和所
在部队遭遇敌人火力阻击。 连
长命令叶镇和作为主枪手向
右路进攻。 然而，右路敌人也
配备了轻重机枪和迫击炮，前
进的通道同样被堵。 怎么办？

叶镇和沉着机智，用高速机枪
弧形平射， 打完一段又一段，
在战友的配合下，叶镇和把敌
人打得不敢抬头。 就这样，部
队顺利地冲过了这条火力封
锁线，占领敌人集结点。 战斗
结束后， 团参谋长高声宣布：
叶镇和立了头功，并批准叶镇
和在火线上转为正式党员。

叶镇和因表现英勇获颁
一等功，从班长越级提升为连
长，并被保送到南京军事学院
学习。 后来因父亲病重，他提
前退伍转业回到石龙。

1983 年， 叶镇和退伍转业
回到石龙搬运站， 当上了一名
普通工人。 1984 年， 石龙搬运
站改为石龙运输公司，成为镇属
企业。 彼时，搬运站依托石龙镇
水运码头和铁路货运站，承接大
量政府、企事业单位业务，运输
水泥等建筑物资。“那时候视班
组不同，每人每月能拿到 40 元
-90 元的薪水。”叶镇和回忆说，
那时， 工人们领的钱虽然少，但
是觉悟高，干劲足，每天只想着
把事情做好。叶镇和更不摆任何
架子，与工人们打成一片，深受
工人们尊敬， 一步步被推选担

任至公司总经理的职位。
上世纪 90 年代初，随着陆

路运输的兴起，水路运输弱化，
码头搬运业务直线下滑， 石龙
运输公司几百号工人面临“无
事可做”的窘境。“我当时就感
觉到这样不行，得寻找出路。 ”
1992 年，正值南下广东打工潮
兴起 ，劳动力流动频繁 ，叶镇
和敏锐地捕捉到汽车客运行
业的潜力，提出开拓汽车客运
业务的想法。 没想到，这一提
议获得了公司支部扩大会议
全票通过。 公司最终通过单位
存款加上银行贷款的方式，从

广州购进 10 余辆新客车。 自
从， 石龙汽车运输公司由此进
入发展的快车道。

资料显示，1995 年，石龙汽
运办起了三级客运站， 开设了
省内外十多条线路。 1996 年，
石龙汽运又开通了镇内 6 条公
交车线路， 把石龙全镇公交服
务连成一片。 2006 年，石龙汽
运建起了客运大楼， 初步奠定
了发展格局。 直至 2017 年叶镇
和退休， 石龙汽运已经由仅有
8 台破旧车辆小公司发展成为
拥有 180 多台车辆的公共汽运
龙头企业。

“立头功”火线上入党 破旧图变奠定汽运格局

拍宣传片继续发挥余热

对于汽车行业来说，
每年 9 月都是“丰收” 的季

节， 东莞的车市也不例外。 9 月
底，笔者走访车市发现，随着“金九
银十”传统旺季的到来，东莞市汽车
市场也开始活跃起来， 不仅新车接踵
入市， 借着即将到来的国庆小长假，各
种优惠活动,层出不穷。

荨叶镇和退
役后从事汽车客
运行业工作

叶镇和给青少年讲革命故事

叶镇和（左二）同三名东莞籍老兵合影
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