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在东莞江滨体育公园附
近， 市民可以看到一个在建
的楼盘，总共 4 栋，一字排
开，这就是信鸿御江东岸。

这个楼盘怎么样呢？ 销
售员介绍， 信鸿御江东岸，
位于东江大道旁。 临近东莞
市滨江体育公园， 是东莞城
央交通核心板块地位， 交通
便利。 周边有鸿福、汇一城、
国贸、 东江之星几大繁华商
圈；学校、医疗、休闲、运动
配套完善。 御江东岸的洋房
户型为信鸿经典户型，约 95
㎡三室两厅两卫、 约 120㎡
四室两厅两卫， 南北通透、
户型方正、 使用率高，户户
望江。 目前 3 栋即将开售，
价格尚未定下来。

来自广西的叶小姐在东
莞生活 10 年了，虽然已有两
套三居室的房子，但她一直想
买一套能看到江景的房子，前

段时间， 她终于如愿以偿了。
叶小姐说，今年 4 月份，她到
御江东岸看房，当场就购买了
一套 120 平方米的四房，“我
买这里的房子，完全是因为这
个项目与东江只隔着一条马
路，买一套高层的房子，就可
以天天看江景了，晚上到江边
散步也很方便。 ”

家住万江的陈先生表
示，这个项目的位置不错，临
近滨江体育公园和市民艺术
中心，附近有东江之星、华南
MALL 等商场，能够满足年
轻人购物休闲娱乐的生活需
求，其次周边有上东幼儿园、
东莞市南城区阳光第二小学
等学校， 未来孩子上学也方
便。 但是小区很小， 才 4 栋
楼，均价每平方米要三万多，
这个价格可以在麻涌买一套
别墅了， 另外项目离地铁稍
远，不如东江之星。

业内人士表示， 随着城
市发展， 品牌开发商越来越
关注万江区域， 纷纷入驻该
区域， 越来越多市民选择在
万江置业。今年，万江的土拍
市场依旧火热， 一宗 2.7 万
平方米商住地经过 58 家房
企的激烈竞价后， 最终由世
茂以 16.3 亿元夺下，楼面价
破 1.8 万元 /㎡，仅次于天健
项目楼面价。地块的成交，未
来将拉动房价上涨， 该地区
升值潜力较大。

多个楼盘冲量加推

我和我的招行 ———感动与成长， 东莞
招行 16 载的那些人、那些事

（系列报道五）

难忘的派驻之旅
招商银行东莞分行 刘少斌

2017 年 8 月，我作为审贷
官被派驻战略客户部专职审
查战略客户授信业务。 作为分
行资产业务龙头部门，战略客
户部项目多、金额大、时效急、
情况复杂、专业要求高，我必
须快速调整和适应，投入到战
斗当中：每天审资料、查公告、
搜行研、码报告，烧脑且充实；
走访客户、项目调研、方案设
计、疑难解决，始终保持与经
营团队沟通零障碍、零时延；

10 个月的派驻， 每每想
起， 仍难舍难忘， 内蒙古、宁
夏、湖北、福建，下煤矿、踏草
原……一次又一次说走就走的
旅程， 让我的视野更加开阔。
一次又一次看着团队为客户的
需求奔走、努力，项目的抽丝
剥茧、开放求真，让我明白何
为心无旁骛、专业专注。 在工
作中，我也在不断提醒自己审
批是一份责任，要求自己尽调
更扎实、服务更贴心。

很幸运能有这么一段美妙
的派驻之旅，不仅让我深刻领
略到招行人追求卓越、坚韧不
拔的精神，也让我对工作和生
活有了新的认识。

三年前， 总行“雏鹰计
划”启动，我报了名，从深圳
来到东莞， 开启了和招商银
行东莞分行的缘分。 三年后，
我已深深地爱上了东莞分
行， 爱上东莞分行信息技术
部这个团队。

近几年，随着招行金融科
技战略的不断推进， 分行行
领导高度重视， 整个分行的
科技创新氛围非常浓厚 ，信
息技术部从原来主要负责运
维的“网管”，迅速转变为运
维保障与开发并驾齐驱的复
合型团队。

2018 年初， 分行信息技
术部接到了开发代发分析系
统的任务。 这个项目开发的
难度远比想象中大，所以，我
们成立了“0309 工作坊”项目
小组，进行“铁三角”作业。 项
目小组几乎每天下班后 ，都
要在不足 8 平方米的会议室
热烈讨论， 不断了解清楚各
方的需求。 在项目小组进入
数据建模阶段时， 遇到了新
的难题。 我们找到了总行大
数据实验室， 在总行的帮助
下， 项目组建立了共计 140
多项指标的数据模型。 在软

件开发阶段，根据项目特点，
我们采用了敏捷开发方法 ，
小步快跑， 不断迭代，5 月中
旬系统正式上线， 最终圆满
地完成了任务。 我相信“0309
工作坊” 的小伙伴们一定不
会忘了我们一起奋斗的那段
日子吧。

未来，招行将不断地探索
数字化转型，促进金融与科
技的进一步结合 ，作为一位
IT 男，我也将尽力在这里发
挥所长 ， 实现自身价值 ，为
招行 、为客户贡献出自己的
力量。

今年基金发行市场的热度高
企，尤其是明星基金经理表现出
超强的“带货能力”，多只百亿基
金闪现。 近日，提前结束募集的
工银瑞信高质量成长混合基金
公告成立，以 120 亿元的募集规
模成为年内第 8 只百亿级主动
权益基金，工银瑞信也成为行业
第 5 家旗下主动管理的权益类

基金首发便晋级“百亿军团”的
基金公司。 该基金成立日为 6 月
18 日，合计募集金额达到 119.9
亿元， 有效认购户数达 12.2 万
户。 据 Wind 数据显示，该基金
不仅是今年新基金发行市场排
名第 5 大的主动权益基金， 并且
是今年以来较少有的认购户数超
10 万户的新基金。

工银高质量成长混合聚焦
于经济转型中的高质量成长投
资机会， 由具备 23 年从业经验
的 TMT 大咖张继圣和擅长大消
费挖掘的金牛基金经理袁芳共
同执掌。 据悉，袁芳和张继圣均
为“实 力 派 ” 干 将 ，CP 组 合 在
行业中亦属于“顶级配置”。 其
中 袁 芳 现 任 工 银 瑞 信 研 究 部

大 消费研究团队负责人 ， 拥有
13 年证券从业经验， 擅长大消
费和科技行业的研究和投资，投
资风格均衡， 市场应对能力强。
张继圣作为拥有超 20 年从业经
验的老将，擅长 TMT 投资研究，
投资理念的核心是追求成长，风
格上侧重行业趋势、 周期成长、
平衡布局。

对于工银高质量成长混合的
投资策略，袁芳和张继圣表示，将
重点关注和布局 5G、 云计算、高
端机械设备、半导体、AI、新能源
汽车、工业互联网、消费性电子等
潜力赛道，以敬畏之心砥砺前行，
与中国优秀企业共成长， 共同分
享中国经济高质量发展红利。

（陶丽蓉 杨广）

6 月 30 日， 广发银行东莞
分行信用卡迎来重要时刻，广发
信用卡在东莞地区累计发卡量
突破 270 万张!
� � � � 1995 年， 广发银行率先在
全国发行了首张标准信用卡，并
于同年入驻东莞市场。 据统计，
东莞市目前常住人口规模约为
850 万，而广发信用卡的发卡量
已达 270 万张，市场占比高居榜
首。东莞地区信用卡业务的相关
负责人表示，这是广发信用卡多
年来深耕客户需求，不断完善产
品服务，多措并举提升客户服务
体验的成果。

服务莞邑 25 年来， 广发信
用卡一直致力于为用户打造安
全便民支付消费体系，陆续推出
多款车主卡、航空联名卡、银联
钻石卡 /Visa 无限钻石卡、里程
黑卡等拳头产品，持续在产品丰
富度和权益优越度上极大满足
不同客户群的个性化消费需求。
在发卡方式上，广发银行更是实
现了从传统纸质表申办到实时
在线申请领用的演变，真正实现

信用卡办理流程的“读秒”级效
率，全方位为客户提供“即办、即
享、即惠”的科技体验。

在东莞民盈国贸城、第一国
际、万达广场等各大商圈，广发
信用卡的合作商户随处可见。截
至目前，广发信用卡在东莞地区
优惠商户超千家，覆盖 8 个优质
商圈、500 余家品牌、1000 多个
门店。 同时，“发现精彩”APP 全
面推出“超级广发日”和“城市之
心”等大型线上活动以及大牌周
五 5 折、天天优惠和积分兑换等
知名活动。多方位为持卡人带来
涵盖衣食住行、吃喝玩乐等多方
面的优质体验，广发信用卡已成
为东莞地区消费金融领域的最
佳选择之一。

下阶段，广发信用卡将继续
以用户为中心， 以科技驱动发
展，聚焦用户吃、喝、玩、乐等生
活消费场景，持续提升用户服务
水准，全力优化市民的信用消费
高品质体验，为“湾区都市 品质
东莞”不断贡献新的力量。

(周晓玲 杨广 )

最近一段时间，东莞楼市很是热闹。 不仅多个纯
新盘抓住“中场”时间压哨入市，在售、待售楼盘也纷
纷举办营销活动暖场蓄客，为下半年的开盘、加推等
动作提前做铺垫。

在刚刚过去的端午节期间， 就有美的招商东樾、
招商雍华府、保利松湖和府等8个楼盘或正式开盘，或
首开营销中心。 这些项目销售均价范围在1.8万元/平
方米—2.5万元 /平方米，产品类型较为丰富，既有中
小户型的刚需房源，也有改善型的高层或院墅。这

其中个别楼盘售价有优势， 这对于购房者
而言不仅意味着选房空间更大， 更意味

着能用心仪的价位进行置业。

6 月末，东莞楼市热度随着
气温的走高而上升， 纯新盘一
个接着一个开盘， 包括石碣镇
的美的招商东樾、 万江区的中
海十里溪境， 寮步镇的源悦和
茶山镇的金融街金悦府等，共
计超 2000 套新房源面市。

而在上周 （6 月 22 日至 28
日 ） 房企推货热情也显得热情
非常， 单周全市一手住宅新增
供应就接近千套， 光大松湖云
台、唐商翰林府等 10 个楼盘新
增预售。 笔者从合富研究院了
解到，上周东莞房企集中冲量，
一手住宅网签约 2376 套，环比
增长近七成， 日均网签套数达
到 339 套。 其中，仅 6 月 23 日
至 25 日这三天网签量 （合计
1240 套 ）已接近高位网签水平，
成交表现较为活跃。

据悉， 上周东莞一手住宅
新增供应主要分布于滨海片区
和水乡片区。 而从成交表现来
看，临深片区则相对突出，例如
片区内塘厦镇以御城花园项目
为主，多盘为辅，维持区域成交
引领全市； 黄江镇中泰峰境和
融创公园首府俩盘网签套数突
破百套， 共同支撑着临深楼市
的销量领跑。

另外，笔者在走访中发现，
上周有不少楼盘借“端午”主题
推出营销活动。 据不完全统计，
端午节期间全市约有 26 个楼
盘举办相关暖场活动， 并有 4
家新盘新品齐推。 其中，备受业
内关注的美的招商东樾正式开
盘， 该项目凭地域优势在当天
开盘即收效明显。 另外，加推项
目如首铸御峰华庭、 招商雍华
府及安联尚璟等热楼， 推货节
奏也更为紧凑， 房企为在“中
场” 前压哨冲量丝毫没有松懈
的意思。

笔者了解到，目前全市在售
或待售楼盘共计将近 180 个，均
价最低约 1.3 万元 / 平方米，最
高约 4.1 万元 / 平方米，不同区
域价格跨度较大，预计 7 月将有
多个热门楼盘开放营销中心，新
品房源也有超千套入市。

例如城区的华润·万象府目
前已开放汇一城展厅， 主力户型
为约 95 平方米—143 平方米三、
四精装房， 预计 7 月初开放营销
中心并入市。 华侨城云麓台预计

7 月中旬开盘，计划推出约 90 平
方米—120 平方米洋房。 虎门君
悦东方二期预计 7 月底开盘，将
推约 74 平方米—109 平方米精
装房。 东莞房企“领头羊”的万科
地产也将在 7 月迎来 3 个纯新盘
的营销中心开放， 它们分别是长
安镇的万科瑧山府， 将推约 120
平方米—140 平方米洋房； 大岭
山镇的汉邦松湖半岛， 主力户型
为约 75 平方米—143 平方米三、
四房；寮步镇的万科金域东方，下

来也将有约 78 平方米—120 平
方米刚需洋房面市。

此外，在上半年收官之际有
6 个项目“压哨”拿到预售证，分
别是安联尚璟、 美的招商东樾、
首铸御峰华庭、 招商雍华府、唐
商翰林府及光大松湖云台。 这些
项目共计有 697 套商品房备案
入市， 货量主要集中在城区、水
乡片区，“久旱逢甘霖”的谢岗镇
楼市也终将迎来新项目。

业内人士认为，纯新盘向来

是购房者和业内关注的焦点和
热点，它们的集中入市，对于房
企来说可能并不是“好事”，毕竟
面临的竞争压力又增加了；但对
于购房者来说这却是利好，因为
这即意味着房源的选择更多，又
促使房企不得不“以价换量”让
利购房者， 同时为赢得市场竞
争， 各大房企也将在建筑品质、
社区风格、户型设计等方面下功
夫，凸显自身特色，房源的品质
也更加值得期待。

从市场成交量及推货量不
难看出， 东莞楼市人气正在攀
升，特别是房企“铆足劲”将主打
新品集中推向市场，带动楼市快
速升温，一场置业大戏在 6 月拉
开了帷幕，着实让市民感受到了
房地产市场的热度。

此前， 也有一些不和谐的现
象在东莞楼市上出现， 例如某些
房地产中介、 自媒体和少数业主
渲染房源紧张气氛， 并联合恶意
哄抬楼价、收“茶水费”等等。对此，

东莞市住建局明确表示将坚持“房
住不炒”的决策部署，除了加强对
房地产市场和土地市场联动调控，
下来大力将推动安居工程建设，并
将对当前房地产市场出现的乱象
坚决进行重拳整治， 确保东莞房
地产市场的平稳健康发展。

事实上，影响楼市热度的因
素是多方面的，目前东莞市场除
了受区域规划， 还受地铁交通、
区域商业综合体建设等影响。 值
得一提的是，笔者在和业内人士

的沟通中，多位营销负责人均表
示当前东莞楼市的热度主要是
房企节奏太过统一， 集中供货，
这是将上半年因疫情限制业绩
的影响降至最低的考虑。 但在

“房住不炒”的基调下，市场还是
将以“稳”为主。

一位东莞楼市观察人士告
诉笔者，由购房需求或换房需求
引发的行情具有可持续性 ，因
此，价格方面后续可能会有小幅
反弹。 对于下半年楼市走势，他

表示稳房价一直是政策调控的
目标，相关部门在调控手段及措
施上也非常丰富，因此市场走势
仍是“稳”字当头。

而对于刚需购房群体而言，
还是要根据自身情况来选择合
适的房子。 石碣镇一楼盘营销总
监徐先生建议， 购房者在选购
时，选择区域交通较为便利的楼
盘，无论是对未来的升值还是工
作的便利，相对来说将更有一定
的保障。

楼市“中场”年中冲量
楼盘压轴“6 月底”

“逐鹿”7 月 千套房源将入市

房住不炒 市场基调将维稳

文 / 图 陈泽煌

楼市踩盘

万江楼市潜力无限
在东莞城区片区当中， 万江的地理位置也较优

越，近年来相继吸引了不少房企的进驻，目前万江已
有万科、保利、华侨城、中海、世茂多家开发商进驻。 在
2019 年万江推出 3 宗地，均被大品牌房企拿下，目前
所有均在动工建设中， 其中， 中海十里溪境于今年 5
月份入市，天健万江花园于今年 3 月份举行了开工典
礼，保利天际花园预计下半年面市，2020 年的万江楼
市发展可谓是潜力无限。 近日，笔者走进该区域的中
海十里溪境和信鸿御江东岸等楼盘一探究竟。

近日， 笔者来到位
于万江的中海十里溪境，
营销中心的整体设计别
具一格，吸睛十足。 现场人
气较旺， 不少市民在选购房
子，随处可见销售员忙碌的身
影。 有些看房者等了好一会
儿， 才有销售员过来带其看
房。 在沙盘区域， 销售员介
绍，中海十里溪境是今年的纯
新楼盘，目前在售的是 3 栋、
5 栋，主推 93 平方米 -113 平
方米的精装修洋房，113 平方
米的产品已售完， 只剩 93 平
方米的产品，均价每平方米在
30000 元 -33000 元之间。

在销售员的引领下， 看完
沙盘之后， 经过一个走廊，走
廊两边都是关于“中海”这家公
司的介绍， 接着观看了一个中
海十里溪境的宣传视频， 然后
进入负一楼的儿童乐园场地，
最后来到 93 平方米的样板房。
此样板房为紧凑型的三房两厅
两卫，整体户型方正，采光度良
好，空间布局合理，做到了干湿
分离、动静分离，客厅、卧室、卫
生间和厨房等主要功能间的尺
寸以及比例比较合理， 整体看
起来比较舒适。

在现场看房的廖女士表
示， 她很早就关注这个楼盘
了， 楼盘的地理位置不错，交

通便利， 附近有很多公交车，
以后自驾或者坐公交都 方
便， 项目周边有拔蛟窝幼儿
园，万江第二中学、黄冈理想
中学、万江石美学校、万江中
学、 石美小学等学校， 完全
能够满足孩子的上学需求；
还有华南 MALL， 嘉荣购物
广场等商场，还有万江医院、
东莞市人民医院，东莞银行、
中国建设银行等生活配套设
施，“以后住在这， 日常生活
需求还是能够满足， 所以我
很中意此楼盘。 ”

据悉，中海地产是一家央
企开发商，于 2016 年 3 月通
过并融中信入驻东莞， 并于
2018 年、2019 年成功开发了
中海·云麓公馆和中海·莞
府。 中海·十里溪境是中海于
万江开发的主城区第二大项
目， 共规划 6 栋 ，20 层 -31
层， 主力户型为 93 平方米三
房两厅两卫、113 平方米四房
两厅两卫。

中海十里溪境

信鸿御江东岸

广发信用卡在东莞地区发卡量突破270万张

2012 年冬， 感受着校园
生活的最后余温，怀揣着对社
会的无限憧憬，我与招商银行
东莞分行签订了迈入社会的
第一份“职业契约”，成为了一
名招行人，正式翻开了社会大
学的新篇章。 光阴似箭，恍如
一瞬间，我便在招行度过了职
业生涯的首个“七年”。

2020 年， 突如其来的新
冠肺炎疫情，高速发展的经济
社会被迫按下了暂停键。今年

2 月，正是新冠肺炎疫情的爆
发窗口期， 恰逢 2020 年度的
东莞市社保基金招投标工作
正紧密开展。 由于疫情原因，
日常工作受到一定影响，今年
度的社保基金招投标工作时
间显得尤为紧迫。 面对挑战，
我按捺下内心的一丝慌乱，与
部门专项小组一同迅速行动，
与时间赛跑，紧锣密鼓地筹备
标书的准备工作。

待完成所有的准备工作

时， 已经快是晚上十二点了。
假期的夜晚，办公室显得格外
的宁静， 凌晨零点的办公大
楼， 吹来阵阵微凉的夜风，拂
过脸颊。 回想起来，彼时的疲
惫辛酸，在此刻尽是化为了满
腔感动。招行就是如此神奇的
一个地方，每天都在书写着各
种平凡中的“小故事”。

七年一瞬，我还是从前那
个少年，秉着初心，在招行阔
步前行。

披星戴月的奋斗者 招商银行东莞分行 陈树良

IT 男的招行故事 招商银行东莞分行 刘进辉

今 年 是 招
商银行东莞分行成
立 16 周年。十几年的经
营、稳扎稳打，秉承服务
为先， 不断顺应形势，寻
求突破，为广大客户提供
金融保障。 东莞招行也从
一开始的几十个人成长为
一千多人的专业队伍，越
来越多的招行人在这里学
习成长、收获感动，在岁月
变迁里， 在服务客户的过
程中， 见证着招商银行东
莞分行的发展、壮大。 我们
也邀请了一批招行人，邀
请他们从个人角度讲述与
招行的故事，通过他们来
认识这个注重服务 、
带着创新基因的股
份制银行。

工银瑞信高质量成长首募 120 亿元
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