
每年花几百元
的保费， 就可以获
得上百万元的医疗
保障， 使得百万医
疗受到追捧。 近几
年， 各保险公司推
出 的 百 万 医 疗 保
险， 成为不少消费
者必不可少的配置
之一。 但各个保险
公司的产品各有优
缺点，如何选择也
是个技术活。
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8 月 10 日 ，2020 年度
《财富》世界 500 强排行榜揭
晓， 中国平安凭借持续稳健
的业绩增长，以 1842.8 亿美
元的营业收入位列全球榜单
第 21 位， 较去年上升 8 位，
全球金融企业排名第 2 位，
在中国入围企业中排名第 5
位， 蝉联中国内地混合所有
制企业第 1 位。

《财富》 世界 500 强榜
单被视为衡量全球大型上
市公司最权威的榜单，以公
司年度收入和利润为主要
评定依据。 榜单显示，今年
500 家上榜的全球上市公司
总营业收入达到 33 万亿美
元，创下历史新高，接近中
美两国 GDP 总和。 今年，中
国内地和香港公司数量达
到 124 家，历史上第一次超
过美国（121 家）。

2019 年，中国平安深入
推进“金融 + 科技”“金融 +
生态”战略转型，持续提升数
据化经营能力， 整体业绩及
核心金融业务持续稳健增
长，科技赋能成效显著，生态
赋能效果初显， 综合金融用
户数、客户数、客均合同、客
均利润均有明显增长。 2019
年， 公司实现营业收入同比
增 长 19.7% 至 11688.67 亿
元； 公司归属于母公司股东
的营运利润同比增长 18.1%
至 1329.55 亿元； 归属于母

公司股东的净利润同比增长
39.1%至 1494.07 亿元。 截
至 2019 年底， 公司个人客
户数首次突破两亿，互联网
用户量达 5.16 亿，全年新增
客 户 数 3657 万 ， 其 中
40.7%来自集团五大生态圈
的互联网用户。

中国平安始终践行“金
融为实体经济服务” 的精
神，坚持把实体经济服务作
为出发点和落脚点，通过旗
下的保险、银行、信托、金融
科技等业务，把逾 4 万亿金
融资源配置到经济社会发
展的重点领域和薄弱环节，
包括通过保险保障、提供贷
款 、债权股权计划 、普惠金
融等多种方式，全面助力实
体经济发展。 例如，平安集
团与广东省政府共同发起
成立规模 1500 亿元的“广
东平安发展基金”用于投资
粤港澳大湾区范围内的大
型基础设施包括智慧城市
建设 、高快速铁路 、城际铁
路 、机场等；平安银行发放
实体贷款总额 2.1 万亿元，
较上年末增长 1536 亿元；
平安产险推出“乐企 e 生”
“店家宝”等产品，为小微企
业提供财产保障、人身意外
保障、三者责任保险等保障
服务，帮助小微企业规避绝
大多数常见风险。

（周晓玲 杨文）

8 月 16 日下午，由东莞星火
教育主办的“2020 学霸经验交流
会暨星火教育优秀学员颁奖典
礼”在东莞万江家汇广场举行。活
动现场， 多位中考高考高分考生
与学弟学妹们分享了自己的学习
心得与考试技巧等。

“独立思考，勤于钻研”是广
东省理科前 50 名、东莞中学雷恒
同学的学习要领。雷恒说，高三学
习需要寻找到合适的方法， 调整
学习心态，并持之以恒。 在雷恒看
来，自己并不是天生学霸，取得今
日的成绩是靠持之以恒的学习，
还有良好的学习习惯。“一定量的
练习也是必不可少的， 重要的是
练脑，不是麻木地刷题，要学会多
总结。 ”今年以广东省理科前 50
名的成绩考入清华大学的陈孝国
同学亦来到分享会现场， 主要为
现场的学生和家长介绍了自己的
考试心得。 陈孝国称， 心态很重
要，要以平常心对待考试，另外自
己在学习之余喜欢用跑步这种运
动方式进行解压， 有助于提高学
习效率。

星火教育在读学员曾鸿涛的
妈妈也来到了活动现场， 谈及孩
子的成长教育，她说，养成良好的
生活和学习习惯、 培养孩子的学
习兴趣和学习热情、 营造和谐的

家庭氛围、用心陪伴孩子、制定阶
段性学习目标、 选择合适的培训
机构这几点极为重要。

据悉， 此次在分享会上分享
学习经验的高分考生均曾是星火
教育的学员。

2020 年，一场突如其来的疫
情打乱了各行各业的步伐， 为最
大幅度降低这场疫情对学生学习
的影响，星火教育迅速反应，转变
教育模式， 将线下授课转为线上
授课，实现学生寒假期间“停课不
停 学 ”。 此 模 式 让 星 火 教 育
2019—2020 届学员取得了优异
的成绩。

据不完全统计， 星火教育有
46 位学员的高考总分超 600 分，
15 位学员的高考总分超 630 分，
平均超出本科线 213 分。 中考方
面， 星火教育今年共有 153 位学
员的中考总分超 700 分，19 位学
员的中考总分超 730 分。

此次学霸经验交流会为公益
性质。 记者了解到，星火教育每年
都面向全东莞邀请 一 批“985”
“211”大学的准大学生，组成“学
霸联盟”，邀请他们在学霸经验交
流会上分享学习心得、 考试技巧
等， 助力更多热爱学习的学子朝
各自的目标前进。

（文/图 余晓玲）

8 月 10 日上午， 东莞市第三代社
保卡合作单位签约仪式在东莞市市民
中心隆重举行。 作为本次重点民生项
目的合作单位之一， 广发银行东莞分
行与东莞市人力资源和社会保障局正
式签订了东莞市第三代社保卡合作协
议， 积极助力东莞市社保卡民生服务
功能不断优化与升级。

广发银行东莞分行助力东莞市社
保卡提供市民社保服务已有二十年。
1999 年，广发银行东莞分行与东莞市
社会保障局（现为东莞市人力资源和
社会保障局）开始合作，是东莞市首家
代理当地社保业务的银行。 2000 年 5
月， 作为东莞市最早发行社保卡的银
行， 广发银行与东莞市社保局共同发

行了东莞市首张社会保险卡 。 2018
年， 更是成功推出广发社保卡微信医
保支付功能，在东莞市人民医院、东莞
市中医院、东莞市妇幼保健院、东莞市
第三人民医院及东华医院等多家大型
医院上线运行， 切实有效节省市民的
医疗就诊时间， 为广大市民提供就医
便利， 获得市民的广泛好评。 截至
2020 年 7 月底，广发银行东莞分行累
计发行社保卡 140 万张。

作为本次东莞市第三代社保卡项
目的合作银行， 广发银行东莞分行全
力提供更便利、 更优质的特色社保卡
服务。 客户从申请社保卡到社保业务
办理，都能享受到多种便民措施。 如支
持社保卡即时发卡及补换卡服务，并

为参保人免费配置对账簿， 为老年客
户提供便捷的养老金发放信息查询；
支持电子社保卡领取， 客户足不出户
即可办理社保业务。 另外广发银行东
莞分行的社保客户开卡即可免收开立
主卡或附属卡的开卡工本费， 免收每
月前三笔 ATM 跨行取款手续费，免
收手机银行、网银转账费，并同时享受
社保卡闪付、 小额免密支付等便捷功
能等。

下阶段， 广发银行将全力配合市
人社局全面推广第三代社保卡， 持续
强化第三代社保卡应用场景建设，拓
宽社保卡支付范围，全力实现“一卡多
用、全国通用”的目标，多措并举助力
普惠金融新发展。 （周晓玲 杨广）

有些消费者购买了百万医
疗之后， 认为保障额度足够了，
没有必要购买重疾险。 但百万医
疗险最大的问题是：今年买了百
万医疗险，明年不一定能买到。

据了解，目前市面上不存在
保证续保的百万医疗险。 最多只
有保证阶段性续保，比如好医保
长期医疗、平安 E 生保保证续保
版，保证 6 年续保；或者一次多
保几年，乐享一生 PLUS 一次保
5 年， 微医保长期医疗一次保 6
年。

但是也存在产品停售，也还
是买不了的风险。 目前，有些不
良保险代理人为了产品销售，声
称产品可以保证终身续保。 消费
者在购买的时候，一定要自己阅

读保险合同条款，而不是听保险
代理人的一面之词。

即使没有出现健康问题，产
品也没有停售，但随着年龄的增
长， 保费也是每年都在提升，特
别是中老年人，一年的保费也可
达二三千元。 百万医疗虽好，在
有条件的情况下，可以合理搭配
健康险，进一步降低风险。

最后要提一下，医疗险对既
往症是不赔的。 既往症是指保单
生效前，你已经知道、或者应该
知道自己有的病。 因为既往症属
于确定性疾病，保险本身就是保
概率性事件，把本身概率性情况
变成确定性事件，一般情况下称
之为骗保。 所以这一部分都是不
赔的。

花小钱买

广发银行正式成为
东莞市第三代社保卡合作单位

中国平安位列
《财富》世界500强第21位

工、农、中、建四大行近
日发布公告称，自 8 月 25 日
起， 将对符合条件且尚未办
理定价基准转换的个人住房
贷款进行批量转换， 统一调
整为贷款市场报价。 而东莞
本土银行目前已提前完成批
量转换， 有异议的市民应尽
快与银行联系。

据了解， 符合转换 LPR
的个贷不仅仅是房贷， 需要
同时满足以下三个条件：一
是浮动利率， 二是参考贷款
基准利率，三是 2020 年 1 月
1 日前发放或已签约未发放
的贷款。 对于固定利率、公积
金或者剩余期限不足一个重
定价周期的贷款， 不在此次
转换的范围。 根据人行的要
求，LPR 转换工作原则上在
2020 年 8 月 31 日前完成。
尽管临近期限， 但仍然有不
少市民还没有转换。

根据四大行的公告 ，在
2020 年 8 月 24 日 (含 )前尚
未办理完成定价基准转换的
参考贷款基准利率定价的浮
动利率个人住房贷款（不包
含公积金个人住房贷款 、军
人公积金贷款 、 公积金贴息
贷款）。自 2020 年 8 月 25 日
起进行批量转换。 原合同的
利率定价方式统一转换为以
LPR 为定价基准加点形式

（加点可为负值）。
中国银行广东分行公告

显示， 若是希望自行处理，
可 在 2020 年 8 月 24 日
（含）前 ，通过手机银行、网
上银行和网点的智能柜台完
成转换。 贷款定价基准只能
转换一次，转换之后不能再
次转换 。 若不希望批量转
换， 可在 2020 年 9 月 1 日
至 2020 年 12 月 31 日前往
贷款经办机构协商处理。 建
行、工行公告表示，批量转
换完成后，如希望保持原合
同的定价方式 ， 可于 2020
年 12 月 31 日（含）前通过
手机银行自助转回或与贷款
经办行协商处理。

目前， 东莞农商银行已
完成个人贷款定价批量转
换。 该行微信公众号公告显
示，截至 2020 年 7 月 31 日，
客户若未通过线下或者线上
办理个人贷款（含个人住房
贷款 、 个人商业用房贷款和
个人消费贷款） 定价基准转
换的， 该行对存量个人贷款
定价批量转换为以 LPR 定价
加点形式。 对于统一转换有
异议的客户，可以在 2020 年
8 月 1 日至 2020 年 8 月 20
日期间， 与该行客户经理联
系或前往原贷款发放机构进
行转换。 （周晓玲）

银行通知个人住房贷款
定价基准将批量转换

WCI 纳斯达克上市
战略启动发布会深圳召开

高分考生分享学习经 星火教育学习交流会举行

2020 学霸经验交流会暨星火教育优秀学员颁奖典礼举行

文 / 周晓玲
图 / 王俊伟

余女士近日经历了两家保险
公司医疗产品的理赔， 体验到各
产品的差异。 首先是余女士的母
亲买了一款百万医疗保险， 最近
因病住院，花了 2 万多元，其中有
一项检查在医院没有设备， 医生
推荐去了一家体检公司检查，保
险公司服务人员在理赔的时候就
表示检查不在医院，不能够理赔，
但余女士仔细看了条款， 发现条
款中没有明确检查必须在医院才

给予理赔报销， 最终在据理力争
之下，保险公司还是同意报销。 在
除去社保报销， 以及 1 万元的免
赔额以后， 余女士的母亲最终提
交理赔资料的几个月后报销了
5000 多元。

碰巧余女士的姐姐在另一家
保险公司购买了医疗险， 也是不
久前因病治疗， 在把所有的报销
单据寄到保险公司之后， 几天就
把理赔款打到姐姐账户。 该产品

没有设置免赔额， 特许病房也可
以全部报销，理赔速度快。值得一
提的是， 余女士的姐姐购买的这
款产品保额只有 10 万元，价格也
是相对较高。

从余女士经历的两个产品案例
可以看出， 不同保险公司产品有差
异，消费者在购买保险产品的时候，
除了看价格之外， 还要看好产品细
则，如报销范围、免赔额、免责范围
等，寻找性价比较高的医疗产品。

百万医疗险一般都有免赔
额， 一般保额不高的医疗险则有
一些不设免赔额。 对于消费者来
说，对免赔额并不敏感，但一旦发
生理赔就会发现， 一般的疾病费
用不会很大， 一般几千或 1 万元
左右，如果除去 1 万元的免赔额，
再减去社保报销， 基本上没有赔
付的。 所以消费者在购买医疗险
的时候， 不妨对比一下各家保险
公司产品的免赔额。

如微保的长期医疗， 一般医
疗保额 200 万元，免赔额 1 万元；
重大疾病医疗 0 免赔。 这款产品
还有一点特色就是， 如果没发生
理赔，免赔额每年少 1 千块，最低
减少到 8 千块；如果发生理赔，那
第二年免赔额就是 1 万， 对于健
康人群比较有优势。

有社保购买医疗，更加具备
优势。 如果没社保，买的时候会
比有社保的贵。 不仅如此，有些

保险公司对于没有社保的人群，
会设置更高的免赔额，如某保险
公司同类产品对于有社保的人
群是 1 万元免赔额，没有社保的
人群是 2 万元免赔额。 还有业内
人士透露 ，假装有社保，低价买
保险， 报销时候发现没社保，扣
除免赔额只能报销 60%。 因此，
购买百万医疗之前 ， 要购买社
保，职工社保、居民社保、新农合
都可以。

？百万医疗险如何选择
高保障

案例：不同产品有差异A

免赔额和社保B

续保是个问题C

7 月 29 日，WCI 纳斯达
克上市战略启动发布会在深
圳召开。

国务院参事任玉岭先生
做了重要致辞， 高度赞同企
业具有全球战略思维， 全球
资本进入能让企业的发展更
有远景。 WCI 团队还把握好
5G 发展时势，同时发布了 W

超级 APP， 运用智慧科技的
力量， 为全球投资者带来全
新全面投资体验的同时，拓
宽全球投资新维度！

作为特斯拉汽车上市辅
导团队，凯文·奥利里表示将
带领核心团队助力 WCI 在
全球的资本市场上取得更大
的发展！ （陶丽蓉 杨广）
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