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羊城晚报讯 记者陈泽云报
道：近期有媒体报道称，第一个
进入国家集采的高值医用耗材
——冠脉支架出现紧缺。9月 6
日晚间，国家组织高值医用耗材
联合采购办公室（联采办）披露
2021 年 1月以来冠脉支架集采
中选结果实施的主要情况。联
采办表示，2021年 1-8月，医疗
机构共使用中选产品（全部为铬
合金支架）110 万个，相较集采
前去年同期数量（71 万个）增长
54%，使用总量已超过全国全年
协议采购量（107 万个），患者切
实用上了降价后的支架。中选
冠脉支架总体供应稳定。

均价从过万元
降至700元左右

冠脉支架是心脏介入手术
中常用的医疗器械，具有疏通动
脉血管的作用，是治疗冠心病的
重要手段。据公开资料显示，目
前，我国冠心病患者人数已超过
1000 万，还处于增长态势。而
过去冠脉支架的价格高达万元，
对不少患者来说负担不小。

去年国家组织对冠脉支架
进行集中采购，11 家企业参与
投标，8 家企业中标。支架价
格从均价 1.3 万元左右下降至
700 元左右，其中，最低中标价
仅为 469 元，最高中标价是 920
元。8家企业中，进口企业有美
敦力、波士顿科学入围，国产企
业则有微创医疗、乐普医疗、吉
威医疗等入围，基本覆盖了临床
使用比较多的支架种类。

集采改变原有流通模式

联采办指出，从出厂情况来
看，2021年 1-8月，中选企业已
出厂供应中选支架198万个，达
全年协议采购量的 1.8 倍以上，
为医院实际使用量的1.8倍。出
厂供应量扣除医疗机构使用量
后，流通和库存等环节达 88 万
个，供应充足。从全国来看，各

种规格的支架均有库存。集采
前后，各种长度、直径规格支架
的使用和出厂供应结构与2020
年基本保持一致。

联采办指出，集中带量采购
改变了原有的流通模式，需要生
产、配送、使用等各方加强协
作，改变长期形成的习惯，适应
新的机制，在磨合过程中也暴露
出一些问题，有些问题因改革而
受到格外关注。

“生产、配送与使用方对集
采模式的变化尚在磨合中。”联
采办相关负责人表示，集采前支
架价格虚高，支撑了配送企业提
供“随叫随到”、随时补货加赠
送的“保姆式”服务。集采挤出
流通环节灰色费用后，生产厂
家、配送企业和医院回归正常、
平等的购销关系。新的机制要
求配送企业利用现代物流和信
息技术提升货源投放效率和精
准性，也要求医院加强院内耗材
备货、使用、盘货、补货等环节
的精细化管理。目前，供应链上
各相关方的衔接仍在相互适应
中，也使个别型号支架出现临时
性紧缺。

进一步强化
生产配送能力

此外，值得注意的是，冠脉
支架大幅降价之后，在部分医院
出现了高价药物球囊使用快速
增长的情况。监测发现，冠脉支
架降价后，药物球囊虽然使用总
量不大，但增长速度很快，这既
有临床发展的合理增长，但考虑
到药物球囊价格在2万元左右，
不排除其他非正常因素导致。

对于中选支架供应问题，联
采办将同相关部门、企业和医疗
机构努力解决，进一步强化中选
产品生产、配送能力。为规范药
物球囊使用，联采办还将会同相
关部门规范药物球囊使用，推动
地方开展药物球囊集采，对使用
药物球囊非正常增长的医疗机构
加强监管力度，必要时函询约谈。

联采办回应个别冠脉心脏支架紧缺：
使用量已超全年协议采购量
总体稳定，供应链上各方衔接仍在适应中

三大航上半年亏损大幅收窄

“随心飞”对民航复苏影响几何？
羊城晚报记者 唐珩

日前，民航各家上市公司公
布了 2021 年中期业绩。羊城晚
报记者梳理发现，国航、东航、南
航、海航均现亏损，但比起 2020
年同期，亏损均有所收窄。而吉
祥航空、春秋航空则扭亏为盈。
有关专家表示，疫情期间各家航
司推出的“随心飞”类型产品，为
民航快速恢复注入了元气，对后
疫情时期市场也将有影响。

春运后民航明显复苏

半年报显示，上半年，国航、
东航、南航分别亏损67.86亿元、
52.08 亿元以及 46.88 亿元，但比
起去年同期，分别减少 64.02%、
42.65%及 28.12%。海航今年上
半年亏损 8.8 亿元，比去年同期
亏损大幅减少 91.54%。而吉祥
航空实现净利润1.02亿元，春秋
航空实现净利润0.1亿元。

根据各家航空公司的半年
报，散发疫情仍然是导致航司亏
损的最大原因。根据交通运输
部的数据，春运40天内，民航发
送旅客 3539.8 万人次，比 2019
年下降 51.5%，比 2020 年下降
69.7%。

受此影响，各家航空公司一
季度报告均不大好看，8家上市
航空公司第一季度均现亏损，其
中第一季度国航、东航、南航的
亏损分别高达 62.08 亿元、38.1
亿元和 40.1 亿元，海航为 26 亿
元，而春秋航空、吉祥航空分别
亏损2.9亿元和2.8亿元。

不过，在熬过最“冷”春运
后，今年三月，民航开始快速恢
复。第二季度的清明节、劳动
节、端午节三个小长假，迎来旅
客出行需求的集中释放。“五一”
小长假机票预订出现“量价齐
升”局面，甚至超过 2019 年水
平，航空公司业绩也明显回暖。

基地位于上海的吉祥航空、春秋
航空均在第二季度实现盈利，特
别是吉祥航空，第二季度盈利
3.82 亿元，一举扭亏为盈，上半
年总体盈利过亿元，成为上市航
司中表现最亮眼的。

“随心飞”产品潜力
仍可挖掘

各家航空公司推出的“随心
飞”产品为民航快速恢复注入了
元气。民航专家林智杰在接受羊
城晚报记者采访时表示，“随心
飞”系列产品的推出，特别是“随
心飞”首创者东航推出3000多元
的无限次飞行产品，并开放航班
所有座位，力度在全球来讲都是
前所未有的。这样的产品除了落
实“复工复产”国家号召外，更是
刺激了旅客出行的信心，让更多
旅客选择恢复出门旅行。

民航专家王疆民也对羊城
晚报记者表示，疫情期间各家航
司推出的“随心飞”类型产品，对
未来后疫情时期市场进一步发
展也有着深远的影响：“‘随心
飞’除了利用空余座位吸引旅
客，也挖掘了新的市场，让一些
没有坐过飞机的旅客也有机会
乘坐飞机。而且这类产品把运
价体系和服务体系更好地结合
在一起，同时把网络、人工智能、
大数据等先进技术运用其中，让
旅客更便利，选择更多，服务类
型也不再是千篇一律，活力充分
显现。”

不过，随着中国民航逐渐从
至暗时刻恢复，航空公司的“随
心飞”类产品也逐渐从市场上消
失了。林智杰认为，“随心飞”虽
然有很大的创新价值，但是并不
能为航司带来明显的利润，也不
能带来很大的现金流。虽然能够
带来不少的增量旅客，但财务价

值有限。此外，今年以来，国内出
现多次散发疫情，国家需要以限
制人员流动来控制，这与“随心
飞”的产品不是特别的匹配。“未
来‘随心飞’类产品基本不会有，
或者说越来越少吧。”林智杰说。

王疆民则对记者表示，“随
心飞”类产品仍有许多可圈可点
的地方，未来可以形成一个新的
服务种类，在继续在挖掘新市
场、利用空余座位和更广泛使用
新技术方面发挥作用。

民航业恢复能力增强

旅客的出行信心逐渐恢复，
但国内散发疫情对于民航未来
的 发 展 前 景 会 造 成 怎 样 的 影
响？羊城晚报记者梳理发现，民
航业的恢复能力越来越强。国
航、东航、南航、海航、春秋、吉祥
这六家航空公司，国内客座率同

比均有大幅上升，均为 70%以
上，最高的春秋航空上半年国内
客座率甚至达到了83.52%，增长
了 9.2 个百分点。此外，多家航
空公司的半年报提到，旅客的出
行需求在每次限制放开后便快
速反弹。

2020年，全球航空业一共仅
有不到 60架客机交付。而今年
上半年，中国各家航空公司也开
始为机队更新换代。这些较新
型号的客机无一例外具有更好
的经济性能和舒适性，航空公司
可以籍此在节省油耗成本的同
时吸引更多旅客。

王疆民认为，虽然今年航空
市场又遭遇了春运、暑运两波疫
情，但目前来看，国内疫情防护
和预防的措施办法也越来越有
效：“特别是对于三大航而言，困
难还很多，成本问题更明显，持
续的疫情反复以及国外疫情依

然严重，都是不容忽视的问题。
不过，现在国际民航组织和航协
也在积极协调国际航线的开通，
相信各方合作，以及疫苗发挥的
作用，市场恢复仍然是大势所
趋。所以，我对国内民航的未来
发展是持乐观态度的。”

“今年以来，其实我对整个
民航市场的复苏相对来说比较
冷静。”林智杰则对记者表示，德
尔塔变异病毒的传播力有所提
升，“疫情防控政策可能会趋严，
而国际航班航线也没有放松的
迹象，这对于民航而言是个挑
战。”林智杰认为，从今年上半年
航空公司的表现来看，能看到一
些明显的区别：“三大航司的底
子比较好，身体比较强健，但是
利润表现一般。部分民营航司
的身体相对比较弱，也借不到很
多钱，但是财务表现相对来说还
是比较好。”
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“金穗先锋”实干笃行显初心
记农行广东分行高级专家、茂名分行党委书记、行长梁福乾

从普通基层员工，成长为茂名分行党
委书记、行长，梁福乾获得了农行广东分行
“功勋员工”和农行“金穗先锋”称号。作为
土生土长的广东茂名人，梁福乾担任农行
广东茂名分行党委书记以来，他团结带领
全体干部员工在金融服务实体经济、服务
“三农”和社会民生的过程中，奋力书写农
行的责任担当。

金融是经济的血液。实
体贷款投放量是衡量一家银
行对当地实体经济支持力度
最直观的指标，而“放得出、
收得回”则是银行对信贷风
险控制最基本的要求。受实
体经济增长放缓、不良贷款
从严追责等影响，农行广东
茂名分行信贷队伍曾一度出
现担当不足、畏贷怕贷的情
绪，导致实体贷款投放放缓、

竞争力下降。
面对这种情形，2016 年底

担任农行广东茂名分行党委
书记后，梁福乾说道，农业银
行支持实体经济发展是义不
容辞的政治责任，也是农行社
会价值最重要的体现，必须将
实体贷款投放作为最基础的
工作强力推动、坚决突破。

在他的带领下，农行广东
茂名分行奋力推进全辖网点

办理实体贷款、一行一月两户
法人贷款、信贷队伍梯队培
养、优化实体贷款办理流程、
规范贷款办理尽职免责等措
施，实体贷款投放全面提速、
增量屡创新高。截至 6 月末，
农行广东茂名分行实体贷款
余额 371.6 亿元，比 2016 年底
净 增 256.6 亿 元 ，总 量 增 长
224%，为实体经济发展持续
注入“金融活水”。

打赢脱贫攻坚战，全面建
成小康社会是党中央国务院做
出的重大决策部署。对此，梁
福乾知责于心、担责于身。

一方面，狠抓扶贫小额贷
款投放工作。梁福乾经常与扶
贫干部、镇级等联系，凝聚多
方合力，全力推动扶贫小额贷
款投放。截至2020年末，农行
广东茂名分行扶贫小额贷款共
投放 11780 万元，在当地同业
中占比 55%，获得当地政府和
监管部门的一致好评。

另一方面，狠抓产业扶贫工
作。梁福乾深入了解茂名特色
农业产业发展，按照“农行+特
色产业+建档立卡贫困户”的

“产业带动”思路，以畜牧、水果、
水产、甘蔗、橘红等特色农业产
业为重点，先后支持了茂名建国
生态农业、高州顺达猪场、高州
宝江农牧发展等产业化龙头企
业，同步带动建档立卡贫困户就
业。截至2020年末，共发放产
业带动扶贫贷款10322万元，累
计带动贫困户471人就业。

对于农行广东茂名分行定
点扶贫挂点村——广东信宜市
镇隆镇俊耀村，梁福乾先后多
次带队实地走访调研，深入细
致了解并积极推动解决贫困户
困难。近年来，他通过组织员
工募捐、发动企业捐赠等形式
筹措扶贫资金 90.2 万元，采取
派出驻村干部、开展消费扶
贫、组织员工对贫困学生“一
对一”帮扶活动等形式，大力
推进精准扶贫工作，助力脱贫
攻坚目标如期实现。

“农行姓农、根在‘三农’，服
务‘三农’是党中央赋予农行的
光荣使命，服务乡村振兴我们必
须勇立潮头、当好排头兵！”作为
一名老党员、作为农民的儿子，
梁福乾对农村、农业、农民始终
怀着真挚、深沉的感情。

“三农”工作与其他工作不
同，要到偏远的村镇，要与农民
打交道，工作量大，工作难度高，
条件艰苦，需要付出更多艰辛的
努力、汗水和心血。他带头思
考、撰写《我想起了饶才富》一
文，发给农行广东茂名分行全体
员工学习，要求该行上下传承和
弘扬饶才富奉献社会、忠于职
守、清正廉洁、秉公办事的精神，
以深厚的为农情怀，全力以赴助
力乡村振兴。他坚持带头下乡
调研，利用周末时间，走乡村、访
农户，了解乡村振兴推进情况，
了解农业产业发展、农民创业致
富融资需求，进而制定针对性的

工作措施。长途跋涉走村入户
十分辛苦，但在梁福乾看来不值
一提：“再苦苦不过红军长征，再
难难不过湘江战役。”

金融助力“产业兴旺”，支持
现代农业提档升级。梁福乾紧
跟茂名现代农业产业园建设和
农业产业发展步伐，充分利用差
异化的信贷政策，面向农业龙头
企业、农业产业园实施主体、入
园企业等，以“信用”“信用+担
保”等多种形式，大力支持现代
农业发展。截至6月末，农行广
东茂名分行共支持当地农业龙
头企业58户、发放贷款5.8亿元，
共支持8个现代农业产业园、
1074户入园企业和个体户、发
放贷款8.4亿元。

广东高州市丰盛食品公司是
高州市荔枝省级现代农业产业园
项目实施主体之一，2020年初因
经营规模扩大、突发疫情冲击等
影响，资金周转困难。有类似情

况的企业远不止这一家，梁福乾
对此特别重视，迅速组织相关部
门研究制定金融服务方案，以信
用贷款的形式及时帮助客户渡过
难关。丰盛食品公司负责人罗先
生说：“非常感谢农行及时发放

‘农园实施主体贷’及‘农业龙头
贷’信用贷款750万元，解决了燃
眉之急，现在企业的经营不仅恢
复了正常，规模还扩大了，荔枝远
销全国乃至世界，大大提升了茂
名荔枝品牌的知名度。”

面对农民融资难、融资贵的
问题，2020年农行创新推出整村
推进农户信息建档产品后，梁福
乾迅速以最大力度、最快速度在
全辖推广。面向农村从事养殖、
种植、农产品加工等农户，大量投
放免抵押、免担保的“惠农e贷”信
用贷款。截至6月末，农行广东茂
名分行累计建档行政村1099个、
全市覆盖率达58%，已建档农户
7.38万户、发放贷款19.3亿元。

支持实体经济显担当

支持脱贫攻坚展初心

支持乡村振兴立潮头

实现高质量发展需要全行
员工团结拼搏、担当奉献，同
时更需要组织心系员工，关心
关爱员工工作、生活和成长。
2017年起，梁福乾将“健康、和
谐、正能量”作为农行广东茂
名分行的企业文化建设目标，
时刻把员工放在心上，着力让
员工管理更有温度，员工关爱
更有力度。

近年来，他通过组织优秀
党员、中层干部、青年员工等
赴红色教育基地现场教学等
方式，抓实队伍党性锤炼，锻
造队伍忠诚、干净、担当的政
治品格。他利用主题党课分
析国内外局势，让全体员工了
解国情，脚踏实地。通过持续
推送“两弹一星”等爱国科学
家感人事迹、邀请专家讲抗美
援朝战争、观看爱国主义电影
等活动，引导全体员工爱党爱
国，积极奉献。此外，他还关
注员工的文化修养，通过持续
导入传统文化课程，引导广大
员工修身养德，向上向善。

“员工，是我们最大的财
富。”梁福乾这样说，也在这样
做。他始终关心关爱员工，主
张合理安排员工休工龄假，提
升员工的幸福感、获得感。他
还积极推进网点ATM集中加
钞、试点大额现金超柜集中加
钞、加钞项目外包、柜员尾箱
日终存放网点项目等工作，切
实为基层员工减负增效。“职
工小家”的建设，不仅丰富了
员工的文体活动，也让员工在
岗位中感受家的温暖。此外，
梁福乾定期慰问困难员工，帮
助员工排忧解难。

百舸争流，奋楫者先；初
心如磐，笃行致远。在“十四
五”的新征程上，梁福乾表示，
他将全面贯彻新发展理念，继
续以敢为人先的闯劲、一往无
前的拼劲、久久为功的韧劲，
争取为实现高质量发展做出
更大的贡献。

关心关爱基层有温度

梁福乾到广东茂名天源石化公司走访调研了解
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