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接下来黄金走势将何去何从？
东莞建行理财专家认为，黄金是一
种天然货币，是一种硬通货，被国
际所认可，在任何一个国家和地
区都有变现价值。目前美联储加
息路径以及美元是否见顶依然存
在变数，这次黄金反弹后如果回
撤不创新低，可以逢低配置实物
金和积存金仓位。黄金在下一轮
美联储加息前可能都将维持震荡
格局，区间在 1850-1680，随着加
息节奏逐步落地，年内有望继续
上涨。

中信银行东莞分行理财专家

表示，展望下半年，黄金的冲击已
过，随着实际利率的走低以及美
国经济衰退的担忧，黄金有望再
度 走 强 ，当 下 增 配 黄 金 时 机 再
临。当前美国的通胀问题已经引
发美联储的高度关注，目前采用
前置的加息举措，下半年加息进
入后半程，有望带动实际利率回
落，从而利好黄金走势。长期以
来，黄金被视为一种对冲通胀的
工具。在高风险时期，黄金还能
够提供正向回报，并降低整体投资
组合的损失。当前，黄金的战略性
配置价值得以进一步显现。

7月 30日，东莞平安人寿在康
帝国际酒店举办“创业故事大赛暨
卓领·优+护航轻创业计划”人才招
募发布会，向社会各界发出邀请，
招募有抱负、有学识、敢想敢为的
青年才俊，助力其成为专业化、职
业化的私人财富规划师或保险企
业家。

“是人才，进莞来”，东莞立足
“双万”新起点，向四海贤才发出
诚意的邀请，欢迎海内外人才投身
粤港澳大湾区建设。作为本地大
型险企，东莞平安人寿积极响应政
府号召，重磅推出“卓领·优+护航
轻创业计划”，以实际行动引进人
才，促进社会就业。

据了解，该 计 划 以 重 磅 资 源
投入为优秀人才提供行业领先
的 福 利 待 遇 、多 层 次 的 培 养 体
系、全方位的平台支持，致力打
造“ 高 素 质 、高 绩 效 、高 品 质 ”
的“三高”队伍。

在收入方面，“卓领·优+护航
轻创业计划”为新人提供专属补贴
支持：最长 18个月的训练津贴，月
度最高可达 6万元；在新人入司的
12个月内还提供护航津贴，保障代
理人转行收入，部分城市达到优
秀标准就可以获取每月 2 万元；
针对高绩效的顶尖新人，符合条
件的，一次性奖励 20 万元。在培
训方面，平安人寿打造多层次的

培养体系，专注培养保险行业精
英。卓领·优+专属培养体系覆盖
新人培育期、发展期、晋升期，帮
助新人掌握职涯发展每一阶段所
需的职业技能。在平台方面，平
安人寿依据个人意愿及特质提供
两条职涯发展路线，助力每一位
代理人实现事业突破。个人销售
路线聚焦个人成长，新人不仅可
以成为专业化保险销售精英，还
可以依托平安人寿平台，成为客
户的生活助手；团队管理路线提
供晋升发展平台，支持优秀人才
实现低成本转型，做“保险团队管
理者”。

（周晓玲）

建行东莞恒兆支行日前开业。结
合“金融+科技+生活”三位一体的理
念，恒兆支行将金融服务与商务中心
主题有机融合，构成东莞首家以服务

“商务中心”为主题的特色网点。
据了解，恒兆支行地处东莞新城

市中心区，是大城区近年发展的核心，
周边分布30余栋高端写字楼，多个高
档小区。恒兆支行依托东莞国际商务
区这一重要载体，高标准建设，强化综
合服务功能，整体定位坚持以服务商
务商业为主导功能。该网点围绕商务
中心客群专属打造 24 小时政务服务
区，能够为客户提供上百种政务服务，
涵盖商务中心客群高频办理的创业、

就业、安居、教育、医疗、养老等综合政
务服务。

建行东莞市分行有关负责人表
示，该行强化客户经营理念，通过全链
条“金融+场景化”生态服务，强化重
点客群与场景经营相融合。高度重
视物理渠道布局规划，做到早谋划，
早布局，充分考虑网点所在区域的经
济发展现状、未来发展趋势、客户流
量情况等因素，恒兆支行应运而生。
建行东莞市分行将以恒兆支行开业
为业务发展新起点，着力构建新金融
产业生态圈，走出一条符合自身资源
禀赋、区域特色、产业特色的金融发展
之路。 （周晓玲 魏桓城）
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东莞建行首家“商务金融”
特色网点开业

不少市民都会选择
投保普通家庭财产保
险，为自己的财产提供
一份保障。但是一些消
费者购买家财险的时
候，对该保险的认知还
存在一定的误区，甚至
碰到“遭拒赔”和“花冤
枉钱”的尴尬。本期“以
案说险”，笔者就通过实
际案例带领大家更好地
认识家财险。

东莞平安人寿广招四海贤才

黄金虽然是硬通货，但近
期价值波动较大，如 7 月以来
这一波下跌，幅度超过 10%。
可见黄金投资也有风险。投
资者应如何购买黄金，才能有
效 保 值 增 值 ，降 低 投 资 风 险
呢？

中信银行东莞分行理财
专家认为，实物黄金适合长线
投资者以及有馈赠和收藏需
求的市民。积存金可以不用
提取实物，实现线上电子交易
投资黄金，适用于有一定黄金
投资经验和有一定风险承受
能力的投资者。

东莞工行理财专家表示，
配置思路方面，根据世界黄金
协会建议，家庭资产配置 5%-
10% 黄 金 可 有 效 分 散 投 资 风
险。具体投资策略，可分批布
局、逢低买入，持续进行黄金
定投，这样可以有效平滑投资
成本，降低风险，积少成多，帮
助资金投资者轻松实现财富
积累。价格合适时，也可以通
过主动买入提高黄金资产配
置比例，金价上涨可以卖出实
现 盈 利 。 但 投 资 者 也 应
牢记：市场有风险，投资
需谨慎，建议理
性投资。

自 3 月份创下
2070美元/盎司的高
点后，国际金价一路
震荡下跌。截至 7
月 20 日，纽约商品
交易所黄金期货价
格 收 于 每 盎 司
1694.3美元，创下近
10个月新低，近日略
有回升。笔者走访
市场及东莞多家银
行了解到，7月份以
来，东莞市民投资黄
金的热情大涨，金首
饰和金条销售量明
显上升。

黄金接下来走
势如何？投资者怎
样参与黄金投资才
能降低风险？笔者
带着这些问题采访
了多家银行的理财
专家。

东城市民刘女士于7月21日在海
雅百货商场某店购买了金首饰。当
天，商场一楼各金店比往常更热闹，刘
女士挑选了两对金手镯和一条手串之
后排队买单，排队人群中不乏购买金
条的消费者。据了解，虽然金店的金
条比银行的更贵，但因图案设计有寓
意，不少市民有结婚、生子、贺寿、纪念
等需求，也乐于买单。

刘女士告诉笔者，7 月 21 日当天
的金价是每克483元，每克优惠20元，
也就是 463 元，比金价下跌之前每克
便宜 50 元左右。了解到近日金价有

所上涨后，刘女士表示庆幸自己当时
果断出手，省了一两千元。

7 月 30 日下午，笔者走访南城海
雅百货一楼各品牌金店看到，虽然现
场人流不多，但陆续有人在咨询购
买。当天价格已有所回升，包括周大
福、周生生、老凤祥、振金行等金店当
天金价都是498元/克，优惠幅度各有
不同。如周大福是每克减15元，优惠
力度减少，相比一周前每克涨了 25
元。老凤祥客服人员告诉笔者，7月以
来销售量都很好，虽然价格有所回升，
但当天买的人还是不少。

笔者从东莞几家银行了解到，近
期，投资者购买金条的热情高涨，金条
销售量增幅明显。

“近期，金价出现较大幅度回调，
市民投资黄金热情较高，很多客户想
要逢低买入实物金条。”工商银行东莞
分行有关负责人表示，“从我行数据来
看，7月份以来，工行东莞分行如意金
配置量突破42公斤，同比增加近36公
斤，销量为往年同期的 6.7 倍，增幅明
显。”

“询问实物金条的客户非常多，近
期我们厚街支行、鸿福支行、世博支
行、清溪支行等支行都有客户大批量
购买黄金。”中信银行东莞分行有关负
责人表示。

而东莞建 行 有 关 负 责 人 也 表
示，近期金价回调，但仍处于阶段
性低位，客户对于投资金条的关注
度 大 幅 提 升 ，咨 询 金 价 的 客 户 增
多，投资金条成交量对比去年同期
有明显提升。

据了解，银行的投资金条由于是
直接烧铸，几乎没有加工，因此更加接
近实际金价。如7月27日建行投资金
条报价为每克392.6元，比金店金条每
克便宜了 40 元左右。不少投资者选
择在银行购买投资金条。

在银行购买金条的市民李先生告
诉笔者，近几年他都有购买金条的习
惯，每年买一点。最近看到金价回调
比较明显，就过来银行买一些。

对于投资者来说，购买金条是
投资黄金最直接的方式。但实物黄
金对保存方法有一定要求，也存在
储存安全风险。事实上，参与黄金
投资除了有实物金条，还有金币、积
存金、黄金ETF等方式。

以建行为例，该行黄金投资方
式有购买“建行金”投资金条、易存
金和积存金。“建行金”是中国建设
银行个人黄金业务的统一品牌名
称，也就是实物黄金。而“易存
金”是建行以实物黄金定期定额
买入为主的服务，客户可通过理
财卡等交易介质开立定投专用账

户，对已买入黄金份额进行赎回、
兑换等操作，不需要将实物黄金
拿回去储存。此外，建行积存金
以 Au9999 实物黄金资产对应的
特定权益为投资对象，每月投资
金额固定，按日买入，每月 500 元
即可投资；投资收益随时可查，赎回
即时到账。

据了解，银行渠道投资黄金主
要是金条和积存金业务。积存金是
以“日均价格灵活定投”的低风险黄
金投资产品，以日均价格进行黄金
积存，可最大限度地规避金价波动
的投资风险。

配置5%-10%黄金
可有效分散
投资风险

专家建议

商场 金店之中顾客不少

银行 金条成交量明显上升

投资者 多种方式可投资黄金

走势 年内有望继续上涨

买得越多
赔付越多
家财险误区家财险误区
知多少

下半年金价向何处去下半年金价向何处去？？

案例：
笔记本电脑被盗保险公司拒赔

张先生在一家保险公司投保普通家庭财产
保险（未附加室内盗抢 保 险），保险金额为 10
万元，同时又在另一家保险公司投保一份性
质类似的家庭财产保险，保险金额也是 10 万
元。张先生的房屋在保险期限内发生火灾，
造成其房屋及其室内装潢损失 4万元，张先生
及时联系保险公司，保险公司到达现场取证
后，没多久就将赔偿款交给张先生，两家公司
各赔偿2万元。

此后，张先生家遭窃，丢失笔记本电脑，他
及时向保险公司报案，保险公司认为笔记本电
脑被盗不在保险范围内而拒赔。这使张先生很
疑惑，自己投保的保险在理赔时怎么与自己认
为的不一样了呢？

专家：
盗窃不属于财产险保险责任

东莞太平洋产险专家分析认为，案例中张
先生的笔记本电脑虽然属于家财险的保险财产
范围内，但是盗窃并不属于保险责任内，所以不
能进行理赔。如要扩展盗窃的保障风险，需附
加室内盗抢保险。

据了解，家财险能够承保的保险财产有自
有居住房屋、室内装修、装饰及附属设施以及约
定的室内家庭财产，便携式家用电器、现金及贵
重物品等。

家财险的理赔范围有火灾、爆炸；雷击、台
风、暴风、暴雨、龙卷风、洪水、雪灾、雹灾、冰
凌、泥石流、崖崩、滑坡、地面突然塌陷；飞行物
体及其他空中运行物体坠落；不属于被保险人
所有或使用的建筑物、其他固定物体发生倒
塌；为抢救保险财产或防止灾害蔓延，采取必
要、合理的措施而造成保险财产的损失；施救
费用。以上可以看到，家财险的理赔范围主
要是自然灾害和发生意外，盗窃不在保险责
任范围内。

若是想获得更加全面的保障，可以购买一
些常见的附加险，如附加室内盗抢保险、附加
水暖管爆裂损失险、附加家用电器安全险、附
加家居玻璃意外破碎保险等。被保险人可以
自愿选择投保，扩大保障范围，更有效地降低
风险。

上述专家还指出，张先生同时在两家保
险公司投保家财险，属于重复投保。根据保
险的“损失补偿”原则，只能按照实际损失
分别由两家公司按比例赔付，不能超额获
赔。

有消费者认为，为家庭财产高额投保（即超
出实际价值进行投保），甚至多买几份保险，万
一出现损失，就可以得到更多的赔偿，这其实
是一个误区。家财险的理赔按照实际损失赔
偿。若实际损失少于保险金额，则按实际损失
赔偿；对于重复投保的，各家保险公司将按照
各自承保金额按比例赔付，被保险人不会获得
超额赔款。

因此，消费者在投保时，要根据自己保险物
品的实际价值来投保，不要不足额投保，当然也
没必要高额或是重复投保，以减少没有意义的
支出。

提醒：
并非屋内所有财产都在承保范围

有些消费者认为，投保了家财险，房子内所
有的财产损失都能获得赔偿。事实上，一些物
品保险公司是不保的，并不是发生的所有事故
保险都能够理赔。

据了解，家财险承保的保险财产主要包括
房屋及其附属物、室内装潢和室内财产等。一
些物品是不保的，如邮票、古玩、古书、字画等
艺术品、收藏品；有价证券、动物、植物、盆景以
及烟、酒、食品、药物、日用消费品；手表、笔、打
火机；汽车、摩托车、三轮车、自行车、电动自行
车、助动车、游艇等各类交通工具；无法鉴定价
值的财产。值得注意的是，处于紧急危险状态
下的财产和个人所有的违章、私建房屋也是不
保的。

另外，消费者在购买家财险时，应详细了解
责任免除的情形或事故，了解哪些情况是不能
够获得保险理赔的，避免花冤枉钱。

▲投资者在银行体验金条仿真品
◀工行推出的系列黄金产品


