
走
访1 新赛格撤场了 曾多次改造但难掩萧条

2023 年 11 月 29 日，新赛格电子城的大门正式上

封，宣告这个经营了25年的电子元器件商场就此关门

结业。

这座位于岗顶天河路北侧的电子批发城于 1998

年开业，是广州电子元器件一站式交易的重要场所，各

种新奇潮流的电子尖货都能在这里找到。

2015年前后，新赛格便逐渐放弃了做电脑方面的

生意，将主营业务转向安防设备、LED照明和仪器仪

表等，这是新赛格“遇冷”后的一个转型，但业态依旧单

一、传统。

新赛格遇冷8年，关门只用了8天。

据这里的租客透露，他们2023年11月21日接到

通知，限期一周搬离。“通知3天后，大厦就停掉了办公

用电，想再抓紧做几天生意也不行了，只能赶紧搬，但

搬走能减半个月租金。”一位姓祝的档口老板说。由于

还有大量的货囤在手上，老板们只好临时搬到了旁边

龙苑大厦的高比雅电子城。因为规模小得多，老板们

把这里称作“方舱”。

到2023年11月29日，新赛格便人去楼空，大门上

多了一纸封条，加盖兆隆实业有限公司的公章。

“在新赛格十来年了，对那里也有感情，根本也没

想搬。”祝老板说，其实这里并不属于新赛格，“等于是

新赛格当‘二房东’，然后划分档口再租给我们，现在新

赛格不干了，我们只能搬走。”

也有趁着新赛格关门而彻底放弃生意的小老板。原

本做安防生意的刘老板认为，新赛格的柜台太老旧了，他

自己都常常感觉压抑，顾客越来越少很合理。“早就干不

下去了，一天到晚也没几个人来买东西，大多就是过来看

看，很多人看完就去网购了，因为线上线下没有区别。”

事实上，为了应对电商的冲击，新赛格曾进行过

多次改造，试图吸引更多消费者和商家。可惜，这些

努力并没有改变市场颓势，新赛格最终选择撤场。

据兆隆方面的人透露，接下来将装修改造再重新

招租，具体经营用途要视承租人的引进情况而定。
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从辉煌到落寞，从消沉到憧憬憬

当 的标签逐渐褪去的标签逐渐褪去

■新快报记者 王敌 文/图

家住番禺的摄影师江文现在还会经常来岗顶，

但主要是为了相机，而非电脑。江文表示，过去这10

年，大家对电脑的主要需求已经从高算力转向了便

携性。“台式机虽然可以有更高的算力和更大的显

示，但笨重的躯壳限制了它的移动性，某种程度上可

以说，家用的台式电脑已经被淘汰了。”

做外贸的路路家里也没有台式机，“在公司有电

脑，在家或在外就是用笔记本，手机已经能满足大多

数的工作需求了。”

做线上销售的圆圆说：“今年双十一的直播促

销，我们一天就卖了一千多台笔记本电脑，但台式机

的销量不到10台……”

不过，在百脑汇上班的阿成告诉记者，为了更好

地玩游戏和做设计，他一年前花了三四万元装了一

台“超强电脑”——i9 的 CPU、4090（型号）的显卡、

128GB的内存，“朋友都说我买了一台服务器。”

从事计算机软件开发的小俊认为，如今对 DIY

台式机还有追求的大概只有设计师和高级玩家两

类人。“传统电脑可能不会被彻底淘汰，但一定会逐

渐退出大众生活，以后大家对台式机的印象可能就

会像对钢琴一样，一看就觉得拥有者很专业。”小俊

说，“传统电脑的优势在于高算力，属于生产力设

备，如果主要以消费内容为主的话，没啥必要用到

台式机了。”

当台式机逐渐退出大众生活，这也是电脑城辉

煌不在的一个原因。

现
状4 更追求便携性 台式机逐渐退出大众生活

岗顶如何再创辉煌岗顶如何再创辉煌

辉
煌2 信息差带来暴利 装一台电脑就能赚三四千

买电脑，去岗顶！这句话，广州人都知道。

上世纪90年代初，电脑城被视作IT经济的象征。

IT产业的繁荣把岗顶托举了起来，凭借区位优势，岗顶

迅速成长为全国有名的“电脑城”。太平洋数码广场、新

赛格电子城、KB展望数码广场、总统数码港、南方电脑

城、天河电脑城、百脑汇……一时间群雄并起，岗顶也成

为华南最大的数码交易市场和广州人气最旺的高科技

商圈。

天河电脑城的老肖说：“2000年前后，我一天装十

几台机是家常便饭，生意忙到做不完，经常是右手拿筷

子，左手拿螺丝刀。”

必须承认，组装机是电脑城崛起的关键。

在国内电脑行业刚兴起的时候，懂电脑的人不多，

价格也不透明，最重要的是没有其他渠道可以购买。

目前从事游戏研发行业的欣哥表示，国内的电脑行业

比国外晚起步了十几年，所以存在信息差，这就给了电

脑商赚差价的空间。在电脑城干过销售的阿龙说：“九

几年那会儿，我的老板经常自己去香港、深圳进硬盘，

装包里坐火车带回来，一趟背几十个，每个硬盘都能赚

千八百块。”

商家往往可以把过时的、二手的、廉价的元件拼成

一台“高档家电”，然后高价出售。小鹏汽车CEO何小

鹏透露，他人生的第一桶金就是在电脑城淘来的，那时

他大学还没毕业。“1995年到1997年，我在太平洋电脑

城干装机，装一台我最多能赚三四千元。”

利用信息差，岗顶的电脑商都赚得盆满钵

满。岗顶电脑城的门面也是一铺难求。“我

2012年刚进这行的时候，就租了一个一平

方米的玻璃柜台，月租五六千元。就租这

么一个小档口，也得给‘喝茶费’。”“喝茶

费”是电脑城火爆时期的特有现象，下家

要给上家一笔钱才能得到档口的租用

权。“那时，稍微像点样子的摊位‘喝茶费’

都得大几万。”大伟说。

即便铺租这么贵，还得再加一笔不菲

的转让费，但来电脑城做生意的人依旧挤

破了头，因为只要愿意干就能赚钱，不愿

意干了转让档口还能套一笔“喝茶费”，而

且根本不愁找不到接盘侠。说起当年的

盛况，卖电脑 20 多年的老宋调侃说：“以

前在岗顶开店做电脑生意，如果赚不到

钱，要么是伪君子，要么是真傻子。”

拐
点3 价格逐渐透明 电商普及导致生意下降

因为背靠华师、华工、华农和暨大等高校，岗顶电

脑城从来不缺少学生市场。

欣哥上大学时正是岗顶电脑城体量疯狂膨胀的年

代。1999年，上大三的欣哥攒够了钱装了一台电脑，也

见识到电脑城的水有多深，“各种坑，电源、主板、内存

条、硬盘都有可能是二手的，虽然完成了装机，但经常很

难用，基本上每个在电脑城装过机的人都踩过‘坑’。”

经常混迹岗顶的人都知道，石牌西路还有一个专

门收废旧电脑的二手电子城，主板、CPU、内存条、硬

盘、显卡等电脑基本元件被粗暴地堆在一起，20元就

能买到一个CPU。内行花300元就能拼出一台中古电

脑；外行则根本不知道这里的东西经常被拿去电脑城

以次充好。

为什么去电脑城买电脑的人越来越少？欣哥说，

一个重要的原因是价格透明。“大家都能在网上查到价

格，不容易被‘宰’了。”

电脑城的拐点发生在2009年。这一年，电子商务

的风暴开始刮向电脑市场。

一开始，岗顶的电脑老板们对电商的出现并没

有什么危机感。阿龙说：“我记得有一回客人来购

机，给我们看京东上面的报价，我们还跟人家讲‘网上有

可能买到假货’之类的蠢话……”

电商平台的出现极大地抢占了实体店的市场份

额。据@中关村在线统计，从2010年开始，国内实体

店的装机交易量约以每年10%的速度下滑。这一点，

大伟深有体会，2012年刚入行时日装机量大约在8台

至10台，现在日装机量大概只有1台；装机“油水”也越

来越少，“10年前装一台机器至少有30%的利润，现在

能有5%的利润就不错了。”

就在电商攻城略地之际，笔记本电脑也因为亲民

的价格在那两年大规模普及。从电脑城商家的角度

看，笔记本电脑的普及不是一件好事。从卖装机到改

卖笔电的李总打了个比方，“组装机就像盖房子，砖瓦

都要从电脑商这里来，笔电就像商品房，可以直接拎包

入住。”最关键的是，由于笔电在出厂时就自带参考价，

经销商几乎无法从中渔利。

22
023023年年 1111月底月底，，位于位于

广州岗顶的新赛格电广州岗顶的新赛格电

子城正式宣告撤场子城正式宣告撤场，，

这个华南电子元器件的超级集这个华南电子元器件的超级集

散地就此结束使命散地就此结束使命。。

新赛格不是第一个退出岗新赛格不是第一个退出岗

顶的电子商场顶的电子商场，，早在早在20182018年年，，太太

平洋就率先离开平洋就率先离开———太平洋—太平洋AA

座重组为众程座重组为众程，，太平洋太平洋BB座改做座改做

餐饮餐饮。。此外此外，，南方电脑城几乎南方电脑城几乎

空空如也空空如也，，壬丰大厦壬丰大厦11楼改行卖楼改行卖

车车，，现在还有一点电子生意的现在还有一点电子生意的

大概只剩下众程数码广场和天大概只剩下众程数码广场和天

河电脑城了河电脑城了。。从人满为患到门从人满为患到门

庭冷落庭冷落，，昔日辉煌的岗顶电脑昔日辉煌的岗顶电脑

城似乎已是昨日黄花城似乎已是昨日黄花。。

不过不过，，依然还有很多电脑依然还有很多电脑

老板扎根在岗老板扎根在岗。。已经在这里干已经在这里干

了将近了将近2020年的老罗说年的老罗说：：““现在是现在是

没以前赚得多了没以前赚得多了，，但这里地段但这里地段

好啊好啊，，就算转型肯定也还有生就算转型肯定也还有生

意可以做意可以做。。””

“电脑城
”

？？

新赛格不是第一个从岗顶撤场的电子商城。以

前，太平洋电脑城是岗顶电脑城的头号主力，它在岗

顶有AB两座紧挨着的电脑商场。2018年，太平洋电

脑城便率先离去，A座重组为众程数码广场，B座则

改建为美食城（尚品天河）。

改做餐饮，这似乎是电脑城的主要转型方向。

众程数码广场西面是南方电脑城。这个曾经很

火的电脑商场如今最好的位置开起了小酒馆，它的隔

壁就是一座生意红火的KTV。商户们的柜台上，电脑

配件被放在的不太显眼的位置，卖起了各种五花八门

的小电器、直播设备甚至茶叶、饮料，但生意依旧萧条。

总统数码港东面是最后一个进入岗顶的电脑商

场——2006年开业的百脑汇。和其他电脑商场是租

物业不同，百脑汇是自建物业，拥有更大的自主权。

不过，百脑汇的巅峰期也是在电商全面崛起之前。

百脑汇广州店副总曾嘉透露，百脑汇生意最好的时

期是2010年到2012这三年。

为吸引顾客，百脑汇在 2019 年 2 月投入了 5000

万元对商场进行布局调整。8个月的改造后，于2019

年底重新开业。改造后的百脑汇一改从前蜂巢式大

卖场的样子，通过增加经营面积进行了品牌升级。

曾嘉说：“百脑汇现在要打造的是IT主题的商场，当

线上就已经能够满足购买需求，线下购物就必须能

给消费者非常好的体验感，让他们感觉这里是一个

尖端、前卫的地方。”

品牌升级让百脑汇的线下销量有所回升。“在电

商的冲击下，我们还是得持续做品牌升级，最起码在

这么激烈的竞争当中，我们还可以继续生存下去。”

曾嘉说。

接下来，百脑汇还会对外立面进行整改，换成更

先进的裸眼3D屏幕；还计划增加更多电竞热点和潮

玩元素。“我们会增加更多尖端科技的品类和体验

店，逐渐变成科技城，也改变大家对电脑城的刻板印

象。”曾嘉说。

展
望5 转向销服一体 百脑汇率先进行品牌升级

巅峰时，岗顶电脑城大概有15000家档口，现在

只有一半不到。是铺租上涨导致铺面减少吗？阿伟

透露，他在众程二楼的40㎡档口，以前月租要5万元，

现在只要1万元出头。李总透露，他在天河电脑城一

楼的30㎡档口，以前月租超过10万元，现在不到3万

元。几乎所有在岗顶干了十年以上的电脑商都表

示，档口铺租的整体趋势是下降的。

显然，电脑城的衰落并不是因为租金。相反，李

总认为铺租高的时候证明了行业的蒸蒸日上，“现在

电脑行业衰落了，竞争者少了，大家都没钱赚了。”

电脑城也许会很快退出历史舞台，但“岗顶IT数

码圈”的故事不见得会就此落幕。

岗顶电脑城的未来在哪里？谁也说不准。目前

来看，百脑汇的IT数码+科技体验+餐饮休闲方向比

较好，既可以避免伤筋动骨（保留以IT数码销售为核

心），还可以丰富商圈商业结构，提升商场活力。

2023年12月1日，天河区印发《天河区助力广州

市培育建设国际消费中心城市实施方案（2023-2025

年）》。方案中提到，天河将以数字赋能为重点，充分

发挥天河路智慧商圈示范建设作用，支持传统商贸

载体、百货商店等加大新型数字化技术的商业场景

运用。近日，岗顶所在的石牌街道商会也专门设立

了IT产业专委会，积极推动IT企业之间的交流与合

作。能看得出，无论是大政府还是小街道，对岗顶电

脑城的未来仍然充满信心。

在岗顶干了十多年的小老板老罗说：“家用电脑

可能没什么人买了，但大家对电子设备的需求不会

减少，以后卖更先进的设备就是，这里的地段这么

好，没道理不赚钱的。”

从辉煌到落寞，从消沉到憧憬，岗顶也正处在升

级换代的当口。面对新的时代浪潮，在奋进的新征

程中，我们期待不久的将来，岗顶会以全新的面貌宣

告“王者归来”。

未
来6 辉煌已不再 岗顶电脑城亟需升级换代

■■ 20232023 年年 1111 月月 2929
日日，，广州电子元器件广州电子元器件

一站式交易的重要场一站式交易的重要场

所所———新赛格电子城—新赛格电子城

关门结业关门结业，，成为历史成为历史。。

■■20192019年年，，百脑汇投入百脑汇投入 50005000万万
元实施改造元实施改造，，改变大卖场式布局改变大卖场式布局，，
增加经营面积进行品牌升级增加经营面积进行品牌升级。。

▲昔日门庭若市

的南方电脑城如

今门可罗雀。

◀南方电脑城

外小摊贩打着

高价收购电

脑的广告。

▶太平洋电脑

城率先转型，

如今成为

“美食城”。


