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蓬勃的茂名荔枝电商
与“带头人们”

近几年农产品通过新电商上行，荔

枝是其中的热销品类，每逢荔枝季，许

多“新农人”、农户、电商人通过平台，将

荔枝带到全国消费者的餐桌上。

设在柏桥村的这个讲堂是近年来

茂名市结合柏桥村乡村振兴实践作出

的创新举措。十万电商大培训是柏桥

讲堂提升行动的一环，荔枝专场是系列

培训的首场。

黄毅表示，电商可以有效地盘活农

村的信息与资源，加强特色农产品与广

大消费者之间的连接，从而快速提升农

产品的知名度，有效拓展销路，也是推

进产业振兴的有效途径。“茂名是农业

大市，特别是马上要成熟的荔枝，这些

特色农产品在电商领域有着巨大潜

力。”他表示。

“过去一年，茂名的生鲜农产品在

我们平台的销售额上取得了较为显著

的进步。据统计，去年茂名原产地直发

的农产品在拼多多上的销售额相较

2022 年增长一倍，其中，荔枝、番薯、辣

椒、李子占大头。”拼多多主站生鲜类目

相关负责人介绍，尽管今年是荔枝小

年，今年的销售曲线是高于去年同期

的。今年荔枝在平台的销售额同比增

幅达20%左右。

“每逢荔枝销售旺季，都会在当地

招募农民从事荔枝打包工作，两个月

不到的时间，每人能赚到 2 万多元的

收入。”“85 后”“新农人”赖启春分享

说。

人称“荔枝妈妈”的高州市产鲜园

果蔬专业合作社社长林长珍介绍说，

近年来她带着村民们做起了“直播+电

商”，并逐渐打造了从种植到电商，从

销售到运输，从品牌到文旅，一个以荔

枝为核心的产业链条，成为广东“百千

万工程”的特色实例。“像我们这些土

生土长的人，本身就有许多利好的条

件。我们会种荔枝，了解荔枝的品种，

又了解荔枝的历史文化，这些都是我

们在线上销售或者直播带货中的优

势。我们会一直带着开拓性的思路践

行下去。”

从直播带货、百亿补贴，到培育带头人、优化流通渠道

拼多多全力支持广东农村电商高质量发展
农村电商发展迎来新机遇。商务部今年3月发布

了《关于推动农村电商高质量发展的实施意见》（下称意

见），在全国培育100个左右农村电商“领跑县”，电商对
农村产业的促进作用进一步增强。

在广东地区，事关县域经济发展的“百千万工程”早
已深入人心，其中茂名高州就是这样一个百强县。

5月9日，广东省茂名市高州市根子镇举办“柏桥讲
堂”十万电商大培训（荔枝专场培训班），吸引了300名来
自当地的县城村镇干部和电商从业人员参加。这是茂名
商务局首次联合拼多多举办的“荔枝专场”电商培训。

在荔枝季开启的关键节点进行一场关键培训，茂名
市委组织部部长、柏桥讲堂工作领导小组组长黄毅认为
有重要意义：“希望通过加强专业化、系统化的指导，迅速
提升电商从业人员的专业素养和技能，进一步推动茂名
荔枝电商产业的蓬勃发展，促进荔枝顺销、农民增收。”

拼多多相关负责人表示，“百千万工程是广东高质
量发展的‘头号工程’。为助力‘百千万工程’，拼多多希
望充分发挥全国最大农产品上行平台的优势，利用农产
品零佣金、百亿补贴等扶持资源以及618等大促活动节
点，加强对优质农货及产地品牌的扶持，助力‘粤货’加
速融入全国大市场。”

■新快报记者 郑志辉

5 月 22 日，拼多多又在茂名举办

了为期一个月的 2024 年广东“电商助

力百千万工程”系列活动（茂名站）暨

2024 第二届广东（茂名）荔枝电商消费

节活动，继续通过电商的力量，拓宽荔

枝销售渠道，提升茂名荔枝的知名度

和美誉度。

“广东农村电商市场主体规模不断

扩大，2023 年，全省农产品网络零售额

达 894.5亿元，增长 12.9%。”广东省商务

厅一级巡视员殷焕明在开幕式上表示，

“这显示出农村电商大有作为，大有可

为。电商赋能县域经济发展和乡村振

兴已成为一道亮丽的风景，展示出广阔

的发展前景。”

在刚刚结束的 618 年中大促期间，

茂名荔枝不仅与其他热点消费品共享

拼多多百亿补贴的流量“C位”，还成为

平台超额补贴的重点农产品。“百亿补

贴加持后的价格很有竞争力，且全程冷

链包邮到家，目前的日均销量已超过

16000单、接近 10万斤。”一位当地荔枝

商家表示，“补贴政策也让种植户的收

益得到了保障。”

“我们希望发挥全国最大农产品上

行平台的优势，充分利用扶持资源以及

618 等大促活动，助力优质粤货加速融

入全国大市场。”拼多多相关负责人表

示，茂名是平台荔枝的重要货源地之

一，也是广东的优势农产带之一。“以茂

名荔枝为样板，我们希望推动当地产业

与电商的深度融合，探索一条以加速农

货上行助力‘百千万工程’的新路径。”

实际上，在3月的《意见》发布后，全

国多地兴起了一波农村电商热。

在此期间，拼多多“农云行动”持续

深入安徽、云南、广东、广西、山东等地，

为当地商家提供电商运营专场培训和

一对一定向运营指导，助力特色产业带

农产品加速上行。

“醋香也怕巷子深”，拼多多平台为

了助力山西陈醋拓宽销售渠道、走出华

北市场，不仅引入紫林、东湖、水塔、宁

化府、四眼井等山西实力醋企开设旗舰

店，给予品牌黑标，还向之倾斜百亿补

贴等扶持资源。以紫林醋业为例，在拼

多多平台运营六年里，已有多款商品获

得了百亿补贴，销量持续上涨，迄今已

超10万件。

今年 6 月，简阳的李子又进入成熟

期，当地名人“李子哥”刘照东逐步开始

前往汶川、重庆、贵州等李子产区收购

李子，当地人听说他不限量收购李子，

都是又惊又喜。重庆当地政府部门主

动提出要给他落地电商基地，当地媒体

还专门采访他。这下，“李子哥”更出名

了，四川的、贵州的、广西的、福建的

……全国各地的李农都打来电话，纷纷

邀请他去收李子。

农业是拼多多的基本盘。作为全

国最大的农产品上行平台，拼多多不止

优化了农产品流通链路，还全力支持科

技兴农，在助力农技下乡、科研成果转

化等方面积极贡献力量。

一季度，拼多多深度支持第二届科

技小院大赛及主办第四届“多多农研科

技大赛”，既为全国青年学子搭建了学

习交流农业前沿技术的舞台，还对科技

小院重点研究的桔橙、蜜柚、猕猴桃、鲜

花等特色农副产品持续倾斜扶持资源，

助力农民增收与乡村振兴，而农业科技

创新大赛的多项赛事成果也被写入论

文或进入专利实质审查受理阶段，还有

一系列比赛过程中形成的创新技术经

过实践论证后开始投入农业生产一线

使用。

有关部门数据显示，2023年全国农

产品网络零售额达 5870.3亿元，比上年

增长 12.5%，呈现出东中西部竞相发展、

各类农产品加速覆盖的良好态势。而

以拼多多为代表的电商平台，有望引领

中国农产品数字化转型。

原国内贸易部总经济师、著名流通

经济专家丁俊发在3月的2024中国农产

品电商高层研讨会上表示，农产品电商

在“三农”发展中，特别是乡村振兴、精准

扶贫和改变农产品生产、流通、消费方式

等方面所起的作用将越来越大。“数字电

商既是传统农产品电商发展的必由之

路，也是发展新质生产力的具体体现。”

探索加速农货上行 助力“百千万工程”的新路径

新电商平台引领中国农产品电商高质量发展

■荔枝电商消费节开幕当天，当地商家在拼多多平台直播，推介茂名荔枝。 周逸帆/摄

■2024第二届广东（茂名）荔枝电商消费

节开幕现场。 周逸帆/摄

■农户通常会将采摘

的新鲜李子直接拉到

最近的收购点进行销

售。 彭浩/摄


