
据介绍，“阳光信 e 贷”产品是基于

广州“信易贷”平台数据信息及科技赋

能，整合光大银行各类担保方式和产品

特色于一体的对公+零售“一站式”小微

融资服务方案，依托信用信息共享数据

建模和智能风控等科技手段，精准匹配

合适信贷产品，实现融资申请便利化、业

务办理线上化、产品服务智能化，有效化

解小微企业和个人经营主体“融资难、融

资贵、融资慢”难题。

发布会上，光大银行广州分行与广

州金控数字科技有限公司进行了“阳

光信 e 贷”联合产品签约仪式，双方将

围绕数据治理、产品开发、联合建模、

智能风控等方面展开深度合作，为小

微企业和个人经营主体提供精准、高

效、便捷的融资服务，激发行业创新动

力和市场发展活力。

活动现场，光大银行广州分行相关

负责人表示，信息不对称和信用评价体

系单一是造成小微企业和个人经营主

体融资难、融资贵的一大原因。此次，

光大银行广州分行与广州“信易贷”平

台深度合作，从客户需求出发，充分发

挥各自领域优势资源，为客户提供更加

精准、高效、便捷的全周期金融服务。

一是丰富融资渠道，拓宽服务触达范

围。在现有光大银行手机银行普惠金

融专版、光大银行普惠金融微信公众号

和光大银行企业网银等渠道基础上，客

户还可通过广州“信易贷”平台申请该

行普惠贷款，融资更为便利。二是发力

科技赋能，提升客户融资体验。借助广

州“信易贷”平台信用信息共享资源和

光大银行普惠金融全流程线上化服务

优势，客户仅需进行企业税务、征信授

权，无需提供纸质材料即可线上申请

贷款、获知贷款预额度、完成合同签署

和 提 款 操 作 ，极 大 提 升 业 务 办 理 效

率。三是完善产品体系，精准匹配信

贷产品。整合光大银行“公司+零售”

优势信贷产品，通过大数据分析，匹配

信用、抵押、质押、保证等多种担保方

式的信贷产品，促进更多“金融活水”

精准直达客户需要。四是陪伴客户成

长，满足多样金融需求。充分发挥光

大银行“商+投+私”一体化综合金融

服务优势，为有需要的客户提供“股+
债”资本市场服务以及“理财、公募、私

募、保险”四位一体财富管理服务，助

力企业降本增效、财富保值增值。

其间，广州金控集团相关负责人详

细讲解了广州“信易贷”平台发展情况和

服务内容。作为面向金融机构集中提供

公共信用信息服务的“唯一出口”，广州

“信易贷”平台借助大数据、区块链、智能

引擎等金融科技，深度挖掘信用数据资

源，构建“3+6+N”信易贷数据体系，联

合金融机构设计定制场景金融服务方

案，将企业信用价值转化为信贷价值，为

全市中小企业提供融资综合服务。光大

银行广州分行全面介绍了“阳光信 e贷”

产品矩阵和光大银行普惠金融服务特

色，分享成功案例经验。

交流环节，部分小微企业代表和光

大银行广州分行一线员工就企业经营发

展过程中的融资支持和广州“信易贷”平

台服务体验作了分享发言。

据了解，自国家金融监督管理总

局、国家发展改革委牵头建立支持小

微企业融资协调工作机制，统筹解决

小微企业“融资难”“融资贵”以来，光

大银行广州分行积极响应、立即行动，

辖内各级机构成立工作专班，制定服

务操作手册，主要负责人带头密集拜

访省、市、区县三级政府职能部门，广

泛开展“千企万户大走访”，围绕客户

引入、数据共享、产品创新等方面加强

与各级融资信用服务平台对接，组织

多场政银企交流对接活动，引导更多

信贷资金快速直达小微企业，有效提振

市场信心、增强发展底气。截至目前，光

大银行广州分行累计走访广州地区小微

企业 1350户，累计授信 1316户，累计放

款金额57.15亿元，走访户数、授信户数、

累放户数均为广州地区股份行第一。通

过广州“信易贷”平台，一大批小微企业

和个人经营主体获得了光大银行资金支

持，进一步激发了企业创新动力和市场

发展活力。

接下来，光大银行广州分行将以此

次合作签约和产品发布为新起点，按照

支持小微企业融资协调工作机制要求，

创新金融产品，完善服务体系，以更好

产品、更优服务、更实举措，不断提升小

微企业和个人经营主体融资获得感和

满意度，坚定当好金融服务区域高质量

发展的“生力军”和“排头兵”，为广州加

快构建现代化产业体系贡献光大智慧、

金融力量。

倾斜金融资源
广东中行与民营企业同努力、共成长
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广州“信易贷”平台与光大银行广州分行

“阳光信e贷”联合产品发布会在粤成功举办
3月6日，在中共广州市委金融委员会办公室、广州市发展和改革委员会共同指导下，广州成功

举办广州“信易贷”平台与光大银行广州分行“阳光信e贷”联合产品发布会，深化政银企务实合作，
“量身定制”小微融资服务方案，以数智之力、金融之实，护航小微企业行稳致远、健康发展。近百户
小微企业和个人经营主体现场参加活动。

近日，民营企业座谈会在北京召开，
释放了促进民营经济健康发展、高质量
发展的重要信号。伴随着改革开放的伟
大历程，我国民营企业蓬勃发展，民营经
济从小到大、从弱到强，在稳定增长、促
进创新、增加就业、改善民生等方面发挥
了积极作用。

广东是民营经济大省，也是全国民
营经济最为活跃的地区之一。近年来，
中国银行广东省分行（下称“广东中行”）
紧跟总行战略部署，始终坚定不移地支
持民营企业发展，持续完善服务民营企
业长效机制建设，制定专项行动方案，加
大资源倾斜，全方位服务民营企业发展
壮大。截至2024年末，民营企业贷款
余额5509亿元，余额增速近10%。

高效联动服务 让民营企业“有底气”
广东中行积极响应总行《中国银行

支持民营企业“走出去”行动计划》，聚焦

民营企业“走出去”的痛点、难点，充分发

挥总分行、境内外、区域间协同联动，为

民营企业高质量发展支持赋能。

联塑集团是广东本土成长企业，是

国内领先的大型管道建材产业集团。企

业2010年在香港联交所主板上市，目前

已建立超过30个先进的生产基地，分布

于中国19个省份及海外国家。近年来，

企业持续开拓海外市场，不断完善海外

布局，重点拓展东南亚市场以及非洲市

场。面对复杂的海外局势，企业对融资

结构、海外布局存在优化、调整的需求。

了解到具体需求后，广东中行迅速

响应，充分发挥粤港澳大湾区合作动能，

与澳门分行联动，积极推动联塑集团海

外 6亿美元银团融资项目，助力集团海

外产业布局，将国内优质的制造业品牌

推向国际。

金融支持是保持民营经济的韧性和

活力、助力民营经济高质量发展的重要

动力。广东中行持续强化机制建设、产

品创新、资源倾斜，结合地方特色，以制

造业集群、科技金融、绿色金融等为抓

手，在助力民营经济高质量发展的基础

上实现自身民营企业业务“双提升”。贷

款支持持续提升。截至2024年末，民营

企业贷款余额 5509 亿元，余额增速近

10%。当年民营企业贷款投放达4563亿

元，占全行对公投放比例约 54%。服务

主体数量提升。截至2024年末，该行有

授信余额的民营企业户数超18万户，较

年初增长25%。

发挥跨境业务优势 护航企业“走出去”
聚焦粤港澳大湾区“一点两地”新

定位，广东中行充分发挥跨境金融业务

优势，落实与广东省商务厅签署《“五外

联动”战略合作协议》举措，围绕重点领

域、重点客户和重点区域，积极对接“粤

贸全球”展会、广交会等金融服务，通过

境内外高效联动、拓宽全球融资渠道、

畅通跨境结算通道，护航在粤民营企业

“出海”。

数据显示，2024 年，广东中行为民

营 企 业 提 供 国 际 贸 易 结 算 服 务 超

1000 亿美元，跨境人民币结算服务超

6500 亿元，同比增长均超 10%，排名市

场领先。

TCL为广东省重点民营科技企业，

业务遍及 160 多个国家和地区。随着

TCL全球业务拓展，跨境资金融通需求

日益突出。一直以来，广东中行与TCL
合作紧密，联动境外分支机构提供结算、

汇兑、融资等金融服务和境外咨询顾问

等非金融服务支持，支持企业拓展海外

业务，提升国际竞争力。

近年来，广东中行先后支持TCL落

地全国首笔CIPS标准收发器项下跨境

人民币汇款全额到账业务、跨国公司本

外币一体化资金池业务、涉外保函业

务、进口信用证业务等，助力企业实现

境内外资金融通和高质量“走出去”。

2024 年，广东中行累计为 TCL 办理国

际贸易结算服务超 30 亿美元，跨境人

民币结算服务超 200 亿元，授信余额超

170亿元。

民营经济是推动经济持续健康发

展的重要力量。广东中行将继续坚决

落实“两个毫不动摇”，持续推动服务民

营企业各项政策落实落细，进一步完善

融资定价机制，对符合条件的民营企业

实施优惠政策，同时加强信贷产品创新，

不断优化民营企业产品适配度，积极探

索金融服务新思路、新方法、新路径，与

民营企业同努力，共成长。


