
■新快报记者 梁茹欣

家居业的“瘦身行动”仍在持续，今年以来，顶固集创、皇朝家居、中天精装等持续通过股权转让、剥离非核心资
产等方式优化资产负债表。这一行业性调整背后，是家居企业大幅度亏损的生存压力倒逼。新快报记者注意到，
尽管部分企业尝试借此跨界转型或收缩战线，但市场对其“止血”与“造血”成效存有质疑。行业分析指出，单纯依
赖资产处置和股权转让只能阶段性修复报表，企业的破局关键仍在于重构增长逻辑。
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今年，多家家居企业接连披露股权

转让及资产出售计划。

中显智能齐家控股近日发布公告称，

公司全资附属公司与买方骏凌广告有限

公司订立买卖协议，拟以300万港元出售

香港意享世家国际贸易有限公司的全部

股权。该公司表示，出售事项使公司能够

变现，改善流动资金状况和财务状况。

中天精装则发布公告称，该公司拟

出售盘活部分闲置不动产资产，出售的

资产包括：通过以房抵款方式取得的住

宅、公寓、商铺、车位等，以及其他日常经

营活动所使用的车辆或低值易耗品等，

拟出售总金额不超过4亿元，且单笔交易

金额不超过1500万元。

此前，皇朝家居亦发布公告，宣布将通

过广东联合产权交易中心挂牌出售其间接

全资附属公司御园地产持有的东马（广州

保税区）油脂化工有限公司的25%股权。

事实上，这股“瘦身”潮从去年年末

便初见端倪。据新快报此前报道，面对

业绩下滑甚至大幅度亏损，美克家居、宝

鹰股份、东易日盛等企业通过“断臂”缓

解债务压力，如置出重要子公司或出售

名下房屋资产“求生”。

新快报记者留意到，企业出售资产

多为非核心或亏损业务，目的是回笼资

金、降低负债、聚焦主业或转型。例如，

皇朝家居在出让公告中称，东马的表现

未能达到公司的预期，导致其财务状况

及盈利能力显著恶化。同时集团流动负

债净额及净亏损状况显示存在重大不确

定性，可能会对集团持续经营的能力构

成重大疑问。在纾缓流动资金压力、改

善集团财务状况的计划及措施中，集团

正持续寻求合适机会出售其所持若干股

权，以提高其流动资金水平。

顶固集创在 1 月份的公告中也曾表

示，出售成都顶固 100%股权有助于公司

优化资产结构、盘活存量资产。有报道

披露，成都顶固在近三年多亏损总额已

超过千万元。

剥离亏损或非核心业务，多家企业持续“瘦身”回血
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顾家家居500万股股票
遭流拍

4 月 9 日，顾家集团持有的顾

家家居 500 万股股票因无人出价

而流拍。

2月 25日，顾家家居发布公告

称，公司第二大股东顾家集团因被

司法强制执行，其持有的公司1470
万股股票拟被司法拍卖。此次拍

卖分三次进行，分别为 500万股各

二次和 470万股一次。此前，一批

次500万股于3月28日一拍时遭遇

流拍，将于4月15日迎来二拍。另

外一批次为 470万股，4月 22日开

始竞拍。这两次拍卖目前均有上

千人次围观，同样无人报名竞拍。

悍高集团4月11日
深交所首发上会

据深交所网站披露，深交所上

市审核委员会定于 4 月 11 日召开

2025年第七次上市审核委员会审

议会议，届时将审议悍高集团的首

发事项。新快报记者了解到，悍高

集团拟在深交所主板上市，拟募资

4.2 亿元，用于悍高智慧家居五金

自动化制造基地等项目。

深圳市巨米公司
因提供虚假资料被罚

4 月 1 日，深圳市政府采购监

管网披露一则行政处罚决定书，深

圳市巨米家具有限公司（以下简称

“巨米公司”）因提供虚假资料被深

圳市财政局处罚。

公告显示，巨米公司参与深圳

公共资源交易中心组织的名为“哈

尔滨工业大学深圳国际设计学院

图书馆家具购置项目”的政府采购

活动。该公司在其投标文件中提

供了 14份检测报告。经向相关报

告出具机构书面核实，该 14 份检

测报告均属于虚假资料。根据《深

圳经济特区政府采购条例》第五十

七条第三项的规定，巨米公司已构

成“隐瞒真实情况，提供虚假资料”

行为。相关部门对其进行处罚，包

括禁止参与深圳市政府采购活动

一年，并罚款21376.41元。

（梁茹欣 据公开信息整理）

业内人士认为，企业的破局关键在于重构增长逻辑

处置资产转让股权处置资产转让股权
家居企业家居企业““断臂断臂””难难““求生求生””

不过，从出售结果来看，家居企业资

产处置的折价困局愈发凸显。以皇朝家

居为例，其挂牌的东马25%股权虽于近日

完成交易，但仅吸引单一竞标方且以最

低限价成交。顶固集创的困境更具典型

性，其拟出售的成都顶固因连年亏损成

为业绩拖累，买卖双方在谈判3个月后仍

未能达成共识，最终交易流产。

而皇朝家居、顶固集创的经营困境

正在加深。其中，皇朝家居过去一年营

收、净利双降，2024年公司收入约 5.26亿

元，同比减少 36.5%；公司拥有人应占亏

损约 3.34 亿元，尽管较 2023 年亏损有所

收窄，但仍未扭转经营颓势。顶固集创

则是连续两年净利润下滑。2023年公司

归 母 净 利 润 1985.33 万 元 ，同 比 下 滑

19.49%。2024年归母净利润预亏更扩大

至1.3亿至1.8亿元。

另一方面，剥离资产只能阶段性修复

资产负债表，却难阻主营业务持续“失

血”。去年，宝鹰股份发布公告称，该公司

计划将全资子公司宝鹰建设的股权出售给

控股股东珠海大横琴集团，各方确认的交

易价格为7.883亿元。该交易完成后，公司

归母净利润增加约1.90亿元，增加84.82%。

然而，根据业绩预告，宝鹰股份 2024
年归母净利润预计亏损 6.33 亿至 8.3 亿

元。在业绩恶化背景下，公司原定3月29
日发布的年报推迟至4月25日披露，官方

解释为“确保编制质量”，但市场人士担

忧延期或与资产出售后的财务数据厘清

难度相关。另外，伴随重大资产出售后

的业务重组，公司管理层也出现了动荡，

副总经理刘清松、诸葛绪松、李双华等人

集中辞职。

财经评论员郭施亮告诉新快报记

者，企业要“求生”，可以通过变卖资产、

转让股权、引入战略投资者、改善经营策

略等方式提升业绩，可以在资本市场再

融资，缓解阶段性的资金压力。但通过

变卖资产、股权转让只能解决一时的问

题，却无法从根本上解决问题，要改善业

绩，关键是要改变经营思路，提升收入、

利润，这样才能从根本上改善公司业绩。

大材研究首席分析师邓超明持相似

观点。他表示，出售资产或转让股份是近

两年泛家居行业比较常见的现象。若以

相对理想的价格成功出售，确实可以缓解

企业资金压力、降低经营成本。但是改善

业绩的决定因素并不是出售资产，而是正

确选择战略方向，以及提升经营能力。

折价困局凸显，顶固集创出售子公司谈判3个月后告吹

新快报记者了解到，除了拍卖资产、

转让股权等“权宜之计”，部分企业也尝

试了跨界转型等其他“自救”方式。

宝鹰股份在 2024年 5月披露的投资

者关系活动记录表提到，公司正持续开拓

光伏建筑、装配式建筑、智能建筑等“新基

建”相关领域业务；同时围绕新能源、新材

料、新技术等新兴科技加快转型。皇朝家

居则宣布进行数字化转型，在2024年下半

年密集布局智能家居领域，包括与凡拓数

创合作开发智能家装及工装场景应用等。

但在当前的市场形势下，企业智能

化升级、跨界转型等高投入举措进展缓

慢。邓超明表示，企业要想破局，还得从

产品、营销、服务以及团队等关键的经营

措施入手，寻找更具成长性的道路。

“消费建材行业虽然尚未迎来利润拐

点，但是底部确立。”中信证券近日发布的

研报则指出，建材行业作为与房地产高度

关联的领域，自2021年起面临收入、利润

的下行压力，行业也迎来了出清和竞争格

局的优化。当前，预计需求下行幅度收

窄，配合“反内卷”政策导向，部分细分行

业迎来涨价及经营利润的提升。

业内人士也愈加认识到，家居企业通

过资产处置、业务收缩等举措虽能短期止

血，却难根治与地产深度捆绑的痼疾。部

分企业转型尝试虽构建新增长点，但新业

务尚未形成规模效应，破局仍需系统性变

革。换言之，既需政策端推动存量房改

造、以旧换新等需求释放，更考验企业向

高附加值服务链延伸的能力，或能真正实

现“去地产化”的产业重构。

跨界转型难解地产依赖症，家居业破局需系统性重构

■■皇朝家居皇朝家居20242024年年
收入约收入约 55..2626亿元亿元，，

同比减少同比减少3636..55%%。。

（（图片源自其官网图片源自其官网））


