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上市公司CSR观察

IPO
探热针

新快报讯 记者涂波报道 4月14日

晚，东方通（北京东方通科技股份有限公

司）公告，涉嫌定期报告等财务数据存在

虚假记载，被中国证监会立案，或触及重

大违法强制退市。4月15日，东方通开盘

20CM跌停至收盘，报 11.99元/股，总市

值 66.89亿元。2015年该股股价曾达到

141.2元的历史高位。律师表示，部分区

间买入的投资者可以索赔。

公开资料显示，东方通 1997 年成

立，2014 年在创业板上市，主要产品包

括基础软件、安全产品、智慧应急和数

字化转型四大类型。此次被立案调查

并非毫无征兆，2024 年 4 月 30 日，东方

通曾发布会计差错调整公告，对2022年

度至 2023 年前三季度的财务数据进行

大规模更正。彼时北京证监局对东方

通的《行政监管措施决定书》中明确指

出，公司2022年确认的临沂临港经济开

发区两个项目收入存在依据不充分问

题，导致2022年度至2023年前三季度的

财务数据中，信披严重失真。公告显

示，东方通2022年的净利润在调整前为

5921.41万元，调整后为-3936.65万元。

2024 年 12 月 13 日，北京证监局再

发警示函，直指审计机构德皓国际会计

师事务所在东方通 2023 年审计中存在

风险评估流于形式、函证程序缺失等八

大问题。从东方通发布的 2024 年度业

绩预告来看，预计实现营收 7.25 亿元-
8.15 亿元，归母净利润亏损 4.32 亿元-
5.37亿元。东方通表示，预计亏损同比

收窄20%-36%；若不考虑商誉减值计提

因素，亏损同比收窄60%-72%。

今年1月，东方通还发布了股权激励

计划，计划授予股票期权共计1200万份，

占股本总额的2.15%，激励对象包括公司

总经理、副总经理及财务总监等人。数

据显示，截至2024年9月30日，东方通前

十大流通股东中，有香港中央结算有限

公司、南方中证 1000ETF和中信证券资

产管理（香港）有限公司等众多机构。4
月2日，海通证券研究员发布的相关研报

中，还给予了东方通“优于大市”的评级。

公开资料显示，截至 2024年 9月 30
日，公司股东人数为 6.07万户。记者注

意到，有平台维权律师表示，针对东方

通被立案，依据相关法律法规，暂定于

以下两种情况投资者可以要求索赔，包

括2023年4月27日-2024年4月29日期

间买入，并在2024年4月30日之后卖出

或仍持有而亏损；以及于 2025年 4月 14
日（含当日）之前买入，并在 2025年 4月

15日之后卖出或仍持有而亏损。

对光伏板块“动刀”
泉为科技出售子公司“补血”

旗下两家光伏经营实体
已经深陷诉讼泥潭

新快报讯 记者刘艳爽报道 4 月

14日，泉为科技公告大手笔资产出售，

意图将旗下光伏领域的重要子公司安

徽泉为出售给赢古资产。近些年，泉

为科技深陷资金紧缺困境，此前已经

多次出售资产回血，但多为传统业务

相关资产。

安徽泉为是泉为科技持股 51%的

控股子公司，另外49%的股份大多掌握

在泉为科技的关联方中。日前，泉为

科技及其他股东计划将安徽泉为的全

部股权出售给赢古资产，交易作价暂

定为 2.7亿元，按照该价格及持股比例

推算，泉为科技或将收入 1.4亿元。泉

为科技表示，本次交易是基于公司未

来发展的安排，通过出售资产回笼资

金，同时进一步优化资产结构，提高资

产流动性。

资料显示，泉为科技传统主业为

低碳、环保高分子材料及相关产品业

务。因业务萎缩，时任实控人邵鉴棠、

杨娜于2022年引入泉为绿能为公司二

号股东。在经过表决权转让，成立子

公司山东泉为后，泉为科技开启光伏

业务，泉为绿能成为实际大股东。

而此次被出售的安徽泉为是泉为

科技除山东泉为外最重要的光伏板块

经营实体，与山东泉为同在 2022 年设

立。两家公司各自运营泉为科技唯二

的两个光伏组件生产基地，只是山东

泉为更早投产并产生收入，而公开的

财报显示，安徽泉为至少去年上半年

才开始有收入。不过，目前两家公司

仍处亏损状态。2024 年上半年，山东

泉为产生营收 1.34 亿元，净利润亏损

6352 万元；安徽泉为产生营收 2034.5
万元，净利润亏损1386.4万元。

受到光伏行业整体大环境影响，

大部分公司目前都处于现金流承压状

态，泉为科技也不例外。财务数据显

示，去年前三季度公司经营活动净入

账 3020.39万元，但公司账面现金仅剩

106.23万元，而公司同期仅应付账款便

至少1.8亿元。

不仅如此，泉为科技的两家光伏

经营实体还深陷诉讼泥潭。据最新披

露的数据，安徽泉为的涉诉金额达到

1265.9万元，山东泉为的涉诉金额达到

1089.1万元。值得注意的是，目前山东

泉为已经被限制高消费。

为了给公司回血，泉为科技此前

多次出售资产。去年7月底以来，泉为

科技相继披露了 5则转让子公司股权

公告，转让的子公司多与传统业务相

关，泉为科技给出的解释是为了进一

步聚焦光伏主业。出售安徽泉为，是

该公司第一次对光伏板块“动刀”。

新快报记者留意到，此次计划受

让安徽泉为的赢古资产也颇有来头。

这家公司背后的实控人为陈秀花、唐

碧琦母子。两人实控的资本曾计划收

购上市公司洪涛股份的控制权，并为

其注入新能源资产。但该计划后期因

洪涛股份退市而作罢。

新快报讯 记者陆妍思报道 4月15
日，广州遇见小面餐饮股份有限公司

（下称“遇见小面”）向港交所提交上市

申请书，招银国际为其独家保荐人。近

三年，遇见小面的收入年复合增长率为

66.2%。

资料显示，遇见小面2014年在广州

创立，适逢股权投资风口期，首家门店

开业三个月后，遇见小面就获得了天使

投资。2016年，公司又迎来自九毛九和

联想弘毅投资旗下百福控股的融资，融

资额达数千万元。2019年，遇见小面开

放加盟。2021 年，公司再获碧桂园创

投、水饺连锁品牌喜家德、百福控股等

过亿元融资。

招股书显示，2022年-2024年，遇见

小面的收入分别为 4.18亿元、8.01亿元

和 11.54 亿元，年复合增长率为 66.2%；

同期公司利润分别为-3600 万元、4590

万元和 6070 万元。根弗若斯特沙利文

的资料，就 2024 年总商品交易额而言，

遇见小面是中国第一大川渝风味面馆

经营者及第四大中式面馆经营者。

值得一提的是，在遇见小面屡获融

资的 2021 年，新中式面馆赛道发展迅

猛，和府捞面更获得了8亿元融资，估值

达70亿元；主打下沉市场的五爷拌面获

得两轮融资疯狂开店；陈香贵、马记永、

张拉拉等品牌是大把拿钱、大举开店。

数年过后，中式面馆赛道投资热情骤

降，2023年后多个品牌陷入关店潮。

相较于其他中式面馆品牌，遇见小

面此前对拓店显得更为谨慎，但在其他

品牌收缩关店时，其开店步伐却加快

了。今年4月8日，遇见小面第400家门

店在香港西九龙高铁站内开业。资料

显示，2024年 6月遇见小面门店数量达

到300家，不到一年时间就扩张到400家

门店规模。

招股书显示，遇见小面计划于 2025
年、2026 年及 2027 年分别在中国及海

外开设约 120 至 150 家、150 至 180 家和

170 至 200 家新餐厅，下一个海外扩张

目标是新加坡。截至最后实际可行日

期，遇见小面有 64 家新餐厅在筹备

中。该公司计划进一步提高在现有市

场的市场地位、向新市场拓展业务以及

逐步提高特许经营餐厅的比例，从而提

高市场份额。

关于本次 IPO募资金额用途，遇见

小面拟用于拓展餐厅网络、扩大地理覆

盖范围及加深市场渗透；通过升级整个

餐厅网络的技术及数字系统提升公司

的信息技术能力；用于品牌建设及进一

步提高客户忠诚度；用于对上游食品加

工行业潜在公司的战略投资与收购；及

用于一般公司用途及营运资金。

20-40岁人群赔付金额及人次提升
数据显示，2024 年，“穗岁康”全年

赔付金额达 5.3 亿元，赔付案件 19.1 万

件。参保人群中，20岁-40岁人群赔付

金额及人次均有所上升，其中赔付金额

同比增长 18.6%，赔付人次也从 10.3%上

升到11.2%。相关负责人表示，80后、90
后群体面对职场和生活的双重压力，重

疾发生率仅次于老年人这一年龄段，显

示疾病趋于年轻化。

“穗岁康”总体赔付率的变化也备

受关注。新快报记者根据官方数据粗

略计算，“穗岁康”2021年度-2024年度

的参保人数分别为 367 万人、383.7 万

人、367.3 万人、353.4 万人，每年的赔付

率分别为71.1%、89.8%、78.7%、83.3%。

赔付率保持平稳且在合理区间是

观察医疗险稳定性的重要表现。山东

临沂的“临沂保”自2021年举办以来，整

体运行稳健，三期赔付率都达到 85%以

上。此外，有部分产品近年甚至突破

100%。例如，江苏镇江 2024 年 11 月披

露，截至当时，“镇江惠民保”累计赔付

金额超2亿元，赔付率逐年上升，2023年

赔付率高达111.8%。

然而，关于普惠型医疗险赔付率合

理区间的说法众说纷纭。部分地区对

此提出明确的目标，例如不低于85%、达

到 90%以上等。有报告指出，获得政府

较大支持的保险产品往往设有待遇动

态调整机制，一旦实际赔付率未达到预

期目标，便会采取提高报销比例、减少

免赔额度等措施来提升保险待遇。业

界普遍认为，保本微利应成为此类产品

可持续发展的主流。

有产品首创“特定情形0免赔”
记者注意到，为增强投保人获得

感等，近年来多款产品在产品设计、保

障责任方面作出优化。以“穗岁康”为

例，2025 年度提高持续参保未获赔人

群的保障，并提出二次补偿方案。“杭

州市民保 2024·升级版”在全国惠民保

中首创“特定情形 0 免赔”，针对恶性

肿瘤、较重的急性心肌梗死等 28 种严

重疾病和意外事故导致的住院，实现 0
元起赔。

南开大学金融学院养老与健康保

障研究所所长、教授朱铭来等人建议，

普惠型医疗险可通过设置续保优惠、连

缴多得等机制增强用户黏性。在服务

体验方面，要持续深化健康管理服务，

既要关注健康人群的保健需求，也要重

视既往症人群的就医购药体验。同时

要优化理赔流程，积极推进一站式结

算，加强异地就医保障，切实提升参保

人的获得感。

普惠型医疗险持续迭代优化，赔付率不断提高

2024年“穗岁康”赔付率约83.3%
近日，广州市专属的普惠型商业医疗保险（下称“普惠型医疗险”）“穗岁康”公布2024年

理赔情况，去年理赔率约为83.3%，同比有所提高。近年来，普惠型医疗险持续迭代优化，提
高产品赔付率，部分甚至突破100%。 ■新快报记者 林广豪

一周前开出第400家门店
遇见小面冲击港股IPO

20CM跌停 东方通涉嫌财务造假被立案
两种情况投资者可以要求索赔


