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金融创新破解“成长烦恼”
广州在“12218”现代化产业体系提

出前瞻布局智能无人系统等6个未来产

业。新一轮科技革命和产业变革兴起之

时，建行广州分行创新金融服务模式，助

力广州打好未来产业发展的接力赛。

在南沙区的一处智慧园区，数百

根看似普通的灯杆正悄然改变城市治理

模式——它们不仅能实现智能照明，还

集成了环境监测、安防监控、5G基站等

十余项功能，成为城市物联网的重要节

点。这些智慧灯杆的核心技术来自国家

级高新技术企业中科智城（广州）信息科

技有限公司。

作为国内智慧灯杆领域的拓荒者，

中科智城是广州软件应用技术研究院孵

化的科创企业，创造了行业多个“第

一”。但随着企业承接的粤港澳大湾区

智慧城市项目激增，流动资金需求陡增，

传统贷款模式难以匹配其“轻资产、高研

发”的特质。“技术研发如同跑马拉松，需

久久为功。去年我们研发投入占比达营

收 36%，仅系统迭代就投入 800万元，加

上项目垫资周期长，导致公司流动资金

压力大，我们最宝贵的‘抵押物’就是知识

产权和研发团队。”企业财务总监坦言。

综合考虑企业的经营特点和融资情

况，建行广东自贸试验区分行创新运用

“投资 E 融”产品，跳出传统财务指标

束缚，将知识产权、产学研合作等创新

要素转化为授信依据，为企业量身定

制专属金融贷款服务方案，充分契合

科创企业“短频急”的融资特点，精准

满足其工资发放、原材料采购等日常

经营周转需求。

从技术评估到顺利放款，仅用 5 个

工作日，“建行速度”让企业负责人袁总

惊叹：“建行的资金‘及时雨’，让我们能

心无旁骛攻关多模态感知算法。”目前，

企业已如期完成智慧灯杆云平台 2.0版

本升级。

从“看报表”转向“看实力”，从“锦上

添花”转向“雪中送炭”，建行广东自贸试

验区分行精准破解了科技型企业“成长

的烦恼”，为金融创新催化科技创新注入

强劲动能。

综合服务护航“低空经济”
在广州积极推动现代化产业体系建

设的当下，建行广州分行不仅以金融创新

助力未来产业发展，更将服务触角延伸

至低空经济与航空航天等战略先导产业。

近年来，低空经济产业的市场需求

不断增长。广州某飞行汽车制造企业锚

定未来出行智能化方向，致力打造飞行

汽车智造基地，实现飞行汽车的大规模

量产。作为“低空经济新基建”的标杆工

程，该项目承载着引领产业升级重任，却

面临着工期紧张、技术集成度高、初期投

入大等现实困难，巨大的融资需求成为

横亘在企业发展道路上的难题。

低空经济的繁荣发展离不开政策规划

的精准导航，也少不了金融活水的有力支

撑。建行广州分行营业部了解到企业的金

融需求，迅速成立低空经济专项服务团队，

多次深入项目工地开展实地调研，与项目

负责人、工程师等进行深度交流，全面摸排

项目进展、资金缺口及建设规划。

“无论时间多紧迫、任务多繁重，都

要把资金落实到位，不能因为资金问题

耽误项目的进程。”建行广州分行营业部

团队负责人说道。面对飞行汽车制造这

一全新领域，团队克服同类型融资案例

少、项目评估标准与传统制造业差异巨

大等重重困难，凭借扎实的专业素养和

高效的协同能力，理顺业务流程，加快审

批进度，仅用不到两周的时间，就为企业

完成了“综合授信、单户综合融资总量及

单笔业务”三合一申报流程。随着银团

贷款的投放，资金迅速投入到现代化厂

房建设、尖端生产设备购置等环节，为飞

行汽车智造基地的建设按下了“加速键”。

除了投放关键的固定资产贷款，建

行广州分行营业部还立足企业全生命周

期发展，深度结合低空经济的特点和未

来发展规划，为企业量身打造全方位、一

站式的综合金融服务方案。

产业发展点亮生活新图景，金融赋能

共筑未来新篇章。建行广州分行始终紧

扣城市发展脉搏，服务产业发展战略，以

创新的金融产品、全面的服务体系，共同

绘制现代化产业体系建设的崭新画卷。

建设银行广州分行：

助力“12218”体系建设 赋能产业向新向荣

■建设银行广州分行以金融创新为科技企业注入强劲动能。

广州“12218”现代化产业体系路演走进北京；2025年广州科技创
新创业大赛行业赛即将“开锣”；“创新药械资本赋能伙伴计划”启动……
自今年年初明确提出加快构建“12218”现代化产业体系以来，广州正以
系列举措全力推动打造15个战略性产业集群、布局6大未来产业等目
标任务从蓝图走向现实。

建设银行广州分行紧跟政策导向，全力提升金融服务实体经济能
力，当好金融助力产业高质量发展的“先行者”。智慧灯杆助力城市治
理、飞行汽车探索低空出行……这些产业升级的鲜活案例背后，是该分
行运用充足的信贷资金、丰富的金融产品、惠企的金融政策，多措并举赋
能产业向新向荣的托举。 ■新快报记者 林广豪 通讯员 陈霜

新快报讯 记者陆妍思 通讯员穗
商务宣报道 近日，“‘AI 跨境 国货出

海’平台对接会暨 1688 超级工厂全球

版发布会”在广州番禺举办，会议聚焦

制造业企业面临的危机以及与跨境电

商融合的发展思路，围绕“产业发展趋

势”“跨境生意模式”和“本地陪跑政策”

三大核心主题展开探讨，强调助力产业

科技创新，扎实推进高水平对外开放。

当前制造业正面临小单快反、柔

性供应链和轻创业崛起三大核心趋

势，消费者需求日益精细化，倒逼工

厂实现“一件起订、日更百款”的敏捷

响应能力。同时，AI 技术大幅降低创

业门槛，各平台活跃买家数同比大幅

度增长，不乏有副业人群通过“零库

存创业”模式开辟新市场，这些变革

要求企业突破传统“低附加值、高库

存、慢响应”的瓶颈。

围绕高效匹配新买家需求、提升工

厂生产效率、让工厂快速适应全球生意

趋势等问题，1688副总裁王强表示，阿

里巴巴为生产制造企业提供的AI工具

体系，可帮助企业实现全流程管控，助

力商家实现更简单、更智能、更具确定

性的生意增长。

参会企业代表表示，此次平台对接

活动传递了跨境电商与制造业共同发

展的先进理念与实操经验，尤其是如何

借用跨境电商开展业务和为生产制造

企业提供的AI工具的讲解内容，拓宽了

视野，企业将以此为重要抓手，推动制造

业转型升级，积极拓展全球市场。

今年以来，广州市商务局围绕当前

跨境电商发展趋势，除持续开展“品牌

出海”企业的评定外，首次开展跨境电

商“鲲鹏”产业园区（聚集区）评定，加

力在培育跨境电商企业和园区、推动

“品牌出海”、强化国际枢纽功能、优化

营商环境等方面的支持，增强企业国

际竞争优势，为广州“12218”现代化产

业体系建设提供重要支撑。

广州市商务局相关负责人表示，广

州制造行业正从“供给国内”向“触达全

球”升级，跨境电商正是这一转型过程

中的核心助推器。接下来，广州将进一

步推动发展跨境电商业态，帮助企业感

知全球消费趋势，通过数据赋能实现柔

性生产和精准供应，让一批过去“藏在

身后”的优质制造商走上前台，打造出

具有国际竞争力的自主品牌，保持广

州制造业的国际竞争力。

招银理财近日发布公告称，公司 9
月 10 日与广州银行签署了银行理财产

品代理销售协议。

记者注意到，这是招银理财今年 7
月以来新增的第三家理财产品代销合

作机构，另外两家分别为上海农商行、

福建海峡银行。

中银理财同样动作频频，7 月以来

与内蒙古银行、甘肃银行、广西北部湾银

行签订理财产品代销合作协议，6 月还

新增福建农信 30 家机构为理财产品代

销合作机构。

从银行的视角来看，福建海峡银行

今年以来共与 3 家理财子公司达成代

销合作协议，包括苏银理财、渤海理财

等。数据显示，截至今年 6 月末，常熟

银行代销理财规模72.77亿元，较去年年

末增加46.9%。

华宝证券研报指出，这一现象的背

后，是区域性中小银行当前所面临的多

重经营压力：净息差持续收窄、自营投

资收益空间受限，以及中收缺口不断扩

大。与此同时，理财业务监管趋严、理

财子公司牌照审批放缓，进一步限制了

中小银行自主开展理财业务的空间。

在此背景下，拓展理财代销业务成为其

优化收入结构、实现战略转型的重要突

破口。通过代销合作切入财富管理赛

道，中小银行得以逐步践行“轻资本、轻

资产”的运营模式，这一路径的战略必

要性已在行业中达成共识。

据了解，《商业银行代理销售业务

管理办法》自 2025 年 10 月 1 日起施行，

其中对代销理财业务的信息披露、销

售 匹 配 、风 险 提 示 等 环 节 提 出 新 要

求。中小银行在合规管理、客户管理

及风险控制等方面面临压力。

中小银行代销理财的挑战不止于

此。普益标准指出，总体来看，中小行

代销业务有望对业绩起到支撑作用。

在理财市场波动下，中小银行代

销面临多重困境，一是大型银行和全国

性股份制银行在理财市场占据主导地

位，中小银行在品牌、客户基础等方面

处于劣势；二是市场上理财产品同质化

现象较为严重，中小银行在代销时难以

提供具有竞争力的产品；三是中小银行

在风险控制和投研能力上相对薄弱，且

在理财业务的专业人才和技术支持上

较为欠缺，对业务拓展造成一定影响。

中小银行“扎堆”理财代销赛道
广州跨境对接会

探路制造业出海新路径
■新快报记者 林广豪

近期，在理财子公司新增的代销合作机构中，城商行、农商行、农
信社等中小银行的身影频现。分析指出，中小银行通过代销合作切入
财富管理赛道已成共识，不过“代销新规”即将落地，其代销理财面临
多重挑战。


