
[ ]在当下经济环境中，中小金融机构如何有效防范化解风险？广东华兴银行给出的答案是坚定做好科技金融、
绿色金融、普惠金融、养老金融、数字金融“五篇大文章”；扎实推进“三化”战术落地，积极打造内生动力。

绿色金融

广东华兴银行：

打造湾区
最具竞争力城商行
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年度最具竞争力品牌

作为广东地方金融的主力军，广

东华兴银行始终立足湾区，坚定做好

金融“五篇大文章”，助力民营经济，

以数智赋能为驱动力，深耕特色领

域，凭借敏锐的市场洞察力和创新的

金融理念，多方位打造业务增长点，

坚持服务广东地方经济建设。

广东华兴银行结合区域经济特

点，通过差异化、个性化服务解决客

户痛点，重点拓展国有企业、上市公

司、机构业务存款，同时聚焦重点客

群，以优质民营企业、上市公司和优

质国央企为中心，为其产业链、投资

链、管理链提供差异化、高效灵活的

全方位金融服务。同时，该行积极促

进省内先进制造业转型升级，重点支

持产业园区的开发建设和升级改造，

向产业园区的建设及运营主体、园区

提供配套支持服务类企业、入园企业

提供一站式综合金融服务。

在特色业务方面，广东华兴银行

在文教金融领域深耕细作，已经成为

广东省内大文教金融服务业务占比

最高的城商行。通过支持教育事业

的发展，该行在提升社会民生福祉的

同时，也为自身的业务拓展奠定了坚

实基础。

同时，广东华兴银行积极践行普

惠金融，推出一系列线上化、智能化

的金融产品和服务，如“华兴好企贷”

“华兴快贷”等产品，利用大数据风控

技术，实现线上申请、审批和放款，

降低企业融资成本。并构建“总行

统筹、分行落实、多方协同”的服务

网络，积极优化金融服务模式，通过

走访摸排、资源优化等一系列举措，

聚焦小微企业真实有效的经营性资

金需求，帮助企业梳理融资问题，为

小微经营主体提供充分的信贷供

给，形成一企一策，持续为小微企业

提供有速度、有力度、有温度的普惠

金融服务，让金融活水快速便捷流

向千企万户，切实提升企业获得感和

满意度。
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广州农商银行：

锚定特色化发展
赋能地方高质量发展
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年度最佳零售服务银行

年度最佳私人银行服务

年度最佳小微产品

广东华兴银行以“三化”转型夯实高质量发展底盘

联通大湾区
助力企业“走出去”

华兴银行已为新能源、

信息技术、制造业等领域提

供跨境人民币支付结算服务

超千亿元，有力支持企业“走

出去”。

同时，华兴银行深度融

合金融科技与跨境贸易场

景，为多家跨境电商平台的

电商企业提供一站式数字化

服务。此外，华兴银行打造

本外币、境内外、线上线下结

算及投融资一体化的跨境金

融服务方案，近两年为大湾

区进出口、“走出去”实体企

业发放融资逾百亿元。

把绿色金融做成场景金

融，让减碳成为企业竞争力；

把普惠金融做成数字金融，

让“小单”汇聚成“大客群”；

把跨境金融做成生态金融，

为外贸企业保驾护航。华兴

银行的探索为中小银行如何

在复杂环境中实现高质量发

展提供了有益样本。

“十四五”以来，广州农商银行全面

贯彻落实省、市相关工作部署，积极发挥

本土金融主力军作用，以“成为国内一流

商业银行”为目标，突出乡村金融、区域

发展特点、中小额资产业务三个特征，深

化四大改革创新，构建多维度信贷产品体

系，形成以营业网点为主阵地、中小额资

产业务为核心竞争力的优势，持续为地方

经济社会高质量发展提供金融支撑。

广州农商银行作为地方金融主力

军，扎根本土、深耕零售，塑造多层次、立

体化、生活化的零售金融生态。

存款产品客制化、体系化，完善特色

存款产品，丰富办理渠道，零售存款规模

在广州地区同业排名持续保持第二。贷

款业务数字化、一体化，本年度零售贷款

投放超150亿元。财富业务专业化、开放

化，成为跨境理财通2.0首家新增试点银

行。品牌活动特色化、IP化，全力打造“广

府管家”养老金融新范本。

广州农商银行为私钻客户提供全方

位、个性化的高端服务。财富产品体系丰

富多样，涵盖理财、基金、保险等多个领域，

实现投资、保障和传承三大功能。2024年

12月，广州农商银行成为跨境理财通2.0
上线以来首家新增试点银行。增值服务体

系贴心周到，提供全球商旅出行、健康管

理、国际救援等高端增值服务权益，举办

“私享会”主题活动，提升客户生活体验。

投研投顾服务体系创新升级，采用“1+1+
N”模式，由客户经理、财富顾问和专家团

队组成，为客户提供定制化解决方案。

广州地区村民信贷市场庞大，但不

少村民为征信白户、缺乏有效抵押物，

传统信贷产品难以满足，存在融资难贵

繁等问题。广州农商银行以村社分红

数据为核心，创新推出首个针对分红村

民的全线上信用类农村信贷产品“金米

村民 e 贷”，打破传统村社信贷模式，有

效解决村民融资难题。截至 2025 年 6
月末，该行涉农客户增幅超 16%，村民 e
贷惠及近 7000户，将金融服务延伸至田

间地头。

作为广东省内率先发行绿色金融债券的城

商行，华兴银行已累计发行 50 亿元绿色金融

债，为绿色产业发展奠定资金基础。近两年来，

该行绿色贷款增幅超 23%。

在传统产业转型方面，该行捕捉水泥行业转

型痛点，在人民银行各级机构指导下，认定某水

泥企业为转型金融主体，并给予 5亿元总授信，

为高耗能行业转型提供了可复制的金融方案。

这也是全国首批落地的水泥行业转型金融贷款

之一。在清洁能源领域，该行以“碳减排支持工

具+清洁能源项目”模式为光伏产业注入活力。

2024 年，为某集团下属两个光伏项目公司提供

合计2.1亿元专项授信。

广东华兴银行以“联动化、批量化、开

放化”为核心战略，深化公私业务协同，强

化零售批量获客，拓展同业合作生态，推动

高质量发展。

在公私业务联动化方面，华兴银行锁

定并聚焦联动工具，建立常态化公私条线

问题会商机制、基层诉求解决机制、流程优

化机制。近两年来，该行代发企业客户数

累计增幅达 105%，新增对公收单价值客户

增幅达 160%。在零售获客批量化方面，该

行在2025年上半年新获个人客户数同比增

长 26.95% ，其 中 批 量 获 客 贡 献 占 比 达

94.32%。在同业合作开放化方面，国有大

行和股份制银行对华兴银行授信额度和产

品大幅增加，其中，国股行授信覆盖率

100%，城农商行客户数超630家。

激发发展内生动力

把“双碳”战略转化为企业竞争力

“三化”战略全面落地

跨境金融

T08

在华兴银行与顺德印刷行业协会定期举办

的金融互动活动上，工作人员为企业办理了“华

兴好企贷”，助力企业解决购置印刷设备和日常

经营周转的难题。

“小而分散”成为华兴抵御周期波动的“稳定

器”。数据显示，近两年来，华兴银行通过代发薪、

支付结算、教育、物业等批量化场景新增零售客户

超20万户。同时，普惠小微贷款累计投放超600
亿元，为近15万户小微企业主、个体工商户纾困

解难。截至目前，该行普惠型小微企业贷款规模

同比增长近15%，单户授信1000万元以下的小微

企业贷款占比增加，户均贷款余额仅为24万元。

普惠金融

用“小单”筑牢“大底盘”


