
走出去“链”进来 做强“产销对接”促振兴

■粤黔协作贵定小组到山王果集团了解新设备

的安装情况。

■军威集团董事长方军（左）介绍如何通过粤

珠新贵公司带动贵州农特产品销售。

■民族刺绣传承人、花苗记忆负责人陈洁向绣

娘和学生传授手艺。

■粤黔协作

贵定小组到

山王果集团

调研。

创新机制：打造反向飞地，开辟市场前沿阵地
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在粤黔协作中，东西部协作资金一

般只投入贵州本地，用于产业振兴或者

改善民生等方面。在广州市海珠区的

大力支持下，粤黔协作贵定小组创新投

入 300万元东西部协作资金，支持县属

国企贵州康众农业发展有限公司，与贵

定县贵州山王果健康产业集团（下称

“山王果集团”）、广东军威实业集团（下

称“军威集团”）跨区域合作，成立“强县

带镇富村”合资公司——广东粤珠新贵

供应链有限公司（下称“粤珠新贵公

司”）。2024年 8月 16日，作为粤黔协作

首家县域实体型“反向飞地”企业，粤珠

新贵公司正式落户广州市海珠区。如

今一年多过去了，运行情况如何？

刺梨汁、鸟王红茶、贵州鸡蛋……

在军威集团的一个展厅里，来自贵州各

地的农特产品摆满了展厅，不时有来自

各地的客商到来商谈。

“粤珠新贵公司才成立一年多，起

步阶段站稳脚跟是最重要的。”军威集

团董事长方军在接受新快报记者采访

时表示，依托粤港澳大湾区(广州)乡村

振兴产业协作基地以及军威集团在全

国的销售网络，粤珠新贵公司主要通过

线上线下销售各地的生鲜产品进行营

收，截至目前，获得了约 1700 万元营业

收入，另外给贵定当地带来税收和分红

10.35万元。作为入股企业之一，得益于

粤珠新贵公司等销售渠道，山王果集团

生产的刺梨汁产品畅销大湾区。

粤黔协作贵定小组还积极帮助山

王果集团扩大产能。新快报记者在该

公司看到，山王果集团二期厂房已建

好，投入 480 万元东西部协作资金购买

的新设备已安装完成。“有了二期的最

新设备，明年 8月起的收果期刺梨榨汁

产能就能从每小时 15吨上升到 30吨。”

山王果集团行政经理郭品佳表示。

记者进一步了解到，山王果集团致

力于发展新质生产力，采取5G智慧工厂

模式，实现了农户无感结算、产线自主

运行、产品销售到产区的精准溯源。目

前自有 1万多亩刺梨种植基地，二期扩

建后预计产能将提升至 2万吨，对应消

耗鲜果 5万吨左右，收购农户刺梨可覆

盖全贵州。

立足广州的粤珠新贵公司，其发挥

的“市场前哨”和窗口作用凸显了出来。

方军表示，对于刺梨产业，将依托广州

地铁内的实体门店及公域电商平台，构

建“线下体验+线上销售”的全渠道营

销体系，全方位推动刺梨饮品的市场推

广与销量提升。下一步还将深度挖掘

贵定鸟王红茶与化 州 橘 红的产品价

值 ，开 展 特 色 联 名 产 品的研发与创

新，计划进军海外市场；对贵定的黄桃

产业，将发挥“源头严选”的品控优势

大型物流的配送保障能力，助力品牌化

发展。

“反向飞地”企业运作一年多，为
贵定带来税收、分红超10万元；组织
企业参加广博会，拿到订单超百万
元；牵线搭桥合作，苗绣企业订单爆
满，带动越来越多妇女家门口吃上

“手艺饭”……
广东省粤黔协作工作队黔南工

作组贵定小组（下称“粤黔协作贵定
小组”）以市场为导向，以培养“造血”
能力为抓手，在深入推动“四项行动、
三个专项”中大胆改革创新，通过一
系列“走出去”“请进来”举措，做强产
销对接促振兴大文章，激活了协作帮
扶促消费的长效动力，为促进区域协
调发展提供了可复制可推广的经验。
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广东省粤黔协作工作队黔南工作组贵定小组：

做好产销对接这篇大文章，既要把

企业“送出去”，还要把资源和订单“链进

来”，带动更多人就业增收致富。

最近，民族刺绣传承人、花苗记忆负

责人陈洁的工作坊内暖意融融，在贵定

小组的牵线搭桥下，广州市海珠区妇联

与贵定县妇联、长沙舞绣缘服饰有限公

司共同签署了“协作推进民族绣娘和国

风手艺人融合就业创收订单合作”协议；

海珠区妇联与贵定县妇联签署了“协作

推进民族绣娘与国风手艺人融合培训基

地建设框架”协议。广州市海珠区妇联

主席蒋薇表示，此举的目的就是为了培

训一批训练有素的非遗国风手作人，把

绣娘和电商业务联系起来，让更多绣娘

和妇女实现在家门口就业。

此前，粤黔协作贵定小组联合海珠

区妇联还牵线广州多家企业与花苗记忆

达成长期、深度合作，制作香云纱刺绣、

茶席、虎头鞋等产品，带来稳定的订单。

“我们现在有固定绣娘30多个，还有

70个左右的灵活就业绣娘，虽然有这么多

人，但订单还是做不完。”陈洁开心地说。

工坊里还带动了五位残疾人就业，另外常

年都对宝妈提供免费培训服务。

“我们大力扶持花苗记忆工坊，最

关键的就是看中其灵活带动就业的能

力。”粤黔协作贵定小组负责人表示，下

一步将联合贵定人社和妇联部门，再培

养一批宝妈，尤其是相对困难的劳动

力，从事刺绣和其他手工艺活动，实现

家门口就业增收，构建起“广州企业+本

地公司+绣娘（宝妈）”的灵活就业链条，

推动乡村全面振兴。

融合就业：牵手绣娘工坊，
做活“指尖经济”

东西部协作

链接市场：拓展展会平台，助力黔货出山
除了“反向飞地”企业的创新，粤黔

协作贵定小组还持续带动辖内企业参加

各种展会，产销对接广拓商机。

“味道很好，我们要买一些带回去。”

不久前，在粤黔协作贵定小组的推动下，

贵定 11 家茶企组团，带着云雾贡茶绿

茶、红茶、白茶、刺梨红茶全系列茶以及

都匀毛尖亮相广州秋季茶博会，品尝到

贵定“靓茶”后，一位韩国客商由衷地

说。“每一次来都有新收获！”贵定县凤凰

茶业有限责任公司总经理冯建萍说，通

过参展大家认识了更多新朋友、新客户，

找到了新的合作商机。

8 月份的广博会期间，粤黔协作贵

定小组精心组织了12家企业参展，三天

拿下订单超过100万元。其中贵定县花

苗记忆民族刺绣有限公司（下称“花苗记

忆”）带来的刺绣作品销售一空，还拿到

59万元的订单。

“得益于海珠区的大力扶持，企业对

前往大湾区参展热情高涨。”粤黔协作贵

定小组组长，贵定县委常委、副县长温远

辉告诉新快报记者，海珠区会展业发达，

而且对对口协作地区有会展帮扶机制，

相关企业参展不但免展位费，而且对参

展物品物流费用进行补贴。

“事实证明，组织企业参加各种展

会，进行产销对接，是推动企业快速发

展的重要渠道。”温远辉说，如在今年 4
月由广东省粤黔协作工作队主办的

“黔货出山·八仙过海”2025 年粤黔协

作帮扶促消费“1+8”现场展销对接活

动上，贵定的茶企就签下了 3100 万元

的大单。

海珠区还前后方联动进行大力消费

帮扶。海珠区在发动对口帮扶单位采购

之外，创新在两大政务网站采取抽奖送

黄桃等活动，今年共销出200多万斤，带

来1500多万元的销售额。


