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部分龙头企业陷入危机
此次业绩预亏潮呈现行业分布广

泛、龙头企业受累的特点。“光伏组件第

一股”亿晶光电预计 2025 年度净利润

为负且亏损超上年净资产，期末净资产

可能为负，面临退市风险警示。2024年

亿晶光电营收 34.78 亿元，同比下降

57.07%；归母净利润亏 20.90亿元，创下

其上市以来最差纪录。2025 年前三季

度营收 15.56亿元，同比下降 42.58%；归

母净利润亏 2.14 亿元。业绩受困的同

时，亿晶光电 2022 年计划总投资规模

达 103 亿元的伏组件项目也陷入停产

危机。

同为光伏龙头的晶澳科技受行业产

能过剩、产品价格承压及国际贸易保护

政策等影响，预计 2025年亏损 45亿-48

亿元。全球磷系阻燃剂龙头万盛股份陷

入“增收不增利”困境，受行业产能扩张

过快、需求疲软影响，2025 年净利润预

亏。四创电子预计 2025 年股东净利润

为-2.65亿元至-3.4亿元。

此外，中船科技、集友股份、掌阅科

技等企业也纷纷预亏。集友股份表示，

传统主业萎缩，跨界储能尚难破局，2025
年扣非净利润或迎上市首亏。掌阅科技

则因短剧业务扩张的高额营销投入与传

统阅读业务下滑形成双重挤压，导致业

绩承压。

预亏企业股价表现分化
记者注意到，有的上市公司虽然业

绩预亏，但股价表现显著分化。1月8日

亿晶光电披露预亏公告后，当日股价暴

跌8.12%。而部分带“ST”标识的预亏企

业，却凭借保壳、重整预期掀起涨停潮。

*ST 正平近 10 个交易日最高涨幅约

40%，前不久，*ST正平还公告 2024年度

非标审计意见事项尚未消除，如上述非

标意见所涉事项在 2025 年度审计报告

出具日前无法消除，公司仍将面临退市

结局。

“业绩预告季是风险释放期，也是

价值筛选期，理性看待业绩波动、远离

‘炒小炒差’才是稳妥选择。”财经分析

师张可亮建议投资者重点关注三个维

度：一是净资产是否为负、是否触及退

市指标；二是亏损原因是否可逆，如行

业周期回暖能否改善业绩；三是公司

治理与合规情况，远离涉嫌违规炒作

的企业。

新快报讯 记者范昊怡报道“开年

把资产挪一挪，就能领微信立减金和商

品兑换券！”“去年薅了 2万多元，今年 1
月待入账还有5000元左右。”新年伊始，

工行、农行等国有大行，南京银行、上海

银行等城商行及多家农商行密集推出

资产提升活动，社交平台上银行资产提

升活动的“薅羊毛”攻略频频刷屏，有网

友认为这是“每月折腾的意义”。

开年以来，工商银行、农业银行、中

国银行等国有大行率先发布“资产提升

有礼”等活动公告，城商行与农商行亦

紧随其后，奖励形式涵盖商品兑换豆、

微信立减金、专属服务权益等，参与门

槛从 1万元到数百万元不等，适配不同

层级客户需求。

农业银行推出的“资产提升有礼”

活动，掌银注册用户 1月月日均金融资

产较去年12月提升，即可抽取对应档位

奖励。资产提升的最低门槛为10万元，

提升相应档位客户可获得小豆，最高可

得 240万小豆的奖励。据悉该行 633小

豆可兑换1元京东E卡，按此计算，客户

最高可获得价值超 3790 元的京东 E
卡。工商银行的“升金有礼”活动要求1
月月日均金融资产较去年 12 月提升 2
万元（含）~5万元，可领 3万工银 i豆，提

升 600 万元（含）以上最高可领 400 万 i
豆。中国银行推出积分抽奖与立减金

双重激励，1月 5日至 31 日月日均金融

资产较上月提升1万元及以上最高可抽

600 万尊享积分，晋级高端客户等级最

高可获550元微信立减金。

城商行及农商行同样动作频频。1
月至 3月，上海银行客户同时满足月日

均资产 30 万元及较前三月峰值提升 5
万元，单月最高可赢 80元微信立减金；

南京银行 1月至 3月推出每万元提升奖

励1000综合积分的活动，每月最高可领

8万积分。

业内认为，年初多家银行密集开启资

产提升活动，是战术上的“开门红”冲刺，

更是战略转型下的必然选择，银行通过激

励活动抢占“第一站”，符合营销规律。

银行“增资”优惠不断，社交平台上

的“薅羊毛”攻略层出不穷。不少用

户分享“套利”技巧：在一家银行活动达

标领取奖励后，立即将资金转出，投入

另一家银行的活动中，以此实现利益最

大化。“季末、年末、年初都是银行活动

密集期，盯紧时间节点，一年下来能攒

下不少额外收入。”有网友在攻略帖中

写道。

热闹的活动与增长的流量背后，客

户黏性不足的问题越发凸显。“在一家

银行参加完活动，就去另一家再参加”

成为不少客户的选择，这种“薅完就走”

的现象，让银行陷入“有流量、无留量”

的困境。

招联首席研究员董希淼指出，当银

行业务竞争停留在“价格战”或“礼品

战”层面时，客户关系就变得脆弱和流

动，因此，无论是资产提升活动还是日

常其他营销活动，商业银行都应突破短

期活动思维，从简单的“争夺资金”向

“留住客户”努力。

新快报讯 记者张晓菡报道 1月13
日，“脑机接口”概念股熵基科技高开低

走，报收 46.53元/股，下跌 4.77%。尽管

股价有所回调，但开年以来，该股已累

计上涨达 40.79%，在全市场表现突出。

强势行情背后，公司治理风险亦浮出水

面，近日，广东证监局在对熵基科技的

现场检查中发现公司存在五项违规问

题，公司及董事长车全宏、总经理金海

荣、财务总监王友武、董事会秘书郭艳

波因此被出具警示函。

公司被认定违反信披管理办法
据了解，熵基科技对部分客户计提

返利的期间与对应销售期间不一致，导

致2024年跨期确认收入；对信用风险显

著上升的客户未进行单项计提坏账准

备，坏账准备计提不准确；同时，公司将

法务等非研发人员工资计入研发费用，

且相关人员未登记研发项目工时，导致

研发费用核算不准确。

在资产减值方面，熵基科技某子公司

在存货跌价测试中，采用明显偏低的销售

费用率测算可变现净值，高估存货价值，

导致存货跌价准备计提不准确。此外，公

司披露的某关联交易金额与实际发生金

额不一致，关联交易披露不准确。

广东证监局认定，上述情形违反上

市公司信息披露管理办法，相关人员未

按规定履行勤勉尽责义务，对公司行为

负有主要责任。

“脑机接口”技术备受资本青睐
不过，监管警示并未明显抑制市场

热情。公司披露监管函后的首个交易

日（1月12日），熵基科技股价大幅上涨

17.59%。这或表明，市场对公司在“脑

机接口”领域的实质性布局仍抱有高度

期待。

据了解，去年 11月 17日，熵基科技

在微信公众号宣布，与国际非侵入式脑

机接口技术巨头 NeuroSky（神念科技）

达成战略合作，双方将成立合资企业。

双方将共同构建“芯片+情绪云+产业生

态”的创新架构，加速“脑机接口”技术

的全球战略布局。

起初，这一消息未引发市场明显反

应，但随着 2025 年 12 月底马斯克宣布

其“脑机接口”公司将于 2026年开始对

“脑机接口”设备进行大规模生产后，相

关概念随即升温，机构调研亦密集跟

进。Wind数据显示，2026年开年至今，

熵基科技组织的投资者调研累计吸引

132家机构参与，其中1月5日单日高达

128 家，包括证券公司、基金管理公司、

保险公司等机构。

在会议中，熵基科技明确表示，脑

机合资公司合作方股东是外资企业，正

在准备相关工商注册文件，目前仍在筹

备工商注册阶段。同时，公司今年 3月

推出“脑机”原型机的计划正常推进。

针对相关问题，新快报记者于 1月

13 日下午以投资者身份致电熵基科技

董事会秘书处。对方表示，“脑机”原型

机的应用将主要覆盖养老、教育等领

域。公司去年在泰国举办的相关会议

中，一些现有客户对该产品表现出兴

趣，但原型机正式推出后的市场反应仍

需观察。

钱大妈赴港IPO
近3000家门店
年营收逾百亿元

新快报讯 记者陆妍思报道 1 月

12日，社区连锁生鲜龙头钱大妈在港交

所披露招股书，正式启动上市进程。招

股书显示，2013年至今，钱大妈已布局

近 3000家门店，五年来年营收超过 110
亿元。

生鲜赛道一直是备受关注的民生

焦点，钱大妈凭借“不卖隔夜肉”的折扣

日清模式迅速崛起。“我们的门店每天

晚上7点开始打九折，其后每30分钟额

外再增加一折，直至晚上 11时 30分剩

余产品免费送。该政策确保我们门店

的所有生鲜产品在到货当日出清。”钱

大妈方面表示。

为支撑“折扣日清”模式的高效运

转，钱大妈建立了一套严密的运营体

系。在采购端，通过大数据预判各门店

销售需求，以销定采，避免盲目进货导

致库存积压。在运营端，通过员工实时

监控，及时掌握销售情况，并根据库存

余量调整打折节奏，确保在闭店前完成

清货目标。

在物流端，依托全国 16 座仓储综

合仓与高效冷链网络，实现生鲜最快

24 小时直达，同时绝大多数生鲜产品

在综合仓内周转时间不超过 12 小时，

远低于行业平均的 2-4 天，为消费者

提供新鲜、便捷、高质价比的生鲜购

物体验。

招股书显示，钱大妈产品组合覆盖

包括猪肉在内的动物蛋白、蔬菜及水果、

冷藏加工食品共三大类。2023年、2024
年以及2025年前九个月，钱大妈的收入

分别约为 117.44 亿元、117.88 亿元、

83.59亿元；同期，其经调整净利润分别

约为1.16亿元、1.93亿元与2.15亿元。

截至 2025 年 9 月 30 日，钱大妈在

全国 14 个省、直辖市及特别行政区拥

有 2938家社区门店。其主要通过加盟

商运营门店，截至 2025年 9月 30日，钱

大妈拥有 1754 名加盟商。另外，通过

其自有平台（如微信小程序和 App）及

第三方外卖配送平台，钱大妈也建立了

线上销售渠道。

业内人士表示，此次钱大妈赴港上

市，预示着社区生鲜行业已进入规模

化、标准化、品牌化的深水区，一场围绕

供应链、数字化与全渠道的综合实力比

拼正式拉开序幕。

IPO
探热针

2025年业绩预告来袭 A股预亏企业成焦点

近日，A股上市公司2025年
度业绩预告陆续披露，业绩亏
损成为市场焦点。截至1月13
日，亿晶光电、四创电子、掌阅
科技等多家上市公司相继公告
2025年业绩预亏，部分企业因
期末净资产可能为负，已站在
退市风险警示的悬崖边。业绩
承压与股价异动交织、行业周
期冲击与监管强化并行，成为
当前市场的突出特征。

上市公司CSR观察

■新快报记者 涂波

热炒“脑机接口”之际
熵基科技公司治理风险浮出水面

银行开年抢资产 网友忙着“薅羊毛”


