
继去年多位股东接连套现离场后，床垫
企业趣睡科技近日披露，又有两名特定股东
计划减持股份，预计套现逾5800万元。粗
略估算，自去年10月中旬以来，相关股东累
计套现超1亿元。

趣睡科技频遭股东“用脚投票”的背后，
是其经营层面面临的现实挑战。该公司业
务高度依赖单一渠道，导致毛利率持续下
滑、盈利规模逊于同行。与此同时，该公司
生产完全外包、研发团队规模不足40人，这
一“轻运营”模式与其对外宣传的“科技创
新”定位亦形成鲜明反差。

■新快报记者 梁茹欣 文/图

扫码了解更多
“极智家”资讯

1 减持潮持续：实控人阵营带头减持，“老股东”排队离场
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一周资讯一周资讯
根据 1 月 12 日披露的公告，趣睡科

技两名特定股东出于自身资金安排，拟

减持其所持股份。其中，成都宽窄文创

产业投资集团有限公司（以下简称“宽窄

文创”）目前持股比例为4.01%，计划减持

79.36万股，约占公司总股本的 1.98%；另

一名股东宁波潘火创新产业引导股权投

资合伙企业（有限合伙）（以下简称“中哲

潘火”）则计划减持不超过 24.13万股，占

总股本的 0.6%，此举相当于对其持股进

行基本清仓。若以 1 月 21 日的收盘价

56.52元/股估算，两名股东此番减持套现

逾5800万元。

值得关注的是，这并非相关股东首

次提出类似的减持计划。2025年 9月 15
日，趣睡科技便曾披露，宽窄文创与中哲

潘火计划在当年 9月至 12月减持上述股

份，但截至2025年12月18日该计划期限

届满，两者均未实施减持。

本次减持计划是趣睡科技近期股东

“减持潮”的缩影。几乎是前后脚，趣睡

科技于 1月 15日披露，该公司控股股东、

实际控制人之一致行动人陈亚强、徐晓

斌及首发前员工持股平台股东宁波梅山

保税港区趣同趣投资管理合伙企业（有

限合伙）已于近期完成减持。按照公告

披露的减持均价计算，前述三者减持套

现超1250万元。

更早之前，股东减持已多次出现。

2025年 11月，趣睡科技的特定股东石河

子市尚势成长股权投资合伙企业（有限

合伙）已通过集中竞价方式，减持了22.37
万股。此次减持后，其持有的0.56%股份

基本清空，套现超1100万元离场。

同年 10月中旬，趣睡科技实际控制

人的一致行动人李亮、陈林则通过询价

转让减持 128.24万股（占总股本3.21%），

以 43.56 元/股的转让价估算，套现约

5586.13万元。这使得该公司实际控制人

及相关一致行动人持股比例由35.63%降

至32.43%。

新快报记者注意到，上述进行减持

的股东多为趣睡科技上市前便已入股

的投资者。若从去年 10月中旬起估算，

这些股东在最近 4 个月已累计套现逾 1
亿元。

股东密集减持的背后，趣睡科技股

价正经历一轮“过山车”行情。其股价在

去年 3 月曾一度突破 100 元/股，创下历

史新高，但此后便进入下行通道。即便

在去年第三季度 A 股市场整体上行期

间，其股价也未能扭转跌势，持续疲软

的表现使其总市值长期在 20 亿元左右

徘徊。

康欣新材跨界半导体
遭监管问询

1月 20日晚间，康欣新材发布

公告称，拟通过受让股权加增资的

方式，使用现金约 3.92亿元取得无

锡宇邦半导体科技有限公司（以下

简称“宇邦半导体”）51%股权。本

次交易完成后，宇邦半导体将成为

康欣新材控股子公司。

随后，上海证券交易所迅速对

康欣新材下发问询函，对此次跨界

收购的合理性、标的估值、业绩承

诺及内幕信息管理等核心问题展

开追问。

云峰莫干山
冲刺A股不成转战港股

在冲刺A股上市未果后，位于

浙江省湖州市的云峰莫干山生态

家居有限公司近日将赛道切换至

港股市场。招股书披露，该公司主

要提供绿色人造板、绿色定制家居

产品与服务。2023 年至 2025 年三

季度，该公司收入分别为 33.94 亿

元、34.56亿元、25.19亿元。

东方雨虹清仓金科服务
1月 20日晚间，东方雨虹发布

公告称，已将剩余所持 2840.51 万

股金科智慧服务集团股份有限公

司（以下简称“金科服务”）股份，按

照每股 6.67 港元的要约价格全部

转让予要约人，成交金额约 1.89亿

港元。交易完成后，东方雨虹不再

持有金科服务股份。

（梁茹欣 据公开信息整理）

研发人员不足40人、募投项目延期转买理财产品……

股东套现逾亿“用脚投票”
““轻运营轻运营””的趣睡科技难的趣睡科技难““安睡安睡””

■软体家居企业的销售毛利率大多维持在30%以上，部分企业甚至可达50%左右。

2 渠道依赖症：九成收入靠单一平台，自建渠道月活仅1人

公开资料显示，趣睡科技是一家专注

于自有品牌科技创新家居产品的互联网零

售公司，总部位于四川省成都市，于2022
年 8月在A股上市。该公司以核心品牌

“8H”开展业务，主营业务涵盖易安装家具、

家纺等产品的研发、设计、生产与销售。

作为一家营收超九成来自线上的企

业，趣睡科技的销售高度集中于单一平

台。该公司早在上市前的招股说明书中

就已提示相关风险，明确指出若平台的

经营稳定性、业务模式或管理政策发生

重大变化，且该公司未能及时调整，则可

能对经营业绩产生不利影响。

时至今日，趣睡科技对单一渠道的

依赖并未减弱。在当下家居行业普遍积

极拓展线上线下多元触点的趋势下，这

种高度集中销售模式已显滞后。

事实上，趣睡科技并非没有尝试过

渠道多元化。其早在 2015 年 12 月便自

建了官方商城，但自有渠道的用户规模

极为有限且持续萎缩。财报显示，2024
年其自建销售平台注册用户为30511人，

月均活跃用户仅 2.16人；到 2025年上半

年，注册用户数进一步降至 30402人，月

活用户更是仅剩1人。

不仅如此，对单一渠道的过度依赖

已对公司盈利空间形成挤压。趣睡科技

的销售毛利率已从2019年的33.59%下滑

至 2024年的 22.05%，同期营业收入也从

5.52亿元减少至3.47亿元。

对比之下，趣睡科技的毛利率水平

已明显低于行业主流。同期顾家家居、

梦百合、喜临门、慕思等企业的销售毛利

率普遍维持在30%以上，部分企业甚至可

达 50%左右。其在盈利能力和成本控制

上与同行存在显著差距。

3“轻资产”承压：生产全靠外包，募资难逃“理财化”

在内部经营层面，趣睡科技同样面

临多重挑战。

尽管宣称自身为科技创新企业，但

趣睡科技实则采用“外包生产+互联网销

售”的轻资产模式。其科技成色不足，直

接反映在研发人力上。2023 年及 2024
年，其研发人员仅分别为40人与36人。

更大的问题体现在趣睡科技对上市

募集资金的使用上。该公司首次公开发

行人民币普通股（A 股）1000 万股，发行

价格为每股 37.53 元，募集资金总额为

3.75 亿元，扣除发行费用后实际募集资

金净额为3.15亿元。然而，截至2025年6

月 30日，该公司累计使用募集资金仅为

7487.09万元，尚未使用的资金余额（含利

息）约2.6亿元，使用进度明显缓慢。

趣睡科技此前计划的募投项目也普

遍延期。2025年 4月，其宣布将“全系列

产品升级项目”和“家居研发中心项目”

延期一年，将“数字化管理体系建设项

目”延期两年，三大项目均未按原定计划

推进。

募投项目延期后，该公司转而将大

量闲置资金用于理财。根据同年 9月公

告，该公司拟使用不超过 2.58亿元（含本

数）的闲置募集资金进行现金管理，主要

投向大额可转让存单、结构性存款、定期

存款、国债逆回购等安全性高、流动性强

的保本型理财产品。这相当于将募投项

目延期后绝大多数闲置资金用于理财。

值得关注的是，该公司在资金管理

上已有“前科”。早在 2024年 10月，该公

司就曾因募集资金现金管理超出审批额

度、使用不合规以及专户设立程序不当

等问题，收到中国证监会四川监管局的

行政监管措施决定书及深交所监管函。

针对股东减持及公司经营等情况，

新快报记者日前向趣睡科技官方邮箱发

送采访问题，但截至发稿前尚未获回复。


