
春风送暖，广货潮涌。日前，随着“广货行天下”春季行动
全面启动，广东制造再度成为市场瞩目的焦点。这一热度，与
广州贸易的强劲增长同频共振——2025年，广州外贸进出口
规模历史性迈上1.2万亿元新台阶，同比增长10.4%；社会消
费品零售总额11032.38亿元，同比增长5.5%。

这份亮眼成绩单的背后，是产业基础的厚积薄发，也
离不开金融力量的精准赋能。建设银行广州分行（以下简
称“建行广州分行”）紧跟稳外贸、扩内需、促消费等政策导
向，通过普惠金融精准滴灌、跨境服务创新赋能，搭台支持
产业生态，为百年老店焕发生机、制造企业扬帆出海注入
强劲的发展动能，以金融力量助力“广货”擦亮金字招牌。

■新快报记者 林广豪 通讯员 陈霜
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守护百年广府味
在刚刚过去的春节假期，广州的“年

味”除了满城的花香，还有寓意吉祥的各类

广式点心。作为始创于1909年的老字号，

广州某品牌礼饼不仅是市级非物质文化

遗产，更是归乡游子必备的手信。然而，

就在不久前，这家承载着几代广州人记忆

的老店遇到经营难题。受原材料价格上

涨、门店租金攀升、人工成本增加等多重

因素影响，饼铺面临阶段性资金周转压

力，老字号传承人谢女士因此一筹莫展。

关键时刻，建行广州越秀支行的服

务团队主动上门，结合饼铺经营实际与

资金需求，量身定制金融解决方案，高效

为其审批发放抵押快贷160万元。该支

行还为谢女士旗下企业和员工办理了结

算、代发工资、社保卡、理财等各类金融

业务，并在费率上给予一定优惠，同时配

置专属权益，为企业节省了成本，也让员

工同步享受到建行便捷优质金融服务，

构建起全方位、一站式的银企服务生态，

助推企业驶入经营发展快车道。

建行的资金支持，不仅帮助企业稳

住了经营方向，更激活了谢女士的发展

雄心。“多亏了建行及时的扶持，帮我们

这家百年老店渡过难关，重新焕发蓬勃

生机与发展活力。我们将加快分店布局

步伐，把地道的广府饼味带到更多地

方！”谈及未来，谢女士信心满满。

赋能智造出海路
无论是老字号的匠心坚守，还是新

兴智造的扬帆出海，都离不开金融力量

的保驾护航。

在广州某数码产品有限公司的生产

车间里，UV平板打印机高效运转，技术

人员精细调试设备，玩具、数码潮牌等产

品批量快速完成精美印制。该企业深耕

数码印刷设备领域，凭借产品技术实力

与品质竞争力持续拓展海外市场，致力

将“广货”智造精品销往全球。随着海外

订单的稳步增长，企业跨境结算规模持

续扩大，面临着汇率波动等多重考验。

建行广东自贸试验区分行在走访中

了解到企业需求，为其量身定制一揽子跨

境金融服务方案。针对企业汇兑成本、财

务压力大等痛点，分行通过结售汇点差优

惠，大幅降低跨境交易财务支出，让“广

货”智造精品出海更具价格竞争力。同

时，推荐外币大额活期存款优惠利率产

品，让企业跨境经营闲置资金实现流动性

与收益性双赢，资金随存随取不影响贸易

周转，并享受优于市场的活期利率。

更让企业负责人感到安心的，是建行

的汇率避险工具。针对外贸企业普遍存在

的“怕波动、难避险”难题，建行推出0元期

权汇率避险工具，为企业锁定汇率底线，在

市场波动中守住利润空间，同时兼顾汇率

上行潜在收益。依托建行FIMS贸易外汇

收支高水平便利化试点服务，企业能享受

单证审核简化、特殊退汇免事前登记、跨境

收支高效办理等便利，结算效率显著提升。

建行广州分行护航“广货”出海，不

仅在生产车间里，也在专业市场档口

前。日前，在广州市市场监督管理局、越

秀区人民政府指导下，由越秀区商务局

等九家单位联合主办、建行广州越秀支

行等十六家单位共同支持的“越秀区专

业市场‘一带一路’服务对接会暨‘越洋

计划’金融支持外贸企业高质量发展活

动”在越秀区御龙外贸服装城正式启

动。据了解，该服装城汇聚了超过 500
家服装外贸企业，产品远销中东、东南

亚、非洲等60多个国家和地区。

针对外贸企业面临的共同痛点，建行

广州越秀支行积极开展“扬帆出海金融护

航、百城万企稳外贸”外贸客户服务日活

动主题宣讲。现场，该支行围绕外汇结算

无忧、外汇融资便捷、外汇保值增值三大

板块，系统介绍建行跨境金融综合服务方

案，为企业提供清晰可操作的解决路径。

金融向实，商脉长青。从守护百年老

店的烟火气，到赋能制造企业的出海路，

再到助力专业市场融入“一带一路”格局，

建行广州分行正以实际行动诠释国有大行

的担当。该分行将不断优化金融服务供

给，以更精准、贴心的服务助力“广货”在

世界商海的浪潮中乘风破浪，行稳致远。

建设银行广州分行：

广货通世界 金融风正劲

■建设银行广州分行助力广州百年饼铺打通资金堵点，让地道广府味

香飘更远。

增强吸引力
储蓄理财产品多元适配
在储蓄产品领域，各类银行推出

差异化服务，低门槛、高利率、定制化

成为核心特色。华夏银行推出“阳光

成长计划”，家长可陪同孩子办理儿

童银行卡并绑定亲子账户，孩子可选

择两种储蓄模式，其中“月成长龙安3
年”产品起存仅50元，年利率1.75%。

广发银行“自由卡”以“定制卡

面+专款专用+亲子共管”为核心，

为孩子提供独立账户，家长可通过

手机银行代管；招行手机 App 推出

的“金小葵”专区，家长可为子女创

建专属账户，目前已涵盖 51种金融

产品，实现压岁钱专款专用。

同时多家银行儿童储蓄产品利

率较普通存款显著上浮。如北京银

行“小京卡”三年期定存利率1.75%，

“小京压岁宝”2至3年期利率分别为

1.60%、1.75%；北京农商行“阳光宝贝

卡”1 至 3 年期利率分别为 1.5%、

1.6%、1.75%，较同期限挂牌利率上浮

明显。蒙商银行“压岁宝”500 元起

存，1 至 3 年期利率 1.4%、1.45%、

1.75%；鄞州银行“儿童存单”3年期新

客最高利率1.88%，所有产品需监护

人代理开户；广西北部湾银行“梦想

储蓄1号”50元起存，1至3年期年利

率分别为1.4%、1.65%、1.9%。

除储蓄产品外，多家银行同步

推出适配未成年人的理财产品，并

配套权益活动，覆盖不同风险偏好

与投资周期，案例丰富且针对性

强。工商银行“亲子专属账户”支持

孩子自主规划资金，家长可实时查

看、代管，同时精选专属基金池，针

对短期闲钱增值、低风险偏好的家

庭，重点提供汇添富短债债券C、工

银尊益中短债债券 C 等中短债产

品，适配压岁钱短期闲置需求；针对

长期储蓄、陪伴孩子成长的需求，推

出汇添富中证500指数增强C、工银

黄 金 ETF 联 接 C、华 夏 中 证

A500ETF 联接 C 等指数基金，助力

家长为孩子规划教育金、成长金。

股份制银行的理财案例更为多

元，华夏银行代销的华夏理财固收

债封闭式524号（金小葵），是专为未

成年人及压岁钱定制的固收类理

财，持有期限 435天，成立以来年化

收益稳定在 2.84％，风险等级适中；

招行“金小葵”专区除了理财产品，

还涵盖“金小葵·少儿长期重疾险”

（由招商信诺人寿保险发行与管

理），兼顾理财与保障功能，同时设

置抽奖活动吸引参与。

在推出理财相关服务的同时多

家银行结合本地家庭需求配套权

益，河南农商银行台前支行开展“压

岁钱增值计划”，16岁以下儿童办理

1000元以上定存可 100%中奖；浙江

嘉兴平湖农商行“儿童存折”融合储

蓄与成长记录功能。

差异化服务
助力零售银行转型

不少家长对相关产品表示认

可，广州李女士称，孩子收到8000元

压岁钱，计划开通亲子账户，既培养

孩子攒钱习惯、提升财商，也能获得

利息收入。

业内专家及分析师深度解读

银 行 密 集 布 局 压 岁 钱 赛 道 的 行

为：在存款竞争日益激烈的背景

下，压岁钱已成为银行存款新增

长点，银行可通过儿童账户搭建

与家庭的联系，增强客户黏性，实

现从单一储蓄向“账户+教育+陪

伴”的全周期服务转型，同时培育

未来客户资源、强化儿童对银行品

牌的认知，成为零售业务差异化竞

争新赛道。

博通咨询首席分析师王蓬博表

示，当前银行净息差压力凸显、传统

业务利润压缩，扩大获客、挖掘新盈

利点成为行业共识，发力儿童金融

本质是向全年龄段、全生命周期细

分客群转型，通过差异化服务锁定

长期低成本资金，这也是零售银行

转型的核心方向。展望未来，银行

可扩大儿童金融服务范围、完善产

品体系、严控合规风险，深耕财商教

育与生活场景；同时提醒家长，开立

账户需认准正规机构，优先选择共

管账户，明晰产品类型、做好信息保

护，远离高风险业务。

银行高利率“抢滩”压岁钱市场

儿童专属理财产品扎堆上线
新春佳节之际，压岁钱成为家庭关注焦点，

也成为银行争夺零售客群的重要抓手。新快报
记者留意到，春节期间国有大行、股份制银行及
城农商行密集上线未成年人专属储蓄、理财产
品，涵盖定期存款、特色存单等品类，部分三年期
儿童专属存单利率达 1.88%，优于市场主流水
平，以多样化服务精准对接压岁钱管理需求。

■新快报记者 范昊怡
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