
香港艺人也来了，田间砍蔗体验人气爆棚

“2元一根黑皮甘蔗、3元一根黄皮甘

蔗，亲手砍蔗，现砍现带！”连日来，抖音、

视频号、小红书等平台上，南沙甘蔗的宣

传短视频刷屏不断，线上引流成为破解

滞销的“关键突破口”，也让蔗田变成了

热门打卡地。

“我们村联合南沙区农业农村局、镇

农业办、媒体和传媒公司，以短视频为主、

直播为辅，重点宣传惠民价格，吸引市民

来田间体验砍蔗乐趣。”冯楚健告诉记者，

从3月11日开始，线上宣传全面发力。

“上周末客流直接爆了。”据他回忆，

短短两天，来自广州各区及佛山顺德、中

山、珠海、东莞等地的市民驱车涌入雁沙

村。亲子家庭、企业团队穿梭于蔗林间

挑选心水的果蔗。体验下田砍蔗的乐

趣，大家分工协作，忙得不亦乐乎，蔗田

里一片欢声笑语。游客陈先生说：“我们

全家都很喜欢吃果蔗，希望来这里略尽

绵力，帮助蔗农。同时，我们也想让小朋

友观察果蔗的生长环境，增长见识。”

冯楚健介绍，经统计，这种亲子田间

体验式销售，可消化村里甘蔗总销量的

10%左右，其中，家庭客群单次一般购买

10 至 20 根，部分游客一次性购买 300 至

500根，需安排货车运送，用于分发给员

工或客户。

与此同时，一场更具“流量效应”的

助农行动也在田间地头火热上演。南沙

区农业农村局联合榄核镇在雁沙村组织

开展果蔗销售助农公益活动，不仅有中

国香港艺人梁琤、韦家雄、刘锡贤来拍摄

短视频，为南沙甜蜜“打 call”，更吸引爱

心企业、市民组团奔赴田间，亲手砍蔗、

现场采购，用实实在在的行动暖心助

农。现场有不少媒体、自媒体拍摄短视

频，借助新媒体流量，让更多人看见南沙

果蔗，为蔗农纾困解难。“尽管我们的力

量微薄，但仍希望能够借助媒体、艺人、

博主的流量，让更多人看到南沙果蔗的

视频，真真正正帮助我们的蔗农。”好啦

文化总经理卢彩意说。

多方合力助农，清明前有望“解滞”七八成

眼看着一年的辛劳面临损失，政府、

企业、社会组织、社区迅速形成合力，让

助农行动落地见效。

“我们第一时间摸清甘蔗底数，精准

掌握甘蔗品质和数量，出台奖补政策，补

贴运输成本，重新吸引北方客商下单。”

卢俊杰在现场介绍，目前已成功推动

1000 多亩（约 1 万吨）甘蔗销往河南等

地。政府还积极对接辖区企事业单位、

商超、餐饮店及研学机构，拓宽零售与团

购渠道，截至目前，全镇滞销问题已缓解

约三分之一，后续将持续发力，力争清明

前完成销售，为春耕春种腾出时间。

南沙区榄核镇雁沙村村委会成员冯

楚健介绍道，最近一周，不少企业组织员

工团建，几十人一同来到田间，亲手砍蔗

后自行叫车拉回企业；还有企业通过村委

会对接农户，提出采购需求，如一次性订

购 1000根，村委会便安排农户包砍包上

车，直接送达企业指定地点。此外，爱心

人士也纷纷加入助农队伍，有自媒体博主

以个人名义公益采购，单次采购量达几千

根，相当于承包一亩地的甘蔗。目前村里

甘蔗销售速度已明显提升，预计清明前能

卖出滞销量的70%至80%。

榄核镇商会也主动扛起责任，发挥桥

梁纽带作用。记者从商会了解到，甘蔗滞

销的消息发布后，餐饮店、商超、加油站等

在内的45家企业踊跃响应，累计认购甘蔗

17000 余根，帮助农户销售近 60 吨。其

中，餐饮企业船民嘉宴以2元/根的价格认

购了1000根，负责人梁晓程在现场表示：

“我们把这些甘蔗免费赠送给到店顾客，

既能回馈顾客，也能为蔗农出一份力。”

高校师生也品尝到了这份甜蜜。连

日来，广州市南沙区农业农村局、南沙区

供销合作联社联合举办的“百万英才汇

南粤，千吨果蔗赠师生”助农活动陆续来

到华南农业大学、仲恺农业工程学院、广

东外语外贸大学等多所高校，免费赠送

大批果蔗供学校师生品尝，以实际行动

助力蔗农拓宽销路，传递助农惠农温情。
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广州市政协委员付伟：

应探索长效对策
在《广东农垦》副主编、广州市政

协委员付伟看来，今年南沙甘蔗滞销

的原因比较多元，有总体产能过剩、

市场判断失误、消费习惯变迁等。

从长远来看，他认为需要建立

市场预警机制，也要正视背后的现

实困难。“总体来看，我国甘蔗特别

是果蔗产业规模化、集约化程度偏

低，价格形成的要素采集成本高昂、

机制模型构建难度颇大，因此市场

预警机制即便建立，对生产行为的

指导作用也较为有限。”同时，他指

出，这个机制必须由各主产区联合

起来共同谋划推动。

如何打开销路、减少损失？付

伟建议政府加强统筹协调，动员各

方面的力量破解销售难题，迅速拓

展面向市民的快捷销售渠道，更重

要的是以此为契机，推动南沙甘蔗

产业向标准化、品牌化、融合化、绿

色化、链条化方向发展。

他建议社会组织发挥桥梁纽带作

用，发挥公益助农作用，通过线上线下

开展活动、广泛发动社会大众帮助蔗

农解决燃眉之急；企业特别是产业链

下游企业应加大对滞销甘蔗的采购力

度，尽可能减轻农户损失，并探索与农

户建立更加紧密的利益联结机制；个

人应发扬扶危济困优良传统，通过慷

慨解囊、消费帮扶，帮助蔗农渡过难

关。农户则需要在努力拓展传统渠道

的同时，积极开拓网络直播等新的销

售渠道。

付伟表示，甘蔗全身都是宝，甘

蔗提取物可以做成化妆品、酒精，蔗

渣等可以生产纸张、肥料、饲料、生

物板、可降解餐具等。要将一根甘

蔗“吃干榨净”，打造甘蔗全产业链。

积压近3万吨，蔗农陷入“甜蜜负担”

近期，南沙区甘蔗迎来大丰收，部分

蔗农却遭遇甘蔗滞销。南沙区榄核镇经

济发展办公室工作人员卢俊杰向新快报

记者介绍，2025 年全镇甘蔗种植面积约

1.7万亩，往年行情好时一根甘蔗批发价

能卖6至7元，今年仅售2元，蔗农亏损严

重。今年受全国种植规模扩大影响，广

西、云南及南沙本地均增产，导致市场供

大于求。影响更大的是“北运”受阻：往

年七八成甘蔗销往北方，今年因北方本

地甘蔗充足，收购商锐减，大量甘蔗滞留

南方。

“全镇近3000亩甘蔗仍未卖出，积压

总量近3万吨。”卢俊杰坦言，榄核镇以口感

清脆的果蔗为主，无法像糖蔗那样进厂压

榨，销售渠道单一，依赖鲜食零售和批量

收购。若无法在清明前售出，农户不仅面

临巨额亏损，还需承担额外的清理成本。

一根甘蔗有多重？它可以是蔗农肩上两元一根的“沉重负担”，也可以是游客手中体验田园乐趣的“甜蜜杠杆”，
更可以是连接政府、企业、高校与万千网友的“爱心纽带”。在广州市南沙区，连日来，一场由丰收引发的滞销危机，
正被一场全民参与的“甜蜜总动员”化解：在政府的牵头下，各界迅速响应、市民积极参与、农户努力“自救”，滞销甘
蔗通过一场场爱心助农活动，变成高校师生手中的“节节高”、市民后备箱里的“春日甜”、网络刷屏的“网红梗”。

对此，专家建议，不仅要动员各方面的力量，迅速拓展面向市民的快捷销售渠道，更重要的是要推动南沙甘蔗产
业向标准化、品牌化、融合化、绿色化、链条化方向发展。

■采写：新快报记者 金瑜 林钢威 陈慕媛 ■摄影：新快报记者 龚吉林

专家说法

■3月 19日，南沙

区有大量甘蔗滞销，

相关部门已启动拉

网式摸查与助农销

售行动，联动各方力

量助农销售。

化解南沙甘蔗滞销化解南沙甘蔗滞销：：
一场全民参与的一场全民参与的““甜蜜总动员甜蜜总动员””

▲▲南沙区榄核镇雁沙村村委会南沙区榄核镇雁沙村村委会

成员冯楚健介绍甘蔗销售情况成员冯楚健介绍甘蔗销售情况。。


