
扎扎实实解

决几个真问题，让西

岸镇的乡村振兴之

路走得更扎实、更长

远。”

“

“在乡村振兴工作中，我最欣慰的是看到乡亲们从‘等着帮’变成‘跟着干’。”刘志宇说。2024年7月，这位来自黄埔区文冲街道的
干部带着“先富带后富”的使命，在清远连州市西岸镇的山水间扎下根，用不到一年时间，从乡村振兴“门外汉”成长为群众信赖的“领路
人”，用产销对接、民生保障、产业培育的“组合拳”，在西岸镇的山水间奏响乡村振兴的奋进乐章。

“以前愁卖不掉，现在愁不够卖”
初到西岸镇，没有扶贫经验的刘志宇倍

感紧迫。他白天走村入户摸实情，晚上挑灯

学习政策文件，很快找准了工作突破口，从

打通产销链路入手，让大山里的好货走进湾

区市场。

“只有村民种出来的产品卖出去，当地

经济才能活起来。”为破解农产品“销售难”，

刘志宇和工作队一起搭建起“线上+线下+
文旅”全渠道网络。线下联动文冲街道 12
个社区，接连举办 20多场公益集市和助农

活动。在2024年“海丝城・山川情”博览会

上，24吨连州菜心、9吨丝苗米一上午销售

一空，单场销售额达30万元；2025年新春花

市上，4.5吨菜心和 1.5吨砂糖橘成了“抢手

货”。他们推动建立的“一展一馆一店”模

式，让乡村振兴帮扶体验馆汇聚 6家企业、

30多个合作社的200多种农产品，试运营期

间就创收8.69万元，利润全部反哺村里教育

医疗项目。

线上端，“连州优选”平台上线运营，10
个社群已经拥有5000余名线上用户。为推

动线上销售，刘志宇牵头开展电商培训，孵

化出“腊味西施”李大姐这样的本土主播。

消费帮扶也没有落下，他积极对接广州的机

关单位，将丝苗米、清远麻鸡纳入采购名录，

每年稳定销售10多万斤。

值得一提的是，在刘志宇和工作队的指

导下，10 多家当地企业拿下 25 个“两品一

标”认证，“连州山珍”品牌让农产品溢价

26%，丝苗米线上转化率从 2%跃升至 13%。

西岸镇的村民常常说：“以前愁种出来卖不

掉，现在愁不够卖。”

从“要我振兴”到“我要振兴”
产业是乡村振兴的“牛鼻子”，刘志宇对

此深有体会。他和工作队一起，重点打造

“冷链+园区”矩阵，让好产品卖出好价钱。

黄埔—西岸生态产业基地已吸引 5家大湾

区企业洽谈合作，预计年产值1000万元，带

动200多人就业。

目前，黄埔—西岸产业园相关配套设施

正在规划建设。刘志宇介绍，未来两年，产

业园要建成电商实训基地和农产品检测中

心，每年培训200名本土电商人才。工作队

还将全力推动省级现代农业产业园获批，引

进两三家农产品深加工企业，把连州菜心做

成预制菜、丝苗米加工成速食粥，把产业链

条拉长，让农户分享更多增值收益。

一年多的驻镇帮扶经历，刘志宇对乡村

振兴有了更深刻的体会：“刚开始总想着帮钱

帮物，后来发现，真正能让乡村振兴走得远

的，是把老百姓组织起来形成合力，把散落的

资源串成产业链，把大山里的好东西真正接

入大市场。”令他欣喜的是，当地已经实现了

从“要我振兴”到“我要振兴”的转变，“比如，

我们培训的农户开始主动学直播，合作社主

动对接冷链物流，这是我们最珍贵的收获。”

“乡村振兴就像种庄稼，既要施肥浇水，

更要耐心等待生根发芽。”刘志宇说，他希望

和工作队团结一心，扎扎实实为西岸镇做几

件实事，让西岸的乡村产业更稳，乡亲们的

笑容更甜。

刘志宇
驻清远连州市西岸镇

工作队队员

兼石马村第一书记

派出单位：
广州市黄埔区文冲街道办事处

驻清远连州市西岸镇石马村第一书记刘志宇：

从“等着帮”到“跟着干”振兴动能“激活了”

■采写：新快报记者 方轶

把村民的急难

愁盼放在心上，用实

打实的行动，让大家

真切感受到，我是来

扎根干事的。”

“

驻清远市连南瑶族自治县三排镇南岗村第一书记陆景：

全链条帮扶 用实干力证不是来“镀金”
“我是来扎根干事的，不是来‘镀金’走过场的。”这是担任清远市连南瑶族自治县三排镇南岗村第一书记以来，陆景默默地对自己说得最多

的一句话。一年多来，他联动后方组团单位，整合社会资源，构建起“种植+加工+文旅+培训+就业”的全链条帮扶体系，带领全村发展特色种植
业，开发、运营好瑶家大院文旅项目，进行“百千万工程”建设，走上了一条高质量、可持续发展的新路。

陆景
驻清远市连南三排镇

工作队队员

兼南岗村第一书记

派出单位：
广州市人力资源和社会保障局

造血：推动特色产业多点开花
南岗村是广东省少数民族地区规模最

大的行政村，6123名村民都是瑶族同胞。来

到三排后，他就下定决心要带领全村群众过

上好日子。语言不通，他就主动找村干部当

“翻译”；村情不熟，他就挨家挨户走访，把村

民的急难愁盼一件件记在本上、落在实处。

陆景走访发现，南岗村发展面临三大

“拦路虎”：产业空心化、人才匮乏、自然条

件受限，尤其是山多地少、水资源不足，传

统农业发展条件先天不足。

发展农业不易。陆景记得15亩果蔬基

地刚建成，次日就被一场龙卷风夷为平

地。“看着心血付诸东流，心里满是酸楚。”

但他没有气馁，带着村民总结经验、重新搭

建。当基地再次建成并顺利投产，村民一

句句“谢谢陆书记”，让他觉得一切都值了。

为了把冬闲田变成“增收田”，陆景请

来专家，在山溪村试种 15 亩高山马铃薯。

去年，马铃薯丰收时，他发动组团单位采

购，同时与网红合作开展电商直播带货，使

马铃薯最高卖到7元/斤，很快就售罄，带动

15人就业，村集体增收1万元。

在陆景和村干部、群众的努力下，南岗

村特色产业多点开花：引进企业打造500亩

南瓜种植基地，并开发了南瓜面条；推动20
亩魔芋丰收，盘活 202亩梯田种植丝苗米；

水果玉米、七彩花生试种成功；建成15亩果

蔬基地，助力村腐竹厂提质增效，新增营收

6.04万元……

在驻三排镇工作队的支持下，南岗村

文旅融合发展项目瑶家大院揭牌运营，首

批 28间民宿迎来广州、香港等地 60余批次

游客，营收近 50万元。同时开发出全国独

有的瑶族特色餐饮“九州宴”。“下一步将推

动瑶家大院二期建设，改造后将拥有 90多

个床位，走向市场，做强做大。”陆景说。

育人：留下一支带不走的队伍
产业要发展，人才是关键。依托派出

单位的资源优势，陆景在村里掀起了一场

“技能革命”：

21期粤菜师傅、民宿运营、酒店管理培

训，覆盖600人次；90余人次农业技术培训；3
期电商直播培训，培育60名乡村电商人才；首

届乡村经理人培训，为产业储备管理力量。

他还推动“广清班”落地，组织6所广州

公办技师学院进村宣讲，带领 45名瑶乡学

子赴广州研学，打通“求学—就业”直通车。

一年多来，南岗村村容村貌大幅提升，

500余平方米的瑶族特色墙绘扮靓乡村；化

解了一批积压多年的民生难题；推动消费

帮扶累计110万余元；指导南岗村参加全县

“百千万工程”擂台赛，荣获二等奖……

“2024 年来三排时，家里两个孩子，大

的不到 10岁，小的才一岁多。”陆景告诉记

者，一年多来，家里老人照料、孩子成长教

育几乎全压在妻子身上。“对家人，我始终

心怀愧疚。但正是他们的默默坚守，让我

能够心无旁骛守好驻村的‘责任田’”。

如今，驻镇村帮扶任期已过半，“今年

要力争让南岗村村集体年收入突破 100万

元，实现质的飞跃；让全体村民共享乡村振

兴成果。”他说。

■采写：新快报记者 曾贵真
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■刘志宇（左二）和

工作队一起，重点

打造“冷链+园区”

矩阵，让好产品卖

出好价钱。

■在南岗村瑶家大

院，陆景（中）与瑶

族群众交流。


