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织就消费网 土特产出山激活振兴路
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帮扶馆连通产销“最后一公里”

消费帮扶，渠道先行。2026 年中央

一号文件明确提出“支持乡村消费扩容

升级，提升消费设施和服务水平”。驻大

路边工作队负责人表示，工作队进驻以

来始终将消费帮扶视为推动产业振兴的

关键引擎，一方面积极培育玉竹、水晶

梨、皇帝柑、连州菜心等特色产业的发

展，一方面做好消费帮扶这篇“大文章”，

不断拓宽帮扶渠道、创新帮扶模式，连通

广清两地，建立起强大的消费帮扶网络，

“既要引导农民种得好，更要助力他们卖

得出、卖得值，促进农民增收致富、村集

体增收。”

在广州市黄埔区联和街道科学城绿

轴广场，黄埔区消费帮扶馆已成为大路

边镇农特产品进入湾区的重要窗口。水

晶梨、玉竹、火龙果、香菇、百合……源源

不断从这里走向广州街坊的餐桌。“是工

作队和联和街道牵线搭桥，才让这些优

质农产品走出大山、稳定销路。”黄埔帮

扶连州特色农产品展销中心负责人吴小

姐介绍，根据工作队提供的信息，展销中

心逐一对接大路边镇种植户，精选优质

产品合作。目前，该中心已在广州布局

多个连州特产展厅，未来还将增设黄埔

冷链仓，进一步扩大产能与辐射范围。

与此同时，去年 9月，在广州市黄埔

区人大常委会 20万元专项资金支持下，

大路边镇自家的“黄埔—大路边消费帮

扶馆”也正式落成。该馆由大路边供销

社运营，采用“线下展销+线上直销”双轨

模式，根据不同时令展销玉竹片、玉竹

面、丝苗米、高山红薯、水晶梨、火龙果等

特色产品，打通小农户对接大市场的“最

后一公里”。

周末清晨，广州市黄埔区南岗街的沙步农贸批
发市场已是人声鼎沸。“你们这里的玉竹真不错，我
是听邻居介绍专程来买的。”市场内的连州市农产
品展销中心，一位顾客边挑选边赞不绝口。玉竹、
连州菜心、五指毛桃……这些来自清远连州市大路
边镇的“土特产”，正凭借口口相传的好口碑，悄然
走进湾区百姓的生活。

这背后，是广州市黄埔区驻清远连州市大路边
镇帮镇扶村工作队（下称“驻大路边工作队”）以消
费帮扶为支点，撬动乡村全面振兴的生动实践。他
们连通广清两地，精准布局消费帮扶馆，链接供应
链公司、商会、农贸市场、公园零售店等多元力量，
织就一张无形而高效的“消费网络”，让深山里的优
质农货稳稳驶入湾区市场的“快车道”。
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人流即商机。广州黄埔区南岗街

的沙步农贸批发市场，周末人潮涌动。

去年12月，连州市农产品展销中心在此

开张，短短数月便积累了大批“回头

客”。新快报记者在现场看到，该馆同

时挂牌为黄埔区驻大路边、东陂、星子、

西岸镇四个工作队的农产品（黄埔）展

销中心，几乎每天都有来自连州的农特

产品运抵销售。“现在是小黄姜，过阵子

是水晶梨。”展销中心工作人员介绍，根

据各工作队反馈的信息，展销馆点对点

与种植户、合作社合作，既保证日常供

应的米油、干货等农特产品，也按季节

重点推介连州时令产品，零售批发兼

顾。“但前提是质量必须过硬——我们

要对广州街坊负责，做长久生意。”值得

一提的是，沙步农贸批发市场不仅提供

了场地，还以优惠租金支持展销中心运

营，体现了社会力量对消费帮扶的热忱。

另一处充满巧思的布点，位于广州

市黄埔区萝岗街道的香雪公园。这座

免费开放的城市公园，每逢周末和节假

日皆热闹非凡，梅花盛开时节更是游人

如织。公园入口旁，一家“萝岗特色农

产品展厅”自去年 12月 25日运营以来，

不时有游客走进来选购黄埔对口帮扶

地区的产品。展厅内外联动——内部

陈列各类农特产品，外部设置当季水

果特卖场。展厅相关负责人告诉新快

报记者，在工作队牵线下，展厅与大路

边镇部分村集体合作收购农户产品，

并按一定比例返点激励，用于壮大村

集体经济。

消费帮扶的真正生命力，在于构建

可持续的市场化机制。驻大路边工作

队精准捕捉企业对优质农特产品的需

求，以订单采购打通产销链路，激活乡

村内生“造血”功能。

清远市绿之连生态农业有限公司

便是其中一支重要力量。在工作队的

牵线下，该公司与大路边镇多个村集体

和种养殖户形成稳定合作，大量收购粮

油、番薯、菜心、清远鸡等农特产品，有

力促进农户增收和村集体经济发展。

该公司拥有成熟的供应体系，既对接企

业、单位工会的配送需求，也依托自身

餐饮等业态形成强大销售能力。公司

负责人杨怀刚透露，下一步计划在清远

设立配送中心和冷库，将包括大路边镇

在内的更多清远优质农特产品推向广

州等大湾区市场。

与此同时，工作队积极发动黄埔辖

区内商会等社会力量参与消费帮扶。

广州市黄埔区南岗街海丝企业联合会

便是热心组织之一。联合会会长秦志

权介绍，该联合会成立于 2024年，现有

40多家会员企业，应工作队邀请，已多

次组织企业赴大路边等连州地区考察

调研并参与消费帮扶，目前已有七八家

会员企业持续采购当地水晶梨、大米、

玉竹等农特产品。

此外，驻大路边工作队还常态化举

办特色水果产销对接会，邀请大湾区及

连州市企业与当地合作社、家庭农场、

种植户齐聚一堂，聚力打通从枝头到舌

尖的“最鲜一公里”。同时，充分发挥后

方资源优势，积极对接黄埔区组团单位

工会及辖区内企业，及时采购解决番薯

滞销等突发困境，帮助农户止损增收。

在这张无形却高效的消费网络背

后，是驻大路边工作队对乡村产业振兴

规律的深刻把握——不仅致力于“种得

好”，更全力破解“怎么卖”的关键命

题。从广州黄埔的科学城绿轴广场，到

南岗街的沙步农贸批发市场，再到香雪

公园旁的特色展厅，一个个消费帮扶馆

与销售网点如珍珠般串联，让深山里的

玉竹、水晶梨、菜心等农特产品跨越山

水阻隔，直达湾区市民的餐桌。更可贵

的是，工作队积极链接商会、企业与合

作社等多元力量，探索出“线下展销+线

上直销”、订单收购、返点激励等可持续

模式，为乡村“造血”赋能。消费帮扶不

是一时之举，而是久久为功的系统工

程。当田间地头的丰收与城市社区的

烟火气通过这一张帮扶网络紧密相连，

大路边镇的乡村振兴之路，正越走越

宽、越走越实。

借人流拓渠道 农贸市场与公园小店变身旺销窗口

引企业联商会 订单采购激活“造血机能”

■驻大路边镇工作队到广州市黄埔区帮扶连州市展销中心了解大路边镇农特产品销售情况。

■驻大路边镇工作队到大路边水晶梨种植基地，

探索如何推动水晶梨出山入湾拓宽销路。

■驻大路边镇工作队到广州市黄埔区香雪公

园的农产品展厅走访。

■广州市黄埔区南岗街沙步农贸批发市场里

的连州市农产品展销中心。

■驻大路边镇工作队在广州的黄埔消费

帮扶馆前留影。


