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一周资讯

■新快报记者 梁茹欣 文/图

7月16日晚间，浙江美大发布公告称，

该公司控股股东、实际控制人夏志生、夏鼎

与深圳星蓝图产业投资合伙企业（有限合

伙）（以下简称“深圳星蓝图”）共同签署股

份转让协议。本次转让完成后，深圳星蓝

图将直接持有上市公司29.99%的股份及该

股份对应的表决权，上市公司控股股东变

更为深圳星蓝图。

令外界关注的是，浙江美大披露筹划

控制权变更事项前后，其股价出现明显异

动。在“易主”公告正式发布前，该公司已

走出5天3板行情，存在资金提前布局的迹

象。公告披露当日，该公司股价涨停，收报

7.23 元/股，总市值达 46.71 亿元。针对股

价连续上涨一事，该公司于当天同步发布

股票交易异常波动公告，称 7 月 8 日、9 日

连续两个交易日收盘价格涨幅偏离值累计

超过 20%。经董事会确认，该公司目前不

存在任何根据相关规定应披露而未披露的

事项，亦不存在与该事项相关的筹划、商

谈、意向或协议。

业内认为，业绩持续亏损是实际控制

人易主的主要原因。同大多集成灶企业

一样，浙江美大的业绩曾在 2021 年攀上

顶峰，当年实现营收约 22 亿元、净利润

6.65亿元。然而短短数年间，集成灶行业

从高歌猛进转为需求持续萎缩，该公司的

营收也随之一再收缩。 2022 年至 2025
年，其营收分别为 18.34 亿元、16.73 亿元、

8.77亿元、4.45亿元；净利润分别约为 4.52
亿元、5亿元、1.1亿元、1154万元。与顶峰

时期相比，营收缩水近八成，净利润蒸发

逾九成。

今年，浙江美大的经营状况进一步恶

化，上半年陷入亏损。最新披露的半年度

业绩预告显示，该公司归母净利润亏损

1000 万元至 1400 万元，较上年同期下降

181.42%至 213.99%。这是其自 2012 年上

市以来首次半年报亏损。

惠达卫浴拟以1元
转让子公司股权

7月 15日，惠达卫浴发布

公告称，控股子公司北流新盛

达拟向圣力华福转让其持有

的广西新高盛 100%的股权，

并同步向受让方转让该公司

及北流新盛达对广西新高盛的

相关债权。其中股权转让价格

为 1元，债权转让金额为 6800
万元，合计6800.0001万元。

喜临门上半年预亏
营收或降5.48%

7月 15日，喜临门发布业

绩预告，预计2026年半年度实

现营业收入38亿元左右，与上

年同期相比下降 5.48%左右；

预计实现归母净利润-4000万

元至-3100万元，与上年同期

相比出现亏损。

全国规上建材家居卖场
6月BHI季节性回落

近日，由商务部流通业发

展司立项、中国建筑材料流通

协会编制并发布的数据显示，

全国建材家居景气指数 BHI
6 月为 113.34，环比下跌 16.34
点，同比下跌 2.80点。全国规

模以上建材家居卖场6月销售

额为 1155.41 亿元，环比下跌

10.22%，同比下跌6.14%。1月

至 6 月累计销售额为 6640.37
亿元，同比下跌4.39%。

（梁茹欣 据公开信息整理）

■■浙江美大的业绩浙江美大的业绩

曾在曾在 20212021年登顶年登顶，，

随后一路下滑随后一路下滑。。

（（图片源自其官网图片源自其官网））

上半年预亏千万元 浙江美大示警风险
此前该公司曾发生家族交班未果、跨界受阻、实控人易主，显示集成灶赛道面临危机

集集成灶首家A股上市企业浙江美大近日发布半年业绩预告，

2026年上半年预计亏损1000万元至1400万元。在此之

前，该公司刚披露了筹划控制权变更的公告。业绩滑坡与实控人易主

相继而来，让市场重新审视集成灶这个曾经的高速增长领域。业内人

士普遍认为，2021年前后是集成灶行业的巅峰时刻，如今不仅浙江美

大风光不再，整个赛道都发生了天翻地覆的变化。A股集成灶板块四

家代表性上市公司普遍陷入营收缩水、利润转亏乃至退市警示的境

地。曾经备受追捧的赛道，如今集体失速，还是一门好生意吗？

从业绩登顶到半年报首亏，“集成灶第一股”只用了4年

2
在经营持续承压的背景下，浙江美大

实控人家族正面临继承人接班的现实问题。

今年 6 月，浙江美大创始人夏志生被

续聘为名誉董事长，王培飞、徐建龙分别续

任董事长兼财务负责人、总经理，被外界普

遍视为家族进一步淡出、去家族化治理提

速的信号。而就在 5年前，该公司还曾向

投资者表示“暂时不会引进职业经理人”。

这一转变，恰与集成灶行业从高增长走向

调整的轨迹形成呼应。

回溯来看，夏志生的淡出并非始于今

日。早在2017年11月，他便因身体原因辞

去浙江美大董事长职务，由儿子夏鼎接

任。2019年底，夏鼎因个人原因辞职，董事

长、总经理职务交由夏志生之女夏兰接

管。2020年，夏兰辞去总经理一职，夏志生

再度出山，重新担任公司总经理。数次交

接均未能实现平稳过渡，这让外界认为，管

理层频繁更迭使该公司在战略布局上趋于

保守，错失了扩大领先优势的机会，也为竞

品的赶超提供了空间。

2023年3月，浙江美大董事会决定聘请

夏志生为名誉董事长，同时选举王培飞为董

事长兼财务负责人、徐建龙为总经理，该公

司由此正式进入职业经理人管理时代。

在由谁掌舵的治理命题之外，浙江美

大如何突破主业天花板同样悬而未决。集

成灶集烟、灶、蒸、烤于一体，核心卖点是节

省厨房空间、尤其适合小户型装修。作为

厨电品类，它的需求与新房装修高度联动，

是典型的地产后周期品类。该公司近年持

续推进产品迭代，2025年推出多款系列化

集成灶产品，其中包括针对小户型厨房推

出的75cm宽度蒸烤一体集成灶，但从实际

效果看，对业绩的拉动作用有限。

而随着行业红利消退，单一品类的增

长天花板日益迫近，包括浙江美大在内的

企业纷纷尝试跨界突围。2025年 6月，浙

江美大出资 1.1亿元投资国内头部自动驾

驶企业魔视智能科技（上海）股份有限公

司，切入智能驾驶赛道。3 个月后，魔视

智能向港交所递交主板 IPO 招股书，但

直至今年 3 月招股书已失效，后续未有

实质进展。

除此之外，A 股集成灶板块其余三家

企业火星人、亿田智能、帅丰电器同样跨界

效果甚微。例如，亿田智能于今年 7月叫

停了与无问芯穹的 1.13 亿元算力服务合

同，但一周后仍宣布子公司甘肃亿算拟投

5.5 亿元采购服务器等设备。而该公司

2025年营收仅3.38亿元，净亏损1.72亿元。

行业红利消退，跨界转型踩空，不止一家公司“病急乱投医”
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在集成灶市场规模持续萎缩、头部企

业普遍增长承压的背景下，以浙江美大为

代表的行业龙头选择在此刻出让股权离

场，是否意味着集成灶赛道已难重拾动能？

奥维云网（AVC）厨卫及家居事业部

高级研究经理李宗锴告诉新快报记者，今

年以来，集成灶行业仍处在规模调整周期，

整体销量、销额延续下行态势，但对比2024
年至 2025 年的大幅下滑，降幅已明显收

窄，市场下行节奏放缓，行业逐步进入筑底

缓冲阶段，悲观预期有所修复。与此同时，

需求端呈现显著结构性分化。新房精装渠

道依旧承压，县域自建房、存量厨改、整装

定制渠道成为市场基本盘支撑；同时换新

周期初步来临，集成灶最早快速普及期投

放的产品已陆续到达8年至10年的使用周

期，老用户即将自然换新需求稳步释放，为

行业提供托底基数。

李宗锴进一步指出，集成灶长期成长

逻辑未变，仍是厨房升级核心品类。侧吸

下排的结构优势与多合一的空间集成，精

准适配中式烹饪、小户型及全屋家装趋势，

需求根基稳固。当前该品类的渗透率远低

于传统烟灶，县域、乡镇及存量翻新市场空

间可观，且行业正在从单一烟灶集成，向集

成水槽、洗碗机、智能烹饪中枢的厨房套系

延伸，客单价与用户价值持续提升，长期增

长空间充足。

李宗锴还指出，虽然现阶段行业面临

价格内卷、同质化等压力，但这是品类高

速扩张后必然经历的结构性调整阵痛，

并非品类价值消失。随着存量改造配

套、产品创新、服务体系持续完善，具备

技术、服务、渠道能力的品牌会持续收获

份额，行业整体将从规模扩张转向价值

增长。

明星赛道真的没希望了？专家：阵痛不等于价值消失

？


