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财金

创新产品设计，满足养老、财富与
传承多元需求

养老规划更灵活。御享禧越养老创

新领取机制，对于已符合约定领取年龄

的客户，最快投保 21 天后即可开始领

取，养老资金领取等待期缩短。客户首

次领取养老金时，还可额外领取一笔特

别生存保险金，趸交为可领保费的 1%，

期交为年交保费的 8%。女性客户可选

择 55 至 90 周岁、男性客户可选择 60 至

90周岁开始领取，如果选择约定领取年

龄，领取前可变更起领年龄，领取后支持

年领、月领切换，灵活匹配不同阶段的养

老资金需求。

财富积累更稳健。御享禧越分红与

御享禧越养老均将保证利益写入合同，

其中御享禧越养老的领取金额、时间及

方式均有合同约定，为客户提供明确的

长期利益预期。同时，两款产品均可参

与分红险投资盈余分配，分享长期投资

成果。两款产品还支持通过保单贷款③

应对临时资金周转需求，兼顾财富积累

与资金使用灵活性。

财富传承更长远。御享禧越分红支

持“双投+双被”，投保人可指定第二投

保人④、第二被保险人，通过延续保单价

值增长及身故保险金安排，满足家庭跨

代际财富规划需求，助力财富有序传承。

“五好”投资体系加持，夯实稳健
分红基础

分红险的长期价值离不开专业、稳

健的投资管理能力。平安人寿持续完善

“五好”投资体系，凭借好团队，制定好策

略，找到好资产，产生好业绩，从而实现

好分红，为客户带来长期价值。

专业团队与多元策略协同发力。

平安人寿投资团队成员平均投资经验

超过 12 年，90%以上拥有硕士及以上

学历，40%以上拥有 CFA、FRM、CPA、

精算师等专业资格。此外，平安人寿

还与国内外知名投资机构开展合作。

投资策略方面，创新构建“三仓”策略，

以短期战术仓捕捉市场机会、中期情

景仓动态把握市场变化、长期战略仓

追求稳健增值，提升跨周期资产配置

能力。

优质资产与长期业绩筑牢根基。平

安人寿积极服务国家战略，围绕国家“十

五五”规划支持的重点方向布局优质资

产。根据中国平安业绩报告，2016年至

2025年，中国平安保险资金投资组合的

平均净投资收益率达 4.8%，平均综合投

资收益率达 4.9%。作为中国内地首批

推出分红险的保险公司之一，平安人寿

拥有 20 余年分红险经营经验。作为平

安人寿保险资金的受托投资管理机构，

平安资管位列全球资产管理公司500强

榜单第33位、中国第2位，为长期稳健经

营提供有力支撑。

深化“保险+服务”，构建品质医
养服务生态

面向客户日益增长的健康管理与品

质养老需求，平安人寿持续深化“保险+
服务”模式，推动保险保障与医疗、养老

服务深度融合，助力客户构建从财富规

划到品质养老的全方位支撑体系。

医疗健康方面，平安人寿整合优质

医疗资源，通过“臻享家医”⑤提供专属家

庭医生服务，7×24小时响应健康咨询⑥

需求，并提供慢病个性化管理、门诊预约

协助、就医陪诊等服务，守护客户及家人

健康。

居家服务方面，平安人寿于 2026年

焕新升级平安居家⑦服务品牌，推出“管

吃管睡管运动，医健安护一条龙”服务体

系，覆盖睡眠管理、营养管理、机能改善、

多病共管、就医宝典、智能守护、全球询

医找药七大服务，为客户提供主动健康

管理服务⑧。
高品质康养方面，符合条件的客户

可选择平安臻颐年高品质康养社区⑨，享
受多城旅居及“走读养老”等多元养老方

式，获得住、吃、玩、医、护五大维度的品

质服务⑩。
通过“保险+服务”一站式解决方

案，平安人寿以保险产品解决客户家庭

的资金规划焦虑，以医疗养老服务解决

健康焦虑，构建生活的稳固防线，帮助客

户建立财富与健康的良性循环。

未来，平安人寿将坚持以客户需求

为导向，持续深化产品创新及投资能力

建设，充分发挥保险在风险管理、养老保

障、财富管理方面的综合优势，为客户创

造长期、稳健的保障价值。

新快报讯 积极应对人口老龄化，共

绘银发美好图景。近日，第十二届北京

国际老龄产业博览会在京圆满落幕。本

届展会聚焦老龄产业创新发展，汇聚养

老服务、健康管理、老年产品、康养配套

等领域众多机构，搭建养老产业交流展

示、供需对接的专业平台。

新华保险携“保险+服务+投资”三

端协同康养生态重磅亮相本次老博会，

集中展示公司深耕养老健康领域的实践

成果，与行业同仁共探养老产业高质量

发展新路径。

本次新华保险展台围绕机构养老、

居家养老、旅居康养三位一体康养布局

打造，系统呈现全链条客户服务体系。

120㎡特装展台融合简约大气的现代设

计理念，整体视觉庄重明快，功能分区

清晰合理，将品牌文化与康养主题有机

融合，在众多参展展位中辨识度突出，

品牌曝光度与行业影响力位居参展展

位前列。

现场还通过图文展示、案例解读、

互动讲解等多种形式，直观展现康养

社区、健康管理、长期护理保障等多元

养老健康服务。通过高密度的现场展

示与面对面沟通，展位高效完成了品

牌形象传播、大众客户科普沟通、行业

资源对接多重目标，充分展现出新华

保险在银发康养赛道的综合实力与行

业影响力。

展会现场，新华保险展位客流持

续火热，观展市民、行业嘉宾络绎不

绝。不少观众停下脚步深度问询，就

个人养老方案规划、康养社区居住体

验与入住权益、居家及长期健康服务

体系等内容展开细致沟通；众多来自

养老机构、康养产业、医疗健康领域的

同行代表团专程到访，围绕医养结合

实践、保险与实体康养协同发展开展

产业对接与业务交流，深入探讨康养

领域创新合作方向。

展期内，新华保险接待到访参观咨

询约4.3万人次，接待养老行业专业代表

团、机构同行超 20组，成为本届老博会

养老金融板块极具关注度的热门展位。

聚焦养老、财富管理、传承需求
平安人寿御享禧越系列分红险重磅上市

超4万人次参观！新华保险亮相第十二届北京国际老龄产业博览会

日前，平安人寿推出平安御享禧越终身寿险（分红型）（以下简称“御享禧越分红”）、平安御享禧越养老年金保险（分红型）（以
下简称“御享禧越养老”）两款分红险产品①，以“保证利益+分红空间”②助力客户打造养老、财富、传承综合解决方案。

面对国内经济深刻转型、市场环境不断变化的新形势，公众对财富安全和长期成长的追求越发强烈。平安人寿相关负责人表
示，公司积极践行金融工作的政治性、人民性，切实履行保险保障天职，依托专业投资管理能力与“保险+服务”体系，助力客户构建
更稳健、从容的保障体系。

重要提示

①平安御享禧越养老年金保险（分

红型）简称为“御享禧越养老”，平安御

享禧越终身寿险（分红型）简称为“御享

禧越分红”。御享禧越分红、御享禧越

养老为分红保险，保单持有人可以保单

红利的形式享有保险公司分红型保险

的盈余分配权，我们每年根据分红保险

业务的实际经营状况确定红利分配方

案。

②分红利益演示是基于公司的精

算及其他假设，不代表公司历史经营业

绩，也不代表对公司未来经营业绩的预

期，保单的红利分配是不确定的，在某

些年度红利有可能为零。

③保单贷款金额不得超过申请贷

款时保险合同现价的80%扣除各项欠款

后的余额，每次贷款期限最长不超过6

个月，当未还贷款本金及利息加上各项

欠款达到合同现价时，合同效力终止。

其他保单贷款规则限制，详见保险条

款。

④申请指定第二投保人为保全业

务，指定第二投保人相关规则及办理操

作流程，请咨询保全人员意见。

⑤本资料中平安臻享家医健康服

务计划（简称“臻享家医”），所涉服务由

中国平安人寿保险股份有限公司委托

平安健康互联网股份有限公司或具有

经营资质的第三方服务商提供。健康

管理服务为附加服务，不构成保险责任

承诺，相关健康管理方案仅供参考。服

务不构成邀约或要约，需客户认可产品

且保费达标情况下方能享受。医疗服

务需客户自主付费，由第三方专业医疗

机构直接提供，公司不对第三方服务承

担任何责任。

⑥服务所涉评估、咨询结果仅作为

健康咨询类建议参考，不作为诊断、确

诊和治疗依据，不能代替医生面诊和医

院诊断，更不能以任何形式在任何情形

下作为具有法律效力的书面证明文件，

请谨慎参考。

⑦本材料中所涉及的平安居家服

务由平安健康互联网股份有限公司或

具有经营资质的第三方服务商提供,本

资料涉及的平安居家服务不属于保险

合同的全部或部分，介绍服务不构成要

约或要约邀约，需客户认可产品且保费

符合规则方可享受服务；服务所涉评

估/咨询结果仅作为健康咨询类建议参

考，不作为诊断、确诊和治疗依据，不能

代替医生面诊和医院诊断，也不成为任

何具有法律效力的书面证明文件。

⑧对于购买平安人寿保险产品达

标居家会员的客户，将获得相应的平安

居家权益。平安居家权益可由居家会

员在约定范围内指定权益人享受。平

安居家具体服务内容、服务标准及服务

次数以服务手册为准。

⑨康养社区入住服务由平安臻颐

年（上海）企业管理有限公司或其他符

合资质的第三方提供。随着服务不断

迭代及地区差异，具体权益服务内容、

服务类别、流程及价格亦可能存在差异

或调整，以金管家康养会员页面最新信

息披露、客户与服务提供方正式签署的

合同或类似法律文件约定及实际交付

为准。任何人员或单位以口头、书面

及/或其他形式做出的，与本资料、提示

内容以及与康养服务提供方与客户正

式签署的康养服务合同或类似法律文

件约定不一致的表述、承诺或保证，对

康养服务提供方均不具有法律约束

力。本资料中涉及的康养服务内容仅

作展示和参考，不构成任何形式的承

诺、保证、要约或要约邀请。

⑩本文介绍平安臻颐年项目不构

成任何形式的要约或要约邀请，需客户

认可产品且保费达标后方能享受服

务。具体服务范围、内容、服务价格及

时效以您实际使用相关服务签署的法

律文书约定为准。

本资料所载内容仅供您理解保险

条款，在某些情况下，我们不承担给付

保险金的责任，具体保险责任、责任免

除、合同解除及其他内容详见保险条

款。


