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3月2日至3日，2024环粤港
澳大湾区城市自行车挑战赛即将
在广州增城开赛。来自国内外约
1300名选手将展开骑游活动和
竞速角逐。据悉，本次赛事是
2024年度全国第一场公路自行
车赛事，是继2023年环粤港澳大
湾区城市自行车挑战赛在增城举
办后，再次落户增城。

百里骑行，乐山趣水
2023年10月，“骑遇增城 骑

乐无穷”骑行路线入选中国十佳
精品骑行路线，是广东省唯一入
选路线。据介绍，路线全长350
公里，途经荔新路、增派路、增正
路等旅游大道，连接增江画廊、莲
塘春色、何仙姑等景区景点，是南
北贯穿、环山绕水的休闲健身绿
道网络。

近日，增城区增江画廊生态
旅游带入选广东省“交旅融合发
展”典型案例名单，是广州市两个
入选的案例之一，也是唯一一个
区级入选案例。增江画廊生态旅

游带全长约40公里，以增江为主
线，融合增江沿岸风光，将岭南文
化、广府文化、民俗文化、名人文
化、自然景观与公路建设有机融
合，串珠成链，“交旅”融合发展。

东部中心，成形起势
近年来，增城立起新标高，抢

抓机遇、真抓实干，打造广州高质
量发展动力源。2023年，增城
GDP增长8.5%，位居广州各区前
列，跻身“全国综合实力百强区”
前 20强，上榜“中国工业百强
区”，位列2023年度全国投资潜
力百强区榜单第27位。

增城将以东部中心开发建设
为主抓手，拓空间、兴产业、重创
新、强动能，培育发展新质生产
力，为广州增创走在前列的关键
新优势注入增城动能。

3月2日至3日，一同“骑遇”
绿美增城 ，去发现、去感受这座
美丽的城市。

羊城晚报记者 吕航
通讯员 李鹏 唐琪

理性“消费”，中超
进入良性竞争

新赛季中超联赛的最显著
变化是恢复球队冠名和外援出
场人数增至5人，但国家队与职
业联赛均处于历史冰点，崩塌
的联赛品牌形象很难在短时间
内给予赞助企业信心，大部分
俱乐部并未获得企业赞助冠
名，生存环境也未见根本性改
变，直接导致在转会市场上的
消费更加理性。

据统计，中超联赛在冬季
转会中只有4支俱乐部引援投
入超过百万欧元，外援标王为
山东泰山以185万欧元引进的
泽卡，内援标王为上海申花以
116万欧元引进的谢鹏飞。虽
然16支球队全部完成五外援
的配置，但各队在外援选择上
更注重实用性，真正的大牌外
援只剩上海海港的奥斯卡。新
赛季，共有上海海港、上海申
花、武汉三镇、河南队、梅州客
家、青岛海牛、南通支云和青
岛西海岸等 8支球队完成换
帅，本土教练由上赛季的7人
变成只剩下沧州雄狮的肇俊
哲、长春亚泰的陈洋和天津津
门虎的于根伟。在联赛生态环
境得到有效净化后，中超有望
进入良性竞争。

实力和投入仍将是联赛生
存之本。新赛季，2022赛季冠
军武汉三镇已退出争冠行列，
上赛季的冠亚军上海海港和山
东泰山在保留原有班底的情况
下进行有效进补，仍是夺冠热
门。加上北京国安已逐渐恢复
元气，刚刚夺得超级杯冠军的
上海申花的新生代球员已崭露
头角，而成都蓉城在冬窗引进
韦世豪、严鼎皓、李扬等本土
强援后，已具备搅局能力。金
牌主场的加持，让西部足球成
为中超联赛最不可忽视的力
量。五雄争霸是2024赛季中超

联赛的竞争格局。

梅州客家求生存，
深圳新鹏城求融入

2024赛季是梅州客家队升
入中超后的第3个赛季，球队肩
负着充当广东足球“领头羊”角
色的重任，在资金状况困难重
重的情况下，俱乐部更期待在
平稳中求生存。而升班马深圳
新鹏城队由四川迁至深圳，作
为中超目前唯一一家外资俱乐
部，他们希望深圳球迷能以更
加包容的姿态接受它、支持它，
这支中超新军新赛季的使命是
在中超立足并融入深圳这座城
市。两支广东球队均以更为务
实的保级作为赛季目标。梅州
客家队新赛季任命西班牙人巴
勃罗为新帅，且基本保留了上
赛季的主力班底，外援科索维
奇、康拉德和罗德里格留用，科

特尼克外租至大连英博队，而
后防中坚杜加利奇则加盟深圳
新鹏城队，引进喀麦隆前锋鲁
尼和克罗地亚中卫莫里斯。
杜加利奇是梅州客家队后防
线的定海神针，他的身体对抗
和头球得分能力都很出众。
新援莫里斯的技术特点是速
度快、回追能力强，但在防空
能力和禁区内的统治力上，仍
与杜加利奇存在差距，赛季初
梅州客家队将不可避免地面
临防线磨合。

在进攻端，梅州客家队有
望延续以往的攻击火力，科索
维奇、康拉德和罗德里格的进
攻铁三角已极具杀伤力，而鲁
尼的加盟也将解决上赛季一
直困扰球队的中锋缺失的问
题。在此前的第42届省港杯
足球赛中，广东队以梅州客家
队为班底时隔7年获得冠军。
这个冠军对于提振广东足球

士气和梅州客家队新赛季的
保级之路，都具有积极意义。

深圳新鹏城队由旗下拥
有曼城、纽约城、墨尔本城、
横滨水手等球队的城市足球
集团管理运营，新赛季由四
川搬迁至深圳，堪称俱乐部
与深圳的双向奔赴，深圳新
鹏城队希望扎根于深圳，谋
求更为广阔的发展；深圳这
座国际化大都市也需要拥有
一支中超球队。

球队新赛季引进了杜加利
奇、蒂亚戈、安永佳、王楚、张
卫、林创益等内外援，并在转会
窗关闭前引进曾在安德莱赫
特、费耶诺德和威廉二世等球
队效力的33岁瑞典前锋阿尔门
特罗斯，整体实力稳步提升。
虽然背后有资金支持，但深圳
新鹏城队对新赛季的前景十分
低调，他们期待以实打实的成
绩打动深圳球迷。

北京时间 2 月 29 日凌晨，世
界田联第 234 届理事会在格拉
斯哥召开。会上，世界田联作
出决定：2027 年田径世锦赛将
在北京举行。这是继2015年后，
世界田联最高级别赛事再次落户
中国。

2015 年第 15 届田径世锦赛
曾在北京“鸟巢”上演，苏炳添在
男子百米半决赛跑出9.99秒的全
国纪录，中国男子4×100米接力
队也历史性摘得银牌，刘虹与吕
秀芝包揽女子 20 公里竞走金银

牌，巩立姣、张文秀、吕会会、王
嘉男、王镇、张国伟等一众名将登
上领奖台。

在北京成为 2027 年田径世
锦赛的举办地后，未来几年世界
田径迷的目光将聚集中国。目
前，世界田联钻石联赛每年有两
站在中国举行，今年分别是 4 月
20 日（厦 门）和 4 月 27 日（苏
州）。2025 年 3 月，世界室内田
径锦标赛将在南京举行，2027年
则在厦门举行亚洲田径锦标赛。

羊城晚报记者 柴智

北京获得2027年田径世锦赛举办权

广州增城再发邀请
2024湾区城市自行车挑战赛明日开赛

北京时间 2 月 29 日，本赛季
常规赛最后一场“洛城德比”在
湖人和快船之间打响。尽管前
三节湖人队一直处于下风，分差
被早早拉开至 15 分以上，但在
第四节，随着当家球星詹姆斯的
爆发，湖人通过一波攻势将局势
彻底扭转，最终湖人在客场以
116 比 112 战胜同城对手，詹姆
斯在第四节独得 19 分，成为湖
人逆转比赛的关键。

本场过后，本赛季常规赛 4
场“洛城德比”已全部结束，湖人
取得 3 胜 1 负的战绩，这也是自
2012赛季以来，头一次在与同城
对手的交锋中占据优势。此外，
詹姆斯目前个人常规赛得分已经
达到 39960 分，继续刷新历史总
得分榜头名数据的同时，距离达
成“411”成就（即 40000 分+10000
个篮板 10000 次助攻）仅差40分。

本赛季快船磨合顺利，早早
“北伐”成功，湖人起伏不定一直
徘徊在附加赛区域，尽管两队状
态天差地别，但每一次的“洛城
德比”从来不缺少火花。不可否
认的是，湖人和快船近 10 年的
实力对比发生翻天覆地的逆转：
自 1999 年双方开始共用一座球
馆以来，湖人在 1999 年至 2012
年期间的德比战中取得 38胜 13
负；而在 2012 年后，湖人的德比
战战绩仅为8胜 37负。

羊城晚报记者 吕航

2024赛季中超联赛今日拉开序幕

五雄争霸新格局成形
3月1日，2024

赛季中超联赛拉开
序幕。在中国职业
足球联赛步入第
30 年 、中 超 联 赛
“20岁”的特殊节
点，中国足球刚刚
经历反腐风暴的洗
礼，中国足协也迎
来全新的领导班
子。站在新起点
——“以热爱 竞未
来”，2024赛季的
中超联赛将以更加
理性健康、更有活
力和更具竞争力的
崭新面貌重塑中国
足球的形象。

球员在赛场上争顶头球 图/视觉中国

羊城晚报记者 柴智

NBA

“洛城德比”
湖人上演大逆转

2023年环粤港澳大湾区城市自行车挑战赛现场 图/主办方提供詹姆斯（右） 图/视觉中国
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我是中小微
文/羊城晚报记者 陈泽云 图/受访者提供

在佛山，有这么一家本土成长起来的
国家级专精特新“小巨人”企业，它从传统
制鞋行业发轫，一步步蜕变为国内柔性材
料切割和个性定制市场的“隐形冠军”——
全国从事个性化服装定制前一百名的企业
中，90%都用到了它的产品。同时，还将
应用领域延展到了汽车、复合材料、医疗用
品等行业。

2019 年，当 28岁的郭瑞洲回到了这
家与自己同名的家族企业——广东瑞洲科
技有限公司，一场关于传承与创新的“接班
大考”在这个 90后创二代面前展开。如
今，他和妹妹郭瑞晓搭档配合，一人分管
技术，一人分管市场，逐步成为70后
父亲郭华忠的“左膀右臂”，两代人
合力，让瑞洲科技这家“小巨人”
企业得以加“数”前行，向着
百年企业的目标前行。

不同于稳重少言的郭瑞洲，
95 后妹妹郭瑞晓从小性格活泼
开朗。毕业之后，她比哥哥更早
一年回国并进入企业担任董事长
助理，负责起公司的外联业务。
哥哥回归家族企业后，兄妹两人
默契配合，进一步实现了优势互
补。

工科出身，有过“大厂”工作
经验的郭瑞洲更关注技术。在行
业内，瑞洲科技有着“智能裁缝”
之称，其自主研发产品主要有两
大类：一是裁床设备，二是裁床上
因应不同材料而搭载的智能排版
方法、智能排版系统及智能切割
系统。

“我们是行业内首家将AR和
投影仪用到柔性切割设备上的企
业。”郭瑞洲向记者介绍，近年来，
瑞洲科技将研发重点放在视觉缺
陷检测上，推出了瑞洲AI皮革智
能缺陷识别扫描系统，解决了真
皮的智能化切割的行业痛点。以

往，因为真皮都会有瑕疵，且瑕疵
千差万别，需要耗费大量的人工
去识别，但现在，AI系统可以让机
器在自动排版时实现自动识别，
绕开瑕疵，规划出最节省面料的
切割方案，不浪费一分皮料，且最
大程度地节约人工。

有了技术的加持，瑞洲科技
更敢“接别人不敢接的单”，大胆

“跨界”，积极拓展设备和技术应
用领域，闯进了汽车脚垫材料切
割、高端医疗材料切割等看似不
搭界的领域，一步步建立起了专
业的“护城河”。

而商科出身，擅长沟通的郭
瑞晓则积极推动制造业“触网”。
她为公司开设了视频号，自己上
阵当主播，尝试用新媒体的玩法
为家族企业注入青春活力。

“以前我们企业开拓市场，大
多数还是通过展会或者是线下拜
访的形式，现在我们有了线上的
渠道。”郭瑞晓介绍，目前，线上

询盘每天至少能有十几单，其中
不少实现顺利成交。

在外联工作中，郭瑞晓也留
心寻找机会，帮助企业开拓新赛
道。两年前在参加佛山的一场关
于“如何推动传统产业转型升级”
讨论会时，她留意到会上一位门
窗行业的企业家提到，企业转型
难的原因在于生产设备不能适应
定制化生产。会后她联系了多方
相关资源进行沟通，提出可以试
试将瑞洲科技的柔性定制设备的
技术延伸到铝型材上，多方一拍
即合，开始联合开发。

目前，由瑞洲科技主导研发
的一体式智能视觉铝型材数控加
工设备也完成了交付使用，在一
台设备上即可完成上下料、激光
钻铣、激光划线、刀具钻铣、长度
切割、端面铣削等步骤，无需人工
接触，全面提升铝型材切割加工
的效率、质量和安全性，瑞洲科技
也实现了又一次跨界合作。

“我父亲常常跟我们说，想要
做好企业，最重要的是‘躬身入
局’。”郭瑞洲回忆，为了拿下订
单，父亲经常会带着研发团队在
客户的工厂一住就是几个月，以
更及时响应客户需求。在父亲的
努力下，瑞洲科技相继叩开了青
岛酷特、天创时尚等企业的合作
大门，奠定了长远发展的基础。

回顾瑞洲科技二十多年的发
展历程，从广东首家使用电脑设
计和开版的鞋业设计室，到成功
推出国内首台静电吸附电脑切割
机，再到为机器设备装上“AI+
AR”的“眼睛”……郭瑞洲和郭瑞
晓两兄妹都意识到了，数字化智
能化已经成为行业未来的必然趋
势，作为创二代，更应该抓住机
会，拥抱新趋势。

在郭瑞洲的规划中，未来，柔
性材料切割行业会朝着两个方向
发展：一方面，在人工成本持续

高企的当下，智能裁剪设备将越
来越吃香，因此，瑞洲科技要进
一步为客户提供能“规模化生
产”的智能设备和解决方案；另
一方面，服装行业具有“小单快
返”的特征。对于客户来说，难
的不是“一次生产1000件衣服”，
而是“一次生产1000件不同的衣
服”，因此，瑞洲科技更要不断优
化智能化的系统，对订单进行自
动排序、生产，进一步满足客户

“个性化”的需求。
“这两年来，我们跟父辈的磨

合也越来越顺畅，对于我和妹妹
提出的新想法、新尝试，
在有充分数据和调
研支撑的情况
下，父亲也
会放手

支持我们去做。”如今，瑞洲科技
位于佛山桂城街道的总部大楼即
将投入使用，工厂的三期车间也
已经竣工投产。郭瑞洲期待着，
能与父亲和妹妹一起并肩作
战，将瑞洲科技这家国家级
专精特新“小巨人”企业
继续做大做强，朝
着“百年企业”
的 长 远 目
标迈进。

““瑞洲瑞洲””回到回到““瑞洲瑞洲””，，9090后创二后创二代兄妹接班代兄妹接班““智能裁缝智能裁缝””

接班接班，，先先从当从当父亲的父亲的““乙方乙方””开始开始

上世纪90年代，在改革开放
和“三来一补”的浪潮中，郭华忠
从老家梅州来到了珠三角闯荡，
成立了广东首家使用电脑设计
和开版的鞋业设计室——瑞洲
鞋样设计工作室。经过二十多
年的发展，如今，瑞洲科技成为
柔性材料切割行业龙头，为8000
多家客户提供定制服务。

“当时我父亲跑了好几趟去
注册公司，原本选的几个名字都
被人注册过了，他情急之下，就
把我的名字填报上去，没想到竟
然就通过了！”郭瑞洲笑着告诉
记者，因为这样的小插曲，父亲
的企业就这么跟自己“重名”了！

周围的亲戚朋友总喜欢跟
他打趣——这个企业写着你的
名字，你父亲这是在为你打工
呢！这种“调侃”让少年的郭瑞
洲倍感压力，他下定决心要靠自
己干出事业。

于是，在国外读完大学后，
无意接班的郭瑞洲很快进入到
世界 500强飞利浦的荷兰总部，
从事医疗器械项目的开发工作，
这一干，就是4年多。

但这种空间上的“远离”，反
而为郭瑞洲创造了进一步了解
瑞洲科技的契机。原来，由于业
务需要，瑞洲科技每年都要参加
欧洲大大小小的专业展会。“当

时我妹妹也在英国读书，每次我
爸爸到欧洲参展，我们兄妹就过
去帮忙做翻译，一来二去，对企
业的业务也熟悉起来了。”

“国内资源多，你又懂技术，
不如回来帮我，看看怎么合作。”
面对父亲抛出的“橄榄枝”，2019
年，郭瑞洲果断选择了回国。

不过，郭瑞洲并没有直接回
到企业里，而是与朋友成立了一
家软件公司，以系统供应商的身
份，为瑞洲科技进行技术升级。

“父亲相当于是我的甲方，我如
果做得不好，可能就拿不到项目
款。”郭瑞洲笑着说。

从“乙方”干起，也让郭瑞洲

更有动力，“当自己上手负责一家
公司的运转，上下游采购、资金流
转、技术创新、客户维护等都由自
己跟进，就发现父亲经营企业真
的很不容易。而且这家企业还是
以我的名字命名，以前我会觉得
不好意思，但现在，我觉得这是一
件令人骄傲的事情。”

在郭瑞洲的努力下，瑞洲科
技80%的软件系统能够直接由他
的软件公司供应，既降低了瑞洲
科技对于外部供应商的依赖，也
极大地提升了工厂的生产和研发
效率。目前，郭瑞洲也正式回归
到瑞洲科技任职“工程中心主任”，
一举挑起了技术研发的大梁。
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