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法官 说法

羊城晚报讯 记者陈亮报道：为破
解传统天线在低空立体覆盖中的短板，
广东工业大学“天瞳团队”依托学校高
水平科研平台，深耕技术攻关与产品迭
代，日前成功研发出国产高性能低空通
信专用透镜天线组件——“天瞳一号”，
以硬核技术破解行业难题。

攻关立足实际需求

当前，我国低空经济进入高速发展
阶段，复杂多样的低空飞行场景对通信
网络覆盖、传输稳定性与场景适配性提
出更高要求。传统天线在低空立体覆
盖中存在覆盖范围有限、信号易受干
扰、轻量化不足等问题，成为制约低空
通信网络规模化建设的关键瓶颈。

广东工业大学团队坚持问题导向，
深耕行业一线，先后走访30余家低空通
信领域企业，精准锁定技术堵点：作为低
空通信优选方案的龙勃透镜天线，存在
重量偏大、结构缺陷引发信号干扰、设计
过度依赖人工经验等应用难题。

立足产业实际需求，团队确立“重
构透镜核心结构+自研核心算法”双轨
攻关路径。历经三次产品迭代、千余小
时严苛实验，成功突破多项关键技术：
创新采用泡沫－金属复合超材料基底，
打造整球式龙勃透镜结构，通过壳体镂

空设计与仿生晶胞拓扑构型，实现整机
3公斤极致轻量化；通信覆盖距离突破
21.5公里，具备全向稳定覆盖能力，
全面适配低空通信场景需求。

同时，团队自主研发“指标－结构
双向映射算法”，简化传统复杂设计流
程，降低加工制造门槛，为产品规模化
量产、个性化定制提供核心技术支撑，
有效填补了国产高性能低空透镜天线
的技术空白。

团队以本科生为主

记者了解到，“天瞳团队”是一支以
本科生为主体、多学科交叉融合的创新
队伍，成员覆盖材料科学、电磁算法、结
构设计、信号处理等专业方向，构建起
梯次合理、协同高效的研发体系。团队
由胡振欣副教授、陈卓著副教授领衔指
导，依托射频电路与微波天线领域科研
优势攻克技术难关；项目负责人及核心
成员均为本科生，在大创项目、专利研
发、学术研究中积累扎实功底。

团队创新建立“以老带新、梯度传
承”育人机制，推行“项目驱动、师徒结
对、持续成长”培养模式。核心成员在
承担技术攻关任务的同时，担任新成员
“技术导师”，手把手传递科研经验、破
解技术难题。在实战化科研历练中，本

科生快速提升系统思维与工程实践能
力，成长为复合型创新人才，形成“科研
反哺育人、育人支撑科研”的良性循环。

已开展小批量试制

目前，“天瞳一号”已完成中试验
证，各项性能指标满足主流低空飞行器
载荷要求，具备规模化落地条件，已与

多家通信企业开展定制化适配及小批
量试制。团队同步布局多项核心发明
专利，产出系列高质量学术成果，部分
项目纳入国家重点实验室孵化体系，积
极参与低空交通网络行业标准制定，彰
显中国青年科研团队的创新实力。

未来，“天瞳团队”将持续深耕超视
距天线透镜技术研究，加速国产高性能
通信组件规模化应用。

羊城晚报讯 记者郑俊良、通讯员云
轩报道：9月21日，云浮市举行新闻发
布会宣布，广东省第五届南药产业大会
将于9月28日至29日在云浮举行。大
会以“种质强基、南药富民”为主题，将举
行中国中医科学院中药种质资源库奠基
仪式，并启动“南药北上、北药南下”。

据介绍，中国中医科学院中药种
质资源库由云浮市人民政府与中国中
医科学院共建，规划到2035年保存国
内外种质资源100万份，致力打造全
国规模领先的药用种质资源储备中心
和创新平台，填补广东中药种质资源
系统性保护的空白。

大会将举办“南药北上、北药南
下”启动仪式。记者了解到，云浮的桂

皮、桂枝、桂油已稳定走进北方市场，
河北、山东、东北地区等地药企和香精
香料企业采购量约占云浮肉桂国内销
售总量的35%。云浮市中医药局局长
陈志林表示，希望通过“南药北上、北
药南下”平台，把点对点合作从肉桂扩
展到陈皮、化橘红、砂仁、牛大力等更
多南药品种，同时把其他产区优质药
材引进广东、引进大湾区，实现南北药
材双向流通、优势互补。

大会还将举行企业对接考察活
动，组织参会企业深入各县（市、区）南
药种植基地、加工企业开展实地考察
和产销对接。

本次大会由广东省农业农村厅、省
中医药局和云浮市人民政府联合主办。

中秋未到，医院里的月饼先“出圈”
了。

近日有网友发帖称，广州中医药大学
第一附属医院推出药膳养生月饼，每天开
售不到半小时即被抢空。院方表示，仅面
向内部员工销售，售完即止，不再补货，但
仍在网络上受到不少市民的追捧。

广州中医药大学第一附属医院副
院长、主任中医师关彤介绍，医院过去
一直都做一些养生糕点，去年也尝试制
作了少量养生月饼，主要满足职工需
求。医院在研发时，希望在保留月饼传
统口味和节令属性的同时，降低甜腻
感，并加入了一些中医药元素。今年，
医院月饼的产量有所增加。

广州医科大学附属中医医院则把
“治未病”和体质辨识融入月饼研发，与
广州酒家联合推出幻彩体质养生月饼，
以中医体质理论作为切入点，根据岭南
地区最常见的体质来设计，目前已经面
向市场发售。

“医院月饼”出圈的背后，是人们对
中秋节礼和健康饮食的重新考量。

随着控糖、控油、体重管理越来越

受到关注，传统月饼浓甜、油润的特点，
也让一些人陷入纠结——中秋不能没
有月饼，但真正吃的时候，又担心“太
甜”“太腻”。

改变首先体现在“口感”上。医院
职工曹女士告诉羊城晚报记者，今年
尝了医院制作的月饼后，最明显的感
受就是“没有传统月饼那么甜”。

如果说少糖少油是这一轮月饼创
新中的“减法”，那么中医药元素的加
入，则是一种“加法”。

在广州医科大学附属中医医院，治
未病科主任医师高三德参与研发的中
药月饼，直接把中医体质辨识的思路融
入产品设计。“陈皮豆沙山楂核桃月饼，
研发时主要考虑痰湿体质；针对怕冷、
手脚冰凉等阳虚表现，则选用黑芝麻、
黄精。”高三德介绍。此外，还有针对肺
虚、气虚设计的流心山药核桃月饼和针
对气郁体质的大枣桂圆月饼。

岭南地区的居民一直有“药食同
源、寓养于食”的生活传统。天气湿热，
广东人会谈“祛湿”；换季了，家里的汤
料也会跟着变；陈皮、薏仁、山药、黄精、

大枣、桂圆等食材，本就经常出现在岭
南家庭的汤水、糖水和食疗配方之中。
这些材料被用进月饼，是广东人熟悉的
食养逻辑，换了一种节日表达。

月饼的变化，也是一代人饮食观念
变化的缩影。

在过去相对匮乏的物质生活条件
下，月饼意味着一种难得的“丰盛”。随
着消费需求发生变化，月饼也一直在

变。从香港冰皮月饼走红，到流心月
饼、冰淇淋月饼层出不穷，甚至咖啡、茶
饮品牌也纷纷跨界做月饼。如今，中药
材和食养元素进入月饼，可以看作是新
一轮口味创新，这一次，“新”的背后又
多了一层健康诉求。

今年中秋，月亮还是那轮月亮，月
饼却有了新的味道。

文/图 羊城晚报记者 彭骏捷

花16万元在直播间买下3块翡
翠原石，发货后觉得不值，想退钱被
拒。买方以在销售过程中卖方存在欺
诈行为诉至法院。日前，深圳市罗湖
区人民法院发布一起信息网络买卖合
同纠纷案，法院判决驳回买家全部诉
讼请求。

据悉，2025年4月初，李某在A
公司的直播间观看翡翠原石原始状态
直播。其间，主播通过强光手电筒打
灯展示原石，并陈述“全身不变种，整
个××市找不到一块”等。李某通过
与主播磋商，确定购买3块缅甸翡翠
原石，并在两日内向A公司法定代表
人黄先生支付了16万元货款。4月3
日、4日，A公司分别向李某展示了3
块翡翠原石的“开窗”（即剥开翡翠原

石表面部分风化皮壳）直播情况。
一周后，李某向A公司询问3块翡

翠原石的到货情况，并支付了邮费。A
公司在发货后告知李某，李某表示想退

货。A公司回复称，翡翠原石已按照李
某的要求进行了处理，没有还原的可
能，影响二次销售，无法退款。李某收
到货物后，以A公司在销售过程中存在
欺诈行为为由诉至法院，请求解除合同
并返还货款16万元。

A公司辩称，翡翠原石作为一种
天然矿石，并没有统一衡量好坏的标
准。主播是通过光线照射原石后呈现
出的色泽进行预判和讲解。翡翠原石
的交易具有特殊性即射幸性，无法像
普通商品一样，就商品的质地、规格、
成分、功能等事项进行全面、准确的告
知。该交易要遵循自甘风险的原则，
A公司不存在欺诈行为。

罗湖法院审理后认为，本案系信
息网络买卖合同纠纷。本案主要争议
焦点在于A公司是否构成消费欺诈。
案涉买卖合同的标的物为翡翠原石，
因原石外部附着风化皮壳，内部品质
与价值存在不确定性，需要购买者根

据自身知识、经验进行甄别与判断。
一般情形下，如购买者认为原石内部
价值不低于销售价格，则会达成交易，
故案涉交易符合射幸合同特征。

本案中，李某系在主播对涉案翡
翠原石的原始状态进行直播时决定购
买原石，主播根据现场原石的呈现等
作出描述，难以据此认定主播系对原
石的品质作出保证性承诺。根据李某
当庭出示的翡翠原石在关灯状态下照
射后的呈现状态，不能认定主播进行
了虚假陈述，李某亦未举证证明A公
司存在其他欺诈行为。

最后，李某作为完全民事行为能力
人，应当知晓在网上购买翡翠原石的风
险较大，其通过观看直播购买涉案翡翠
原石并同意对原石“开窗”后仍继续履行
合同，应当对自己的行为承担相应后果。

综上，李某主张A公司构成欺诈，
无事实依据，法院判决驳回李某的全
部诉讼请求。该判决已生效。

“中药种子银行”将在云浮奠基
规划到2035年保存国内外种质资源100万份

直播间买翡翠原石退货被拒
“自担风险”还是“消费欺诈”？

羊城晚报记者 李艺戈 通讯员 王晓改 夏璐

罗湖法院法官表示，近年来，随着互联

网快速普及与直播技术日益成熟，直播间

“云赌石”悄然兴起。网络直播销售中，购

买者无法直接感知商品的实际性状，主播

对于商品的展示和描述将直接影响消费者

的选择。主播基于销售商品的目的，通常

会着重介绍商品的优点，若未超出合理范

畴，也属于正常的商业表达，而非欺诈。

法官提示，消费者在网络交易，特

别是在网络“射幸交易”中，切勿盲目轻

信商业宣传，应理性判断、谨慎消费，充

分知晓交易风险后再作出决策，避免因

冲动交易产生纠纷。另一方面，经营者

也须恪守诚实信用原则，不得虚构事

实、恶意欺诈，应合法、规范经营。

网络“射幸交易”应理性判断谨慎消费

广东工业大学团队硬核破解行业难题

“天瞳一号”助力低空通信

团队成员在实验室研究讨论 受访者供图

无心插柳却受追捧，医院月饼为何出圈？

广州中医药大学第一附属医院的养生月饼

（上接A1）

设备穿戴就绪，提示音响起：“请
睁开双眼，想象向前走。”

钟先生双脚并未挪动，只在脑海
中构想迈步的画面。屏幕上，脑电波
信号实时跳动。片刻，系统提示：“达
到运动想象标准。”外骨骼随即启动，
带动双腿交替抬起，完成凌空踏步。

“传统机器人康复中，人是被动带
着活动，不需要意念参与，患者甚至在
机器上睡着都能做完训练。”陈志勇
说。脑机接口康复截然不同，它要求
患者主动想象动作，让大脑运动意图
和肢体反馈反复同步，以此促进神经
重塑与运动再学习。

“如今我已经能够独立行走。”钟
先生面露笑意，“昨天我从医院西区走
到东区，足足几百米。放在今年4月之
前，我根本不敢想象自己可以脱离拐
杖。”谈及往后的目标，他没有宏大的
设想，心愿朴素而具体：“我希望年底
可以稳稳独立行走，陪太太到小区公
园散步、锻炼。”

一旁的妻子静静伫立，微笑望向他。

从病房到产业：
广东布局脑机接口新赛道

一间病房的故事，仅仅是开端。
临床病房里一次次生命的重启，背后
是厚积薄发的科研力量作为支撑。

基础研究筑牢创新根基。在广
东，脑解析与脑模拟重大科技基础设
施已投入运行；人工智能与数字经济
广东省实验室攻关多模态脑机接口技
术，为高速信号检测、多自由度控制开
辟新路径。深圳微灵医疗研发的全植
入式脑机系统，采用可降低植入损伤
的柔性薄膜电极，以神经修复、本体功
能重建为核心优势。该团队已完成全
国首例闭锁综合征患者全植入式脑机
接口植入与首疗程治疗，患者瘫痪肢
体的运动能力得到显著提升。

技术不断突破，带动产业多点落
地。全省脑机接口持证及在研重点企
业超100家，搭建起覆盖核心器件、仪
器制造的完整产业链。医疗领域，十
余家医院已设立脑机接口病房：中山
大学附属第三医院在脊髓损伤患者脑
控外骨骼康复方面取得突破性进展，
设立多学科交叉的脑机接口与神经调
控中心及病房，服务上万人次；南方医
科大学珠江医院运用植入式脑机接口
治疗难治性癫痫、闭环脑起搏器干预
帕金森病，临床效果突出；暨大附一院
依托非侵入式脑机接口完成2000余
例诊疗，开展联合脑机接口神经调控
治疗上百例，覆盖偏瘫、截瘫等多种病
症。消费场景同样落地应用，华南脑
控研发的脑机AI轮椅、专注力训练系
统，已服务十五运会和残特奥会。

技术与产业的蓬勃发展，离不开
顶层设计的统筹引领。放眼广东，脑
机接口正从零散的临床探索，迈向系
统化、规模化的产业布局。

《广东省脑机接口科技与产业协
同发展行动计划（2026—2030年）》（以

下简称“行动计划”）日前正式出台，这
是省内首个脑机接口领域五年顶层设
计，致力于打造全国领先、全球有影响
力的脑机接口创新和产业高地。

行动计划以打通“基础研究—技
术攻关—临床转化—高端制造—场景
应用”全链条为核心，锚定产业阶梯式
发展，明确构建两阶段量化发展目标。

行动计划设置阶梯式发展目标：
2027年，突破重大脑疾病神经调控关键
技术，补齐产业链核心短板，培育10家
以上产业链骨干企业，建成广州、深圳两
大核心产业集聚区。2030年，新增
100家脑机接口科技型企业，孵化优质
行业主体，落地多款医疗级、消费级核心
产品，实现植入式医疗器械合规上市。

政策蓝图已经绘就，病房里的故事
仍在继续。从病房内少年舒展手指，到
全省产学研用协同发力，脑机接口走出
科幻想象，成为守护生命的现实力量。


