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·地产莞生活东

由嘉荣开发自建的“嘉鲜
GO”小程序于 12 月 11 日上线
运营，嘉荣 SPAR 超市银丰店、
东泰店、星河城店成为首批试点
小程序的门店，接下来将逐步拓
展至所有门店。

据悉，“嘉鲜GO”小程序首
批上架的商品有 3000 种，涵盖
生鲜、食品、日用，以及母婴用
品等品类，后续会慢慢增加更多
商品。通过小程序，嘉荣把超市
的商品搬上手机，对于那些没时
间逛超市的用户来说，小程序带
来的一站式购买体验无疑是一
大利好消息。在会员体系和价
格方面，“嘉鲜GO”小程序和门
店已经打通会员体系。打开“嘉
鲜 GO”小程序，通过微信授权
即可完成注册登录，并可绑定嘉
荣会员卡。顾客在小程序上消
费可累计积分，并且和门店价格
一致。

据嘉荣官方透露，“嘉鲜
GO”小程序作为嘉荣自建的
线上平台，融合了到店与到家
全方位服务，满足顾客不同场
景购物需求。门店周边 3 公里
的顾客，通过“嘉鲜 GO”小程
序下单，所购商品最快 30 分钟
就可配送到家。此外，“嘉鲜
GO”关联了旗下微信公众号，
各大门店都建立了微信粉丝
群，微信用户通过流量入口进
入小程序，随即领取优惠券或
参与门店各类活动。

小程序上线期间，消费者通
过扫码进入“嘉鲜 GO”小程序
页面，将可以享受0.99元爆款抢
鲜体验、68元新人专项礼包、下
单拆红包、邀请有礼、爆款第二
件0元等一大波福利，让消费者
好玩、好逛的同时得到实惠，彰
显数字化转型的新动能。

（陶进进 杨文）

12 月 16 日晚，“世界因你而璀璨”2020 年
世茂|佳兆业·璀璨时代产品发布盛典于虎门第
一高楼美思威尔顿酒店盛大揭幕（见左图）。

本次发布会，世茂&佳兆业邀请虎门各界
自媒体及璀璨时代准业主们共赴盛会，同时发
布会邀请国际知名兰玉高定大秀首登虎门。现
场人潮涌动，300 余人共同见证虎门璀璨时代
的到来。

据了解，璀璨时代社区规划约4.7万平方米
绿意园林，仅2.5的容积率，约35%绿化率，建筑
与景观交织为一体，尽可能地利用景观，创造公
园式空间体验，把家藏在风景里。

璀璨时代充分演绎美学空间的匠心精神，
布置全龄多功能互动区、城市会客空间、全城热
练、阅读空间、海岛之梦儿童乐园等多重公共场
景，营造城市公园级生活。美景中会友，邀三五
好友于此驻足散步，任性而惬意，与邻居畅聊欢
谈，畅享邻里温情时光，感受光影与绿林的斑
驳，享受难得的慢生活。

在户型规划前期，璀璨时代在虎门大面积
调查、研究，发现三至四房的产品更符合一家三
口或三代同堂居住需求，更多南向房间的科学
空间分布，将客户的活动空间和生活空间控制
在标准的比例，更大化提高生活幸福感。建面
约121㎡户型约6.8米超大宽景阳台，满足先生
喝茶的社交需求、太太的温馨下午茶时光、宝贝
的爱宠小天地、父母的空中花园；建面约 99㎡
户型享全卧室带飘窗、U 形厨房设计；建面约
106㎡户型享一梯两户、科学收纳入户玄关，单
取一点已是美好，璀璨时代面面俱到，只为提供
更舒适的居家体验。

（文/图 常思雯 杨文）

金地保利领峯已于 10 月 31
日开盘，主力户型为建面约96平
方米-120平方米的三至四房，均
价31000元/平方米。

据销售员介绍，金地保利领
峯总建筑面积约23万平方米，占
地面积约4.8万平方米，容积率为
3.5。项目共规划有 10栋高层洋
房、6 栋公寓，以及商业街区，主
力户型为建面约 96平方米-120
平方米的三至四房，采用两梯四
户设计。

对于金地保利领峯这个项
目，来自湖北的廖先生已经看房
多次，他比较中意项目周边的自
然环境。他表示，他是一个很喜
欢到公园晨练的人，该项目周边
有同沙生态公园、香市动物园、
香市公园、寮步湿地公园等。若
以后居住这个小区，他可以到公
园里晨练，呼吸新鲜空气，还可
以带着孩子到公园里游玩。但
是，美中不足的是项目周边的公
交汽车比较少，坐车不方便；其
次，项目附近的工厂比较多，居
住的舒适度大大打折。

家住寮步的卢女士表示，从

地段来看，金地保利领峯在松山
湖大道上，距离莞惠城轨寮步站
约 300米，可直达松山湖CBD与
南城第一国际，受TOD新城片区
及双轴 CBD 利好，区域价值可
观，未来升值空间较大。从教育
配套来看，项目附近有香市小
学、香市中学、东莞市第六高级
中学、东莞理工学院城市学院等
学校，孩子可选择的学校较多，
上学方便。此外，小区周边有寮
步医院、东莞市中医院，以及欧
尚超市、万润广场等商圈，可满
足业主休闲购物的需求。

业内人士表示，寮步交通发
达，莞深高速公路贯通全镇。从
轨道交通来看，寮步站是莞惠城
际+广深第二高铁+东莞地铁 8
号线的汇集点。金地保利领峯位
于寮步 TOD 站点周边综合发展
片区，是寮步镇近年重点建设的
四大片区之一。寮步站 TOD 依
托周边的生态、文体等资源，规
划打造集文化、体育、商业、旅
游、居住于一体的轨道站点综合
片区，该片区未来楼市升值潜力
大。

房企年底“抢收”楼市供需两旺
业内人士表示，目前楼市已进入冲刺关键期文/图 邓窕玲

寮步以刚需、改善洋房为主

文/图 邓窕玲

一直以来，寮步与城区和松山湖接壤，受两地房
价、地价影响，寮步成为两地购房需求外溢的理想镇
街。加上，寮步是有轨道站点规划的镇街，寮步楼市被
开发商、置业者越来越看好，已有万科、鼎峰、光大、华
侨城、金地、珑远等开发商进驻。寮步目前在售或待售
项目约有10多个，产品以刚需、改善洋房为主，销售均
价在3万元/平方米左右。近日，笔者走进寮步的万科
金域东方和金地保利领峯两个楼盘。

万科金域东方在寮步的富
兴路旁，紧邻香市公园，占地面
积约为 5.77 万平方米，总建面
约为 17.3 万平方米，规划住户
为 1610 户，容积率为 3，绿化率
为 30%，共计 10 栋围合式高层
住宅。高层洋房分布在项目外
围，中间是运动为主题的中央
公园，配备了游泳池、儿童活动
场地等配套，为业主提供休闲
娱乐空间。目前，在售建面约
78-120 平方米精装 3 至 4 房，
均价约 32000 元/平方米，二期
新品加推。

对于金域东方的户型，现场
看房者各有所爱。蒋女士表示，
她最喜欢120平方米的四房，户
型方正且通透，客厅尺度大，整
个空间采光充足，居住舒适度较
高，“这样的户型，特别适合我这
种刚需的二孩家庭”。而江小姐
表示，她青睐78平方米的三房，
户型方正实用，方便家具的布
置，而且各个空间布局合理，采
光通风俱佳，而且干湿分离，增
加了后期居住的舒适度。其次，
朝向以南为主，设置有飘窗，拓
宽了房间的有效空间。据悉，78
平方米的三房户型，是万科的创
新户型。该户型非常紧凑，实用
率高，因面积小总价相对较低，
适合想购买过渡性住宅的刚需
群体。

家住南城的市民何先生表

示，该项目的地理位置不错，他
那天从南城汇一城出发，开车大
约 30 分钟可到达营销中心，可
见出行比较方便。从区位上看，
该项目属于寮步镇中心区，往返
市区和松山湖都很方便。小孩
上学是家里的大事。小区周边
有盛利斯幼儿园、星城幼儿园、
中小学有香市小学，香市中学等
学校，以后家里的孩子可以就近
上学，老人家接送孩子挺方便
的。另外，该项目的开发商是万
科，万科是品牌开发商，房子质
量还是有保证的，而且万科物业
也有名气。听说万科物业对小
区的管理比较到位，能让业主享
受到优质服务。以后住在这个
小区，也是一个不错的选择。

金域东方的周边配套比较
完善，这也是置业者选择该项目
的理由之一。在寮步工作的陈
先生表示，寮步这几年的环境
优美，镇里的大小公园很多。
该项目附近有湿地公园、规划
中心公园，还有香市公园、香市
动物园，再远一点就是东莞篮
球中心，为业主提供多个休闲
玩乐的地方。另外，距离沃尔
玛、欧尚商场、万润广场等综合
体比较近，可谓商铺林立，办公
楼和酒店均有，业主日常生活
消费需求都能满足。附近还有
鼎峰花漫里、星际国际花园等
小区，居住氛围浓郁。

金地保利领峯

万科金域东方

嘉荣超市新零售数字化升级 松山湖又添好去处松山湖又添好去处
滨湖万科里盛大开业

世茂|佳兆业·璀璨时代
发布盛典圆满落幕

近来，广东嘉荣超市在积极寻求数字
化升级，打造一站式全场景消费体验，搭建
充分闭环的生态模式，满足顾客的多元需
求。据悉，嘉荣重磅打造的“嘉鲜GO”小
程序已于12月11日上线运营。

疫情促动“宅经济”
加速零售企业数字化转型

加码数字化业务已经成为
嘉 荣 当 下 的 发 展 重 心 ，早 在
2018 年，嘉荣便积极布局智慧
零售，完成线上多个电商平台
的 搭 建 ，包 括 接 入“ 多 点 ”
App，入驻阿里“淘鲜达”“京
东到家”，上线“嘉荣优选”拼
团小程序等，实现线上线下商
品、服务、渠道的无缝链接。

据悉，在疫情期间，嘉荣
线上订单同比增长 370%，加
速 了 嘉 荣 零 售 线 上 化 的 过
程。然而，随着新用户增速放
缓、流量获取成本持续走高，
公域流量红利消退已成必然

趋势。嘉荣新零售项目负责
人说，“虽然通过线上业务嫁
接第三方平台快速打通了线
上渠道，但其流程成本高，无
法形成线上线下融合全面引
流，使得企业运营效果大打折
扣。此外，由于新零售场景缺
失 且 互 相 割 裂 ，无 法 形 成 引
流、裂变、转化、融合的闭环。
在此背景下，企业不得不改变
思路，加速数字化升级转型，
布局私域流量，搭建一个充分
闭环的生态模式，实现新零售
全场景覆盖，切实满足消费者
的多元需求。”

“嘉鲜GO”小程序上线
打出数字化组合动作

岁末“抢收”越演越烈！为
冲刺年末业绩，各大房企推货热
情高涨，开盘加推项目增多且推
货量加大；客户积极入市，打新
意愿高；市场整体去化率高，成
交上涨明显。

业内人士表示，目前楼市
已进入冲刺关键期，客户争夺
战持续升级且趋势明显，伴随
新房可选房源大幅增加，向来
备受购房者期待的年底促销方
案已和盘托出，此前持币观望
的群体择机入市，意愿更强，新
品去化率普遍较高。接下来，
楼市供需将维持高位输出，稳
升趋势明显，房企业绩抢收全
面进入白热化阶段。

多盘集中推新

上周末，东莞中心城区的纯
新项目“阅云台”营销中心正式
对外开放，现场人气十足，热闹
非凡。当天还有飞艇、无人机表
演，现场不少人争相拍照或录视
频。在营销中心的沙盘区，前来
看房的人络绎不绝，销售人员忙
着给客人介绍房子。据悉，阅云
台项目占地约 2.8 万平方米，总
建筑面积约 9.8 万平方米，容积
率 3.5，绿化率 35%。项目主推

全南向建筑面积约 95 平方米-
140 平方米三至四房，毗邻华南
MALL，附 近 还 有 家 汇 生 活 广
场、麦德龙等商业体；距离东莞
地铁 1 号线汽车总站（建设中）
约800米。

无 独 有 偶 。 东 莞 火 车 站
TOD项目——龙湖金地·天曜城
于 12 月 13 日首次开盘，主建筑
面积约89平方米-121平方米精
装三至四房，共 357 套。据了
解，项目位于东莞火车站 TOD
茶山侧，站前路与站前西路交汇
处，与茶山镇中心约 2公里直线
距离。项目总建筑面积约 60 万
平方米，是一站式高度复合综合
体，涵盖约10万平方米湾区首座
天街、地标办公楼、国潮美学园
林、建筑面积约 89 平方米-121
平方米精装三至四房等。

笔者走访市场了解到，12月
中旬以来，各大开发商全力冲刺
年末业绩，开盘加推项目增多且
推货量加大。就上周而言，开盘
项目有石龙的东实旗云花园、虎
门的融创云玥台、厚街的佳兆业
阳光城时代天韵、万江的天健阅
江来、大岭山的松湖碧桂园、常
平的碧桂园旗山玖珑湾、横沥的
碧桂园松湖明珠。这些项目的
产品以 90-120 平方米三房至四

房的洋房为主。
据东莞中原战略研究中心监

测数据显示，上周商品房供应面
积 255411 平方米，套数为 2955
套。其中，住宅供应 24.8 万平方
米，套数为 2775 套，面积环比上
涨310.72%。

成交上涨明显

12 月 18日，万江的“天健阅
江来”项目首次开盘，当天所推
的建筑面积约95平方米-118平
方米三至四房，共240套，全部售
罄。据悉，阅江来项目占地约
1.51 万平方米，总建筑面积约
8.36 万平方米，容积率 3.998，规
划套数 657 套，由 441 套建筑面
积约94平方米-138平方米三至
四房住宅，216 套建筑面积约 38
平方米-54平方米商业办公楼组
成。项目位于主城区鸿福路旁，
距离东莞地铁1号线滨江体育馆
站（建设中）约 700米，附近有万
科首铸·东江之星、华南 MALL
等商圈，以及万江滨江公园、龙
湾湿地公园、市民服务中心等市
政配套。

其实，临近年末，各大房企
推货热情高涨，客户积极入市，
打新意愿高，整体去化率高，成

交上涨明显。其中碧桂园三个
项目推新，冲刺势头明显。据东
莞市不动产登记中心统计数据
显示，上周全市新建商品住宅网
签 1874 套，环比增加 22.2%；网
签面积 202666.47 平方米，环比
增加12.3%。

业内人士表示，近来东莞整
体去化率创年内次新高，各项目
去化十分理想，成交量上升，主要
原因是部分热点区域供应紧缺，

叠加与周边区域价差明显导致客
户外溢，推动成交；部分竞争比较
激烈的区域，开发商选择毛坯形
式定价，拉开与竞品的价差，从而
刺激成交；部分开发商营销力度
有所加大。上周新建住宅备案
量、预售证揽获量齐齐刷新年内
周度峰值水平，接下来楼市供需
将维持高位输出，稳升趋势明显，
楼市争锋进入大冲刺倒计时，房
企业绩抢收将愈演愈烈。

营销中心人气足

12 月 18 日，东莞万科商业
旗下滨湖万科里开业，这座坐落
在松山湖南华为旁的 44000 平
方米的开放式商业mall 正式启
幕。

滨湖万科里聚焦高知产业
人群休闲娱乐与社交发展需求，
致力于为松山湖南打造一座24
小时活力生活欢聚地，全面融合
了潮玩、美食、娱乐、教育等业
态，据悉项目招商率达92%。项
目特别针对松山湖稀缺的休闲

娱乐资源打造了特色夜经济区
“滨湖夜巷”和 20000 平方米开
放式户外公共空间“等风来广
场”，业态上引入了松山湖首家
KTV，空间上打造了滑板公园、
夜光篮球场、儿童活力谷等，为
顾客提供了更有质感的空间、更
有趣味的社交场所，打破生活与
工作的边界，为松山湖追梦人带
来更多家的归属感。

在开业仪式上，华为终端云
服务部与万科南方区域商业事

业部签署了战略合作协议，开启
共建智慧商圈的新版图。据悉，
这是华为终端云服务与万科在
商业板块的首次牵手，双方将共
同构建基于科技融合的5G智慧
商业和智慧商圈，完善商业线上
服务生态，实现线上快速发卡、
线下支付、权益、票券信息传递
等，同时将基于华为附近服务、
华为服务号、华为河图、商圈票
券进钱包等板块开展智慧商圈
合作。 （文/图 常思雯 杨文）

为松山湖追梦人带来更多家的归属感


